Nu SKin

Plan wynikow sprzedazy

Dotaduj swojg przysztosé

OBOWIAZUJE OD 1 STYCZNIA 2026 R. — EUROPA | AFRYKA

Bonus za sprzedaz + bonus za polecanie
Affiliate

Sprzedawaj produkty Klientom bezposrednim
i pomoz swoim Brand Affiliates zrobi¢ to samo

Dziatania Zarobki**

' o ) . 4-20% premii za sprzedaz 4-24% Premia za polecanie
Zwigksz miesigczng wielkosc Wypfacane od ceny sprzedazy Brand Affiliate*
sprzedazy na rzecz Klientéw netto* catkowitej miesigecznej Wyptacane na podstawie catkowitej

bezposrednich* wartosci sprzedazy na rzecz miesiecznej sprzedazy osobiscie
Klientéw bezposrednich zarejestrowanych Affiliates*
0-249 DC-SV 4% -
0-499 DC-SV 4% 4%
500-2499 DC-SV 8% 12%
2,500-9999 DC-SV 12% 16%
10 000+ DC-SV 20% 24%

* Klient bezposredni to cztonek lub Klient detaliczny, ktéremu Brand Affiliate bezposrednio sprzedaje Produkty za posrednictwem Nu Skin Systems, a takze Klienci,
ktdrzy kupujg produkty bezposrednio od Brand Affiliate za posrednictwem kwalifikujgcych sie Zamoéwien w dropshippingu, jesli s dostepne. Wolumen sprzedazy na
rzecz Klientdw bezposrednich (DC-SV) to suma wolumenu sprzedazy wszystkich produktéw zakupionych przez Klientéw bezposrednich. Cena sprzedazy netto to cena
zaptacona za Produkty, nieobejmujgca marzy detalicznej, podatkéw i kosztéw wysytki. Sprzedaz osobiscie zarejestrowanym Brand Affiliates to sprzedaz dokonywana
przez Twoich osobisécie zarejestrowanych Brand Affiliates na rzecz ich bezposrednich klientéw, obliczana poprzez zsumowanie cen sprzedazy netto produktéw
sprzedanych ich bezposrednim klientom.

** 4% Twojej premii za sprzedaz jest naliczane codziennie. Kazdy dodatkowy procent premii za sprzedaz lub polecanie Brand Affiliates, do ktérego sie kwalifikujesz,
zostanie obliczony i dodany do Twojego konta premiowego Nu Skin co tydzien.

* Aby otrzymac jakgkolwiek premie za polecenie Brand Affiliate, wymagane jest osiggniecie co najmniej 250 DC-SV miesigcznie.

Premia budulcowa

Zostan Brand Representative i buduj rosngca grupe
klientow i Brand Affiliates

Dziatania Zarobki

Zostanie Brand Representative i zwigkszenie 5-10% Premia budulcowa
catkowitej Wartosci sprzedazy grupowej'™, ktora

musi obejmowac 250 Wolumenu sprzedazy
uczestnika planu na rzecz jego Klientow
bezposrednich).

Wyptacane na podstawie miesiecznej wartosci
sprzedazy prowizyjnej Twojej grupy™™

2000-2999 GSV 5%

3000+ GSV 10%

* Twoja Grupa sktada sie z (1) Ciebie, (2) Twoich Klientéw bezposrednich i bezposrednich Brand Affiliates, (3) wszystkich Klientéw i Brand Affiliates zarejestrowanych
przez Twoich bezposrednich Brand Affiliates itd., az do kolejnego Brand Representative pod Tobg, ale z jego wytgczeniem. Wolumen sprzedazy grupy (GSV) to suma
wolumenu sprzedazy ze wszystkich zakupéw w ramach grupy. Wartos$¢ sprzedazy prowizyjnej (CSV) to wartos¢ walutowa ustalana dla kazdego produktu, stuzaca do
obliczania premii budulcowej i kierowniczej.

Premia kierownicza

Rozwijaj swojg grupe i kieruj zespotem Brand
Representatives

Dziatania Zarobki
Utrzymanie statusu Brand Representative, 5% Premia kierownicza
osiggniecie Warto$ci sprzedazy grupowej na Wyptacane na podstawie miesiecznej wartosci
poziomie 3000 miesiecznie i rozwijanie ZeSpOI‘C’)W Sprzedazy prowizyjnej Twojego Zespo{ui
Leadership Teamst
. Wynagrodzenie za
Leadership Teams Tytut generacjett
1 Gold 5% za G1
2 Lapis 5% za G1-G2
3
Ruby 5% za G1-G3
Wtym1z=5000LTSV
4 Emerald 5% za G1-G4
W tym 1z =10 000 LTSV
5
W tym 1z = 10 000 LTSV+ Diamond 5% za G1-G5
1z=20000LTSV
6
Wtym 1z =10 000 LTSV+ .
Y Blue Diamond 5% za G1-G6

1z=20000LTSV +
1z =30000LTSV

¥ Twoje zespoty Leadersh\if) Teams sktadajg sie z Brand Representatives G1-G6, zaczynajac od kazdego Brand Representative G1 uczestnika planu. Wolumen sprzedazy
Leadership Téam Sales Volume (LTSV) to suma catego wolumenu sprzedazy danego Leadership Team. Zespét uczestnika planu skiada sie ze wszystkich generacji

Brand Representatives i ich Grup, zgodnie z Tytutem uczestnika planu. Zespdt nie obejmuje uczestnika planu ani jego Grupy.
# Aby dowiedzie¢ sie wiecej na temat wymagan kwalifikacyjnych, nalezy zapoznac sie z zasadami i procedurami Nu Skin.

Uzyskiwanie wynagrodzenia jako Brand Affiliate wymaga poswiecenia znacznej ilosci czasu i wysitku oraz zaangazowania. Powodzenie zalezy
takze od umiejetnosci, talentu i zdolnosci przywodczych. Nie ma zadnej gwarancji sukcesu finansowego, a uzyskiwane wyniki bedg sie znaczgco
rézni¢ miedzy poszczegdlnymi uczestnikami. W 2023 r. sSrednie miesieczne wynagrodzenie ze sprzedazy wyptacane aktywnym Brand Affiliates w
Europie i Afryce wyniosto 73 USD. Srednio okoto 15,2% aktywnych Brand Affiliates w Europie i Afryce uzyskato wynagrodzenie ze sprzedazy w
miesigcu. Aby zapozna¢ sie z podsumowaniem wynagrodzen za sprzedaz wyptacanych na wszystkich szczeblach w ramach Planu wynikow
sprzedazy Nu Skin oraz definicjg ,Aktywnych Brand Affiliates”, nalezy odwiedzi¢ strone nuskin.com.

Aby otrzymac Building Bonus (Premie budulcowg), nalezy mie¢ tytut Brand Representative oraz spetnia¢ pewne wymagania dotyczgce sprzedazy
oraz inne wymogi. W Europie i Afryce typowa premia Building Bonus (Premia budulcowa) wyptacana co miesigc wszystkim Brand Representatives
wynosita 222 USD, a w przypadku Brand Representatives, ktérzy w miesigcu osiggneli wartos¢ sprzedazy grupowej przekraczajgcg 2000 USD —
405 USD. W 2023 roku Building Bonus (Premie budulcowg) otrzymato okoto 4,5% oséb z tytutem Brand Affiliate.

Nalezy mie¢ tytut Brand Representative oraz spetnia¢ pewne wymagania dotyczace sprzedazy oraz inne wymogi, aby otrzymywac Leading Bonus
(Premie kierowniczg). W Europie i Afryce typowa premia Leading Bonus (Premia kierownicza) wyptacana co miesigc wszystkim Brand
Representatives wynosita 392 USD, a w przypadku Brand Representatives, ktdrzy w miesigcu osiggneli wartos¢ sprzedazy grupowej
przekraczajgcg 3000 USD — 628 USD.




