Plan wynikow sprzedazy Nu Skin
Glosariusz — Region Europy i Afryki

OBOWIAZUJE OD 1 STYCZNIA 2026 R. - EUROPA | AFRYKA

Uzyskiwanie wynagrodzenia jako Brand Affiliate wymaga poswiecenia znacznej ilosci czasu | wysitku
oraz zaangazowania. Powodzenie zalezy takze od umiejetnosci, talentu i zdolnosci przywddczych. Nie
ma zZadnej gwarancji sukcesu finansowego, a uzyskiwane wyniki beda sie znaczaco roznic miedzy
poszczeqgdinymi uczestnikami. W 2023 r. Srednie miesieczne wynagrodzenie ze sprzedazy wyplacane
aktywnym Brand Affiliates w Europie i Afryce wyniosto 73 USD. Srednio okoto 15,2% aktywnych Brand
Affiliates w Europie i Afryce uzyskato wynagrodzenie ze sprzedazy w danym miesigcu. Aby zapoznac
Sle z podsumowaniem wynagrodzeri handlowych wyptacanych na wszystkich poziomach w ramach
Planu wynikow sprzedazy Velocity by Nu Skin oraz definicja ,aktywnych Brand Affiliates”, nalezy
oawiedzic strone nuskin.com.

Aby otrzymac Building Bonus (premie budulcows), nalezy miec tytut Brand Representative oraz
spetniac pewne wymagania dotyczace sprzedazy oraz inne wymogi. W Europie i Afryce typowa premia
Building Bonus (Premia budulcowa) wyptacana co miesigc wszystkim Brand Representatives wynosita
222 USD, a w przypadku Brand Representatives, ktdrzy w miesiacu osiagneli wartosc sprzedazy
grupowej przekraczajgcg 2000 USD — 405 USD. W 2023 roku Building Bonus (Premie budulcowg)
otrzymato okoto 4,5% 0sob z tytutem Brand Affiliate.

Nalezy miec tytut Brand Representative oraz spetniac pewne wymagania dotyczace sprzedazy oraz
inne wymogi, aby otrzymywac Leading Bonus (Premig kierowniczg). W Europie i Afryce typowa premia
Leading Bonus (Premia kierownicza) wyptacana co miesigc wszystkim Brand Representatives wynosita
392 USD, a w przypadku Brand Representatives, ktorzy w miesigcu osiggneli wartosc sprzedazy
grupowej przekraczajgcg 3000 USD — 628 USD.

Representative i ktdry nie utracit swojego statusu
Brand Representative. Termin Brand
Representative moze by¢ réwniez
wykorzystywany jako ogélne odniesienie do
wszystkich Tytutdw Brand Representative

i wyzszych. Na przykfad Ruby lub Diamond moga

Affiliate Referring Bonus (Premia za polecanie
Brand Affiliate): premia przyznawana co tydzien
Brand Affiliate, na podstawie sprzedazy
dokonywanej przez osobiscie zarejestrowanych
Brand Affiliates. Zob. punkt 2.2.

Brand Affiliate: osoba, ktora rejestruje sie by¢ nazywani ogdlnie Brand Representative
w Nu Skin jako Brand Affiliate i moze kupowac w przypadku rozmowy o wszystkich Brand
Produkty po Cenie dla cztonkow, sprzedawac Representatives.

Produkty oraz rejestrowac Klientéw i Brand
Affiliates. Termin Brand Affiliate bedzie rowniez
uzywany jako ogdlne odniesienie do wszystkich
Brand Affiliates i Brand Representatives. Na
przyktad posiadacze statusu Gold lub wyzszego
moga by¢ nazywani ogdlnie Brand Affiliate

w przypadku rozmowy o wszystkich Brand
Affiliates. Brand Affiliates nie sg Klientami. Cena dla cztonkow: cena katalogowa
Produktow dla Cztonkow i Brand Affiliates, ktora
nie obejmuje podatku i kosztdw wysytki. Cena
dla cztonkow jest ustalana przez lokalny rynek

Lista wszystkich zarejestrowanych znakéw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w glosariuszu
znakow towarowych na stronie nuskin.com.

Building Bonus (Premia budulcowa): premia
przyznawana co miesigc Brand Representative
na podstawie Wartosci sprzedazy prowizyjnej
Produktow zakupionych za posrednictwem

Nu Skin Systems przez Brand Affiliates i Klientéw
w jego Grupie. Zob. punkt 2.3.

Brand Representative: Brand Affiliate, ktory
pomyslinie zakonczyt Kwalifikacje do tytutu Brand
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i moze by¢ niekiedy zmieniana z uwagi na
promocje i premie.

Cena sprzedazy netto: cena zaptacona za
Produkty, nieobejmujgca marzy detalicznej,
podatkdéw i kosztow wysytki.

Czionek: Klient, ktdry rejestruje sie za
posrednictwem Nu Skin Systems na podstawie
zaproszenia Brand Affiliate w celu zakupu
produktéow Nu Skin po cenie dla cztonkdw.
Cztonkowie nie mogg rejestrowac Klientéw ani
Brand Affiliates, nie mogg odsprzedawac
Produktéw Nu Skin i nie uczestnicza

w niniejszym Planie.

Data awansu na Brand Representative:
pierwszy dzien tygodniowego okresu po
ukonczeniu Kwalifikacji do tytutu Brand
Representative. Jezeli uczestnik planu
zakwalifikuje sie jako Brand Representative w 1.,
2. lub 3. tygodniu miesigca, jego Data awansu na
Brand Representative bedzie przypadac
odpowiednio 8., 15. lub 22. dnia tego miesigca.
Jezeli uczestnik planu zakwalifikuje sie do tytutu
Brand Representative w 4. tygodniu miesigca,
jego Datg awansu na Brand Representative
bedzie pierwszy dzien kolejnego miesigca. Patrz
dodatek A.

Data kwalifikaciji do tytutu Brand
Representative: okres rozpoczynajacy sie

w miesigcu, w ktérym zostanie ztozony List
intencyjny. Uczestnik planu ma czas do konca
nastepnego miesigca, aby ukoriczy¢ Kwalifikacje
do tytutu Brand Representative. Patrz punkt 3.1.

Firma lub my: Nu Skin.

Firma prowadzaca sprzedaz bezposrednia:
firma bedaca cztonkiem Stowarzyszenia
Sprzedazy Bezposredniej, prowadzgca sprzedaz
za posrednictwem niezaleznych wykonawcow,
ktorzy sprzedajg produkty i ustugi, i ktora
wynagradza niezaleznych wykonawcoéw za
pomocg jednopoziomowego lub
wielopoziomowego planu wynagrodzen za (1) ich
wiasng sprzedaz i/lub (2) sprzedaz innych
niezaleznych wykonawcow, ktérzy zostali
Zaangazowani przez niezaleznych wykonawcow
do prowadzenia dystrybucji tych samych
produktow i ustug.

Flex Points: Flex Points to substytuty Wartosci
sprzedazy grupowej, ktore stuzg do utrzymania
statusu Brand Representative, jesli uczestnik
planu nie osiggnie co najmniej 2000 Wartosci
sprzedazy grupowej w danym miesigcu. Flex
Points nie mozna wykorzysta¢ do spetnienia

wymogu 250% Wolumenu sprzedazy na rzecz
Klientow bezposrednich. Flex Points nie
zapewniajg Wolumenu sprzedazy ani Wartosci
sprzedazy prowizyjnej i nie jest za nie wyptacana
zadna premia. Flex Points nie majg wartosci
pienieznej i nie mogg by¢ wymieniane na
gotowke. Flex Points nie tracg waznosci i nie ma
limitu na liczbe Flex Points, ktére mozna
zgromadzi¢. Nalezy jednak pamietac, ze
wszelkie zgromadzone Flex Points zostang
utracone w przypadku utraty statusu Brand
Representative. Zob. punkt 3.3.

Generacje: poziomy Brand Representative

w Zespole uczestnika planu. kazdy Brand
Representative, ktérym bezposrednio kierujesz

i ktory jest pierwszym Brand Representative pod
Tobg w Twoim Zespole, jest Twoim Brand
Representative pierwszej generacji. Brand
Representatives znajdujacy sie o poziom nizej to
Brand Representatives G2 i tak dalej. Brand
Affiliates, ktorzy nie osiggneli statusu Brand
Representative, nie stanowig Generacji, lecz sg
czescig Grupy swojego Brand Representative.
Na przyktad Brand Affiliates (ktorzy nie osiggneli
statusu Brand Representative) na poziomie
Brand Representative G1 nie sg czescig Grupy
G2 uczestnika planu. Zamiast tego sg czescig
jego Grupy Brand Representative G1.

Grupa: Grupa uczestnika planu sktada sie z (1)
uczestnika planu, (2) dowolnego z jego
Cztonkdw, Klientéw detalicznych i Brand
Affiliates oraz (3) dowolnych Cztonkow, Klientow
detalicznych i Brand Affiliates jego Brand
Affiliates. Grupa uczestnika planu bedzie
obejmowac grupy Brand Affiliates, ktérzy
spetniajg kryteria Kwalifikacji do tytutu Brand
Representative. Brand Affiliate, ktory ukonczy
Kwalifikacje do tytutu Brand Representative,
opusci grupe uczestnika planu, po czym on

i jego grupa stang sie czescig Zespotu
uczestnika planu.

Klienci niezarejestrowani: osoby, ktére
dokonujg zakupu produktéw od Brand Affiliate
spoza Nu Skin Systems (niezaleznie od tego, czy
Klient niezarejestrowany wczesniej kupowat
Produkty bezposrednio od Nu Skin). Klienci
niezarejestrowani nie uczestniczg w tym Planie

i nie moga odsprzedawac Produktéw ani
rejestrowac Klientéw.

Klient bezposredni: Cztonek lub Klient
detaliczny, ktéremu Brand Affiliate bezposrednio
sprzedaje Produkty za posrednictwem Nu Skin
Systems, a takze Klient, ktéry kupuje produkty

Lista wszystkich zarejestrowanych znakéw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w glosariuszu
znakoéw towarowych na stronie nuskin.com.
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bezposrednio od Brand Affiliate za
posrednictwem kwalifikujgcych sie Zamowien

w dropshippingu, jesli sg dostepne. Cztonek jest
Klientem bezposrednim Brand Affiliate, ktéry go
zarejestrowat. Jesli rejestrujgcy Brand Affiliate
utraci swoj status Brand Affiliate, wszyscy
Cztonkowie wczesniej zarejestrowani przez tego
Brand Affiliate stang sie Klientami bezposrednimi
Brand Affiliate znajdujgcego sie 0 poziom wyzej
od niego w strukturze. Gdy Klient detaliczny
dokona zakupu Produktow za posrednictwem
Nu Skin Systems, Brand Affiliate, ktory sprzedat
mu Produkt, otrzymuje wynagrodzenie z tytutu
tej sprzedazy. Brand Affiliate nie jest uwazany za
Klienta bezposredniego.

Klient detaliczny: kazdy Klient, ktory dokonuje
zakupu Produktéw za posrednictwem Nu Skin
Systems i nie jest Cztonkiem ani Brand Affiliate.
Premie za zakupy Produktow przez Klienta
detalicznego sg wyptacane Brand Affiliate, ktéry
jest wskazany jako sprzedawca w chwili ztozenia
danego zamdwienia na Produkt. Na potrzeby
niniejszego Planu Klient niezarejestrowany nie
jest uwzgledniany w definicji Klientéw
detalicznych. Klienci detaliczni nie uczestnicza
w tym Planie i nie mogg odsprzedawacd
Produktow ani rejestrowac innych Klientow lub
Brand Affiliates.

Klient: kazda osoba, ktéra nabywa Produkty, ale
nie uczestniczy w niniejszym Planie i nie moze
odsprzedawac Produktow ani rejestrowac innych
Klientow ani Brand Affiliates. Brand Affiliates nie
sg Klientami.

Konto Brand Affiliate: konto utworzone podczas
rejestracji jako Brand Affiliate Nu Skin. Po
utworzeniu konta Brand Affiliate otrzymuje sie
numer identyfikacyjny Brand Affiliate ID.

Konto Nu Skin Bonus Account: konto cyfrowe
znajdujgce sie w narzedziach cyfrowych Nu Skin
(np. aplikacja Nu Skin Stela i nuskin.com), ktére
odzwierciedla Premie, ptatnosci i korekty prowizji
Brand Affiliate. Konto Nu Skin Bonus Account
jest automatycznie tworzone dla uczestnika
planu, kiedy zostaje Brand Affiliate. Na kontach
Nu Skin Bonus Account nie nalicza sie odsetek.
Instytucja finansowa odbiorcy i Nu Skin mogag
naliczy¢ optaty serwisowe. Nu Skin
automatycznie i bezptatnie wyptaca pozostate
saldo na Koncie Nu Skin Bonus Account na
koniec kazdego tygodniowego i miesiecznego
okresu ptatnosci. W przypadku automatycznych
przelewdw Nu Skin obowigzujg specyficzne dla
danego rynku wymagania.

Kwalifikacja do tytutu Brand Representative:
proces zostania Brand Representative. Patrz
punkt 3.1.

Leadership Team Sales Volume (LTSV): suma
catego Wolumenu sprzedazy danego zespotu
Leadership Team. Zob. punkt 2.4.

Leadership Team: Zespoty Leadership Teams
sktadajg sie z Brand Representatives G1-G6,
zaczynajgc od kazdego Twojego Brand
Representative G1. Kazdy z zespotow Leadership
Teams jest odrebny i kierowany przez
indywidualnych Brand Representatives G1. Zob.
punkt 2.4.

Leading Bonus (Premia kierownicza): premia
przyznawana co miesigc, jesli uczestnik planu
jest posiadaczem tytutu Gold lub wyzszego, na
podstawie Wartosci sprzedazy prowizyjnej
Wolumenu sprzedazy wygenerowanego przez
Zespot uczestnika planu. Zob. punkt 2.4.

List intencyjny: dokument, ktéry uczestnik planu
sktada za posrednictwem Nu Skin Systems, aby
powiadomi¢ Firme o zamiarze ubiegania sie

o status Brand Representative.

Nu Skin Stela: aplikacja mobilna udostepniajgca
informacje zwigzane z Kontem Brand Affiliate,
w tym o zakupach Produktow, sktadowych Sieci
sprzedazy, Premiach, wyznaczaniu celéw,
raportowaniu, uznaniu i inne. Aplikacje Nu Skin
Stela mozna pobra¢ w sklepie z aplikacjami.

Nu Skin: Nu Skin International, Inc. i jej spotki
zalezne (z wytgczeniem Rhyz, Inc. i jej
podmiotow zaleznych).

Osoba: osoba fizyczna lub prawna. ,Osoba prawna”
to jakikolwiek podmiot gospodarczy, taki jak spotka
kapitatowa, spdtka osobowa, spdtka z ograniczong
odpowiedzialnoscig, fundusz powierniczy iinne
jednostki organizacyjne utworzone zgodnie

Z prawem panstwa, w ktérym zostaty utworzone.

Plan wynikow sprzedazy (zwany réwniez
,Planem”): niniejszy Plan wynikdéw sprzedazy
(wraz ze zmianami, ktére mogg zostac
wprowadzone w przysztosci), ktory okresla
warunki wynagrodzenia za sprzedaz, ktére
mozna otrzymac jako Brand Affiliate
uczestniczgcy w tym Planie.

Premia: wynagrodzenie za sprzedaz wyptacane
w ramach tego Planu, obejmujgce Selling Bonus
(Premie za sprzedaz), Retailing Bonus (Premie od
sprzedazy detalicznej), Affiliate Referring Bonus
(Premie za polecanie Brand Affiliate), Building
Bonus (Premie budulcowg) i Leading Bonus

Lista wszystkich zarejestrowanych znakéw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w glosariuszu
znakoéw towarowych na stronie nuskin.com.
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(Premie kierowniczg). Premie nie obejmujg zysku
ze sprzedazy detalicznej uzyskiwanego z zakupu
i odsprzedazy Produktow bezposrednio Klientom
niezarejestrowanym ani zadnych innych premii
pienieznych ani niepienieznych (w przypadku
Francji i Wioch zob. Uwaga 1 na str. 16).

Produkty: wszystkie towary i ustugi oferowane
przez Nu Skin.

Rejestracja osobista (,,zarejestrowany
osobiscie”): akt rejestracji Osoby w Nu Skin. Na
przyktad, gdy uczestnik planu zarejestruje Brand
Affiliate, Cztonka lub Klienta detalicznego

w Nu Skin, stang sie oni, odpowiednio, jego
osobiscie zarejestrowanymi Brand Affiliates,
osobiscie zarejestrowanymi Cztonkami lub
osobiscie zarejestrowanymi Klientami
detalicznymi.

Restart: procedura dajgca osobom posiadajgcym
wczesniej status przynajmniej Gold mozliwos¢
odzyskania ich sieci sprzedazy (tak jakby nie
stracity swojego statusu Brand Representative).
Zob. dodatek C.

Retailing Bonus (Premia od sprzedazy
detalicznej): roznica miedzy (1) ceng detaliczng
zaptacong przez Klienta detalicznego (z
wytgczeniem kosztow przesyiki i podatkow) przy
zakupie Produktow bezposrednio od Nu Skin

a (2) Ceng dla cztonkdéw. Zob. punkt 2.1.

Rozwijanie dziatalnosci biznesowej: kazda
czynnos¢, ktdra korzystnie wptywa, promuije,
pomaga lub wspiera w jakikolwiek sposéb
dziatalnosé, rozwoj, sprzedaz lub sponsorowanie
inne firmy, w tym miedzy innymi sprzedaz
produktow lub ustug, promowanie mozliwosci
biznesowych, wystepowanie w imieniu firmy lub
jej przedstawicieli, pozwolenie na wykorzystanie
swojego nazwiska do marketingu firmy, jej
produktow, ustug lub mozliwosci, sponsorowanie
lub rekrutacja w imieniu firmy; dziatanie na
stanowisku cztonka zarzadu, jako dyrektor,
przedstawiciel lub dystrybutor firmy, posiadanie
w niej udziatu wiascicielskiego lub jakiegokolwiek
innego udziatu faktycznego, zaréwno posrednio,
jak i bezposrednio.

Selling Bonus (Premia za sprzedaz): Premia za
sprzedaz Produktow swoim Klientom
bezposrednim. Zob. punkt 2.1.

Siec sprzedazy: Sie¢ sprzedazy uczestnika
planu skfada sie z jego Grupy i Zespotu oraz Grup
i Zespotéw Brand Affiliates znajdujgcych sie pod
jego Zespotem.

Sprzedaz dokonywana przez osobiscie
zarejestrowanego Brand Affiliate: sprzedaz
Produktow dokonana przez osobiscie
zarejestrowanych Brand Affiliates, obliczona
poprzez zsumowanie Cen sprzedazy netto
Produktow sprzedanych ich Klientom
bezposrednim.

Stanowisko Builder Position (BBP):
stanowisko na poziomie G1. Stanowisko BBP
zostanie przyznane uczestnikowi planu po
pierwszym miesigcu od uzyskania przez niego
Tytutu Blue Diamond. Zob. dodatek D.

Stanowisko Presidential Director Business
Builder (Presidential Director BBP): stanowisko
w ramach G1 BBP uczestnika planu. Stanowisko
Presidential Director BBP zostanie przyznane po
pierwszym miesigcu od uzyskania Tytutu
Presidential Director. Zob. dodatek D.

Systemy Nu Skin: jakikolwiek proces, aplikacja
lub inna wiasnos¢ cyfrowa w ramach systemu
cyfrowego Nu Skin, przeznaczona przez Nu Skin
do zakupu lub sprzedazy Produktéw Nu Skin,

w tym Nu Skin Vera, Nu Skin Stela, nuskin.com,
MySite, Personal Offer Tool lub jakakolwiek inna
platforma udostepniona przez Nu Skin.

Tytuk: tytuty Brand Representative uzyskuje sie na
podstawie zespotow Leadership Teams iich
Wolumenu sprzedazy. Tytut decyduje o liczbie
Generacji, za ktére uczestnik planu moze
otrzymywac Leading Bonus (Premie kierowniczg).

Zob. Tabela 2.D.

Umowa Brand Affiliate Agreement: umowa
pomiedzy uczestnikiem planu a firmg Nu Skin,
ktora okresla pewne warunki dotyczace jego
relacji z firmg Nu Skin.

Utrzymanie (rowniez zachowanie): wymaganie
osiggniecia co najmniej 2000 Wartosci sprzedazy
grupowej (w tym 250 Wolumenu sprzedazy na
rzecz Klientéw bezposrednich uczestnika planu)
w miesigcu, aby zachowac status Brand
Representative i kwalifikowac¢ sie do Building
Bonus (Premii budulcowej) lub Leading Bonus
(Premii kierowniczej). Aby utrzymac status Brand
Representative, Flex Points mozna rowniez

wykorzysta¢ do zastgpienia brakujgcych wymagan
dotyczagcych Wartosci sprzedazy grupowej, ale nie

Wolumenu sprzedazy na rzecz Klientow
bezposrednich. Jesli jednak uczestnik planu
wykorzysta Flex Points do utrzymania statusu
Brand Representative, nie bedzie uprawniony do
otrzymania Building Bonus (Premii budulcowej) ani
Leading Bonus (Premii kierowniczej) w danym

Lista wszystkich zarejestrowanych znakéw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w glosariuszu
znakoéw towarowych na stronie nuskin.com.
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miesigcu.
Zob. punkt 3.2 i dodatek A.

Wartos¢ sprzedazy grupowej (GSV): suma
Wolumenu sprzedazy dla wszystkich
zakupionych Produktow w Grupie uczestnika
planu.

Wartos¢é sprzedazy prowizyjnej (CSV): wartosé
walutowa ustalana dla kazdego Produktu,
stuzgca do obliczania Building Bonus (Premii
budulcowej) i Leading Bonus (Premii
kierowniczej). Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej
jest niekiedy zmieniana z uwagi na liczne
czynniki, w tym zmiany w cenach, wahania
kursow walut, promocje itp. Wartosé sprzedazy
prowizyjnej rozni sie od Wolumenu sprzedazy

i co do zasady nie jest réwna Wolumenowi
sprzedazy Produktu. Niektore Produkty mogg
mie¢ zerowg Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej.
Informacje na temat Wartosci sprzedazy
prowizyjnej i inne informacje zwigzane

Z wynagrodzeniem za sprzedaz dotyczgce
kazdego Produktu mozna znalez¢ po
zalogowaniu sie na swoim koncie na stronie
nuskin.com. Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej jest
przeliczana na walute danego rynku krajowego
w przypadku sprzedazy Produktéw na wielu
rynkach.

Wolumen sprzedazy (SV): wartos¢ niewalutowa
ustalona dla kazdego Produktu, stuzgca do
okreslania sprzedazy Produktu, ktdra jest
agregowana w celu pomiaru kwalifikowalnosci
do roznych putapdw wynikow, a takze do
ustalenia procentu premii. Wolumen sprzedazy
jest niekiedy zmieniany, jesli Firma uzna to za
konieczne. Wolumen sprzedazy to co innego niz
Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej i Cena sprzedazy
netto. Informacje dotyczgce Wolumenu
sprzedazy i inne dane zwigzane

z wynagrodzeniem za sprzedaz kazdego
Produktu mozna uzyskac po zalogowaniu sie na
swoje konto nuskin.com.

Wolumen sprzedazy na rzecz Klientow
bezposrednich (DC-SV): suma catkowitego
Wolumenu sprzedazy z Produktéw zakupionych
przez Klientéw bezposrednich uczestnika planu.

Wymogi kwalifikacyjne do tytutu Brand
Representative: w Okresie kwalifikacji do tytutu
Brand Representative uczestnik planu musi
ztozy¢ List intencyjny i osiggng¢ Wartosé
sprzedazy grupowej wynoszgcg 2000 (w tym
500 Wolumenu sprzedazy na rzecz swoich
Klientéw bezposrednich). Patrz punkt 3.1.

Zamowienia w dropshippingu (w zaleznosci od
dostepnosci na lokalnym rynku): Zamowienie
w dropshippingu (jesli jest dostepne) to
zamowienie sktadane na koncie Brand Affiliate,
ale oznaczane jako sprzedaz dla Klienta. Aby
Zamowienie w dropshippingu mogto zostac
zakwalifikowane jako takie, musi zostac
odpowiednio oznaczone, sprzedane i wystane
bezposrednio do Klienta.

Zasady i Procedury: dokument stanowigcy
czes¢ umowy miedzy uczestnikiem planu a firma
Nu Skin, okreslajgcy zasady i procedury
dotyczgce dziatalnosci cztonka planu.

Zespot: Zespot uczestnika planu sktada sie ze
wszystkich generacji Brand Representatives

i ich Grup, zgodnie z przyznanym Tytutem
(zob. Tabela 2.D). Zespodt nie obejmuje
uczestnika planu ani jego Grupy.

* FRANCJA: VDI Mandataires” nie mogg prowadzic¢
sprzedazy bezposrednio na rzecz klientéw
niezarejestrowanych.

WEOCHY: Incaricati moga jedynie promowac,
posrednio i bezposrednio, odbieranie zaméwien w
miejscach zamieszkania klientow koncowych w
imieniu Firmy. Jako Brand Affiliate (Incaricato)
mozna jedynie kupowa¢ Produkty na potrzeby
osobiste swoje i 0s6b mieszkajgcych w
gospodarstwie domowym. Zamowienia otrzymane
od klientdw niezarejestrowanych nalezy
przekazywac do Firmy.

Lista wszystkich zarejestrowanych znakéw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w glosariuszu
znakoéw towarowych na stronie nuskin.com.
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https://www.nuskin.com/content/nuskin/en_BE/home.html

