Najczesciej zadawane pytania — region Europy i Afryki
OBOWIAZUJE OD 1 STYCZNIA 2026 R. — EUROPA | AFRYKA

Uzyskiwanie wynagrodzenia jako Brand Affiliate wymaga poswiecenia znacznej ilosci czasu i wysitku oraz
zaangazowania. Powodzenie zalezy takze od umiejetnosci, talentu i zdolnosci przywddczych. Nie ma zadnej
gwarancji sukcesu finansowego, a uzyskiwane wyniki bedq sie znaczqco rézni¢ miedzy poszczegdlnymi uczestnikami.
W 2023 r. Srednie miesieczne wynagrodzenie ze sprzedazy wyptacane aktywnym Brand Affiliates w Europie i Afryce
wyniosto 73 USD. Srednio okofo 15,2% aktywnych Brand Affiliates w Europie i Afryce uzyskato wynagrodzenie ze
sprzedazy w miesigcu. Aby zapoznac sie z podsumowaniem wynagrodzen za sprzedaz wyptacanych na wszystkich
szczeblach w ramach Planu wynikow sprzedazy Nu Skin oraz definicjq ,,Aktywnych Brand Affiliates”, nalezy odwiedzic¢
strone nuskin.com.

Aby otrzymac Building Bonus (Premie budulcowq), nalezy miec tytuf Brand Representative oraz spetniac pewne
wymagania dotyczqce sprzedazy oraz inne wymogi. W Europie i Afryce typowa premia Building Bonus (Premia
budulcowa) wyptacana co miesigc wszystkim Brand Representatives wynosita 222 USD, a w przypadku Brand
Representatives, ktorzy w miesigcu osiggneli wartosc sprzedazy grupowej przekraczajgcq 2000 USD — 405 USD. W
2023 roku Building Bonus (Premie budulcowq) otrzymato okoto 4,5% osob z tytutem Brand Affiliate.

Nalezy mie¢ tytut Brand Representative oraz spetnia¢ pewne wymagania dotyczqce sprzedazy oraz inne wymogi, aby
otrzymywac Leading Bonus (Premie kierowniczq). W Europie i Afryce typowa premia Leading Bonus (Premia
kierownicza) wyptacana co miesigc wszystkim Brand Representatives wynosita 392 USD, a w przypadku Brand
Representatives, ktorzy w miesigcu osiggneli wartosc sprzedazy grupowej przekraczajgcg 3000 USD — 628 USD.

Omowienie

Udoskonalamy nasz obecny plan, aby lepiej wykorzysta¢ zmieniajgce sie trendy globalne i
makroekonomiczne, odblokowac wczesne zyski, ktére przyciggna rosngcy rynek poszukiwaczy mozliwosci,
uwolni¢ petny potencjat naszych Brand Affiliates i jeszcze lepiej dostosowacé dziatalnosé do naszej wizji —
zostania wiodgcg na Swiecie zintegrowang firmg w branzy urody i zdrowia.

Najwieksze korzysci nowego planu to 1) zapewnienie naszym Brand Affiliates szybkich i atrakcyjnych zyskéw za
sprzedaz produktow ich lojalnym klientom; 2) zapewnienie szybkich i atrakcyjnych zyskow za rozwdj innych Brand
Affiliates, ktdrzy pozyskujg wiasnych klientdw; oraz 3) zapewnienie uproszczen dla przedsiebiorcéw w celu
rozpoczecia rozwijania ich zespotow sprzedazy. Dzieki temu zaréwno nowi, jak i obecni Brand Affiliates bedg
mogli rozwijac sie i prosperowa¢, a Nu Skin osiggnie prawdziwg konkurencyjnos¢ w handlu
spotecznosciowym i ekonomii pracy dorywcze;.

1 marca 2025r.

Nowy Plan wynikéw sprzedazy Nu Skin utrzymuje i wykorzystuje podstawowa strukture Velocity, ale
wprowadza ulepszenia majgce na celu napedzanie dtugoterminowego, zrownowazonego wzrostu. Przyktadem
moze by¢ wiekszy nacisk na sprzedaz produktéw Klientom bezposrednim, co moze przetozy¢ sie na wieksze
wczesne zyski.
Lista wszystkich zarejestrowanych znakdw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w
glosariuszu znakéw towarowych na stronie www.nuskin.com.
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Selling Bonus (premia za sprzedaz):

Sharing bonus (premia za udostepnianie) zostata zastgpiona rozszerzong Selling Bonus (premig za sprzedaz).

RozwineliSmy wiedze zdobytg podczas przyznawania Sharing Bonus (premii za udostepnianie) i wprowadzilismy
nowy, ekscytujacy, skalowalny aspekt do Selling Bonus (premii za sprzedaz). Za kazdym razem, gdy uczestnik Planu
sprzeda produkt Klientowi bezposredniemu, otrzyma natychmiastowg Selling Bonus (premie za sprzedaz) w
wysokosci 4%. Jednak w miare sprzedawania wiekszej liczby produktéw kazdego miesigca i osiggania celéw
dotyczgacych wolumenu sprzedazy na rzecz Klientdw bezposrednich procent Selling Bonus (premii za
sprzedaz) wzrosnie do 20% na caty miesigc.

Nu Skin zawsze byto firmg, ktéra miata na celu sprzedaz niesamowitych produktéw naszym wspaniatym
Klientom. Ta ostatnia zmiana to kolejny krok w kierunku lepszego odzwierciedlenia tego rozsgdnego
kierunku. Wiemy jednak, ze pomaganie innym w rozpoczynaniu wtasnych dziatalnosci moze by¢ kolejnym
kluczowym elementem podrdzy. Wtasnie dlatego stworzyliSmy nowosé: Affiliate Referring Bonus (premie za
polecenie Affiliate). Dzieki tej nowej premii, sprzedajac produkty swoim Klientom bezposrednim, mozna
rowniez kwalifikowac sie do otrzymania premii na podstawie sprzedazy dokonanej przez osobiscie
zarejestrowanych Affiliates uczestnika Planu na rzecz ich Klientdw bezposrednich.

Tak. Nadal mozna zdobywa¢ Building Bonus (premie budulcowe) za zakupy dokonywane przez Brand Affiliates
uczestnika Planu. Zakupy Brand Affiliates nadal stanowia czes$¢ wartosci sprzedazy grupowej, dzieki czemu
mozna réwniez kwalifikowac sie do Building Bonus (premii budulcowej) i Leading Bonus (premii kierowniczej).

Nie. Koncepcja blokéw udostepnianych i wszystkie bloki w ogdle zostaty usuniete z nowego Planu wynikow
sprzedazy w celu uproszczenia proceséw. Zamiast tego Kwalifikacja do premii opiera sie po prostu na
wolumenie sprzedazy na rzecz Klientdw bezposrednich i/lub wartosci sprzedazy grupowe;.

Tak! Za kazdym razem, gdy Klienci bezposredni uczestnika Planu dokonajg zakupu produktéow Nu Skin, na
koncie premii Nu Skin uczestnika Planu pojawi sie codzienna premia w wysokosci 4%. Dodatkowo uczestnik
Planu zobaczy na swoim koncie tygodniowg Selling Bonus (premie za sprzedaz), ktéra bedzie odzwierciedlata
kazdy dodatkowy procent Selling Bonus (premii za sprzedaz), do ktérego uczestnik Planu kwalifikuje sie na
podstawie catkowitej miesiecznej sprzedazy dokonanej przez Klientdw bezposrednich.

Tak. Klienci bezposredni to wszyscy Klienci, ktérzy zostang przydzieleni uczestnikowi Planu w momencie
opuszczenia Nu Skin przez Brand Affiliate.

Affiliate Referring Bonus (premia za polecenie Affiliate):

Affiliate Referring Bonus (premia za polecenie Affiliate) motywuje Brand Affiliates do zwiekszania sprzedazy na
rzecz Klientéw bezposrednich i pomagania innym Brand Affiliates w osiggnieciu tego samego. W miare

Lista wszystkich zarejestrowanych znakdw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w
glosariuszu znakéw towarowych na stronie www.nuskin.com.
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wzrostu wolumenu sprzedazy na rzecz Klientéw bezposrednich uczestnik Planu bedzie kwalifikowac sie do
otrzymywania wyzszego wynagrodzenia za zakupy dokonane przez Klientdw bezposrednich swoich osobiscie
zarejestrowanych Brand Affiliates. Wszyscy Brand Affiliates mogg otrzymywac Affiliate Referring Bonus
(premie za polecenie Affiliate), niezaleznie od tytutu lub tytutéw osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates
uczestnika Planu.

Nie. Podstawowe wymagania, aby otrzymac Affiliate Referring Bonus (premie za polecenie Affiliate), to (1)
osiggniecie co najmniej 250% wolumenu sprzedazy na rzecz Klientéw bezposrednich w miesigcu i (2) posiadanie co
najmniej jednego osobiscie zarejestrowanego Brand Affiliate, ktéry ma odnotowang sprzedaz na rzecz Klientow
bezposrednich. Im wiecej sprzedazy na rzecz Klientow bezposrednich dokona uczestnik Planu, tym wyzszy
bedzie jego wskaznik zarobkdow ze sprzedazy osobiscie zarejestrowanych Affiliates.

Zaprojektowalismy Affiliate Referring Bonus (premie za polecenie Affiliate) jako kamiert milowy pomiedzy Brand
Affiliates:

zarowno tymi, ktérzy dopiero zaczynajg sprzedawac produkty, jak i tymi, ktdrzy stajg sie liderami i skupiajg sie na
rozwijaniu swojej dziatalnosci. Umozliwienie uczestnikowi Planu Kwalifikacji na podstawie wolumenu sprzedazy na
rzecz Klientéw bezposrednich przy jednoczesnym wyptacaniu wynagrodzenia za sprzedaz osobiscie
zarejestrowanych Affiliates podkresla znaczenie sprzedazy na rzecz Klientéw bezposrednich i pokazuje réwniez, ze
pomaganie innym w odniesieniu sukcesu sie optaca.

Nie. Affiliate Referring Bonus (premia za polecenie Affiliate) jest wyptacana niezaleznie od tytutu lub tytutéw
osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates uczestnika Planu. Dlatego nawet jesli osobiscie zarejestrowany
Brand Affiliate uczestnika Planu stanie sie cztonkiem Team Elite, uczestnik Planu nadal bedzie otrzymywa¢
Affiliate Referring Bonus (premie za polecenie Affiliate) za sprzedaz na rzecz jego Klientéw bezposrednich,
pod warunkiem, ze sie kwalifikuje, czyli osigga co najmniej 250% wolumenu sprzedazy na rzecz wtasnych
Klientéw bezposrednich w danym miesigcu.

Nie. Jesli osobiscie zarejestrowany Brand Affiliate uczestnika Planu opusci Nu Skin, jego Klienci bezposredni stang
sie Klientami bezposrednimi uczestnika Planu, a ich zakupy beda wliczane do Selling Bonus (premii za sprzedaz) i
wolumenu sprzedazy na rzecz Klientéw bezposrednich.

Nie. Ich osobiscie zarejestrowani Brand Affiliates nadal bedg czescig Grupy uczestnika Planu, ale nie beda
uwazani za osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates uczestnika Planu i nie bedg wliczani do jego Affiliate
Referring Bonus (premii za polecenie Affiliate).

Lista wszystkich zarejestrowanych znakdw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w
glosariuszu znakéw towarowych na stronie www.nuskin.com.
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Building Bonus (premia budulcowa)

W nowym Planie wynikéw sprzedazy znacznie uproszczono rowniez ramy Building Bonus (premii
budulcowej). Uczestnik Planu nadaj otrzymuje procent od wartosci sprzedazy prowizyjnej swojej grupy na
podstawie wartosci sprzedazy grupowej. Teraz mozna jednak uzyskaé¢ 5% lub 10% efektywnej stawki od
catkowitej wartosci sprzedazy prowizyjnej grupy w danym miesigcu, w zaleznosci od wartosci sprzedazy
grupowej.

Dzieki reorganizacji struktury Building Bonus (premii budulcowej) mozemy pomdc tym, ktérzy wczesnie
budujg swdj biznes, uzyska¢ dostep do wiekszego potencjatu zarobkowego poprzez potgczenie nowej Affiliate
Referring Bonus (premii za polecenie Affiliate) oraz Building Bonus (premii budulcowej).

Wartosc sprzedazy grupowej to caty wolumen sprzedazy wygenerowany przez grupe uczestnika Planu. Grupa
sktada sie z (1) uczestnika Planu, (2) dowolnego z cztonkdw, klientéw detalicznych i Brand Affiliates
uczestnika Planu oraz (3) dowolnego cztonka, klienta detalicznego i Brand Affiliate Brand Affiliates uczestnika
Planu itd., az do, ale z wytgczeniem, kolejnego Brand Representative pod uczestnikiem Planu. Grupa
uczestnika planu bedzie obejmowac grupy Brand Affiliates, ktorzy spetniajg kryteria Kwalifikacji do tytutu
Brand Representative. Brand Affiliate, ktdry ukonczy Kwalifikacje do tytutu Brand Representative, opusci
grupe uczestnika planu i on i jego grupa stang sie czescig Zespotu uczestnika planu.

Leading Bonus (premia kierownicza)

Najwieksze zmiany w Leading Bonus (premii kierowniczej) dotyczg Kwalifikacji do tytutow. W nowym Planie
wynikow sprzedazy tytuty opierajg sie na rozwoju Leadership Teams. Pierwsze dwa Leadership Teams
uczestnika Planu mogg mie¢ dowolng wielkos¢ wolumenu sprzedazy Leadership Team, natomiast kolejne
Leadership Teams bedg miaty stopniowo rosngce wymagania dotyczgce wolumenu sprzedazy Leadership
Team. Stopniowe zwiekszanie wydatkéw pomoze zagwarantowac, ze organizacja sprzedazy uczestnika Planu
bedzie sie rozwija¢ w zdrowy i zrGwnowazony sposdb. Oprdocz tego, wszystkie Leading Bonuses (premie
kierownicze) zapewniajg 5% wartosci sprzedazy prowizyjnej zespotu uczestnika Planu (nie obliczamy juz
Leading Bonus (premii kierowniczej) na wiele sposobdw, np. 2,5%, Double G1). Aby otrzymac Leading Bonus
(premie kierowniczg), nalezy osiggnac wartosc sprzedazy grupowej w danym miesigcu wynoszgcg co najmniej
3000.

Leadership Teams pomagajg promowac zdrowszy i bardziej zréwnowazony rozwdj. W miare rozwoju
uczestnika Planu wazne jest, aby pomagat on réwniez w rozwoju swoich Brand Representatives, dgzgc do
osiggniecia wspdlnego sukcesu.

Selling Bonus (premia za sprzedaz), Affiliate Referring Bonus (premia za polecenie Affiliate) i Building Bonus
(premia budulcowa) wspdlnie pomagajg liderom budowa¢ silne dziatalnosci zorientowane na klienta, ktdre
miaty by¢ promowane za pomocg pozostatych opcji. Powododw tej zmiany jest wiele.

Nie. Jesli uczestnik Planu kwalifikuje sie jako Brand Representative i ma przynajmniej jeden Leadership
Team, bedzie miat tytut Gold, niezaleznie od wolumenu sprzedazy Leadership Team.

Lista wszystkich zarejestrowanych znakdw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w
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Zespot uczestnika planu sktada sie ze wszystkich generacji Brand Representatives i ich grup, zgodnie z tytutem
uczestnika planu. Wszelki wolumen sprzedazy zgromadzony na tych kontach bedzie wliczany do wolumenu
sprzedazy zespotu uczestnika Planu. Zesp6t nie obejmuje uczestnika planu ani jego grupy.

Kwalifikacja i utrzymanie

Nie. Aby pozostac Brand Affiliate, nalezy osiggng¢ 50% wolumenu sprzedazy na rzecz swoich Klientéw
bezposrednich w ciggu ostatnich szesciu miesiecy. Jesli w ciggu czterech kolejnych miesiecy uczestnikowi
Planu nie uda sie osiggna¢ wymogu 50% wolumenu sprzedazy na rzecz Klientdw bezposrednich, uczestnik
Planu otrzyma ostrzezenia poprzez wiadomos¢ e-mail, Wyniki dziatalnosci i aplikacje Stela. Jesli uczestnik
Planu nie spetni tego wymogu przez sze$¢ kolejnych miesiecy, utraci status Brand Affiliate. Konta Brand
Affiliate oséb prywatnych zostang przeksztatcone w Konta cztonkowskie, a konta Brand Affiliate oséb
prawnych zostang zamkniete. Oznacza to, ze Siec¢ sprzedazy planu zostanie przeniesiona do Brand Affiliate
znajdujacego sie bezposrednio nad nim. Uczestnicy konta Brand Affiliate osoby prawnej, ktére zostanie
zamkniete, mogg zachowac mozliwos$¢ zakupu Produktow w Cenie dla cztonkéw, tworzgc nowe Konto
cztonkowskie. Aby ponownie zostac¢ Brand Affiliate, mozna zarejestrowac sie ponownie i przesta¢ nowa
umowe Brand Affiliate Agreement.

Kwalifikacja Brand Representative zostata uproszczona, aby zapewnic¢ wiekszg elastycznos$é tym, ktérzy chcg
wykonac ten kolejny krok w swojej dziatalnosci z Nu Skin. Zgodnie z nowym Planem wynikéw sprzedazy
Kwalifikacja Brand Representative wymaga teraz osiggniecia wartosci sprzedazy grupowej w wysokosci 2000
(w tym wartosci sprzedazy na rzecz wtasnych Klientdw bezposrednich w wysokosci 500) w okresie Kwalifikacji
Brand Representative. Uczestnik planu moze ukonczy¢ Kwalifikacje do tytutu Brand Representative tak
szybko, jak to mu odpowiada (w ciggu zaledwie tygodnia lub nawet dwdch miesiecy), ale jesli zdecyduje sie
na Kwalifikacje trwajgca ponad dwa miesigce, musi osiggngc¢ co najmniej 1000 wartosci sprzedazy grupowej
(w tym 250 wolumenu sprzedazy na rzecz swoich Klientow bezposrednich) miesiecznie.

Zmiana ta lepiej przygotowuje lideréw do utrzymania Brand Representatives, a tym samym do osiggniecia
przysztych sukceséw.

Nowe wymagania dotyczace wolumenu sprzedazy na rzecz Klientdw bezposrednich majg na celu podkreslenie
znaczenia budowania silnej bazy klientéw, co z kolei z czasem prowadzi do wiekszego utrzymania klientow i
rozwoju sprzedazy.

Wraz z nadejsciem nowego Planu wynikdw sprzedazy znikajg wszystkie bloki, wtgcznie z Flex Blokami.
Zamiast tego Brand Representatives bedg otrzymywacd Flex Punkty. Podobnie jak Flex Bloki, Flex Punkty to
substytuty wartosci sprzedazy grupowej, ktdre stuzg do utrzymania statusu Brand Representative, jesli
uczestnik Planu nie osiggnie wartosci sprzedazy grupowej w wysokosci co najmniej 2000 w danym miesigcu.
Jednak w przeciwienstwie do Flex Blokdw Flex Punkty sg uzywane punktowo, a nie blokowo, dlatego majg
wiekszy potencjat uzytkowy niz Flex Bloki. Poza tym Flex Punkty dziatajg zasadniczo tak samo Flex Bloki.
Wiecej szczegdtdw mozna znalez¢ w rozdziale 3.3 Planu wynikdéw sprzedazy.

Lista wszystkich zarejestrowanych znakdw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w
glosariuszu znakéw towarowych na stronie www.nuskin.com.
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Zgodnie z Planem wynikdéw sprzedazy Restart odzwierciedla nasze nowe zasady i filozofie Kwalifikacji Brand
Representative. W zwigzku z tym nalezy teraz ukonczy¢ program Restart w ciggu trzech miesiecy od
momentu powrotu do statusu Brand Affiliate, w poréwnaniu do szesciu miesiecy w ramach planu Velocity.
Nalezy takze osiggnac wartos¢ sprzedazy grupowej wynoszgcg 2000 (w tym 500 wolumenu sprzedazy na
rzecz witasnych Klientéw bezposrednich) w okresie kwalifikacyjnym Restart Brand Representative, w
poréwnaniu do wartosci sprzedazy grupowej wynoszgcej 4000 (8 blokéw budulcowych) (w tym 2000
wolumenu sprzedazy produktdow na rzecz osobiscie zarejestrowanych klientow, osobiscie zarejestrowanych
Brand Representatives (2 bloki udostepniane)) w ramach programu Velocity. Uczestnik Planu nadal moze
ukonczy¢ Kwalifikacje do tytutu Brand Representative tak szybko, jak to mu odpowiada (w ciggu zaledwie
tygodnia lub nawet dwéch miesiecy), ale jesli zdecyduje sie na Kwalifikacje trwajgca ponad dwa miesigce,
musi 0siggnac¢ co najmniej 1000 wartosci sprzedazy grupowej (w tym 250 wolumenu sprzedazy na rzecz
swoich Klientow bezposrednich) miesiecznie.

Stanowiska liderow biznesu

Tak. Wymagania dotyczgce tych stanowisk ulegty zmianie. Wiecej szczegétéw mozna znalez¢ w Zataczniku D do
Planu wynikéw sprzedazy.

Okres przejsciowy

Sprzedaz na rzecz Klientdw bezposrednich to pierwszy klucz do petnego wykorzystania zalet nowego Planu
wynikéw sprzedazy. Sprzedaz na rzecz Klientdw bezposrednich okresla procent Selling Bonus (premii za
sprzedaz) i Affiliate Referring Bonus (premii za polecenie Affiliate), ktére mozna otrzymac. Podobnie sprzedaz
na rzecz Klientdéw bezposrednich stanowi czes¢ wymagan, ktére nalezy spetni¢, aby zostac¢ Brand
Representative i utrzymac ten status.

Drugim kluczem do czerpania korzysci z nowego Planu wynikédw sprzedazy jest rozwijanie innych Brand
Affiliates, ktdrzy prowadza wtasng sprzedaz na rzecz Klientdw bezposrednich. Bezposrednia sprzedaz
osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates uczestnika Planu staje sie podstawag do uzyskania Affiliate
Referring Bonus (premii za polecenie Affiliate).

Skupienie sie na rozwijaniu wtasnej sprzedazy na rzecz Klientdow bezposrednich i pomaganie innym Brand
Affiliates w robieniu tego samego ostatecznie przyczynia sie do wzrostu wartosci sprzedazy grupowej i
potencjatu Building Bonus (premii budulcowej). To z kolei staje sie takze wzorcem dla Brand Representatives,
ktérych uczestnik Planu rozwija, zwiekszajgc wolumen sprzedazy Leadership Team i potencjat Leading Bonus
(premii kierowniczej).

Jesli uczestnik Planu bedzie miat tytut Ruby na miesigc przed wprowadzeniem nowego Planu wynikéw
sprzedazy, tytut w ciggu pierwszych dwdch miesiecy po wprowadzeniu nowego Planu (wliczajgc miesigc
wprowadzenia nowego Planu) moze zosta¢ utrzymany pod warunkiem spetnienia wymagan programu
Velocity dotyczgcych tytutu. Poczgwszy od trzeciego miesigca po wdrozeniu, aby utrzymac tytut Ruby, nalezy
stworzyc trzy Leadership Teams, z ktérych jeden musi uzyska¢ wolumen sprzedazy Leadership Team
wynoszacy co najmniej 5000.

Podstawowag zasadg, na ktorej opiera sie Plan wynikéw sprzedazy obowigzujgcy na rodzimym rynku Brand
Affiliate, bedzie sposdb przyznawania premii:
a. Selling Bonus (premia za sprzedaz):
e Jesli uczestnik Planu znajduje sie na rynku, na ktérym wprowadzono nowy Plan wynikéw sprzedazy,
wszystkie zamowienia cztonkdw i klientéw detalicznych (niezaleznie od rynku, z ktérego pochodza)
bedg wliczane do obliczenia Selling Bonus (premii za sprzedaz) uczestnika Planu. Jesli uczestnik
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Planu dziata na rynku Velocity, wszystkie zamdwienia bedg wliczane do obliczenia Sharing Bonus
(premii za udostepnianie).

e Bezposredni wolumen sprzedazy na rzecz Klientdw bezposrednich z rynkéw Velocity bedzie wliczany
do Selling Bonus (premii za sprzedaz) zgodnie z nowg skalg Planu wynikéw sprzedazy dla Brand
Affiliates na nowych rynkach Planu wynikéw sprzedazy.

e Zakupy dokonane przez osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates na rynkach, na ktérych
wprowadzono nowy Plan wynikéw sprzedazy, bedg wliczane do standardowej statej kwoty Sharing
Bonus (premii za udostepnianie) przypisanej do kazdego produktu Brand Affiliates na rynkach
programu Velocity.

e 7Zadne zakupy Brand Affiliates nie bedg generowaé Selling Bonus (premii za sprzedaz) na nowych
rynkach objetych Planem wynikow sprzedazy.

b. Affiliate Referring Bonus (premia za polecenie Affiliate):

e Sprzedaz osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates od Brand Affiliates na rynkach Velocity bedzie
skutkowad wyptata Affiliate Referring Bonus (premii za polecenie Affiliate) na nowych rynkach
objetych Planem wynikéw sprzedazy.

e Brand Affiliates na rynkach Velocity nie bedg otrzymywac Affiliate Referring Bonus (premii za polecenie
Affiliate).

C. Building Bonuses (premie budulcowe) bedg obliczane zgodnie ze skalg i wymogami dotyczgcymi Building
Bonuses (premii budulcowych) obowigzujgcymi na rynku rodzimym uczestnika Planu, bez wzgledu na
zrédto wolumenu sprzedazy.

d. Leading Bonuses (premie kierownicze) bedg obliczane zgodnie ze skalg i wymogami dotyczgcymi Leading
Bonuses (premii kierowniczych) obowigzujgcymi na rynku rodzimym uczestnika Planu, bez wzgledu na
zrédto wolumenu sprzedazy.

Wszystkie istniejgce Flex Bloki zostang zamienione na Flex Punkty — po 500 Flex Punktéw kazdy.

Zwroty produktéw w ramach nowego Planu wynikdéw sprzedazy moga mieé¢ powazniejszy negatywny
wptyw na wolumen sprzedazy oraz wyptacane prowizje. Wiecej szczegdtow i przyktaddw mozna znalezé w
Dodatku B do Planu wynikéw sprzedazy.

W przypadku kazdego konta, dla ktérego rozpoczat sie proces Kwalifikacji Brand Representative przed
wdrozeniem nowego Planu wynikéw sprzedazy, bedzie mozna zakonczy¢ ten proces wedtug starych kryteriow
Kwalifikacji lub nowych kryteriéw, w zaleznosci od tego, ktdre zostang osiggniete szybciej.

W ramach okresu przejsciowego kazde konto, ktére znajduje sie w fazie Kwalifikacji przed datg rozpoczecia
nowego Planu wynikdéw sprzedazy, ma dostepng opcje Restartu i pomysinie przejdzie Kwalifikacje w ramach
okna Restartu, odzyska Flex Bloki zgromadzone przed otrzymaniem wynagrodzenia jako obnizajgcy range
Brand Representative i zamieni je na Flex Punkty, otrzymujgc 500 Flex Punktow za kazdy Flex Blok. Tacy
uczestnicy otrzymajg rowniez dodatkowe 1000 Flex Punktéw w pierwszym miesigcu i 500 Flex Punktéw w
drugim miesigcu po awansie na Brand Representative.

Lista wszystkich zarejestrowanych znakdw towarowych na rynkach Nu Skin w Europie i RPA jest podana w
glosariuszu znakéw towarowych na stronie www.nuskin.com.
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