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1. OVERSIKT AV VELOCITY

1.1 INTRODUKTION

Velocity by Nu Skin® ("Velocity”) &r utformat for att beléna dig fér att du:
Delar véra produkter och introducerar nya kunder till Nu Skin;

Bygger och hjslper din Kundgrupp, och

Leder andra Brand Representatives nér de bygger och hjslper sin Kundgrupp.

Forsaljningsplanen (den har “Planen”), anger villkoren fér den provision du kan intjgna genom
Velocity. Vi uppmuntrar dig att ldsa igenom Planen noga och hanvisar till vér Ordlista fér
ytterligare information om de termer som skrivs med stor bokstav.

1.2 DELTA | VELOCITY

Det finns fem deltagarnivder inom Velocity:

Brand Affiliates kan (1) képa produkter till Medlemspris fér eget bruk eller 8terférséljning och (2)
registrera Registrerade Kunder som képer produkter fran Nu Skin.

Kvalificerande Brand Representatives Brand Affiliates som har valt att kvalificera sig som
Brand Representative och héller pd att bygga sin egen Kundgrupp och samtidigt uppfylla kraven
for kvalificering for att bli Brand Representative.

Brand Representatives &r Brand Affiliates som har fullfért Kvalificeringen och inte férlorat sin
Brand Representative-status.

Brand Partners &r Brand Representatives som har utvecklat och véagleder en eller flera Brand
Representatives.

Brand Directors &r Brand Representatives som har utvecklat och leder fyra eller fler Brand
Representatives, samt minst ett Leadership Team.

Du kan vélja att starta din Kvalificering och kvalificera dig fér att bli Brand Representative nar du
gér med i Nu Skin som Brand Affiliate eller n&r som helst senare.

1.3 EJ DELTAGANDE KUNDER

Det finns tre typer av kunder som kan képa produkter men som inte deltar i Velocity:

Ej registrerade kunder kan képa produkter direkt frdn en Brand Affiliate till priset som den
personen anger (fér Frankrike och ltalien, se anteckning 1 p4 sid. 17). Ej registrerade kunder
deltar inte i Velocity och far alltsd inte sélja produkter vidare och kan inte registrera andra
Registrerade kunder.

Detaljkunder registrerar sig hos Nu Skin som Detaljkunder fér att képa Produkter direkt av

Nu Skin till publicerat férséljningspris, och kan ta del av eventuella rabatter som kan erbjudas av
Nu Skin. Detaljkunder deltar inte i Velocity och far inte sélja sina produkter vidare eller registrera
andra registrerade kunder.



Medlemmar registrerar sig hos Nu Skin som Medlemmar fér att képa produkter fran Nu Skin
till Medlemspris. Medlemmar deltar inte i Velocity och far inte sélja sina produkter vidare eller
registrera andra registrerade kunder.

1.4 BONUSAR

Du kan tjana féljande Bonusar baserat pa din deltagarniva:

_ Brand Affiliates Gty Had Brand Representatives Brand Partners och Directors
Representatives

Sharing Bonus och
Retailing Bonus

Building Bonus Q

o
Leading Bonus Q




2.BONUSAR INOM VELOCITY
2.1 SHARING BONUS OCH RETAILING BONUS

A. Beskrivning av Sharing Bonus

Var Sharing Bonus kompenserar dig nér dina personligt registrerade kunder képer produkter och om
volymkraven fér Sharing Bonus™ uppfylls vid produktinkép via dina personligt registrerade Brand Affiliates
samt egna produktinkép om du &r Brand Representative.

B. Sa beriknas Sharing Bonus

Var Sharing Bonus &r en viss summa satt per séld produkt. Du kan hitta mer information om summan av
din Sharing Bonus, prisséttning och annan provisionsbaserad information fér varje produkt nér du loggar in
pa din marknads hemsida.

VIKTIG INFORMATION - SHARING BONUS: DU TJANAR INGEN SHARING
BONUS VID FOLJANDE:

* Inkép av andra Brand Representatives.

* Dina egna produktinkép, &ven inkép foér att sélja vidare till icke registrerade kunder
(for Frankrike och Italien, se anteckning 1 pé sid. 17) sdvida du inte sjalv &r Brand
Representative och uppfyller volymkravet fér Sharing Bonus.

* Vid ink&p av dina registrerade kunder som inte &r personligt registrerade av just dig
(det vill séga registrerade kunder som tilldelats dig pa grund av en inaktiv Brand Affiliate
som registrerade dem) eller andra av dina registrerade Brand Affiliates.

* Vid produktinkép av personligt registrerade Brand Affiliates, sdvida du inte uppfyller
volymkravet fér Sharing Bonus™.

VIKTIG INFORMATION - RABATTER: Produktpriser och Sharing Bonuses kan baseras
pa rabatterbjudanden och kan darfér ocksd minska med samma procentsats sdvida ingen
annan information inte angjvits.

VIKTIG INFORMATION - VOLYMKRAY FOR SHARING BONUS*: Du méste ha
intjdnat minst 50 poang i férsaljningsvolym fran personligt registrerade kunder under aktuell
manad fér att intjana och tilldelas en Sharing Bonus fér produktinkép via dina personligt
registrerade Brand Affiliates (och egna produktinkép om du &r Brand Representative).

C. Beskrivning av Retailing Bonus

Vér Retailing Bonus kompenserar dig baserat pé kép fran dina detaljkunder.

D. Sa& riknar du ut din Retailing Bonus

Skillnaden mellan (1) férséljningspriset som din detaljkund betalat efter eventuell rabatt
(exklusive frakt och moms) nar de képer produkter direkt frén Nu Skin och (2) medlemspriset.
* Du tjanar Retailing Bonus p& kép gjorda av alla dina detaljkunder, oavsett om de &r personligt
registrerade av dig eller inte.

E. Betalning

Din Sharing Bonus och Retailing Bonus listas via ditt Velocity-konto (som du hittar i "Volumes &
Genealogy™-verktyget) inom en dag fran utfért produktinkép. Sharing Bonus pé produktinkép av dina
personligt registrerade kunder och Retailing Bonus intjanas dagligen och betalas ut veckovis savida du inte
uttryckligen véljer att fa betalt fér Sharing Bonus pa produktinkép av dina personligt registrerade kunder



och Retailing Bonus manatligen i vilket fall sédana betalas ménatligen. Fér att vélja bort att veckobonus
utbetalas och enbart bli betald en gdng per ménad ber vi dig vénligen logga in p& Volumes & Genealogy
och anpassa dina instéllningar i fliken Provision. Sharing Bonus fér produktinkép av dina personligt
registrerade Brand Affiliates (och egna produktinkép om du &r Brand Representative) intjanas dagligen
och utbetalas ménadsvis om volymkraven fér Sharing Bonus har uppnatts fér den aktuella manaden.”

F. Vilka kan delta

Fér att kunna tjdna Sharing Bonus och Retailing Bonus maste du vara Brand Affiliate. Om du vill

intjana och tilldelas en Sharing Bonus fér produktinkép av dina personligt registrerade Brand

Affiliates (och egna produktinkép om du &r Brand Representative) maste du uppna minst 50 poéng

i forsaljningsvolym fr8n personligt registrerade kunder under den aktuella m&naden. Nu Skin betalar
endast ut obetald Sharing Bonus i slutet av manaden om volymkraven fér Sharing Bonus fér den aktuella
manaden har uppnatts.”

2.2 BUILDING BONUS

A. Beskrivning

Som Brand Representative kan du férutom Sharing Bonus och Retailing Bonus &ven tjgna en Building
Bonus. Din Building Bonus ersétter dig fér hur du bygger upp din Kundgrupp, hjélper dina kunder, och
assisterar Brand Affiliates och kvalificerande Brand Representatives i deras marknadsféring av produkter
till sina kunder.

BUILDING BLOCKS: Ett Building Block &r 500 poéng i férsaljningsvolym frén

din egen Kundgrupp. Antal Building Blocks du slutfér avgér procenten som beréknar
din Building Bonus. Dina Building Blocks nollstélls varje ménad, s dina férsta 500 poéng
i forsaljningsvolym per ny manad landar i den manadens férsta berékning av Building
Blocks. Ett Building Block som &r ofullstandigt i slutet av manaden férs inte ver till nasta
manads bonusberékning.

B. Berikna din Building Bonus

Din Building Bonus &r en procentandel av det provisionsberéttigade férséljningsvérdet (CSV) baserat pa
din kundgrupps ink&p, som bérjar vid 5 % pa ditt férsta Building Block, och upp till 40 % p& ditt sextonde
Building Block och efterfsljande, vilket du kan se i féljande diagram.

0y
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Din Building Bonus per Building Block beréknas genom att multiplicera:

i. det totala provisionsberattigade forséljningsvérdet av varje Building Block, med

ii. den specifika procenten per Building Bonus fér detta Building Block.

*Géller for Frankrike: Se notering 1p4's. 17.



VIKTIG INFO - BUILDING BONUS-PROCENTANDEL: Din Building Bonus-
procent f&r ett specifikt Building Block beréknas bara pé just det blocket och inte fér tidigare
block. Till exempel tjgnar du 5 % pa det provisionsberattigade férséljningsvérdet pa dina
forsta tvd Building Blocks, och 10 % pa ditt tredje block (men inte 10 % pa dina férsta tva
block) varje manad.

EXEMPEL: L&t oss anta att det provisionsberattigade férsaljningsvardet per Building Block &r
500 USD. Din Building Bonus fér ditt férsta block blir d& 25 USD och din bonus fér ditt dttonde block
175 USD.

Om Flex Blocks anvands fér att behdlla din status som Brand Representative kan du bara tjgna
Building Bonus pa fullgjorda Building Blocks och ingen bonus bergknas pa Flex Blocks. Se Kapitel 3.3.

C. Betalning

Din Building Bonus kommer i allmanhet att registreras pa ditt Velocity-konto inom en arbetsdag efter
utgangen av veckoperioden och betalas ut veckovis sdvida du inte uttryckligen véljer att fa din Building
Bonus betalad ménadsvis i vilket fall den intjanas veckovis och betalas manatligen. Fér att vélja bort att
veckobonus utbetalas och enbart bli betald en gdng per manad ber vi dig véanligen logga in pa Volumes
& Genealogy och anpassa dina instéllningar i fliken Provision.

D. Vilka kan delta

Foér att kunna tjana Building Bonus méste du vara Brand Representative. Om du tappar din status
som Brand Representative kan du inte tjana Building Bonus fér féljande mé&nad. Se avsnitt 3.2 fér
mer information.

VIKTIG INFO - OFULLSTANDIGA BUILDING BLOCKS: Om du har slutfért
fyra eller fler Building Blocks i slutet av manaden tjanar du Building Bonus p3 allt
provisionsberéttigat férsaljningsvarde/CSV aven fran ofullsténdiga Building Blocks
med samma procentsats som géller det sist slutférda blocket.

EXEMPEL: Om du har slutfort sex blocks och en del av ditt sjunde block under en ménad,

kommer du att tjana 25 % Building Bonus pé det provisionsberéttigade férsaljningsvérdet i ditt
sjunde Building Block.

2.3 LEADING BONUS (MANATLIG)

A. Beskrivning

Na&r du blir Brand Partner eller Brand Director kan du, utéver Sharing, Retailing och Building Bonus,
ocks8 tjana en Leading Bonus fér att utveckla och végleda andra Brand Representatives. Det innebér att
hjslpa dina Brand Affiliates att kvalificera sig som Brand Representatives, motivera, leda och tréna dina
Brand Representatives som du har i ditt team (vi kallar dem dina G1 Brand Representatives).

Allt eftersom dina G1 Brand Representatives utvecklas till Brand Partners och Brand Directors, utvecklas
ocksa din egen roll. Férutom att utveckla andra Brand Representatives, kommer du att leda ett team som
bestér av Brand Representatives i andra generationer (t ex. G2, G3 osv.), nér de jobbar for att skapa egna
grupper och 8ka produktférsaliningen. Var Leading Bonus &r utformad fér att maximera bonusen du fér
ut baserat pa hur din roll utvecklas med ditt team och ditt ledarskap.



TEAM: Ditt team bestér av alla generationer som du kan tjana Leading Bonus pa.

Din titel definierar antalet generationer av Brand Representatives och deras kundgrupper
som finns i ditt team, som du ser i tabellen for titelbestémmelse i Velocity. Ditt team
inkluderar inte din Kundgrupp.

Din titel och ditt team baseras p& dina resultat. Allt eftersom du bevisar att du kan utveckla nya Brand
Representatives och hjilpa dem att bygga kundgrupper och &ka férsaljningen i sina teams, s& kommer
ditt eget team att utdkas med fler generationer av Brand Representatives.

G1 BRAND REPRESENTATIVES: Varje Brand Representative som du direkt leder
och som &r den férsta Brand Representative under dig i ditt team &r din G1 Brand
Representative.

LEADERSHIP TEAM SALES VOLUME: Leadership Team Sales Volume avser
den totala bruttoférsaljningsvolymen i G1 till G6 fér varje given Brand Representative
pa G1-niva.

Din titel och antal generationer Brand Representatives som ingdr i ditt team baseras p& antalet G1 Brand

Representatives och Leadership Teams som du har, vilka du kan se i féljande tabell fér titelbestdmmelse

i Velocity.
TITELNIVAER FOR VELOCITY
o R G R e | . LEADERSHIPTEAM | ANTALGENERATIONER
R AVL/ES | FORSALININGSVOLYM SOM KRAVS IDITT TEAM

BRAND REPRESENTATIVE 0 EJ TILLAMPLIGT EJ TILLAMPLIGT
GOLD PARTNER 1 EJ TILLAMPLIGT 1

LAPIS PARTNER 2 EJ TILLAMPLIGT 2

RUBY PARTNER 4 EJ TILLAMPLIGT 3

EMERALD DIRECTOR 4 1MED >10 000 4

TMED >10 000

BRAND REPRESENTATIVES

w *
g DIAMOND DIRECTOR 5 T MED =20 000 5
ot 1MED =10 000

fl  BLUE DIAMOND DIRECTOR 6 1MED >20 000 6"
= 1MED >30 000

<

&

1MED >10 000
. 1MED >20 000 .
PRESIDENTIAL DIRECTOR 6 1 MED = 30 000 6

1MED =40 000

*For att kunna tjéna provision baserat pa generationerna 3-6 fér du inte vara aktiv inom férséljning fér
ndgot annat féretag inom direktférséljningsbranschen.

** Blue Diamond Directors och Presidential Directors kvalificerar fér ett Business Builder-konto eller
ett Presidential Director Business Builder-konto. Samtliga krav fér Leadership Team kan uppfyllas med
Leadership Teams i ditt Business Builder-konto och ditt Presidential Director Business Builder-konto.
Se bilaga D fér mer information. Kontakta ditt lokala Nu Skin-kontor fér mer information om krav
géllande erkénnanden och resor som kan skilja sig fran kraven i denna plan.



B. Berikna din Leading Bonus

For att Brand Partners och Brand Directors ska fortsatta bygga och bibehélla sin férséljning inom sina
egna kundgrupper ar metoden fér att berékna Leading Bonus baserad p& antalet Building Blocks som

du slutfért inom din egen Kundgrupp under ménaden.

i. Fullfeljt sex eller fler Building Blocks: Nar du fullfsljt sex eller fler Building Blocks inom din
Kundgrupp per manad f&r du den stérre bonusen i utrdkningen av Leading Bonus:

* Utveckling av G1 Brand Representatives
10 % av provisionsberéttigat férséljningsvarde/ CSV fré&n produktférsalining i grupperna
hos alla dina G1 Brand Representatives.

* Attleda ett team
5 % av provisionsberattigat férsaljningsvarde/ CSV fran produktférséljning i grupperna
hos alla dina Brand Representatives.

ii. Fullfeljt fyra eller fem Building Blocks: Om du endast fullfsljt fyra eller fem block pé en
manad betalas du 2,5 % av provisionsberattigat férsaljningsvarde/ CSV av produktférsaljning i
grupperna hos alla dina Brand Representatives.

LEADING BONUS

ea/in OM DU FULLFOLJT
109% LEADING BONUS PA DIN G1 CSV %%%
+
59 LEADING BONUS PA DITT TEAMS CSV e
2,5%LEADING BONUS PADITT TEAMS CSV 99999
4-5BLOCKS

C. Betalas manadsvis

| slutet av varje manad bersknar vi din Leading Bonus. Din Leading Bonus visas generellt via ditt
Velocity-konto inom en arbetsdag frén m&nadens sammanrékning och &verférs automatiskt till ditt
bankkonto som du har registrerat hos oss.

D. Vilka kan delta

For att kunna tjana Leading Bonus maste du:

i. vara Brand Representative
ii. haminst en G1 Brand Representative; samt

iii. fullfslja fyra Building Blocks fr&n din Kundgrupp.

Du kan inte tjgna Leading Bonus under en manad om din status som Brand Representative inte & nadd
eller om du férlorat den. Se avsnitt 3.2 f6r mer information.



3.STATUS SOM BRAND REPRESENTATIVE

3.1 KVALIFICERA SIG TILL BRAND REPRESENTATIVE

A. Att ansoka om att kvalificera sig till Brand Representative

Som Brand Affiliate kan du anséka om att kvalificera dig till Brand Representative genom att skicka in en
avsiktsférklaring (LOI) till Nu Skin. Avsiktsférklaringen &r ett onlineformular som du hittar nar du loggar
in p& Brand Affiliate-webbplatsen fér din marknad.

ENDAST naér du skickar in din LOI senast midnatt CET den 31 december 2023:

B. Kvalificeringsperiod

Din kvalificeringsperiod réknas frén det datumet d& du anséker om att bli Brand Representative.
Kvalificeringsperioden &r upp till sex (6) manader i f&ljd, inklusive den mé&naden du anssker. Om
du exempelvis ansdker om att kvalificera dig som Brand Representative den 25 december &r din
kvalificeringsperiod december till och med maj. Kvalificeringsperioden upphér vid den tidigaste av
foljande tidpunkter:

i. detdatum da du avancerar till Brand Representative efter att du uppfyllt kvalificeringskraven;
ii. islutet av den manad d& du inte nétt kvalificeringsperiodens ménatliga minimumgréans; eller

iii. islutet av den sjatte manaden i kvalificeringsperioden.

C. Kvalificeringskrav och lagsta kvalificeringskrav per manad

i. Kvalificeringskrav: Slutfér 12 Building Blocks (varav fyra (4) méste vara Sharing Blocks) under
din kvalificeringsperiod.

Alternativt:

*  kvalificeringskraven kan dven uppfyllas genom att slutféra fyra (4) Sharing Blocks under valfri
manad inom kvalificeringsperioden; eller

*  omdu skickat in din LOI efter den 31 oktober 2023 och du fortfarande &r inne i men &nnu inte
slutfért kvalificering senast den 31 december 2023 kan du slutféra kvalificeringskraven enligt
vad som framgdr nedan i avsnitten BB och CC (dv.s. genom att slutféra dtta (8) Building
Blocks varav fyra (4) méste vara Sharing Blocks inom tre (3) p& varandra féljande manader

fr&n att du skickat in din LOI.

De som inte kvalificerar sig enligt detta alternativ, kan &nda uppna de allménna kvalificeringskraven
genom att slutféra 12 Building Blocks (varav fyra (4) Sharing Blocks) under loppet av sex m&nader.

ii. Lagsta kvalificeringskrav per manad: Fullfélj tvé (2) Building Blocks per manad, férutom den
manaden d& du uppfyllt alla kvalificeringskraven.

Till exempel, om du fatt ihop totalt 11 Building Blocks (varav fyra (4) &r Sharing Blocks) under dina férsta
tre (3) manader av kvalificeringsperioden s& har du kvalificerat dig till Brand Representative under den
fisrde manaden efter att du fullfsljt det sista blocket, oavsett minimikravet pa tva (2) block per ménad,
som alltsd inte géller den manaden man fullféljer kvalificeringen.
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ENDAST nir du skickat in din LOI frén 00.01 CET den 1 januari 2024:

BB. Kvalificeringsperiod

Din kvalificeringsperiod réknas frén det datumet d8 du anséker om att bli Brand Representative.
Kvalificeringsperioden &r upp till tre (3) manader i féljd, inklusive den manaden du anséker. Till exempel,
om du anséker den 25:e januari om att pabérja kvalificeringen till Brand Representative raknas din
kvalificeringsperiod frén januari och fram till mars. Kvalificeringsperioden avslutas vid den tidigaste av
foljande tidpunkter:

i. det datum da du avancerar till Brand Representative efter att du uppfyllt kvalificeringskraven;
ii. islutetav den ménad da du inte natt kvalificeringsperiodens manatliga minimumgrans; eller

iii. islutet av den tredje manaden i kvalificeringsperioden.

CC. Qualification Requirements and Qualification Monthly Minimum

i. valificeringskrav: Slutfér atta (8) Building Blocks (varav fyra (4) m&ste vara Sharing Blocks)
under din kvalificeringsperiod.

Kvalificeringskraven kan dven uppfyllas genom att slutféra fyra (4) Sharing Blocks under
valfri mnad inom kvalificeringsperioden. De som inte kvalificerar sig enligt detta alternativ,
kan &nd& uppna de allménna kvalificeringskraven genom att slutféra atta (8) Building Blocks
(varav fyra (4) Sharing Blocks) under loppet av tre (3) pa varandra féljande manader.

ii. Lé&gsta kvalificeringskrav per manad: Fullfslj tv& (2) Building Blocks per manad, férutom den
ménaden d& du uppfyllt alla kvalificeringskraven.

Till exempel, om du fétt ihop totalt sju (7) Building Blocks (varav fyra (4) &r Sharing Blocks)
under dina férsta tva (2) manader av kvalificeringsperioden s har du kvalificerat dig till Brand
Representative under den tredje ménaden efter att du fullféljt det sista blocket, oavsett
minimikravet pa tvé (2) block per ménad, som allts& inte géller den m&naden man fullféljer
kvalificeringen.

VIKTIG INFO - VID OAVSLUTADE BLOCK UNDER KVALIFICERINGSPERIODEN:
Forsaljningsvolym fran ett oavslutat block under en manad kommer inte att réknas

med i féljande ménads kvalificering fér manadsminimum. Men f&rséljningsvolym frén
oavslutade block eller Sharing Blocks under en manad raknas fortfarande till din samlade
kvalificeringsperiod och volymer.

SHARING BLOCKS: Sharing Blocks &r en s&rskild typ av Building Blocks som

endast géller fér att uppfylla kvalificeringskraven. Sharing Blocks best&r av 500 poédng

i forséljningsvolym av produktkép av dina personligt registrerade kunder och personligt
registrerade Brand Affiliates i din Kundgrupp (utom Brand Representatives).
Forsaljningsvolym frén dina egna produktkép ingdr inte i Sharing Blocks.
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D. Nar du natt kvalificeringskraven

N&r du ndtt kvalificeringskraven blir du Brand Representative férsta dagen av féljande veckoperiod

(den 8:e, 15:¢ eller 22:a i den ménaden eller p& nésta manads férsta dag) och kan bérja tjana Building
Bonus pé alla kép frén din Kundgrupp.

Om ndgon annan ur din Kundgrupp ocksa kvalificerar sig, blir han/hon endast en del av ditt team

om du: (1) fullf&ljt din férsta kvalificeringsmanad samtidigt eller tidigare &n dem, samt (2) slutfér din
kvalificering inom din kvalificeringsperiod, annars kommer personen inte att ingd i ditt team i framtiden
och du kommer inte att kunna f& ndgon kompensation pa deras férséljningsaktivitet. Se Bilaga A fér mer
information.

E. Om duinte uppfyller kvalificeringskraven

Om du inte uppndr mé&nadens minimikrav varje manad under kvalificeringsperioden avslutas din
kvalificering fran den féljande ménaden. Om du inte uppnar kvalificeringskraven under hela kvalifice-
ringsperioden avslutas din kvalificering fran den féljande ménaden. Oavsett utgdng kan du alltid anstka
igen med en ny avsiktsférklaring och starta om din kvalificeringsperiod till Brand Representative.

3.2 STATUS SOM BRAND REPRESENTATIVE

A. Uppritthall, behall eller férlora din status som Brand Representative

Din status som Brand Representative uppratthalls, behdlls eller férloras baserat pa ditt resultat varje ménad.

i. Uppratthall status som Brand Representative - minst fyra Building Blocks

Om du fullfsljer minst fyra Building Blocks under en manad uppnér du kraven och
upprétthaller din status som Brand Representative den manaden.

ii. Behalla status som Brand Representative — minst ett Building Block och tillrackligt ménga

Flex Blocks

Om du (1) fullfsljt minst ett Building Block under en ménad, och (2) har tillrackligt ma&nga
Flex Blocks (beskrivning nedan) fér att véga upp mellanskillnaden (tex. tva Building Blocks
plus tva Flex Blocks), anvénder vi automatiskt dina Flex Blocks fér att behalla din status som
Brand Representative den ménaden.

iii. Forlora status som Brand Representative - inga Building Blocks eller inte tillréckligt med
tillgéngliga Flex Blocks

Om du (1) inte har ndgra fullstandiga Building Blocks under en ménad eller (2) inte har
tillréckligt manga Flex Blocks f&r att ersétta dem den ménaden, tappar du din status som
Brand Representative och blir Brand Affiliate férsta dagen i féljande manad.

VIKTIGA KOMMENTARER: Fér att behalla din status maste du ha fullféljt fyra Building
Blocks f&r att kunna tjgna (1) Leading Bonus och (2) Building Bonus pa ocavslutade Building
Blocks under den ménaden. Om du férlorar din status som Brand Representative férlorar
du ditt team, vilket gér att en generation i ditt natverk flyttas upp till nérmaste upline Brand
Representative. Som Brand Affiliate fortsétter du att hjalpa kunderna i din Kundgrupp.

EXEMPEL: Om du fullféljer ett Building Block och inte har kvar ndgra Flex Blocks fér

juni, s &r du fér junis férsaljningsvolym (1) inte berattigad till Leading Bonus, och (2) inte
beréttigad till Building Bonus pa ofullstandiga Building Blocks. D& blir du Brand Affiliate frén
T:a juli. Du kan dock fortfarande tjgna Sharing Bonus (inklusive Sharing Bonus pa egna kép),
Retailing Bonus och Building Bonus (pa ditt ena fullféljda Building Block) i juni méanad.
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B. Uppritthalla din status nér du blivit Brand Representative

For att behdlla din status som Brand Representative maste du uppfylla minimikraven under hela férsta
manaden efter att du kvalificerat dig till statusen. Se Bilaga A fér mer information.

C. Hour din status som Brand Representative paverkar din upline Brand Representative

Nér du har lyckats behalla status som Brand Representative en manad réknas du som en G1 Brand
Representative i din upline Brand Representatives team. Om du férlorar din status faller du tillbaka
till Brand Affiliate och réknas inte som en G1 Brand Representative frén och med féljande manad
(tex. om du férlorar din status under juni pé grund av fér f3 fullgjorda Building Blocks eller fér f&
Flex Blocks sa férlorar du din status frén 1:a juli och kommer inte langre att rdknas som en G1
Brand Representative).

3.3 FLEXBLOCKS

A. Beskrivning

Ett Flex Block ersatter ett Building Block och hjalper dig att behalla din Brand Representative-status dven
om du inte fullfsljer minst fyra Building Blocks p& en manad. Flex Blocks ger ingen férsaljningsvolym eller
provisionsberéattigat férsaljningsvarde/CSV och du kan inte tjana ndgon provision pd dem. Flex Blocks
har inget pengavarde och kan inte véxlas in mot pengar. Flex Blocks gar inte ut och det finns ingen gréns
pa hur manga du kan samla in, sdvida du inte tappar din status som Brand Representative eller om ditt
Brand Affiliate-konto avslutas.

B. Intjanande av Flex Blocks

Du tilldelas Flex Blocks nér du &r ny Brand Representative och varje &r darefter om du upprétthallit din
titel. Under din férsta manad som Brand Representative tilldelas du tre Flex Blocks. Under din andra
manad som Brand Representative tilldelas du ytterligare tva Flex Blocks. Under din tredje ménad

som Brand Representative tilldelas du ett extra Flex Block, alltsd sex totalt. Under varje féljande &r du
upprétthaller din titel f&r du tre Flex Blocks under ménaden d& din drsdag som Brand Representative

infaller. Flex Blocks kommer att synas i Volumes & Genealogy.

MANAD 1 MANAD 2 MANAD 3 VARJE ARSDAG



C. Anvindning av Flex Blocks

Vianvénder Flex Blocks for att Iata dig behélla din status som Brand Representative, férutsatt att

du har slutfért minst ett Building Block. Under en ménad d& du inte har uppfyllt kraven fér att behalla
din status kan vi automatiskt tillgodorékna dig upp till tre Flex Blocks som kan ersatta de Building Blocks
du saknar (om du har tillréckligt ménga Flex Blocks att anvénda), sa att du kan behlla din status som
Brand Representative. Ett Flex Block ersatter ett oavslutat Building Block oavsett hur stor férséljningsvo-
lym som saknas for att slutféra blocket. Du kan se hur ménga Flex Blocks du har kvar att anvénda

i Volumes & Genealogy.

UNDERHALL BEHALLA BRAND REPRESENTATIVE-STATUS
Du har uppfyllt kraven fér att behélla status med Du har 2,5 Building Blocks och féretaget lagger
fyra fullfljda Building Blocks automatiskt till tvd Flex Blocks fér att du ska

behélla din status som Brand Representative

3.4 RESTART

Om du férlorar din status som Brand Representative &r Restart en process som ger dig sex ménader
att dterskapa din status och ditt team (som om du aldrig férlorat det). Se Bilaga C fér mer information
om Restart.



4 YTTERLIGARE VILLKOR
4.1 BONUSAR

A. Fér att kunna tjana bonus.

For att kunna fortsatta tjdna bonus maste du ha férséljning till fem olika icke-registrerade kunder,
detaljkunder eller medlemmar varje ménad. Du méste omgdende informera féretaget om du inte
uppfyller detta krav. Féretaget kommer &ven att utféra stickprov fér att se om Brand Affiliates uppfyller
detta krav nar som helst under perioden.

B. Berikning av bonus.

Bonus bersknas dagligen, veckovis och mé&nadsvis, s& som bestdms av Nu Skin, och samlas pa ditt
Velocity-konto.

C. Bonus och valutaomrskning.

Nar vi bergknar din bonus omraknas det provisionsberattigade férsaljningsvardet/ CSV i lokal valuta
enligt fsregdende manads genomsnittliga valutakurs. Till exempel: fér att berékna bonus fér férsaljning
i mars manad anvéander féretaget sig av den genomsnittliga valutakursen i februari.

D. Versioner for lokala marknader.

Den har versionen av planen géller fér de Brand Affiliates som har ett ID som hér till EMEA-regionen.
Velocity ger dig méjlighet att tjgna bonusar pa alla férséljningar p& den globala marknaden, férutom
dér utrikes deltagande &r begransat eller otillatet (kontakta din Account Manager fér mer information).
Om du har ett Brand Affiliate-id som tillhér EMEA ticks din bonus och regler av denna version av
planen dven om medlemmar i ditt team har id:n frén andra marknader/regioner.

EXEMPEL: Om du &r en Brand Representative med ett Brand Affiliate-id som hor till EMEA och du
registrerar en medlem i Australien och hen képer produkter genom sin lokala webbplats kommer du att
tjgna Sharing Bonus motsvarande vad den australienska marknaden satt p4 just de produkterna. Om en
person (a) registreras som din personliga kund och (b) tillhér din Kundgrupp nér hen képer produkter
pa den australienska marknaden s& kommer dessa kép ha (1) Sharing Bonus, (2) férsaljningsvolym och
(3) provisionsberittigat férsaljningsvarde/ CSV som just den marknaden angett fér sina produkter.

Den australiensiska Sharing Bonusen och det provisionsberattigade férsaljningsvardet/ CSV kommer
att rdknas om till brittiska pund vid féretagets berakning av bonus. Ditt lokala Nu Skin-kontor kan ge dig
specifik information om f&rséljningsvolym, provisionsberattigat férsaljningsvarde/CSV, Sharing Bonus
och andra férséljningsrelaterade informationer som géller per produkt p& just den marknaden.

Velocity géller ej fér verksamheter i Fastlandskina d& de arbetar efter annan afférsmodell.

E. Atertagande av utbetald bonus.

Foretaget har ratt att dterta bonus som redan betalats enligt vara Policyer och procedurer, inklusive
bonus frén eventuella returer. Tiden f&r dtertagande och hur det sker beror pa typ av bonus, tid fér retur
och vem som returnerar. Se Bilaga B fér mer information. En sammanfattning av féretagets returpolicy
finns under "riktlinjer” langst ner p& Nu Skins webbplats pa https//www.nuskin.com.

F. Kvalificering till Brand Representative; nya titlar och degradering.

Kvalificering till Brand Representative sker veckovis. Kvalificering till hégre titlar sker vid berékning av
méanatlig bonus och visas i din Volumes & Genealogy senast den 5:e varje ménad. Se Bilaga A fér mer
information kring titlar, tider och inverkan p& bonus.
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G. Produktrabatter och prissittning.

Foretaget kan justera férsaljningspris, férséljningsvolym, provisionsberéttigat férsaljningsvérde/
CSV, medlemspris, Sharing Bonus och Retailing Bonus under rabattperioder. Se din lokala marknads
prissattning och rabatterbjudanden och hur de paverkar prissattning, bonus, férséljningsvolym,
provisionsberattigat férsaljningsvarde/ CSV och annan kompensation per produkt.

H. Andra férmaner.

Utéver férséljningskompensationen genom Velocity kan du &ven tjana (1) detaljvinst fran férséljning
direkt till dina kunder (fér Frankrike och ltalien, se anteckning 1 pé sidan 17); (2) kompensation frén andra
forsaljningsincitament samt (3) beléningsresor och andra icke-kontanta férmaner.

4.2 AVSLUTNING AV BRAND AFFILIATE-KONTON

A. Férlust av rattigheter som Brand Affiliate.

Nar ditt Brand Affiliate-konto upphér férlorar du ocksa ratten och férdelarna som ingdr, inklusive ditt
id-nummer, din grupp, ditt team, ditt natverk, din férsaljningsvolym fran Kundgrupp och team, samt
dina bonusar.

B. Flytt av Brand Affiliate-konto.

Foretaget har rétt att avvakta med forflyttning av ett Brand Affiliate-konto s8 lénge som det krévs,
detsamma géller férflyttning av Kundgrupp, natverk eller team langre upp i natverket eller till ett annat
team.

4.3 OVRIGT MATERIAL OCH OVERSATTNINGAR

Om ndgra termer och villkor skiljer sig frén din lokala marknad &r det termerna och villkoren fér din
marknad som géller. Om 6versittning av planen till ditt lokala sprak féréndrar ndgra villkor &r det den
engelska versionen som géller.

4.4 UNDANTAG

A. Godkinnande av undantag fran planen.

Foretaget kan pé eget bevdg &ndra eller undanta vissa regler i denna plan (s& kallade “Undantag frén
Plan”). Foretaget kan godkanna undantag fér (1) ett individuellt Brand Affiliate-konto eller (2) flera
konton, &ven baserat pa team eller marknad. Ett undantag som beviljas fér ett Brand Affiliate-konto
behéver inte gélla andra. Alla undantag fran planen kraver skriftligt godkannande frén auktoriserad
foretagsrepresentant. Féretaget behdver inte informera upline Brand Representatives skriftligt om
undantag kring planen som géller négon i deras team.

B. Auvslut av undantag fran plan.

Sévida annat ej dverenskommits skriftligt av auktoriserad féretagsrepresentant kan féretaget avsluta ett
undantag fr8n planen/kontraktet som tidigare har ingtts nar som helst och oavsett skél, och oavsett
hur linge undantaget gallt. Om ett undantag beviljats fér en Brand Affiliate &r undantaget personligt
for denna och avtalat mellan den personen och féretaget. Om inte annat angetts i ett skriftligt och
undertecknat undantag eller en behérig representant fér féretaget har givit skriftligt samtycke till detta
ska undantaget upphéra vid éverféring av Brand Affiliate-kontot, oavsett hur éverféringen sker (t.ex.
forséljning, tilldelning, dverféring, begéran, enligt juridiskt beslut) och undantaget ska dérefter upphéra
att gélla.



4.5 TERMINOLOGI

Villkor i planen, inklusive titlar kan skilja sig fran tidigare villkor och kan &ndras utan férvarning.

4.6 RESERVATION FOR ANDRINGAR

Vi forbehdller oss rétten att &ndra i denna plan n&r som helst. Om denna plan dndras meddelas du
30 dagar innan &ndringarna trader i kraft.

4.7 EFTERLEVNAD

Fér att kunna tjdna bonus méste du félja de regler som finns i planen, i ditt Brand Affiliate-avtal samt i
vara Policyer och procedurer.

VIKTIG INFO OM VECKO- OCH MANADSPERIODER:

N&r vi hénvisar till "manatlig” menar vi kalendermanader. N&r vi hanvisar till vecka, veckovis
eller veckoperiod menar vi en period pd sju dagar som startar den 1:a, 8:e, 15:e eller 22:a i
varje manad, férutsatt att den fjdrde veckan i mdnaden ingdr i samma ménad (obruten).

Bonusberékningar gérs pd Mountain Standard Time i Provo, Utah, USA (Coordinated
Universal Time [UTC-7]).

NOTERING 1:
FRANKRIKE: endast "VDI Acheteurs-revendeurs” far sélja till icke-registrerade kunder.

FRANKRIKE: Volymkravet fér Sharing Bonus galler inte for "V DI Acheteur-Revendeur” som &r registrerat i Frankrike. Sharing Bonus
for produktinkdp av deras personligt registrerade Brand Affiliates (och egna produktinkép om du & Brand Representative) intjanas
fortsatt dagligen och utbetalas veckovis.

ITALIEN: Incaricati f&r endast, direkt eller indirekt, bestélla produkter i hemmet till slutkonsumenten, pa féretagets végnar. Som Brand
Affiliate (incaricato), kan du endast képa produkter till dig sjélv och ditt hush&ll; andra bestéliningar frén icke-registrerade kunder méste
gé genom féretaget.
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ORDLISTA

Affarsutvecklande aktivitet: All verksamhet som pd ndgot
satt framijar, hjélper eller stédjer verksamheten, utvecklingen,
férséljningen eller sponsringen av ett annat direkthandelsfs-
retag, inklusive men inte begrénsat till férséljning av produk-
ter eller tjanster, fraimjande av affarsmajligheter, handlande
pd uppdrag av direkthandelsféretaget eller ndgon av dess
representanter, tillstand att ditt namn anvénds fér marknads-
foring av direkthandelsféretaget, dess produkter, tjdnster
eller majligheter, sponsring eller rekrytering pa uppdrag av
direkthandelsféretaget, handlande i egenskap av styrelse-
ledamot, som tjansteman, eller representant eller Brand
Affiliate for direkthandelsféretaget, en dgarandel, eller ndgon
annat direkt eller indirekt nyttjanderétt.

Avsiktsférklaring (LOI): Ett dokument eller onlineansékan
som en Brand Affiliate skickar in fér att ange sin &nskan om
att vilja bli Qualifying Brand Representative.

Bonus: Ersattning som betalas genom Velocity, inklusive
Sharing Bonus, Retailing Bonus, Building Bonus, och Leading
Bonus. Bonusar inkluderar inte detaljvinst som du kan tjéna
pa produkter du képer och séljer direkt till icke-registrerade
kunder (fér info om Frankrike och Italien, se anteckning 1 p&
sida 17), eller andra kontanta eller icke-kontanta beléningar.

Brand Affiliate: En person som registrerar sig hos Nu Skin
som Brand Affiliate och kan képa produkter till medlemspris,
sélja produkter till kunder, skriva in registrerade kunder och
som inte & under kvalificering till Brand Representative.
Brand Affiliate anvands ocksd som generell titel for alla
Brand Affiliates och Brand Representatives. Till exempel
kommer en Brand Partner och en Brand Director kallas
Brand Affiliates som en generell referens.

Brand Affiliate-avtal: Ett avtal mellan en Brand Affiliate
och Nu Skin som anger réttigheter och skyldigheter
relaterade till dess verksamhet.

Brand Affiliate-konto: En Brand Affiliates Nu Skin-konto.

Brand Director: En generell kategori som inkluderar alla
Brand Representatives med en titel som Emerald Director,
Diamond Director, Blue Diamond Director eller Presidential
Director.

Brand Partner: En generell kategori som inkluderar alla
Brand Representatives som har titlar som Gold Partner,
Lapis Partner eller Ruby Partner.

Brand Representative: En Brand Affiliate som lyckats
kvalificera sig och inte har férlorat sin status som Brand
Representative. Termen Brand Representative kommer dven
att anvandas i generella sammanhang fér alla titlar p§, eller
hégre &n, Brand Representative-niva. Till exempel kommer
en Ruby Partner eller en Diamond Director att kallas Brand
Representative nar vi pratar om alla Brand Representatives.

Brand Representative Promotion Date: Den férsta dagen
i en ny veckoperiod efter att du som Qualifying Brand
Representative har fullféljt din kvalificering och avancerat till
Brand Representative. En Qualifying Brand Representative
som fullféljer kvalificeringen under vecka 1,2 eller 3ien
manad, blir Brand Representative den 8:e, 15:e eller 22:a

i den mé&naden. En Qualifying Brand Representative som
slutfér sin kvalificering under vecka 4 i en ménad blir Brand
Representative den férsta dagen i efterféljande manad.

Se Bilaga A fér information.

Brand Representative Qualification Date: Den forsta
dagen i manaden da en Qualifying Brand Representative
skickat in sin avsiktsférklaring (LOI) och fullfsljt sina tva
Building Blocks. Se Bilaga A f&r information.

Brand Representative-datum: Den férsta dagen i

ménaden d& en Qualifying Brand Representative har fullféljt
kvalificeringen. En Qualifying Brand Representative som slutfér
sin kvalificering under vecka 1, 2 eller 3 i en manad far Brand
Representative-datum den férsta dagen i samma manad. En
Qualifying Brand Representative som slutfér sin kvalificering
under vecka 4 i en manad f&r Brand Representative-datum
forsta dagen i féljande ménad. Se Bilaga A fér information.

Building Block: Ett satt att méta férséljningsvolym.

Ett Building Block anses fullgjort férst nér det innehdller
500 poang i férsaljningsvolym. Ett Building Block med farre
&n 500 poang i férséljiningsvolym anses ofullsténdigt.

Se Kapitel 2.2.

Building Bonus: En Bonus som intjénas veckovis och
betalas veckovis eller manadsuvis till Brand Representatives
baserat pd det provisionsberittigade férséljningsvardet/ CSV
av produkter képta av registrerade kunder i denna Brand
Representatives egen Kundgrupp. Se avsnitt 2.2.

Building Bonus-procentandel: Den procentandel som
anvénds for att berdkna din Building Bonus per Building
Block som &r mellan 5 % och 40 % beroende p& antal
Building Blocks du fullfsljt under en ménad. Se Kapitel 2.2.



Business Builder-konto (BBP): En position rakt under dig
i din férsta generation som tilldelas dig férsta manaden efter
att du uppnaétt titeln Blue Diamond Director. Se Bilaga D fér
mer information.

Detaljkunder: Alla registrerade kunder som hand|ar till
forsaljningspris. Bonus pa en detaljkunds produktkép betalas
till den Brand Affiliate som anses vara deras férséljare under
saljtillfsllet. | denna plan inbegripes inte icke-registrerade
kunder i definitionen detaljkunder. Detaljkunder deltar inte

i Velocity och f&r inte sélja sina produkter vidare eller
registrera andra registrerade kunder.

Direkthandelsféretag: Ett féretag som anvénder sig av

en séljkar bestdende av oberoende leverantérer som séljer
produkter och tjénster, och som ersétter de oberoende
leverantérerna genom en férséljningsplan som bestr av en
enkel niva eller flera nivder fér (1) deras egen férséljning, och/
eller (2) férséljning frén andra oberoende leverantérer som
har anmélt sig under de oberoende leverantérerna for att
distribuera samma produkter och tjanster.

Flex Block: Ett Flex Block ersitter ett Building Block och
hjélper dig att behalla din Brand Representative-status dven
om du inte fullféljer minst fyra Building Blocks p& en manad.
Se Kapitel 3.3.

Foretaget: Nu Skin, "vi” eller "oss”.

Forsaljningsvolym fér personligt registrerad kund:

De sammanlagda poangen relaterade till férséljningsvolym
av produktinkép som gérs av dina personligt registrerade
kunder.

Forsaljningsvolym: Ett virde angett per produkt som
anvands for att jdmféra det relativa vérdet av produkter
mellan olika valutor och marknader och fér att mata
kvalificering till olika bonusnivaer sésom Sharing Block,
Building Block och Leadership Team Sales Volume,

samt berdknad férsaljningsvolym i din Kundgrupp och

ditt team. Férsaljningsvolym kan justeras nar féretaget
finner det nédvandigt. Férsaljningsvolym skiljer sig frén
provisionsberattigat férsaljningsvarde/CSV. Du kan hitta
information om f&rsaljningsvolym och annan kompensation
per produkt nar du loggar in p& Brand Affiliate-webbplatsen
fér din marknad.

G1 Brand Representative: Se Generation nedan.

Generation: Nivéerna i en Brand Representatives team.
Varje Brand Representative som du direkt leder och som &r

den férsta Brand Representative under dig i ditt team &r din
(1 Brand Representative. Dina G1 Brand Representatives
leder direkt de Brand Representatives som &r p8 férsta
nivan under dem, det vill séga de som &r dina G2 Brand
Representatives osv.

Kundgrupp: En grupp som bestér av (1) dig, (2) dina
registrerade kunder, och (3) alla kunder de registrerar och
s8 vidare. Din Kundgrupp kommer &ven att inkludera dina
Qualifying Brand Representatives egna kundgrupper.
Som en Qualifying Brand Representative eller Brand
Representative férvantas du att stétta och hjélpa dina
Qualifying Brand Representatives och deras kundgrupper.
En Brand Representative och hens Kundgrupp blir en del
av ditt team nér hen har fullfsljt kvalificeringen och hens
Kundgrupp ingar da inte léngre i din Kundgrupp.

Kvalificering: Processen fran Brand Affiliate till Brand
Representative. Se Kapitel 3.1.

Kvalificeringskrav: Samtliga krav méste uppfyllas fér att
kunna f3 titeln Brand Representative. Se Kapitel 3.1.

Kvalificeringsperiod: Din kvalificeringsperiod startar

det datum du véljer att pabérja din kvalificering till Brand
Representative. Beroende pa nér du skickar in din LOI &r
kvalificeringsperioden upp till sex (6) eller tre (3) manader i
foljd, inklusive den manaden du anséker.

Leadership Team: En Brand Representative p8 G1-nivé som
uppfyller vissa krav géllande Leadership Team Sales Volume
under en ménad.

Leadership Team Sales Volume: Leadership Team Sales
Volume avser den totala bruttoférsaljningsvolymen i G1 till
(6 for varje given Brand Representative p& G1-niva.

Leading Bonus: En ménatlig bonus till Brand Partners

och Brand Directors baserad pa det provisionsberittigade
férsaljningsvardet/ CSV av produkter képta av kundgrupper
i Brand Partners eller Brand Directors team. Se Kapitel 2.3.

Lagsta kvalificeringskrav per manad: Under
kvalificeringsperioden maste du fullfélja minst tvé Building
Blocks varje ménad, férutom den manaden du uppfyllt de
totala kvalificeringskraven. Se Kapitel 3.1.

Medlem: En kund som registrerar sig som medlem
hos Nu Skin och kan képa produkter till medlemspris.
Medlemmar deltar inte i Velocity och fér inte sélja sina
produkter vidare eller registrera kunder.



Medlemspris: Inképspriset fér bdde medlemmar och Brand
Affiliates. Medlemspriser bestdms av den lokala marknaden
och kan tillfslligtvis &ndras infér kampanjer och incitament.

Nu Skin: Nu Skin International, Inc., och dess dotterbolag.

Person: En enskild individ eller en afférsenhet. Féretagsenhet
- Varje féretagsenhet sdsom ett aktiebolag, handelsbolag,
kommanditbolag eller annan form av affarsorganisation som
lagligt bildats enligt lagarna i den jurisdiktion d&r det grundats.

Personligt registrerad kund: En registrerad kund som &r
registrerad direkt under dig (niva 1) som en medlem eller
detaljkund och képer produkter direkt frén féretaget for
personligt bruk. En medlem eller detaljkund som registrerats
direkt under en annan Brand Affiliate &r inte din personligt
registrerade kund. Personligt registrerade kunder deltar inte
i férsaljningsplanen och kan inte &tersélja produkter eller
registrera andra kunder eller Brand Affiliates.

Personligt registrerade Brand Affiliates: En registrerad
kund som registrerar sig direkt via dig (niva 1) som en Brand
Affiliate. En Brand Affiliate &r inte personligt registrerad av

dig om hen registrerats direkt under en annan Brand Affiliate.

Policyer och procedurer: Ett dokument som &r en del

av kontraktet mellan en registrerad Brand Affiliate och

Nu Skin och anger regler och riktlinjer kring Brand Affiliates
verksamhet.

Presidential Director Business Builder-konto
(Presidential Director BBP): Ytterligare en befattning
direkt under din BBP i din andra generation som du

blir tilldelad férsta ménaden efter att du uppnatt titeln
Presidential Director. Se Bilaga D fér mer information.

Produkter: Alla Nu Skin-produkter och -tjénster.

Provisionsberattigat férsiljningsvarde/CSV:

Ett valutavarde satt per produkt som anvands fér att berdkna
Building Bonus och Leading Bonus. Provisionsberattigat
forsaljningsvarde/CSV &ndras fr&n géng till gdng beroende
pa en rad faktorer sdsom prisférandringar, valutor, rabatter
osv. Provisionsberattigat férsaljningsvarde/CSV skiljer sig
frén forséljningsvolym och &r valdigt séllan samma siffra.

Du kan hitta information om det provisionsberattigade
forsaljningsvardet/ CSV och annan séljrelaterad information
per produkt nar du loggar in p& Brand Affiliate-webbplatsen
fér din marknad.

Qualifying Brand Representative: En Brand Affiliate som
(1) har skickat in en avsiktsférklaring och fullfsljt tvé Building
Blocks (en Brand Affiliate klassas som Quialifying Brand
Representative efter féljande veckas bonusbergkning),

och (2) &rigdng med att uppfylla kvalificeringskraven.

Se Kapitel 3.1.

Registrerad kund: En person som képer produkter direkt
frén foretaget fér egen anvandning eller &terférsélining.
Bonusar réknas ut och betalas ut pa registrerade kunders
produktksp. Méjligheten till att intjana bonus pa en kunds
kop beror pd bonustyp och tillhérande krav samt om de &r
personligt registrerade kunder eller personligt registrerade
Brand Affiliates. Varje registrerad kund stéds av en Brand
Affiliate. Det finns tre typer av registrerade kunder:

(1) Detaljkunder

(2) Medlemmar

(3) Brand Affiliates

Restart: Processen som ger tidigare Brand Representatives
chansen att dterta sitt team (som om de aldrig férlorat sin
status som Brand Representative). Se Kapitel 3.4 och Bilaga C.

Retailing Bonus: Skillnaden mellan (1) férséljningspriset
som din detaljkund betalat efter eventuell rabatt (exklusive
frakt och moms) nér de képer produkter direkt fran Nu Skin
och (2) medlemspriset. Se Kapitel 2.1.

Sharing Block: En delméngd av Building Blocks. Sharing
Blocks bestdr av 500 poang i férséljningsvolym som endast
kommer ifrén kép gjorda av personligt registrerade kunder
eller personligt registrerade Brand Affiliates i din Kundgrupp,
utom Brand Representatives. Dina personliga inkép raknas
inte in i Sharing Blocks. Sharing Blocks anvénds endast under
kvalificeringsperioden. Se Kapitel 3.1.

Sharing Bonus: Bonusen tjanas in varje dag pé& produktksp
av dina personligt registrerade kunder och manadsvis pa
produktkép av dina personligt registrerade Brand Affiliates,
som ar féremal for att uppfylla volymkraven fér Sharing
Bonus. (Brand Representatives behdller Sharing Bonus fér
sina egna produktk&p om volymkravet fér Sharing Bonus

ar uppfyllt)*. Beloppet fér Sharing Bonus baseras p& den
lokala marknaden och kan justeras om féretaget finner

det nddvandigt. Den varierar beroende p& produkten.

Alla produkter genererar inte Sharing Bonus och pa

vissa marknader kan bonusen vara bortréknad frn priset.
Marknaden férser Brand Affiliates med prisuppgifter och
information kring Sharing Bonus per produkt. Se Kapitel 2.1.
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Team: Ditt team bestar av alla generationer som du kan tjana
Leading Bonus p&. Din titel definierar antalet generationer av
Brand Representatives och deras kundgrupper som finns

i ditt team, som du ser i tabellen fér titelbestammelse

i Velocity. Ditt team inkluderar inte din Kundgrupp.

Titel: Titlar som Brand Representative och hégre baseras
pa antalet G1 Brand Representatives och Leadership Teams.
Din titel definierar antalet generationer pa vilka du kan tjana
Leading Bonus.

Underhall: Fullfslj minst fyra Building Blocks pd en ménad
for att uppratthalla din status som Brand Representative
samma manad. Se Kapitel 3.2.

Velocity-konto: Ditt digitala konto i Volumes & Genealogy
ar dér du hittar dina bonusar, utbetalningar och justeringar.
Ett Velocity-konto skapas till dig per automatik nar du blir
Brand Affiliate. Det genereras ingen ranta pa Velocity-
konton.

Nu Skin éverfér automatiskt och avgiftsfritt din saldo frén
Velocity-kontot i bérjan av varje veckovisa eller manatliga
betalperiod till ditt registrerade bankkonto. Det krévs ett
saldo p& minst 10 EUR fér automatiserade éverféringar fran
foretaget.

Volumes & Genealogy: Ett informationssystem som ger dig
information kring ditt Brand Affiliate-konto, dina produktkép,
natverk, bonusar, mél, rapporter erkdnnanden med mera.

Du kan logga in p& Volumes & Genealogy via din inloggning
p& nuskin.com eller i din My Nu Skin-app.

Volymkrav fér Sharing Bonus™: Du m3ste ha intjénat
minst 50 poang relaterade till férséljningsvolymen for
personligt registrerade kunder under aktuell ménad for
att intjana och tilldelas en Sharing Bonus fér produktinksp
via dina personligt registrerade Brand Affiliates (och egna
produktinkép om du &r Brand Representative).

' Lander utanfér Eurozonen: Minimibeloppet kommer att baseras p& motsvarande belopp
i lokal valuta p& dagen d& kontot ségs upp och till den valutavéxlingskurs som tilldmpas av en

bank som féretaget valjer.

*Géller for Frankrike: Se Notering 1 p& s. 17
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BILAGA A - OVRIG INFORMATION OM KVALIFICERING

Fsljande anger 6vrig information kring att kvalificera sig till Brand Representative, inklusive viktiga datum,
att bibehalla status, din bonus och mer.

1. VIKTIGA DATUM

Det finns tre viktiga datum kring kvalificering till Brand Representative och som anges i Volumes & Genealogy.

i. Brand Representative Qualification Date: Férsta dagen i ménaden dd en Qualifying Brand
Representative skickat in sin avsiktsférklaring och fullfgljt sina tva Building Blocks. Till exempel,
om du skickar in din avsiktsférklaring den 9:e januari och slutfér tva building blocks den 19:e januari,
blir ditt datum fér kvalificering till Brand Representative den 1:a januari.

ii. Brand Representative Promotion Date: Den férsta dagen i en ny veckoperiod efter att du
som Brand Representative har fullfsljt din kvalificering och avancerat till Brand Representative.
En Qualifying Brand Representative som fullféljer kvalificeringen under vecka 1, 2 eller 3 i en
manad, blir Brand Representative den 8:e, 15:e eller 22:a i den m&naden. En Quialifying Brand
Representative som slutfér sin kvalificering under vecka 4 i en ménad blir Brand Representative
den férsta dagen i efterféljande manad. Till exempel, om du slutfér din kvalificering den 12:e juli blir
du Brand Representative den 15:e juli, och om du slutfér din kvalificering den 27:e juli blir du Brand
Representative den 1:a augusti.

iii. Brand Representative-datum: Férsta dagen i en manad d& en Qualifying Brand Representative
slutfér sin kvalificering och alltsé blir Brand Representative. En Qualifying Brand Representative som
slutfér sin kvalificering under vecka 1, 2 eller 31 en manad f&r Brand Representative-datum den férsta
dagen i samma ménad. En Quualifying Brand Representative som slutfér sin kvalificering under vecka
4 i en manad fér Brand Representative-datum férsta dagen i féljande ménad. Till exempel, om du
slutfér din kvalificering den 17:e maj blir du Brand Representative den 1:a maj, och om du slutfér din
kvalificering den 27:e maj blir du Brand Representative den 1:a juni.

2. UPPRATTHALLA DIN STATUS NAR DU BLIVIT BRAND REPRESENTATIVE

Om din Brand Representative Promotion Date &r den 8:e, 15:e eller 22:a i en mé&nad behéver du inte uppfylla
kraven for att upprétthalla status under just den manaden. Men, om du slutfér din kvalificering under vecka 4

i en manad &r ditt datum fér ny titel den férsta dagen i féljande manad och du méste d& uppfylla kraven for att
upprétthalla din nya titel under denna féljande manad (dvs. fullféljde du kvalificeringen under vecka 4 i maj &r
din Brand Representative Promotion Date 1:a juni och du maste darfér uppfylla kraven i juni manad).

3. BONUS EFTER DU BLIVIT BRAND REPRESENTATIVE

A. Sharing bonus pa dina produktinkép - med férbehall for avsnitt 2.1 F

Du kommer att tjana en Sharing Bonus pa dina egna produktkép pé och efter din Brand Representative
Promotion Date. Till exempel, om du slutfér kvalificering den 3:e i manaden &r din Brand Representative
Promotion Date den 8:e och du far en Sharing Bonus p& dina egna produktkép frén och med den 8:e.
Om du slutfér kvalificering under vecka 4 i en manad &r din Brand Representative Promotion Date den 1:a
i foljande manad och du tjgnar Sharing Bonus pé dina produktkép frén och med den 1:a i féljande ménad.
Din upline Brand Representative kommer inte ldngre att tjdna Sharing Bonus p& dina produktk&p efter att
du avancerat till Brand Representative.

B. Building Bonus

Du tjgnar en Building Bonus pé nya Building Blocks som p&bérjas frén och med din Brand Representative
Promotion Date. Dessa Building Blocks maste baseras pa produktkép som gjorts frdn och med din Brand
Representative Promotion Date. Till exempel, om du slutfér din kvalificering den 3:e i mnaden &r din Brand
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Representative Promotion Date den 8:e och du kan bérja tjana Building Bonus pé produktkép gjorda
frén och med den 8:e. Du kommer inte att tjdna Building Bonus pa ndgra produktkép mellan den 4:e
och 7:e eller tidigare i den manaden. Om du slutfér din kvalificering under vecka 4 i en manad blir din
Brand Representative Promotion Date den 1:a i féljande ménad och du kan bérja tjana Building Bonus
baserat p& produktkép frén och med den 1:a i féljande manad. Efter din Brand Representative Promotion
Date kommer din férsaljningsvolym inte léngre att tillgodoréknas som Building Blocks fér den som &r
din direkta upline Brand Representative. Till exempel, om du slutfér din kvalificering den 20:e i en manad
ar din Brand Representative Promotion Date den 22:a. Din férsaljningsvolym fram till den 21:a kommer
da att raknas till din direkta Brand Representatives Building Blocks, men volymer p& nya produktkép
som genomférts efter den 22:a gér det inte. Om du slutfér kvalificering under vecka 4 i en ménad &r

din Brand Representative Promotion Date den 1:a ndsta manad och din férséljningsvolym under den
ménaden du fullgér kvalificeringen kommer att ingd din upline Brand Representatives Building Blocks
under den manaden.

C. Leading Bonus

Du kan tjgna en Leading Bonus efter att du avancerat till Brand Representative om du lever upp till
Leading Bonus-kraven. Till exempel, om du slutfér din kvalificering den 3:e i en manad &r din Brand
Representative Promotion Date den 8:e i samma ménad och du kan bérja tjdna Leading Bonus samma
ménad om du lever upp till kraven under de kvarstdende veckorna i samma ménad. Om du slutfér
kvalificering under vecka 4 i en manad &r din Brand Representative Promotion Date den 1:a i nasta
manad och du kan bérja tjana Leading Bonus fér nasta mdnad om du uppfyller kraven under den
manaden.

4. NAR DU OCH EN BRAND AFFILIATE | SAMMA KUNDGRUPP AR
KVALIFICERADE SAMTIDIGT

Fér att beh8lla ndgon frén din Kundgrupp i ditt team: (1) Din Brand Representative Qualification Date
méste vara i samma manad eller tidigare &n datumet d& den andra Brand Affiliate i samma grupp
avancerar, och (2) du maste slutféra din kvalificeringen inom din egen kvalificeringsperiod.

EXEMPEL.: Foljande visar de viktiga datumen d& du och en annan Brand Affiliate i samma Kundgrupp

ar i kvalificering samtidigt.

LAt sdqga att Brand Representative Jane registrerar dig som en Brand Affiliate hos Nu Skin.

N&r du sedan registrerar Brian som Brand Affiliate blir han en del av din Kundgrupp. Du och
Brian bestdmmer bada att ni vill pabérja kvalificering till Brand Representative.

*  Brian slutfér sin kvalificering den 17:e januari och lamnar din Kundgrupp nér han avancerar till
(tillfsllig) Brand Representative i Janes férsta generation, och hon fér da hans férséljningsvolym
som raknas till hennes Leading Bonus. Aven om Brian slutfért sin kvalificering den 17:e januari &r
hans Brand Representative-datum den 1:a dagen i ménaden d& han slutfér sin kvalificering, det
vill séga den 1:a januari.

¢ Du skickar in din avsiktsférklaring den 9:e januari och slutfér minimikravet fér en
kvalificeringsmanad med minst tva fullgjorda Building Blocks den 28:e januari. Din Brand
Representative Qualification Date &r d& den 1:a januari.

*  Du slutfér din kvalificering inom kvalificeringsperioden den 15:e juni och ldmnar d& Janes
Kundgrupp och blir i stsllet Brand Representative p& Janes férsta generation. Ditt Brand
Representative-datum blir 1:a juni. Aven om Brian redan har avancerat till Brand Representative
tidigare kommer han da framéver att tillhéra din férsta generation.
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Om du inte uppfyllde minimikravet fér en kvalificeringsmanad innan eller i samma manad som Brian
fullgér sin kvalificering, eller du inte slutfér din kvalificering inom kvalificeringsperioden, stannar Brian kvar
i Janes férsta generation och ingér inte i din Kundgrupp eller i ditt framtida team om du sedan blir Brand
Representative.
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BILAGA B - ANDRINGAR OCH ATERTAGANDE AV BONUSAR

Féretaget har ratt att andra bonusen enligt de regler som finns angivna i vara Policyer och procedurer,
detta innebé&r dven dndringar baserade pé returnerade produkter av dig eller de som ingér i din
Kundgrupp eller i ditt team. Berékningen och &tertagandet av bonus frén returer beror pa vilken typ av
bonus, nér produkterna returneras och vem som returnerade dem.

1. BERAKNING AV BONUSJUSTERINGAR

Din bonus péverkas av returer pd féljande vis:

A. Sharing Bonus och Retailing Bonus

Nar du eller andra i din Kundgrupp eller i ditt team returnerar produkter kommer féretaget att ta tillbaka
eventuell Sharing Bonus och Retailing Bonus som genererats pd dessa produkter.

B. Building Bonus

N&r du eller andra i som ingick i din Kundgrupp vid ink&pstillfallet returnerar produkter
justeras din Building Bonus enligt féljande:

i. Returer under samma manad: F&r returer som gérs samma vecka i ménaden som de képtes
kommer férséljningsvolym och provisionsberéttigat férséljningsvarde/ CSV att erséttas av
eventuella efterféljande produktkép under samma manad som du &nnu inte tj&nat Building
Bonus p&. Din Building Bonus kommer att péverkas positivt eller negativt beroende p& det
provisionsberattigade férsaljningsvardet/ CSV av den ersatta férséljningsvolymen, och hur
det skiljer sig ifrdn den tidigare angivna férséljningsvolymen (innan returer). Se exempel i
slutet av bilagorna.

ii. Bergkning av returer i en féregdende manad: Fér produkter som returneras i en manad efter
att de képts kommer din Building Bonus att p&verkas negativt pa det provisionsberéttigade
férsaljningsvardet/CSV av de returnerade produkterna multiplicerat med din genomsnittliga
Building Bonus fér den manaden da képen gjordes.

Dessutom kommer din Building Bonus pé& icke fullféljda Building Blocks att justeras.

C. Leading Bonus

Om ndgon som ingick i ditt team d8 képet genomférdes returnerar produkter kommer féretaget att ta
tillbaka eventuell Leading Bonus som du fatt pa dessa produkter. Om du returnerar produkter kommer
ocks8 din Leading Bonus att justeras om det innebar en minskning i férséljningsvolym under den

manaden da du tjanat bonus.
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2. ATERTAGANDE OCH JUSTERING AV BONUS

Om ingen bonus har utbetalats pa returnerade produkter kommer ingen justering att géras. Om bonus
har betalats p& produktkép som sedan returneras kommer en justering ldggas till eller dras ifrén pd
kommande bonus enligt féljande:

A. Personliga returer

Om du returnerar produkter du sjélv képt kommer din bonus att justeras, och ett eventuellt underskott
kommer att dras frdn din aterbetalning.

B. Retur frén ndgon annan i din Kundgrupp eller i ditt team

Om négon annan in din Kundgrupp eller i ditt team returnerar produkter som de k&pt justeras dina
bonusar och eventuellt underskott dras ifrdn dina framtida bonusar.

EXEMPEL.: Fosljande visar vilken inverkan det provisionsberattigade forsaljningsvérdet/ CSV har
i justeringen av din Building Bonus.

Vecka 1: Du slutfér Building Block 1 med 500 poéng i férséljningsvolym som ocksd har ett provisionsbe-
rattigat forséljningsvarde/CSV pé 500. Detta Building Block inkluderar 150 poéng i férséljningsvolym
frén produkter képta av en medlem i din Kundgrupp.

Vecka 2: Du séljer produkter vérda 300 poéng i férsaljningsvolym men med ett provisionsberéttigat
forséljningsvarde/ CSV pé 200. Under vecka 2 kommer returnerar medlemmen som képt produkter for
150 poang i férséljningsvolym under vecka 1 samtliga produkter.

Slutet av vecka 2: Vi réknar om din Building Bonus fér vecka 1:
* P& grund av returer av produkter med 150 poéng i férsaljningsvolym under vecka 2, tar vi
forsaljningsvolym frén vecka 2 och raknar till dina Building Blocks fér vecka 1 (150 poéng har
flyttats frén vecka 2 till vecka 1 & att du fortfarande har slutfért ditt block fér vecka 1).
* Eftersom det provisionsberattigade férséljningsvardet/ CSV av den nya férséljningsvolymen &r
mindre &n det provisionsberéttigade férséljningsvardet av de returnerade produkterna kommer

din Building Bonus frén vecka 1 att justeras och dndringen gérs da i vecka 2, se nedan.

URSPRUNGLIG
URSHES A JUSTERAD SV Ry JUSTERAD CSV VECKA1 L e
BUILDING BONUS
500-150 500-150 .
500 "5 % =
1 500 [Produktreturer] +150 500 [Produktreturer] +100 25 USD
[fr&n vecka 2] = 500 [fran vecka 2] = 450
— ) — - ke 9% =
, 200 300-150 oo _200-100 (450-500 USD) * 5 %
[till vecka 1] = 150 [till vecka 1] = 100 -2,50 USD




BILAGA C - RESTART

Restart &r en process som later tidigare Brand Representatives aterta sitt team (som om de aldrig férlorat

sin status som Brand Representative). Féljande ger information om hur du anvander Restart.

1. HUR DU ANVANDER RESTART

Om du férlorar din status som Brand Representative och vill géra Restart méste du:
i. Skicka in en ny avsiktsférklaring: Som visar att du har fér avsikt att kvalificera till Brand
Representative igen och

ii. Slutféra kvalificeringen: Denna nya kvalificering méste slutféras inom sex (6) manader i féljd
frén det datum du férlorade din status som Brand Representative.

Exemplet nedan visar hur Restart fungerar under tre manader i féljd.

KVALIFICERINGSPE-

1{[0]]
Februari Mars April maj Juni
NY TITEL BORJAR Status som Brand Forlorar status QBR QBR Brand Representative
GALLA | BORJAN AV R s PRyt som Brand
MANADEN R .
epresentative och
blir dterigen Brand
Affiliate
BUILDING BLOCKS Har ett avslutat “Har tv8 avslutade | “Fortsatter kvalificering (april- | 4 Building Blocks
OCH FLEXBLOCKS IS sl st Building Blocks maj) med &tminstone tva
bara tva Flex Blocks Building Blocks varje mé&nad
tillgangliga Skickar in ny for ytterligare sex (6) Building
avsiktsforklaring Blocks varav fyra (4) &r Sharing
(Lony” Blocks, med slutférande av det

sista blocket under vecka 4 i
maj (mars—maj sammanlagt:
atta (8) Building Blocks)
Detta exempel visar en
kvalificering som gér igenom
vecka 4, och ny titel barjar
alltsd galla 1:a juni.*”

Du férlorar din status som Brand Representative i februari, vilket da galler fran 1:a mars. D3 har du sex
manader pa dig att anvanda Restart frén och med 1:a mars.

STATUS VID Férlorar status som QBR QBR QBR Brand Representative
MANADSSLUT Brand Representative
NAR DU SLUTFOR L&t oss anta att

RESTART kvalificering sker fjirde

veckan i maj, vilket
innebér att du under
forsta veckan i juni

(1) aterfér ditt team och
tidigare outnyttjade Flex
Blocks, och (2) du far tre

extra Flex Blocks

*Om du slutfér kvalificering en tidigare vecka (vecka 1, 2, eller 3 i maj) sa sker &ndring av status redan i
maj, inte juni. P& samma satt fungerar kvalificering som sker innan maj.

Om du inte slutfér Restart under din sexménadersperiod tappar du méjligheten att kunna &terf3 ditt
team och dina outnyttjade Flex Blocks.
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2. FORDELAR MED RESTART

Foljande hander nar du slutfér Restart inom tidsbegrénsningen:
* Du blir Brand Representative igen.

Du kan behélla Sharing Bonus p& egna inkép.

* Du kan tjana Building Bonus.

* Du kan tjana Leading Bonus (s&vida du uppfyller évriga krav fér detta).

* Du kan &terf3 ditt team (som om du aldrig férlorat din status) och féretaget aterstéller
ditt Brand Representative-datum.

* Du fér tre nya Flex Blocks och kan anvénda tidigare outnyttjade Flex Blocks.

3. YTTERLIGARE VILLKOR VID RESTART

A. Fbrlust av ej tilldelade Flex Blocks

Om en Brand Representative férlorar status ner till Brand Affiliate inom sina tre férsta manader som
Brand Representative kommer e tilldelade Flex Blocks inte att dterfas efter att en Restart slutférts.

B. Brand Representative-datum

N&r du férlorar din status som Brand Representative férlorar du ocksa ditt Brand Representative-datum.
N&r du slutfért Restart far du tillbaka ditt ursprungliga Brand Representative-datum.

C. Om du tidigare anvint Re-Entry eller Restart

Om du har anvént Executive Re-entry tidigare, innan Velocity lanserades pé din marknad, eller om
du redan har anvént Restart inom Velocity, maste du skicka in en ny avsiktsférklaring och f3 ett nytt
Brand Representative-datum fér att kunna anvénda Restart igen. Du férlorar da rétten till Brand
Representatives som tillkom fére ditt Brand Representative Qualification Date.

D. Andra tillfillet for forlorad status

Om du terigen férlorar din status som Brand Representative kan du inte anvanda dig av Restart och
kommer for all framtid att férlora ditt team (det flyttas upp en generation till ndrmaste upline Brand
Representative). Aven om Restart inte langre &r ett alternativ kan du alltid kvalificera igen och bygga ett
nytt team.
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BILAGA D - BUSINESS BUILDER-KONTON

Nar du bygger och leder ditt team som Blue Diamond Director eller Presidential Director kan du
kvalificera till ett Business Builder-konto (BBP) eller ett Presidential Director Business Builder-konto
(Presidential Director BBP). Dessa titlar hanteras som ett eget konto inom ditt Brand Affiliate-konto.
Kontakta ditt lokala Nu Skin-kontor fér mer information om krav géllande erkdnnanden och resor som
kan skilja sig frén det som &r angivet i denna plan.

1. ATT FA EN BBP OCH EN PRESIDENTIAL DIRECTOR BBP

A. BBP
BBP &r en position rakt under dig i din férsta generation som tilldelas dig férsta manaden efter att du
uppnatt titeln Blue Diamond Director.

B. Presidential Director BBP
Presidential Director BBP &r ytterligare en position som &r precis under din BBP pé din andra generation,
som tilldelas dig mananden efter att du fatt titeln Presidential Director.

C. Automatiskt genererat

BBP och Presidential Director BBP skapas automatiskt under bonusberskningen den ménaden du
uppfyllt ovanstdende krav. Du behaller BBP och Presidential Director-BBP s&vida du inte férlorar din
status som Brand Representative eller inte slutfér Restart.

2. RELATIONEN MELLAN EN BBP, EN PRESIDENTIAL DIRECTOR BBP OCH
BRAND AFFILIATE-KONTOT

A . BBP och Presidential Director BBP ir en del av ditt Brand Affiliate-konto

Din BBP och Presidential Director BBP &r en del av ditt Brand Affiliate-konto och kan inte séljas eller
dverféras separat.

B. G1 Brand Representatives

Din BBP och Presidential Director BBP réknas inte som G1 Brand Representatives inom ditt Brand
Affiliate-konto.

C. Leadership Teams

i. Trots att din BBP och Presidential Director-BBP inte anses vara Leadership Teams under
ditt Brand Affiliate-konto, kommer alla Leadership Teams under din BBP eller Presidential
Director BBP att réknas ihop som ett Leadership team som adderas till ditt konto och kan
paverka din titel.

EXEMPEL: Om ditt Brand Affiliate-konto har 6 G1 Brand Representatives och ett Leadership Team
med minst 20 000 i Leadership Team Sales Volume, och din BBP har tvé Leadership Teams med minst
10 000 respektive 30 000 i Leadership Team Sales Volume, blir din titel Blue Diamond Director.

ii. Forutsatt att du inte férlorat din status som Brand Representative stannar din BBP och
din Presidential Director BBP pa din férsta och andra generation fér att kunna berékna
Leadership Teams fér bdde dig och dina upline Brand Representatives.
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D. Kundgruppens bruttoférsiljningsvolym

Din BBP och Presidential Director BBP har b&da varsin Kundgrupp. Kundgruppens
bruttoférsaljningsvolym fran ditt Brand Affiliate-konto, BBP och Presidential Director BBP kommer alla
raknas ihop for att upprétthélla din status som Brand Representative, rékna ut dina Building Blocks, din
Building Bonus procent samt Leading Bonus.

E. BBP och Presidential Director BBP-bonus &r baserad pa din titel p& Brand Affiliate-kontot,
samt status som Brand Representative

i. BBP: Enma&nad d3 ditt Brand Affiliate-konto uppfyller alla krav fér att uppna titeln som Blue

Diamond Director, eller fér att upprétthalla eller beh&lla din status som Brand Representative,

kommer bonusen pa din Presidential Director BBP att berdknas p& samma satt som for

en Blue Diamond Director. En manad da ditt Brand Affiliate-konto inte uppfyller kraven

for titlarna Blue Diamond Director eller Presidential Director eller f&r att upprétthalla eller
behalla din titel som Brand Representative, kommer din BBP att kombineras med ditt Brand
Affiliate-konto och alla natverk som din BBP har kommer att flyttas upp ett steg till en annan
generation i din upline Brand Representatives natverk under just den mé&naden.

ii. Presidential Director BBP: En manad da ditt Brand Affiliate-konto uppfyller alla krav fér
att uppna titeln som Presidential Director, eller fér att uppratthalla eller behalla din status
som Brand Representative, kommer bonusen pé din Presidential Director BBP att beréknas
pa samma satt som fér en Blue Diamond Director. En ménad d& ditt Brand Affiliate-konto
inte uppfyller kraven fér dessa titlar eller fér att upprétthélla eller behalla din titel som Brand
Representative, kommer din Presidential Director BBP att kombineras med ditt Brand
Affiliate-konto och alla natverk som dina BBP har kommer att flyttas upp tva generationer i
ditt och din upline Brand Affiliates natverk under den manaden.

Fsljande exempel visar hur din Leading Bonus bersknas p& ditt Brand Affiliate-konto, BBP och
Presidential Director-BBP. | exemplet antar vi att ditt Brand Affiliate-konto, BBP och Presidential
Director BBP tillsammans har sex Building Blocks och kan tjana 5 % Leading Bonus.

BLUE DIAMOND DIRECTOR

Som Executive Brand Director kan du tjgna (a) 5 % som Leading Bonus pa sex generationer av Brand
Representatives under ditt Brand Affiliate-konto, och (b) 5 % Leading Bonus pa sex generationer av
Brand Representatives under din BBP. Det betyder, sésom visas nedan, att du kan tjgna en Leading
Bonus pa:

a. 10 % av vissa provisionsberattigade férsaljningsvarden/CSV, och 5 % pa generation 2-6 pd
ditt Brand Affiliate-konto under din BBP, och ytterligare 5 % p& samma provisionsberéttigade
férséljningsvarde/ CSV frdn generation 1-5 inom din BBP, samt

b. 5% pé generation 1 under Brand Affiliate-kontot och generation 6 under BBP.

PRESIDENTIAL DIRECTOR

Som Presidential Director kan du tjana (a) 5 % som Leading Bonus pa sex generationer av Brand
Representatives under ditt Brand Affiliate-konto, och (b) 5 % Leading Bonus pa sex generationer
av Brand Representatives under din BBP, samt (c) 5 % Leading Bonus pa sex generationer av Brand

Representatives under din Presidential Director BBP. Det betyder, sésom visas nedan, att du kan tjéna en

Leading Bonus pé&:

a. 15 % av vissa provisionsberattigade férsaljningsvarden/CSV, och 5 % p& generation 3-6 p&
ditt Brand Affiliate-konto under din BBP, och ytterligare 5 % pad samma provisionsberattigade
forsaljningsvarde/CSV frén generation 2-5 inom din BBP, samt ytterligare 5 % pa det
provisionsberattigade férsaljningsvardet/ CSV av generation 1-4 fr&n din Presidential

Director BBP;
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b. 10 % p& en del av det provisionsberéttigat férsaljningsvardet/ CSV:
a. Med 5 % frén generation 2 i Brand Affiliate-kontot, och ytterligare 5 % pd samma
provisionsberattigade férsaljningsvarde/CSV frén generation 1 frén BBP, och
b. 5 % frdn generation 6 av BBP, och ytterligare 5 % p& samma provisionsberéttigade
forsaljningsvarde/CSV fr@n generation 5 av din Presidential Director BBP, och
c. 5% frén generation 1 frn ditt eget Brand Affiliate-konto, och generation 6 frén din Presidential

Director BBP.

F. Forflyttning mellan ditt Brand Affiliate-konto, BBP och Presidential Director BBP

i. Forflyttning fran Brand Affiliate-konto till BBP eller Presidential Director BBP: G1 Brand
Representatives kan inte flyttas fran ditt Brand Affiliate-konto till en BBP eller Presidential
Director BBP med undantag fér det som beskrivs i kapitel 2 F.

ii. Onskan om forflyttning fran dig: Om ditt Brand Affiliate-konto inte har 6 G1 Brand
Representatives under en manad kan du vélja att flytta upp linjen av en G1 Brand
Representative fran din BBP eller din Presidential Director BBP till ditt Brand Affiliate-konto
innan berékning fér provision och bonus har gjorts under den mé&naden. Dessa férflyttningar
maste skickas in skriftligen av dig och kommer att vara permanenta.

iii. Automatisk forflyttning av féretaget:

a. Forflyttning till Brand Affiliate-konto. Om du sjalv inte gjort ndgon férflyttning
och ditt Brand Affiliate-konto inte har de nédvandiga 6 G1 Brand Representatives en
manad, kan féretaget automatiskt flytta linjen av den senaste GG1 Brand Representative
fran din BBP eller fr&n din Presidential Director BBP, till ditt Brand Affiliate-konto.

Om tv4 eller fler G1 Brand Representatives frén din BBP eller Presidential Director BBP
har samma Brand Representative-datum anser féretaget att ordningen raknas efter forst
Brand Representative Qualification Date, sedan datumet fér avsiktsférklaring och sist
startdatumet fér Brand Affiliate-avtalets pdbérjan. Om alla dessa datum &r de samma
kommer féretaget sjlv att vélja linjen fér den G1 Brand Representative som flyttas.

b. Férflyttning tillbaka till BBP eller Presidential Director BBP. Om en G1 Brand
Representative inom din BBP eller Presidential Director BBP automatiskt flyttats fran
din BBP or Presidential Director BBP, kan den endast flyttas tillbaka om du ber om det,
efter att du har ersatt den G1 Brand Representative som krévs p8 ditt Brand Affiliate-
konto med en ny. Din férfragan om tillbakaflyttning maste géras skriftligt inom sex
manader efter att den automatiska forflyttningen skett.

EXEMPEL: Om en G1 Brand Representative fr&n din BBP eller din Presidential Director BBP har
flyttats automatiskt fran ditt Brand Affiliate-konto i bérjan av februari baserat pa ditt resultat fran januari,
startar din sexmanadersperiod fran februari och stricker sig till och med juli. Om du i augusti inte har (1)
ersatt den G1 Brand Representative som kravs pa ditt Brand Affiliate-konto med en ny eller (2) bett att
din linje ska flyttas tillbaka till din BBP eller din Presidential Director BBP, kommer linjen att st& kvar under
din férsta generation pa ditt Brand Affiliate-konto.

3. INGEN FORFLYTTNING FRAN PRESIDENTIAL BBP TILL BBP

En G1 Brand Representative fran din Presidential Director BBP kan inte flyttas av dig eller féretaget till
din BBP. Du kan dock kontakta din Account Manager fér eventuella undantag betréffande Velocity-titlar
som kan gélla fér dig.
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4. BBP OCH PRESIDENTIAL BBP SOM TILLHOR ANDRA BRAND
REPRESENTATIVES | DITT NATVERK

A. BBP

Som beskrivet ovan befinner sig en BBP direkt under en Blue Diamond Director, i dennas férsta
generation. Som en upline Brand Representative &r kundgruppen och nétverket fran en BBP som tillhér
en Blue Diamond Director, en generation lagre i ditt natverk &n kundgruppen och natverket frén en
Blue Diamond Director. Till exempel, en Brand Representative fran férsta generationen i BBP kommer
att hamna i tredje generationen fér ndrmaste upline som tillhér kvalificerad Blue Diamond Director, och

denna upline fér endast bonus baserat p& denna generation om de &r kvalificerade fér bonus pa sin tredje

generation. En manad da ett sddant Brand Affiliate-konto inte uppfyller kraven fér att uppratthalla eller
behalla titel som Blue Diamond Director eller Presidential Director, och inte heller kan halla sin status
som Brand Representative, kommer BBP att kombineras med Brand Affiliate-kontot och kundgruppen
samt natverket som tillhér BBP kommer att flyttas upp en generation fér den manaden.

B. Presidential Director BBP

Som beskrivet ovan &r en Presidential Director BBP placerad direkt under en kvalificerande Presidential
Director, i deras andra generation. Som upline Brand Representative &r kundgruppen och nitverket,
samt Presidential Director BBP som tillh&r kvalificerand Presidential Director, tvd generationer lagre

i ditt natverk &n kundgruppen och natverket som tillhér en Presidential Director. Till exempel, en

Brand Representative fran férsta generationen av din Presidential Director BBP hamnar i den fjarde
generationen fér ndrmaste upline, och denna upline tjanar endast bonus pa denna generation om de
kan tjana bonus pa sin fjarde generation. Under en ménad d& ett Brand Affiliate-konto inte uppfyller
kraven for titeln Presidential Director, men uppfyller kraven fér titeln Blue Diamond Director, samt
upprétthaller eller behdller sin status som Brand Representative, kommer din Presidential Director BBP
att kombineras med din BBP och kundgruppens samt nétverket inom Presidential Director BBP flyttas
upp en generation i ditt ndtverk under just den manaden.

Under en médnad d& ett Brand Affiliate-konto inte uppfyller kraven fér titeln Presidential Director eller
Blue Diamond Director, samt uppratthéller eller behaller sin status som Brand Representative, kommer
din Presidential Director BBP att kombineras med din BBP och kundgruppen samt nétverket inom
Presidential Director BBP flyttas upp tvé generationer i ditt natverk under den manaden.

C. Leadership Teams

Forutsatt att Brand Affiliate-kontot inte har férlorat status som Brand Representative, kommer Brand
Affiliate-kontots BBP och Presidential Director BBP kvarstd i férsta och andra generationen. Detta
for att lattare kunna berékna Leadership Teams fér dig och dina upline Brand Representatives under
den ménaden.

32



