V=LOC/TY

5Y NU SKIN®

PLAN WYNIKOW SPRZEDAZY



SPIS TRESCI

1. OPIS VELOCITY

1.1 WPROWADZENIE

1.2 UDZIAt W VELOCITY

1.3 KLIENCI NIEBIORACY UDZIALU
14 PREMIE

2. PREMIE VELOCITY

2.1 PREMIE ZA UDOSTEPNIANIE ORAZ PREMIE OD SPRZEDAZY DETALICZNEJ
2.2 PREMIA BUDULCOWA
2.3 PREMIA KIEROWNICZA (MIESIECZNA)

3. STATUS BRAND REPRESENTATIVE

3.1  KWALIFIKACJA JAKO BRAND REPRESENTATIVE
3.2 STATUS BRAND REPRESENTATIVE

3.3 FLEXBLOKI

34 RESTART

4. DODATKOWE WARUNKI

4.1 PREMIE
4.2 ROZWIAZYWANIE KONT BRAND AFFILIATE
4.3 INNE MATERIALY | TLUMACZENIA

44  WYJATKI

4.5 TERMINOLOGIA

4.6 PRAWO DO ZMIANY

4.7 ZGODNOSC Z ZASADAMI

GLOSARIUSZ
ZALACZNIK A - INFORMACJE DODATKOWE ZWIAZANE Z KWALIFIKACJA

ZALACZNIK B - DOSTOSOWYWANIE | ODZYSKIWANIE PREMII
ZALACZNIK C - RESTART
ZALACZNIK D - STANOWISKA LIDEROW BIZNESU



1. OPIS VELOCITY

1.1 WPROWADZENIE

Velocity firmy Nu Skin® (Velocity”) zaprojektowano, aby wynagrodzi¢ Cie za:
Udostepnianie naszych Produktw przez przedstawianie Nu Skin nowym Klientom;
Budowanie Twojej Grupy Klientéw i jej obstuge oraz

Kierowanie innymi Brand Representatives, kiedy buduig i obstugujg wlasne Grupy Klientéw.

Niniejszy Plan wynikéw sprzedazy (niniejszy ,Plan”) okresla warunki uzyskiwania wynagrodzenia za sprzedaz,
jakie mozesz otrzymac za posrednictwem Velocity. Zachecamy do uwaznego przeczytania niniejszego
Planu i wyszukania w Glosariuszu doktadnych definicji terminéw pisanych wielkimi literami.

1.2 UDZIAL W VELOCITY
Velocity przewiduje pie¢ pozioméw udziatu:

Brand Affiliate moze (1) kupowa¢ Produkty w Cenie dla cztonkéw na wlasny uzytek lub do odsprzedazy
oraz moze (2) rejestrowac Zarejestrowanych Klientéw, ktérzy kupuja Produkty bezposrednio od Nu Skin.

Kwalifikujacy sie Brand Representative to Brand Affiliate, ktéry postanowit zakwalifikowa¢ sie jako Brand
Representative i jest w trakcie budowania Grupy Klientéw i spetniania wymogéw kwalifikacji wymaganych
do uzyskania statusu Brand Representative.

Brand Representative to Brand Affiliate, ktéry pomyslnie ukoriczyt Kwalifikacje i ktéry nie utracit swojego
statusu.

Brand Partner to Brand Representative, ktéry pomégt jednej lub wiekszej liczbie oséb osiagnaé poziom
Brand Representative i ktéry kieruje ta lub tymi osobami.

Brand Director to Brand Representative, ktéry pomégt co najmniej czterem osobom osiggnaé poziom
Brand Representative i ktéry utworzyt jeden lub kilka Zespotéw Lideréw.

Mozesz rozpocza¢ Kwalifikacje na poziom Brand Representative po dotaczeniu do Nu Skin jako Brand
Affiliate lub w pézniejszym czasie.

1.3 KLIENCINIEBIORACY UDZIALU

Klienci, ktérzy moga kupowaé Produkty, ale nie biorg udziatu w Velocity, dziela sie na
trzy rodzaje:

Niezarejestrowani klienci kupuja Produkty bezposrednio od Brand Affiliate w cenach oferowanych przez
Brand Affiliate (w przypadku Francjii Wtoch - patrz uwaga 1 na stronie 18).

Klienci detaliczni rejestruja sie w Nu Skin jako Klienci detaliczni, aby kupowaé Produkty bezposrednio
od Nu Skin po ogtoszonej cenie detalicznej, przy uwzglednieniu wszelkich rabatéw oferowanych lub
koordynowanych przez Nu Skin. Klienci detaliczni nie biora udziatu w Velocity i nie moga odsprzedawac
Produktéw ani rejestrowac innych Klientéw zarejestrowanych.

Cztonkowie rejestruja sie w Nu Skin jako Czlonkowie, aby kupowa¢ od Nu Skin Produkty po Cenie dla
Czonkéw. Cztonkowie nie biorg udziatu w Velocity i nie moga odsprzedawa¢ Produktéw ani rejestrowac
innych Klientéw zarejestrowanych.



1.4 PREMIE

W oparciu o poziom udziatu mozesz otrzymac nastepujace Premie:

Brand Affiliates

Premia za udostepnianie oraz
Premia od sprzedazy detalicznej

Kwalifikujacy sie
Brand Representatives

Brand Representatives

Brand Partners
i Brand Directors

Premia Budulcowa

Premia Kierownicza




2. PREMIE VELOCITY

2.1 PREMIE ZA UDOSTEPNIANIE ORAZ PREMIE OD SPRZEDAZY DETALICZNEJ

A. Opis Premii za udostepnianie

Premia za udostepnianie stanowi Twoje wynagrodzenie za zakupy produktéw dokonane przez Twoich osobiscie
zarejestrowanych klientéw i pod warunkiem spetnienia Wymogu punktowego dotyczacego Premii za udostepnianie™,
za zakupy produktéw dokonanych przez Twoich osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates oraz za Twoje wiasne
zakupy produktéw, jesli posiadasz tytut Brand Representative.

B. Obliczanie Premii za udostepnianie

Premia za udostepnianie to kwota pieniedzy ustalona dla kazdego Produktu. Informacje na temat kwoty Premii za
udostepnianie, cen i inne informacje na temat wynagrodzen za sprzedaz dla kazdego Produktu mozesz uzyskac,
logujac sie na stronie internetowej dla Twojego rynku.

WAZNA UWAGA - PREMIA ZA UDOSTEPNIANIE: PREMIA ZA UDOSTEPNIANIE
NIE ZOSTANIE WYPLACONA W NASTEPUJACYCH PRZYPADKACH:
* Zakupy dokonywane przez Brand Representatives
* Twoje wlasne zakupy produktéw, w tym zakupy w celu odsprzedazy niezarejestrowanym klientom
(w przypadku Francji i Wioch - patrz uwaga 1 na stronie 17), chyba ze jestes Brand Representative
spefniajagcym warunki dotyczace wolumenu wymaganego do otrzymania Premii za udostepnianie
* Zakupy dokonywane przez zarejestrowanych klientéw niebedacych Twoimi osobiscie zarejestro-
wanymi klientami ani osobiscie zarejestrowanymi Brand Affiliates (np. przez zarejestrowanego
klienta, ktéry zostat zarejestrowanym klientem na skutek nieaktywnosci Brand Affiliate, ktéry go
zarejestrowat)
* Zakup produktéw przez osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates, chyba ze spetnisz Wymogi
punktowe dotyczace Premii za udostepnianie™.

WAZNA UWAGA - RABATY: Ceny produktéw i Premie za udostepnianie podlegaja rabatom

promocyjnym i moga by¢ zmniejszone o dany procent, o ile rynek nie dyktuje innych warunkéw.

WAZNA UWAGA - WYMOGI PUNKTOWE DOTYCZACE PREMII ZA UDOSTEPNIANIE*:
Musisz mie¢ co najmniej 50 punktéw Wolumenu sprzedazy osobiscie zarejestrowanych klientéw

w danym miesigcu, aby uzyskaé i otrzymacé Premie za udostepnianie od zakupéw produktéw
dokonywanych przez Twoich osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates (oraz od Twoich osobistych
zakupéw produktéw, jesli posiadasz tytut Brand Representative).

C. Opis Premii od sprzedazy detalicznej

Premia od sprzedazy detalicznej stanowi Twoje wynagrodzenie za zakup Produktéw przez Twoich Klientéw detalicznych.

D. Obliczanie Premii od sprzedazy detalicznej

Réznica miedzy (1) ceng detaliczng zaptacong przez Twojego Klienta detalicznego z uwzglednieniem wszelkich rabatéw
(z wylaczeniem kosztéw przesylki i podatkéw) przy zakupie Produktéw bezposrednio od Nu Skin a (2) Cena dla Cztonkéw.
* Zarabiasz Premie od sprzedazy detalicznej za zakupy wszystkich Twoich Klientéw detalicznych, niezaleznie od tego,
czy s3 oni Twoimi Klientami zarejestrowanymi osobiscie.

E. Wynagrodzenie

Premia za udostepnianie i Premia od sprzedazy detalicznej beda zapisywane na Twoim Koncie Velocity (znajdujacym
sie w narzedziu ,Wyniki dziatalnosci”) w terminie jednego dnia roboczego od zakupu produktéw.

Premia za udostepnianie produktéw zakupionych przez klientéw zarejestrowanych osobiscie oraz Premia od
sprzedazy detalicznej beda naliczane codziennie i wyplacane co tydzier, chyba ze wyrazisz zgode na otrzymywanie
Premii za udostepnianie produktéw zakupionych przez klientéw zarejestrowanych osobiscie oraz Premii od sprzedazy



detalicznej co miesiac, w ktérym to przypadku beda one wypltacane co miesigc. Aby zrezygnowac z cotygodniowej
wyplaty premii i otrzymywac ja tylko raz w miesigcu, zaloguj sie do Wynikéw dziatalnosci i zmieri swoje preferencje
w zakladce Prowizje.

Premia za udostepnianie od zakupéw produktéw dokonywanych przez Twoich osobiscie zarejestrowanych Brand
Affiliates (oraz od Twoich osobistych zakupéw produktéw, jesli posiadasz tytut Brand Representative) bedzie
naliczana i wyptacana co miesiac, jesli i tylko wtedy, gdy spetnione zostang Wymogi punktowe dotyczace Premii za
udostepnianie w danym miesigcu®.

F. Kryteria uczestnictwa

Aby kwalifikowa¢ sie do uzyskania i otrzymywania Premii za udostepnianie i Premii od sprzedazy detalicznej, musisz
by¢ Brand Affiliate.

Aby kwalifikowa¢ sie do uzyskania i otrzymania Premii za udostepnianie od zakupéw produktéw dokonanych przez
osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates (oraz od Twoich osobistych zakupéw produktéw, jesli posiadasz tytut
Brand Representative) w danym miesigcu, musisz uzyska¢ w tym miesigcu co najmniej 50 punktéw Wolumenu
sprzedazy osobiscie zarejestrowanych klientéw. Nu Skin odblokuje i wyptaci kazda taka niewyptacona Premie za
udostepnianie na koniec danego miesiaca tylko wtedy, gdy Wymogi punktowe dotyczace Premii za udostepnianie
zostana spetnione w tym miesigcu.”

2.2 PREMIA BUDULCOWA

A. Opis

Jako Brand Representative mozesz otrzymywaé, poza Premia za udostepnianie oraz Premig od sprzedazy
detalicznej, réwniez Premie budulcowa. Premia budulcowa stanowi wynagrodzenie za budowanie swojej
Grupy Klientéw, zapewnianie obstugi klienta oraz za pomaganie Brand Affiliates i Kwalifikujgcym sie Brand
Representatives w promowaniu produktéw wsréd ich klientéw.

BLOKI BUDULCOWE: Blok budulcowy to 500 punktéw wolumenu sprzedazy z Twojej Grupy
Klientéw. Liczba skompletowanych przez Ciebie Blokéw budulcowych okresli procenty wykorzysty-
wane do obliczenia Twojej Premii budulcowej. Liczba Twoich Blokéw budulcowych wraca do zera

po kazdym miesigcu, wiec Twoje pierwsze 500 punktéw wolumenu sprzedazy osiggniete w nowym
miesigcu ztozy sie na Twdj pierwszy Blok budulcowy za ten miesigc. Jesli na koniec miesigca posiadasz
nieskompletowany Blok budulcowy, nie zostanie on przeniesiony na kolejny miesiac.

*W przypadku Francji: Patrz uwaga 1 na stronie 18.



B. Obliczanie Premii budulcowej

Premia budulcowa to procent Wartosci sprzedazy prowizyjnej Produktéw kupionych przez Twoja Grupe klientéw,
ktéry zaczyna sie od 5% przy pierwszym Bloku budulcowym i rosnie do 40% przy 16. Bloku budulcowym i kolejnych,
jak pokazano na nastepujgcym schemacie.

0

YYYYY

Premia budulcowa za kazdy Blok budulcowy jest obliczana przez pomnozenie:

i. 1acznej Wartosci sprzedazy prowizyjnej tego Bloku budulcowego przez

ii. okreslony procent Premii budulcowej za dany Blok budulcowy.

WAZNA UWAGA - PROCENT PREMII BUDULCOWE.J: Procent Premii budulcowej dla
okreslonego Bloku budulcowego jest ograniczony do tego okreslonego Bloku budulcowego i nie

ma zastosowania do poprzednich Blokéw budulcowych. Na przykiad zarabiasz 5% VWartosci sprzedazy
prowizyjnej za swoje pierwsze dwa Bloki budulcowe i 10% Wartosci sprzedazy prowizyjnej za swdj trzeci
Blok budulcowy (ale nie zarobisz 10% za swoje pierwsze dwa Bloki budulcowe) w danym miesiacu.

PRZYKLAD: Przy zatozeniu, ze Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej za kazdy Blok budulcowy wyniosta 500 USD,
Premia budulcowa za Twéj pierwszy Blok budulcowy wyniostaby 25 USD, a Premia budulcowa za Twéj 8. Blok
budulcowy wyniostaby 175 USD.

W przypadku wykorzystania Flex Blokéw do zachowania swojego statusu Brand Representative bedziesz kwalifiko-
wac sie do Premii budulcowej jedynie z tytutu skompletowanych Blokéw budulcowych. Za wykorzystane Flex Bloki
nie zostanie wyplacona zadna Premia. Patrz punkt 3.3.

C. Wynagrodzenie

Twoja Premia budulcowa zwykle bedzie rejestrowana na koncie Velocity w ciggu jednego dnia roboczego od
zakoriczenia tygodniowego okresu rozliczeniowego i wyplacana co tydzien, chyba ze wyrazisz zgode na wyplacanie
Premii budulcowe] co miesiac, w ktérym to przypadku bedzie ona zdobywana co tydzieri i wyplacana co miesiac.
Aby zrezygnowa¢ z cotygodniowej wyplaty premii i otrzymywac ja tylko raz w miesigcu, zaloguj sie do Wynikéw
dziatalnosci i zmieri swoje preferencje w zaktadce Prowizje.



D. Kryteria uczestnictwa

Musisz posiada¢ tytut Brand Representative, aby kwalifikowa¢ sie do otrzymania Premii budulcowe. Jegli utracisz
status Brand Representative, nie bedziesz kwalifikowac sie do Premii budulcowej, ze skutkiem od kolejnego miesiaca.
Wiecej informacji mozna znalez¢ w Punkcie 3.2.

WAZNA UWAGA - NIESKOMPLETOWANE BLOKI BUDULCOWE: Jeli skompletujesz
4 lub wiecej Blokéw budulcowych przed koricem miesiaca, otrzymasz Premie budulcowa od
wszelkiej Wartosci sprzedazy prowizyjnej za nieskompletowany Blok budulcowy z zastosowaniem
takiego samego procentu Premii budulcowej, jaki ma zastosowanie do ostatniego skompletowanego
Bloku budulcowego.

PRZYKLAD: Jesli danego miesigca skompletujesz 6 blokéw i czes¢ 7. bloku, otrzymasz Premie budulcowa
w wysokosci 25% od Wartosci sprzedazy prowizyjnej za swéj 7. Blok budulcowy.

2.3 PREMIA KIEROWNICZA (MIESIECZNA)

A. Opis

Kiedy osiagasz poziom Brand Partner lub Brand Director, poza Premia za udostepnianie, Premig od sprzedazy
detalicznej i Premia budulcowa bedziesz otrzymywaé Premie kierownicza za pomoc innym osobom w osigganiu
poziomu Brand Representative i za kierowanie nimi. Obejmuije to réwniez udzielanie Brand Affiliates pomocy

w kwalifikacji jako nowi Brand Representatives oraz motywowanie, kierowanie i szkolenie Brand Representatives,
ktsrymi bezposrednio kierujesz w swoim Zespole (nazywanymi Twoimi Brand Representatives pierwszej generacj).

W miare jak Twoi Brand Representatives pierwszej generacji sami zaczng osigga¢ poziomy Brand Partners i Brand
Directors, Twoja rola zacznie sie zmienia¢. Poza udzielaniem pomocy w rozwijaniu innych Brand Representatives,
bedziesz kierowa¢ Zespotem obejmujacym Brand Representatives innych Generacji (np. G2, G3 itp.), ktérzy beda
pracowac nad rozwijaniem wtasnych Grup Klientéw i zwiekszaniem sprzedazy Produktéw. Premia kierownicza ma
na celu zmaksymalizowanie wysokosci wyptacanej Premii na podstawie zmieniajacego sie skfadu Twojego Zespotu
i Twojej koncentracji na rozwoju i przywédztwie.

ZESPOL.: Twéj Zespét sklada sie ze wszystkich Generacji, za ktdre mozesz otrzymywaé Premie kierowni-
cza. Twéj Tytut okresla liczbe Generacji Brand Representatives i ich Grup Klientéw w Twoim Zespole, jak
wskazano w tabeli Okreslenie Tytutu Velocity. Twéj Zespét nie obejmuje Twojej Grupy Klientéw.

Twaéj Tytuti Twéj Zespot sa oparte na Twoich wynikach. W miare jak wykazujesz zdolnos¢ do pomocy osobie w
rozwoju i budowie jej Grup Klientéw oraz zwiekszania sprzedazy za posrednictwem jej Zespotéw, Twéj Zespot
rozszerza sie, obejmujac wiecej Generacji Brand Representatives.

BRAND REPRESENTATIVES PIERWSZEJ GENERACJI: Kazdy Brand Representative,
ktérym bezposrednio kierujesz i ktéry jest pierwszym Brand Representative pod Tobg w Twoim
Zespole, jest Twoim Brand Representative pierwszej generacj.

LEADERSHIP TEAM SALES VOLUME: | eadership Team Sales Volume to suma Wartosci

sprzedazy grupowej Klientéw w generacjach 1-6 dla danego Brand Representative pierwszej generacji.




Twej Tytut i liczba Generacji Brand Representatives nalezaca do Twojego Zespotu sa oparte na liczbie Twoich

Brand Representatives pierwszej generacji i Leadership Teams, jak wskazano w ponizszej tabeli planu Velocity:

PLAN VELOCITY
BRnglgiiﬁngﬂgigﬁ/E s | WYMAGANIALEADERSHIP | LICZBA GENERACI!
S ERWEIE ) CENERAC)! TEAM SALES VOLUME W TWOIM ZESPOLE
BRAND REPRESENTATIVE 0 ND. ND.
| GOLDPARTNER 1 ND. 1
4
=
“ LAPISPARTNER 2 ND. 2
7 [-%
w o
Z 4
=8l | RUBY PARTNER 4 ND. 3
|<£ o
&
2 EMERALD DIRECTOR 4 1210000 4
(-4
o
w
g, 1210000 .
s & DIAMOND DIRECTOR 5 17220000 5
g g 12210000
I BLUE DIAMOND DIRECTOR 6 1Z>20 000 6"
2 1Z>30 000
<
g 12210000
» 1Z>20 000 .
PRESIDENTIAL DIRECTOR 6 0000 6
1Z> 40000

* Aby kwalifikowa¢ sie do zaptaty za Generacje 3-6, nie mozesz angazowac sie w Rozwijanie dziatalnosci
biznesowe] innej Firmy prowadzacej sprzedaz bezposrednia.

** Blue Diamond Directors i Presidential Directors kwalifikuja sie odpowiednio na stanowisko Lidera Biznesu i sta-
nowisko Lidera Biznesu Presidential Director. Twoje wymagania dotyczace Leadership Team moga by¢ spetnione
przez Zespoly Lideréw na Twoim stanowisku Lidera Biznesu i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director.
Wiecej informacji znajduje sie w Zataczniku D. Skontaktuj sie ze swoim lokalnym rynkiem, aby otrzyma¢ informa-
cje dotyczace wymagan w zakresie wyréznien i wyjazdéw, ktére moga rézni¢ sie od wymagari przedstawionych

w niniejszym Planie.

B. Obliczanie Premii kierowniczej

Aby zacheci¢ Brand Partners i Brand Directors do dalszego prowadzenia i utrzymywania sprzedazy Produktéw
w ich wiasnych Grupach Klientéw, metoda obliczania Premii kierowniczej jest oparta na liczbie Blokéw
budulcowych skompletowanych we wiasnej Grupie Klientéw w danym miesiacu.

i. Skompletowanie szesciu lub wiecej Blokéw budulcowych: Jesli w swojej Grupie Klientéw skompletujesz
szes¢ lub wiecej Blokéw budulcowych w ciagu miesiaca, otrzymasz wieksza z dwéch Premii
kierowniczych opartych na nastepujacych obliczeniach:

*  Rozwijanie Brand Representatives pierwszej generacji
10% Wartosci sprzedazy prowizyjnej Produktéw zakupionych przez Grupy Klientéw wszystkich
Twoich Brand Representatives pierwszej generacji.

*  Kierowanie Zespotem
5% Wartosci sprzedazy prowizyjnej Produktéw zakupionych przez Grupy Klientéw wszystkich
Brand Representatives w Twoim Zespole.

ii. Skompletowanie czterech lub pieciu Blokéw budulcowych: Jesli w ciagu miesigca skompletujesz jedynie
cztery lub pie¢ Blokéw budulcowych, otrzymasz 2,5% Wartosci sprzedazy prowizyjnej Produktéw zaku-
pionych przez Grupy Klientéw wszystkich Brand Representatives w Twoim Zespole.



PREMIA KIEROWNICZA

JESLI SKOMPLETUJESZ

109% PREMII KIEROWNICZEJ OD WARTOSCI SPRZEDAZY
PROWIZYJNEJ TWOICH BRAND REPRESENTATIVES PIERWSZEJ GENERACJI "
59 PREMII KIEROWNICZEJ OD WARTOSCI SPRZEDAZY )
PROWIZYJNEJ TWOJEGO ZESPOLU 6+ BLOKOW
2.59% PREMII KIEROWNICZEJ OD WARTOSCI SPRZEDAZY
PROWIZYJNEJ TWOJEGO ZESPOLU gggng

C. Comiesieczna wyplata

Po zakoriczeniu kazdego miesigca obliczamy Twoja Premie kierownicza. Premia kierownicza jest zapisywana na
Twoim Koncie Velocity w terminie jednego dnia roboczego po zakoriczeniu obliczania miesiecznej Premii i zostaje

automatycznie przestana do wskazanej przez Ciebie instytucji finansowej.

D. Kryteria uczestnictwa

Aby kwalifikowa¢ sie do otrzymania Premii kierowniczej, musisz:

i. posiadac¢ tytut Brand Representative;
ii. miec co najmniej jednego Brand Representative pierwszej generacji; oraz

iii. skompletowac cztery Bloki budulcowe ze swojej Grupy Klientéw.

Nie kwalifikujesz sie do Premii kierowniczej za miesiac, w ktérym utrzymamy Twdj status Brand Representative lub
w ktérym utracisz swéj status Brand Representative. Wiecej informacji mozna znalez¢é w Punkcie 3.2.
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3. STATUS BRAND REPRESENTATIVE

3.1 KWALIFIKACJA JAKO BRAND REPRESENTATIVE

A. Decyzja o Kwalifikacji jako Brand Representative

Jako Brand Affiliate mozesz podjac¢ decyzje o kwalifikacji jako Brand Representative, przesytajac do Nu Skin List Inten-
cyjny. Formularz Listu Intencyjnego mozna znalez¢ po zalogowaniu sie do witryny dla Brand Affiliate Twojego rynku.

TYLKO jesli przeslesz list intencyjny (LOI) do pétnocy czasu srodkowoeuropejskiego 31 grudnia 2023 r.:

B. Okres kwalifikacji

Twaéj Okres kwalifikacji rozpoczyna sie w dniu, w ktérym podejmiesz decyzje o kwalifikacji jako Brand
Representative. Okres Kwalifikacji wynosi do 6 kolejnych miesiecy, z uwzglednieniem miesiaca, w ktérym podijeto
decyzje. Na przyktad: jesli podejmiesz decyzje o kwalifikacji jako Brand Representative 25 grudnia, Twéj okres
kwalifikacji bedzie trwat od grudnia do maja wigcznie. Okres Kwalifikacji zakoriczy sie wezesniej w jednym z
nastepujacych przypadkéw:

i. wdniu osiagniecia statusu Brand Representative po spetnieniu wymogéw kwalifikacyjnych;
ii. po zakoriczeniu miesigca, w ktérym nie osiggnieto miesiecznego minimum kwalifikacyjnego albo

iii. po zakoriczeniu sz6stego miesigca okresu kwalifikacji.

C. Wymogi kwalifikacyjne i miesieczne minimum kwalifikacyjne

i.  Wymogi kwalifikacyjne: Skompletuj 12 Blokéw Budulcowych (z ktérych 4 musza by¢ Blokami
Udostepnianymi) w trakcie Okresu kwalifikacji.

Alternatywnie:

*  mozesz spetni¢ Wymogi kwalifikacyjne poprzez skompletowanie 4 Blokéw Udostepnianych
w dowolnym miesigcu kalendarzowym w Okresie kwalifikacji lub

*  Jedlilist intencyjny (LOI) zostat ztozony po 31 pazdziernika 2023 r. i nadal uczestniczysz w programie,
ale nie ukoriczono jeszcze kwalifikacji do 31 grudnia 2023 ., mozesz spetni¢ wymagania kwalifikacyjne
zgodnie z ponizszymi sekcjami BB i CC (tj. poprzez skompletowanie 8 Blokéw Budulcowych, z ktérych
4 musza by¢ Blokami Udostepnianymi w ciagu 3 kolejnych miesiecy kalendarzowych od zlozenia listu
intencyjnego).

Jezeli nie ukoriczysz kwalifikacji w ramach tych alternatywnych opcji, w dalszym ciagu mozesz zakwalifikowa¢ sie
poprzez skompletowanie 12 Blokéw Budulcowych (w tym 4 Blokéw Udostepnianych) w ciagu 6 kolejnych miesiecy
kalendarzowych.

ii. Miesieczne Minimum Kwalifikacyjne: Skompletuj 2 Bloki Budulcowe w kazdym miesiacu, z wylgczeniem
miesigca, w ktérym osiagniesz Wymaogi kwalifikacyjne.

Na przykiad: jesli w trakcie pierwszych 3 miesiecy Okresu kwalifikacji uzyskasz 11 Blokéw Budulcowych (przy
zatozeniu, ze 4 z nich beda Blokami Udostepnianymi), zakwalifikujesz sie jako Brand Representative w 4. miesiagcu
po skompletowaniu ostatniego Bloku Budulcowego potrzebnego do wypetnienia wymogéw kwalifikacyjnych, nawet
jesli w tym miesigcu nie bedziesz mie¢ 2 Blokéw Budulcowych.
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TYLKO jesli przeslesz list intencyjny (LOI) od godziny 00:01 czasu srodkowoeuropejskiego 1 stycznia 2024 r.:

BB. Okres kwalifikacji

Twoj Okres kwalifikacji rozpoczyna sie w dniu, w ktérym podejmiesz decyzje o kwalifikacji jako Brand
Representative. Okres Kwalifikacji wynosi do 3 kolejnych miesiecy, z uwzglednieniem miesiaca, w ktérym podijeto
decyzje. Jesli na przyktad 25 stycznia podejmiesz decyzje o kwalifikacji jako Brand Representative, Twéj Okres
Kwalifikacji bedzie trwat od stycznia do korica marca. Okres Kwalifikacji zakoriczy sie wezesniej w jednym z
nastepujacych przypadkéw:

i. wdniu osiagniecia statusu Brand Representative po spetnieniu wymogéw kwalifikacyjnych;
ii. po zakoriczeniu miesigca, w ktérym nie osiggnieto miesiecznego minimum kwalifikacyjnego albo

iii. po zakoriczeniu 3. miesigca okresu kwalifikacji.

CC. Wymogi kwalifikacyjne i miesieczne minimum kwalifikacyjne

i.  Wymogi kwalifikacyjne: Skompletuj 8 Blokéw Budulcowych (z ktérych 4 musza by¢ Blokami
Udostepnianymi) w trakcie Okresu kwalifikacji.

Mozesz réwniez spetni¢ Wymogi kwalifikacyjne poprzez skompletowanie 4 Blokéw Udostepnianych w
dowolnym miesigcu kalendarzowym w Okresie kwalifikacji. Jezeli nie ukoriczysz kwalifikacji w ramach tej
alternatywy,

w dalszym ciaggu mozesz zakwalifikowa¢ sie poprzez skompletowanie 8 Blokéw Budulcowych (w tym 4
Blokéw Udostepnianych) w ciagu 3 kolejnych miesiecy kalendarzowych.

ii. Miesieczne Minimum Kwalifikacyjne: Skompletuj 2 Bloki Budulcowe w kazdym miesiacu, z wylaczeniem
miesigca, w ktérym osiggniesz Wymaogi kwalifikacyjne.

Na przyktad: jesli w trakcie pierwszych 2 miesiecy Okresu kwalifikacji uzyskasz 7 Blokéw Budulcowych
(przy zatozeniu, ze 4 z nich beda Blokami Udostepnianymi), zakwalifikujesz sie jako Brand
Representative w 3. miesigcu po skompletowaniu ostatniego Bloku Budulcowego potrzebnego do
wypetnienia wymogéw kwalifikacyjnych, nawet jesli w tym miesiacu nie bedziesz mie¢ 2 Blokéw
Budulcowych.

WAZNA UWAGA - WPLYW NIESKOMPLETOWANYCH BLOKOW BUDULCOWYCH
W TRAKCIE KWALIFIKACJI: Wolumen sprzedazy z nieskompletowanego Bloku budulcowego

za dany miesiac nie jest zaliczany na poczet Miesiecznego Minimum Kwalifikacyjnego w nastepnym

miesigcu. Jednakze Wolumen sprzedazy z nieskompletowanych Blokéw budulcowych albo z Blokéw
udostepnianych w danym miesigcu jest zaliczany na poczet Twoich Wymogéw Kwalifikacyjnych.

BLOKI UDOSTEPNIANE: Bloki udostepniane to Bloki budulcowe specjalnego rodzaju, ktére
maja zastosowanie tylko do Wymogéw kwalifikacyjnych. Bloki udostepniane sktadaja sie z 500 punk-
téw Wolumenu sprzedazy Produktéw zakupionych przez Twoich osobiscie zarejestrowanych
klientéw i osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates, znajdujacych sie w Twojej Grupie Klientéw

(z wylaczeniem Brand Representatives). VWWolumen sprzedazy z Twoich osobistych zakupéw Produk-
téw nie jest wliczany do Twoich Blokéw udostepnianych.

D. Spetnienie Wymogéw Kwalifikacyjnych

Kiedy wypetnisz Wymogi Kwalifikacyjne, otrzymasz status Brand Representative pierwszego dnia kolejnego tygo-
dnia (8., 15., 22. dnia danego miesiaca albo 1. dnia kolejnego miesiagca) i bedziesz kwalifikowa¢ sie do otrzymywania
Premii budulcowych za wszystkie zakupy dokonane przez Twoja Grupe Klientéw po Twoim awansie.
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Jesli osoba z Twojej Grupy Klientéw przechodzi Kwalifikacje, stanie sie ona czescia Twojego Zespotu jedynie wtedy,
gdy: (1) ukoriczysz swéj pierwszy miesigc Kwalifikacji w tym samym miesigcu lub w miesigcu wezesniejszym niz ta
osoba spetni swoje Wymogi Kwalifikacyjne, oraz (2) ukorczysz Kwalifikacje w swoim Okresie Kwalifikacji. W prze-
ciwnym wypadku osoba ta nie bedzie juz czescig Twojego Zespolu i nie bedziesz otrzymywac wynagrodzenia za jej
sprzedaz. Wiecej informacji mozna znalez¢é w Zatgczniku A.

E. Niespelnienie Wymogéw Kwalifikacyjnych

Jesli nie spetnisz Miesiecznego Minimum Kwalifikacyjnego kazdego miesigca w trakcie Okresu Kwalifikacji, Twoja
Kwalifikacja zostanie zakoriczona ze skutkiem od kolejnego miesigca. Jesli nie spetnisz Wymogéw Kwalifikacyjnych
w trakcie Okresu Kalifikacji, Twoja Kwalifikacja zostanie zakoriczona ze skutkiem od kolejnego miesigca. W kazdym
z tych przypadkéw, jesli chcesz zakwalifikowac sie jako Brand Representative, konieczne bedzie przestanie nowego
Listu Intencyjnego i ponowne rozpoczecie Kwalifikacji.

3.2 STATUS BRAND REPRESENTATIVE

A. Zachowanie, utrzymanie i utrata Statusu Brand Representative

Twéj status Brand Representative zostanie zachowany, utrzymany lub utracony w oparciu o Twoje wyniki sprzedazy
kazdego miesiaca.

i. Zachowanie Statusu Brand Representative - co najmniej cztery Bloki budulcowe

Skompletowanie co najmniej czterech Blokéw budulcowych w miesigcu pozwala zachowa¢ status Brand
Representative w danym miesigcu.

ii. Zachowanie Statusu Brand Representative - co najmniej jeden Blok budulcowy i wystarczajaca liczba
Flex Blokéw

Jesli (1) skompletujesz co najmniej jeden Blok budulcowy w miesiacu i (2) bedziesz mie¢ wystarczajaca
liczbe Flex Blokéw (opisanych ponizej), aby nadrobi¢ réznice w wymaganych Blokach budulcowych
(np. 2 Bloki budulcowe plus 2 Flex Bloki), automatycznie uzyjemy wszelkich dostepnych Flex Blokéw,
aby zachowa¢ Twaj status Brand Representative w danym miesiacu.

iii. Utrata Statusu Brand Representative - brak Blokéw budulcowych lub za mato Flex Blokéw

Jesli w danym miesigcu (1) nie skompletujesz zadnych Blokéw budulcowych lub (2) nie bedziesz mie¢
wystarczajacej liczby dostepnych Flex Blokéw, utracisz status Brand Representative i zostaniesz Brand
Affiliate ze skutkiem od pierwszego dnia kolejnego miesiaca.

WAZNE INFORMACJE: Skompletowanie 4 Blokéw budulcowych pozwala na zachowanie
swojego statusu i uprawnia do otrzymania (1) Premii kierowniczej i (2) Premii budulcowej za nie-
skompletowane w danym miesigcu Bloki budulcowe. W przypadku utraty statusu Brand Represen-
tative utracisz swoja sie¢ sprzedazy, ktéra zostanie przeniesiona w gére o jedng Generacje w sieciach
sprzedazy Brand Representatives gérnej linii (upline). Jako Brand Affiliate bedziesz nadal swiadczyt
pomoc klientom ze swojej Grupy Klientéw.

PRZYKLAD: Jesli w czerwcu skompletujesz jeden Blok budulcowy i nie bedziesz mie¢ dostepnych
w tym miesiagcu zadnych Flex Blokéw, (1) nie otrzymasz Premii kierownicze] ani (2) nie otrzymasz
Premii budulcowej za nieskompletowane Bloki budulcowe od Wolumenu Sprzedazy z czerwca.
Ponadto od 1 lipca zostaniesz Brand Affiliate. Jednakze nadal bedziesz mie¢ prawo do Premii za
udostepnianie (w tym do Premii za udostepnianie od wlasnych zakupéw), Premii od sprzedazy
detalicznej i Premii budulcowej (za jeden skompletowany Blok budulcowy) od sprzedazy z czerwca.
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B. Zachowanie statusu po osiagnieciu tytutu Brand Representative

Aby zachowaé swéj status Brand Representative, musisz zacza¢ spetnia¢ wymagania dla Zachowania od pierwszego
petnego miesiaca od wypetnienia Wymogéw Kwalifikacyjnych. Wiecej informacji mozna znalezé w Zatgczniku A.

C. Wplyw Twojego Statusu Brand Representative na Twojego Brand Representative gérnej linii
sprzedazy (upline)

W sytuacji, gdy spetnisz wymagania dla Zachowania Twojego statusu Brand Representative lub gdy my go utrzy-
mamy w danym miesiacu, zaliczasz sie jako Brand Representative pierwszej generacji w Zespole Twojego Brand
Representative gérnej linii sprzedazy (upline). Jesli utracisz swdj status Brand Representative, wrécisz do statusu
Brand Affiliate i nie bedziesz zalicza¢ sie jako Brand Representative pierwsze] generacji ze skutkiem od kolejnego
miesigca (np. jesli utracisz status Brand Representative w czerwcu z powodu skompletowania zbyt matej liczby
Blokéw budulcowych i posiadania niewystarczajacej liczby dostepnych Flex Blokéw utrata statusu Brand Repre-
sentative wchodzi w zycie 1 lipca. Od tego czasu bedziesz Brand Affiliate i nie bedziesz juz zalicza¢ sie jako Brand

Representative pierwszej generacji).

3.3 FLEXBLOKI

A. Opis

Flex Blok to substytut Bloku budulcowego, ktéry jest przez nas wykorzystywany do zachowania Twojego statusu
Brand Representative w przypadku nieskompletowania przez Ciebie co najmniej 4 Blokéw budulcowych w danym
miesigcu. Flex Bloki nie zapewniaja Wolumenu Sprzedazy ani Wartosci Sprzedazy Prowizyjnej i nie jest za nie
wyptacana zadna Premia. Flex Bloki nie maja wartosci pienieznej i nie moga by¢ wymieniane na gotéwke. Flex Bloki
nie wygasaja i nie ma limitu liczby Flex Blokéw, jaka mozesz zgromadyzi¢; z zastrzezeniem jednak, ze wszelkie zgro-
madzone Flex Bloki przepadng w przypadku utraty przez Ciebie statusu Brand Representative lub w przypadku
likwidacji Twojego Konta Brand Affiliate.

B. Przydzielanie Flex Blokéw

Flex Bloki sa Ci przydzielane w chwili zdobycia statusu Brand Representative i kazdego kolejnego roku. Na poczatku
pierwszego petnego miesiaca jako nowy Brand Representative zostang Ci przydzielone 3 Flex Bloki. W 2. miesigcu
przydzielone Ci zostang 2 kolejne Flex Bloki. VW 3. miesigcu jako Brand Representative zostanie Ci przydzielony jeden
dodatkowy Flex Blok, co da faczng sume szesciu. Kazdego kolejnego roku, w miesiacu, w ktérym przypada rocznica
uzyskania statusu Brand Representative, beda Ci przydzielane kolejne 3 Flex Bloki. Flex Bloki beda uwzgledniane w

Twoich Wynikach dziatalnosci.

MIESIAC1 MIESIAC 2 MIESIAC 3 KAZDA ROCZNICA



C. Zastosowanie Flex Blokéw

Wykorzystujemy Flex Bloki do zachowania Twojego statusu Brand Representative, jezeli skompletujesz przynaj-
mniej jeden Blok budulcowy. W kazdym miesigcu, w ktérym nie spetnisz wymagan Zachowania swojego statusu,
automatycznie uzyjemy do 3 Flex Blokéw w miejsce brakujacych Blokéw budulcowych (w zaleznosci od tego, czy
masz wystarczajaca liczbe dostepnych Flex Blokéw), aby utrzymac Twéj status Brand Representative. Caty Flex
Blok jest wstawiany w miejsce niekompletnego Bloku budulcowego, niezaleznie od tego, jaki Wolumen Sprzedazy
jest konieczny do skompletowania tego Bloku budulcowego. Mozesz sprawdzi¢ swoje Wyniki dziatalnosci, aby

zobaczy¢, ile masz dostepnych Flex Blokéw.

W e

UTRZYMANIE TYTULU ZACHOWANIE STATUSU
BRAND REPRESENTATIVE

Kompletujac 4 Bloki budulcowe
spefniono wymaganie
Utrzymania tytutu

Masz skompletowane dwa i pét
Blokéw budulcowych i automatycznie
uzywamy 2 Flex Blokéw, aby zachowaé

Twéj status Brand Representative

3.4 RESTART

Restart to procedura, ktéra w przypadku utraty statusu Brand Representative daje sze$¢ miesiecy na ponowne
uzyskanie statusu Brand Representative i na odzyskanie Twojej dawnej sieci sprzedazy (tak jakby nie doszto do
utraty statusu Brand Representative). Wiecej informacji na temat Restartu mozna znalez¢é w Zataczniku C.
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4. DODATKOWE WARUNKI

4.1 PREMIE

A. Kryteria kwalifikacji do Premii.

Aby zakwalifikowa¢ sie do Premii, kazdego miesigca musisz odnotowa¢ sprzedaz Produktéw pieciu réznym niezare-
jestrowanym klientom: Klientom Detalicznym lub Cztonkom. Jesli nie spetniasz tego wymagania, musisz natych-
miast poinformowac o tym Firme. Firma bedzie réwniez losowo kontrolowa¢ Brand Affiliates, aby zweryfikowa¢
przestrzeganie niniejszego wymogu.

B. Obliczanie Premii.

Premie beda obliczane wedtug dziennego, tygodniowego i miesiecznego harmonogramu ustalonego przez Nu Skin
i beda zapisywane na Koncie Velocity.

C. Premie i Kursy Wymiany.

Podczas obliczania Twoich Premii Wartos¢ Sprzedazy Prowizyjnej ze sprzedazy Produktéw z réznych rynkéw jest
wymieniana na Twoja lokalng walute przy zastosowaniu sredniego dziennego kursu wymiany z ubiegtego miesiaca.
Na przykiad przy ustalaniu podstawy wykorzystywanej do obliczania Twoich Premii za sprzedaz z marca Firma
zastosuje sredni dzienny kurs wymiany z lutego.

D. Wersja dla rynku lokalnego.

Niniejsza wersja Planu dotyczy jedynie Brand Affiliates, ktérzy maja ID Brand Affiliate dla Europy, Bliskiego
Wschodu i Afryki. Velocity oferuje mozliwosé otrzymywania Premii od sprzedazy na wszystkich naszych rynkach
globalnych, z wylaczeniem sytuacji, w ktérych udziat zagraniczny jest ograniczony (prosimy o kontakt ze swoim
account managerem w sprawie konkretnych rynkéw). Jesli posiadasz ID Brand Affiliate dla Europy, Bliskiego
Wschodu i Afryki, Twoje uprawnienie do Premii i putapy sprzedazy beda podlega¢ warunkom niniejszej wersji
Planu, nawet jezeli cztonkowie Twojego Zespotu maja ID Brand Affiliate z innych rynkéw.

PRZYKLAD: Jesli jestes Brand Representative z ID Brand Affiliate dla regionu EMEA i zarejestrujesz Czton-
ka w Australii i ten Cztonek zakupi Produkty za posrednictwem witryny australijskiej, otrzymasz Premie za udo-
stepnianie, jaka rynek australijski wyznaczyt dla tych Produktéw. Jesli osoba (a) zarejestruje sie jako Twéj Klient
Zarejestrowany Osobiscie i (b) jest w Twojej Grupie Klientéw podczas zakupu Produktéw na rynku australijskim,
wtedy zakupy tych Produktéw beda mialy (1) Premie za udostepnianie, (2) Wolumen sprzedazy oraz (3) Wartos¢
sprzedazy prowizyjnej wyznaczone dla tych Produktéw przez rynek australijski. Kwota Premii za udostepnianie oraz
Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej zostang wymienione na brytyjskie funty szterlingi przy obliczaniu Twoich Premii
przez Firme. Rynek lokalny moze zapewni¢ Ci informacje dotyczace Wolumenu sprzedazy, Wartosci sprzedazy
prowizyjnej, Premii za udostepnianie, ceny i inne informacje dotyczace wynagrodzenia za sprzedaz dla kazdego
Produktu z tego rynku.

Velocity nie ma zastosowania w naszym przedsiebiorstwie w kontynentalnych Chinach, ktére dziataja w oparciu
o inny model biznesowy.

E. Odzyskanie wyptaconych Premii.

Firma ma prawo do odzyskania wyptaconych Premii zgodnie z postanowieniami Zasad i Procedur, w tym ma
prawo odzyska¢ Premie za zwrot Produktéw. Czas i sposéb odzyskania beda uzaleznione od Premii, czasu zwrotu
Produktu i tego, kto zwraca Produkt. Wiecej informacji mozna znalez¢é w Zataczniku B. Streszczenie zasad zwrotu
pieniedzy znajduje sie u dotu witryny Nu Skin -https://www.nuskin.com.

F.  Awans na tytut Brand Representative; Awans i degradacja w zakresie innych tytutéw.

Promocja na tytut Brand Representative odbywa sie co tydzieA. Awanse i degradacje w zakresie innych stanowisk
maja miejsce jedynie podczas obliczania Premii miesiecznych i bedg widoczne w Twoich Wynikach dziatalnosci
do 5. dnia kazdego miesigca. Wiecej informacji na temat czasu awanséw i degradacji oraz ich wptywu na Premie
mozna znalez¢ w Zataczniku A.



G. Promocje i Ceny Produktéw.

Mozemy zmienia¢ cene detaliczna, VWolumen sprzedazy, Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej, Cene dla Cztonkéw, Premie za
udostepnianie i Premie od sprzedazy detalicznej na potrzeby promocji. Zapoznaj sie z ogloszeniami Twojego rynku o pro-
mogjach i cenach Produktéw dotyczacych wszelkich rabatéw i ich wptywu na ceny, Premie, Wolumen sprzedazy, Wartosé
sprzedazy prowizyjnej i z innymi informacjami zwigzanymi z wynagrodzeniami za sprzedaz dla kazdego Produktu.

H. Inne wynagrodzenia za sprzedaz.

Poza wynagrodzeniem za sprzedaz dostepnym za posrednictwem Velocity, mozesz réwniez otrzymywac (1) zysk ze
sprzedazy detalicznej produktéw bezposrednio klientom (w przypadku Francji i Wioch patrz uwaga 1 na str. 18); (2)
wynagrodzenie z tytutu innych premii za sprzedaz; oraz (3) wycieczki motywacyjne lub inne nagrody niepieniezne.

4.2 ROZWIAZYWANIE KONT BRAND AFFILIATE

A. Utrata praw Brand Affiliate.

W chwili rozwigzania Twojego Konta Brand Affiliate tracisz wszystkie prawa i korzysci przystugujace Brand Affiliate,
w tym wszelkie prawa do numeru identyfikacyjnego Twojego Konta Brand Affiliate, Grupy Klientéw, Zespotu, sieci
sprzedazy, Wolumenu sprzedazy generowanego przez Twoja Grupe Klientéw lub Twéj Zespét oraz do Premii.

B. Przeniesienie Konta Brand Affiliate.

Firma ma prawo do opézniania, tak dlugo, jak jest to konieczne, wszelkich przenosin Konta Brand Affiliate oraz
jakiejkolwiek czesci jego Grupy Klientéw lub sieci sprzedazy w gére sieci sprzedazy lub do innej sieci sprzedazy.

4.3 INNE MATERIALY | TLUMACZENIA

W razie jakichkolwiek réznic miedzy warunkami wskazanymi w Planie dla Twojego rynku a wszelkimi materiatami
marketingowymi lub innymi tresciami, pierwszeristwo przystuguje warunkom Planu dla Twojego rynku. O ile nie
jest to zabronione przez prawo, w przypadku jakichkolwiek réznic miedzy angielskg wersja niniejszego Planu a
jakimkolwiek jej thumaczeniem, pierwszenstwo bedzie miafa wersja angielska.

4.4 WYJATKI

A. Ustanawianie Wyjatkéw od Planu.

Firma moze, wedle wlasnego uznania, zrzec sie jakichkolwiek wymagan lub warunkéw niniejszego Planu albo je
zmieni¢ (zwanych dalej tacznie ,\Wyjatkami od Planu”). Firma moze ustanowi¢ Wyjatki od Planu (1) dla pojedyn-
czych kont Brand Affiliate lub (2) dla dowolnej liczby kont, w tym dla Zespotu lub rynku. Ustanowienie Wyjatku
od Planu dla Konta Brand Affiliate nie zobowiazuje Firmy do ustanowienia Wyjatku od Planu dla jakiegokolwiek
innego Konta Brand Affiliate. Wszelkie Wyjatki od Planu wymagaja wyraznej pisemnej zgody upowaznionej osoby
z Firmy. Firma nie jest zobowiazana do przesytania pisemnych powiadomieri do Brand Representatives gérnej linii
sprzedazy o Wyjatkach w ramach ich Zespotu.

B. Anulowanie Wyjatkéw od Planu.

O ile upowazniony pracownik Firmy nie wyrazit pisemnej zgody, Firma moze anulowaé wczesniej udzielony
Wyiatek od Planu w dowolnej chwili i z dowolnego powodu, niezaleznie od tego, jak dlugo wyjatek pozostawat w
mocy. Jesli Wyjatek od Planu zostat ustanowiony dla konkretnego Brand Affiliate, Wyjatek od Planu przystuguje
osobiscie konkretnemu Brand Affiliate i Firmie. O ile nie wskazano inaczej w spisanym i wykonanym Wyjatku do
Planu lub o ile upowazniony pracownik Firmy nie przekazat pisemnej zgody, Wyjatek od Planu zostanie anulowany
po przeniesieniu Konta Brand Affiliate, niezaleznie od formy przeniesienia (np. sprzedaz, cesja, przeniesienie,
spadek, na skutek dziatania prawa lub w inny sposéb) i wszelkie takie przeniesienia beda niewazne.
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4.5 TERMINOLOGIA

Warunki niniejszego Planu, w tym Tytuty, moga réznic sie od wczesniejszych warunkéw i moga by¢ zmieniane bez
uprzedniego powiadomienia.

4.6 PRAWO DO ZMIANY

Mozemy niekiedy zmienia¢ niniejszy Plan wedle wlasnego uznania. W przypadku zmiany niniejszego Planu
powiadomimy Cie o tym na 30 dni przed wejsciem zmian w zycie.

4.7 ZGODNOSC Z ZASADAMI

Aby zakwalifikowac sie do Premii, musisz przestrzega¢ wymagan niniejszego Planu, Brand Affiliate Agreement oraz

Zasad i Procedur.

WAZNA UWAGA - OKRESY TYGODNIOWE | MIESIECZNE:

Wszelkie wzmianki o ,miesigcu” oznaczaja miesiac kalendarzowy. Wszelkie wzmianki o ,tygodniu”,
tygodniowym” lub ,okresie tygodniowym” oznaczaja 7-dniowy okres rozpoczynajacy sie 1., 8., 15. lub
22. dnia kazdego miesiaca, pod warunkiem jednak, ze czwarty tydzieri kazdego miesigca biegnie do
korica miesigca. Obliczenia Premii oparte sa na czasie Mountain Standard Time w Provo w stanie

Utah w USA (czas Coordinated Universal Time [UTC-7]).

UWAGA 1:
FRANCJA: VDI Mandataires” nie moga prowadzic¢ sprzedazy bezposrednio niezarejestrowanym klientom.

FRANCJA: Wymogi punktowe dotyczace Premii za udostepnianie nie dotycza ,VDI Acheteur-Revendeur” zarejestrowanych we Francji. Premia za
udostepnianie od zakupéw produktéw dokonanych przez ich osobiscie zarejestrowanych Brand Affiliates (oraz, jesli sa oni Brand Representative, od ich
whasnych zakupéw produktéw) bedzie nadal naliczana codziennie i wyptacana co tydzien.

WLOCHY: Incaricati moga jedynie promowaé, posrednio i bezposrednio, odbieranie zaméwiert w miejscach zamieszkania klientéw koricowych w imieniu
Firmy. Jako Brand Affiliate (incaricato) mozesz jedynie kupowa¢ Produkty na potrzeby osobiste swoje i os6b mieszkajacych w Twoim domu. Zaméwienia
otrzymane od niezarejestrowanych klientéw Firmy musisz przekazywa¢ dalej.



GLOSARIUSZ

Brand Representative pierwszej generacji: Patrz Generacja

ponizej.

Cena dla Cztonkéw: Cena zakupu Produktéw dla Czlonkéw i
dla Brand Affiliates. Cena dla cztonkéw jest ustalana przez lokalny

rynek i moze by¢ niekiedy zmieniana z uwagi na promocje i premie.

Czlonek: Klient, ktéry zarejestruje sie w Nu Skin jako Cztonek

i moze kupowac Produkty od Nu Skin po Cenie dla Cztonkéw.
Czlonkowie nie biorg udziatu w Velocity i nie moga odsprzedawac
Produktéw ani rejestrowac innych klientéw.

Blok budulcowy: Pomiar Wolumenu sprzedazy. Blok budulcowy
jest uwazany za skompletowany tylko wtedy, gdy ma 500
punktéw wolumenu sprzedazy. Blok budulcowy majacy mniej

niz 500 punktéw wolumenu sprzedazy okreslany jest jako
nieskompletowany. Patrz punkt 2.2.

Blok udostepniany: Jest to podzbiér Blokéw budulcowych. Bloki
udostepniane skiadajg sie z 500 punktéw Wolumenu sprzedazy,
ktére pochodza jedynie z zakupéw dokonywanych przez Klientéw
zarejestrowanych osobiscie oraz osobiscie zarejestrowanych Band
Affiliates, znajdujacych sie w Twojej Grupie Klientéw, z wylgczeniem
Brand Representatives. Twoje osobiste zakupy nie zaliczaja sie do
Blokéw udostepnianych. Bloki udostepniane maja zastosowanie
jedynie do Wymogéw kwalifikacyjnych. Patrz punkt 3.1.

Brand Affiliate: Osoba rejestrujaca sie w Nu Skin jako

Brand Affiliate, ktéra moze kupowa¢ Produkty w Cenie dla
Cztonkéw, sprzedawac Produkty klientom, rejestrowac Klientéw
zarejestrowanych i ktéra nie jest w trakcie Kwalifikacji. Termin

Brand Affiliate bedzie réwniez uzywany jako ogélne odniesienie do
wszystkich Brand Affiliates i Brand Representatives. Na przykfad
Brand Partner czy Brand Director beda nazywani ogélnie Brand
Affiliate w przypadku rozmowy o wszystkich Brand Affiliates.

Brand Affiliate Agreement: Umowa zawarta miedzy Brand
Affiliate a Nu Skin, ktéra ustala okreslone prawa i obowigzki
zwigzane z dziaftalnoscig Brand Affiliate.

Brand Director: Kategoria ogélna obejmujaca wszystkich Brand
Representatives z Tytutem Emerald Director, Diamond Director,
Blue Diamond Director lub Presidential Director.

Brand Partner: Kategoria ogdlna obejmujaca wszystkich
Brand Representatives z Tytutem Gold Partner, Lapis Partner
lub Ruby Partner.

Brand Representative: Brand Affiliate, ktéry pomyslnie zakoriczyt
Kwalifikacje i ktéry nie utracit statusu Brand Representative.
Termin Brand Representative bedzie réwniez wykorzystywany jako
ogélne odniesienie do wszystkich Tytutéw Brand Representatives

i wyzszych. Na przykiad Ruby Partner lub Diamond Director beda

nazywani ogdlnie Brand Representative w przypadku rozmowy
o wszystkich Brand Representatives.

Data awansu na Brand Representative: Pierwszy dzien
tygodniowego okresu nastepujacego po ukoriczeniu przez Brand
Representative Kwalifikacji i uzyskaniu tytutu Brand Representative.
Dla Kwalifikujacego sie Brand Representative, ktéry ukoriczy
Kwalifikacje w 1., 2. czy 3. tygodniu miesigca, Datg awansu na

Brand Representative bedzie odpowiednio 8., 15., i 22. dzieri tego
miesiaca. Dla Kwalifikujacego sie Brand Representative, ktéry
ukoriczy Kwalifikacje w 4. tygodniu miesigca, Data awansu na Brand
Representative bedzie pierwszy dzieri kolejnego miesiaca. Wiecej
informacji mozna znalez¢ w Zataczniku A.

Data Kwalifikacji Brand Representative:

Pierwszy dzieri miesiaca, w ktérym Kwalifikujacy sie Brand
Representative przedtozy List Intencyjny i wypetni miesieczny
wymég skompletowania 2 Blokéw budulcowych. Wiecej informaciji
mozna znalez¢ w Zataczniku A.

Data uzyskania tytutu Brand Representative: Pierwszy dzieri
miesiaca, w ktérym Kwalifikujacy sie Brand Representative ukoriczy
Kwalifikacje. Dla Kwalifikujacego sie Brand Representative,

ktéry ukoriczy Kwalifikacje w 1., 2. czy 3. tygodniu miesiaca, Data
uzyskania tytutu Brand Representative bedzie pierwszy dzieri tego
miesigca. Dla Kwalifikujgcego sie Brand Representative, ktéry
ukoriczy Kwalifikacje w 4. tygodniu miesigca, Data uzyskania tytutu
Brand Representative bedzie pierwszy dzier kolejnego miesiaca.
Wiecej informacji mozna znalez¢ w Zatgczniku A.

Edazy detalicznej: R6znica miedzy (1) cena detaliczna zaptacona
przez Twojego Klienta detalicznego z uwzglednieniem wszelkich
rabatéw (z wylaczeniem kosztéw przesytki i podatkéw) przy
zakupie Produktéw bezposrednio od Nu Skin a (2) Cena dla
Czlonkéw. Patrz punkt 2.17.

Firma: Nu Skin, ,my” lub ,nas.”
Firma Konto Brand Affiliate: Konto Nu Skin Brand Affiliate.

Flex Blok: Flex Blok to substytut Bloku budulcowego, ktéry jest
przez nas wykorzystywany do zachowania Twojego statusu Brand
Representative w przypadku nieskompletowania przez Ciebie co
najmniej 4 Blokéw budulcowych w danym miesigcu. Patrz punkt 3.3.

Generacja: Poziomy Zespotu Brand Representative. Kazdy
Brand Representative, ktérym bezposrednio kierujesz i ktéry jest
pierwszym Brand Representative pod Toba w Twoim Zespole,
jest Twoim Brand Representative pierwszej generacji. Twoi Brand
Representatives pierwszej generacji kieruja bezposrednio tymi
Brand Representatives, ktérzy s3 na pierwszym poziomie pod nimi
i ktérzy nazywaja sie Brand Representatives drugiej generaiji itd.



Grupa Klientéw: Grupa sktadajaca sie z (1) Ciebie, (2) Twoich
zarejestrowanych Klientéw oraz (3) Klientéw zarejestrowanych
przez nich itd. Twoja Grupa Klientéw bedzie obejmowa¢ Grupy
Klientéw Twoich Kwalifikujacych sie Brand Representatives. Jako
Kwalifikujacy sie Brand Representative lub Brand Representative
masz za zadanie obstugiwac i wspiera¢ swoich Kwalifikujacych sie
Brand Representatives i ich Grupy Klientéw. Brand Representative
i jego Grupa Klientéw staja sie czescia Twojego Zespotu, kiedy
ukoriczy on Kwalifikacje i jego Grupa Klientéw przestanie by¢
czescia Twojej Grupy Klientéw.

Klienci detaliczni: Klienci zarejestrowani kupujacy za cene
detaliczna. Premia za zakupy Produktéw przez Klienta detalicznego
jest wyptacana Brand Affiliate, ktéry jest wskazany jako sprzedawca
w chwili ztozenia danego zaméwienia na Produkt. Na potrzeby
niniejszego Planu niezarejestrowany klient nie jest uwzgledniany

w definicji Klientéw detalicznych. Klienci detaliczni nie biorg udziatu
w Velocity i nie moga odsprzedawaé Produktéw ani rejestrowac
innych Klientéw zarejestrowanych.

Klient zarejestrowany osobiscie: Zarejestrowany klient, ktéry
zarejestrowat sie bezposrednio pod Tobg (poziom 1) jako Czlonek
lub Klient detaliczny i kupuje Produkty bezposrednio od Firmy

do uzytku osobistego. Cztonek lub Klient detaliczny nie jest
Twoim osobiscie zarejestrowanym klientem, jezeli zarejestrowat sie
bezposrednio pod innym Brand Affiliate. Osobiscie zarejestrowani
klienci nie uczestnicza w Planie wynikéw sprzedazy i nie moga
odsprzedawac¢ Produktéw ani rejestrowac innych klientéw lub

Brand Affiliates.

Konto Velocity: Konto cyfrowe znajdujace sie w Wynikach
dziatalnosci, ktére przedstawia wszystkie Twoje Premie, platnosci

i zmiany. Konto Velocity jest automatycznie tworzone dla Ciebie,
kiedy zostajesz Brand Affiliate. Konta Velocity nie gromadza
odsetek. Nu Skin automatycznie przenosi saldo pozostate

na Twoim Koncie Velocity bezplatnie na poczatku kazdego
tygodniowego i miesiecznego okresu platnosci. Zautomatyzowane
przelewy z Firmy wymagaja minimalnego salda konta wynoszacego

10 EUR..

Kwalifikacja: Procedura, w ramach ktérej Brand Affiliate staje sie
Brand Representative. Patrz punkt 3.1.

Kwalifikujacy sie Brand Representative: Brand Affiliate, ktéry
(1) przedtozyt List Intencyjny i skompletowat dwa Bloki budulcowe
(Brand Affiliate jest oficjalnie zaklasyfikowany jako Kwalifikujacy sie
Brand Representative po obliczeniu kolejnej Premii tygodniowej)

i (2) jest w trakcie spetniania Wymogéw Kwalifikacyjnych. Patrz
punkt 3.1.

Leadership Team: Brand Representative pierwszej generacji
osiggajacy okreslony putap Leadership Team Sales Volume
w Ciggu miesigca.

Leadership Team Sales Volume: Leadership Team Sales Volume
to suma Wartosci sprzedazy grupowej Klientéw w generacjach 1-6
dla danego Brand Representative pierwszej generacji.

List Intencyjny: Dokument lub powiadomienie online, ktére Brand
Affiliate przedkiada, aby poinformowa¢ nas o swoim zamiarze
rozpoczecia Kwalifikacji i zostania Kwalifikujgcym sie Brand
Representative.

Miesieczne Minimum Kwalifikacyjne: W trakcie Okresu
Kwalifikacyjnego musisz skompletowaé¢ co najmniej 2 Bloki
budulcowe kazdego miesiaca, z wylgczeniem miesigca, w ktérym
osiaggnieto Wymogi Kwalifikacyjne. Patrz punkt 3.1,

Nu Skin: Spétka Nu Skin International, Inc. i jej jednostki
stowarzyszone.

Okres kwalifikacji: Twoj Okres Kwalifikacji rozpoczyna sie

dnia, w ktérym podejmiesz decyzje o kwalifikacji jako Brand
Representative. W zaleznosci od czasu zlozenia listu intencyjnego
(LOI) okres kwalifikacji wynosi do 6 lub 3 kolejnych miesiecy,
wliczajac miesigc podijecia decyzji. Patrz punkt 3.1.

Osoba: Osoba fizyczna lub osoba prawna. ,Osoba prawna” to
jakikolwiek podmiot gospodarczy, taki jak spotka kapitatowa, spétka
osobowa, spétka z ograniczong odpowiedzialnoscia, fundusz
powierniczy i inne jednostki organizacyjne utworzone zgodnie

z prawem paristwa, w ktérym zostaty utworzone.

Osobiscie zarejestrowani Brand Affiliates: Klient
zarejestrowany, ktéry zarejestrowat sie bezposrednio pod Toba
(poziom 1) jako Brand Affiliate. Brand Affiliate nie jest Twoim
osobiscie zarejestrowanym Brand Affiliate, jesli zarejestrowat sie
bezposrednio pod innym Brand Affiliate.

Premia Budulcowa: Premia zarabiana co tydzieri i wyptacana
Brand Representatives co tydzien lub co miesigc na podstawie
Wartosci sprzedazy prowizyjnej Produktéw zakupionych przez
Zarejestrowanych Klientéw w Grupie Klientéw danego Brand
Representative. Patrz punkt 2.2.

Premia kierownicza: Premia wyptacana co miesigc Brand Partners
i Brand Directors w oparciu o Wartos¢ sprzedazy prowizyjne;
Produktéw zakupionych przez Grupy Klientéw wchodzace w sktad
Zespotu Brand Partner lub Brand Director. Patrz punkt 2.3.

' Paristwa poza Strefa Euro: Minimum bedzie oparte na réwnowartosci w walucie lokalnej w dniu rozwiazania

oraz kursie wymiany walut obowigzujgcym w banku wybranym przez Firme.



Premia za udostegpnianie: Premia naliczana codziennie od
zakupéw Produktéw dokonywanych przez Twoich osobiscie
zarejestrowanych klientéw oraz naliczana miesiecznie od
zakupéw Produktéw dokonywanych przez Twoich osobiscie
zarejestrowanych Brand Affiliates, pod warunkiem spetnienia
Wymogéw punktowych dotyczacych Premii za udostepnianie
(Brand Representatives zachowuja Premie za udostepnianie

od wlasnych zakupéw Produktéw pod warunkiem spetnienia
Wymogéw punktowych dotyczacych Premii za udostepnianie)™.
Kwota Premii za udostepnianie jest ustalana przez lokalny rynek
i moze by¢ zmieniana wedle uznania Firmy. Bedzie sie ona rézni¢
w zaleznosci od Produktu. Premia za udostepnianie nie bedzie
naliczana za wszystkie Produkty, a na niektérych rynkach Premia
za udostepnianie moze by¢ objeta rabatem. Rynek zapewni
informacje o cenach Produktéw w odniesieniu do Premii za
udostepnianie za kazdy Produkt wszystkim Brand Affiliates.
Patrz punkt 2.1".

Premie: Wynagrodzenie za sprzedaz wyplacane za posrednictwem
Velocity, ktére obejmuje Premie za udostepnianie, Premie od
sprzedazy detalicznej, Premie budulcowa i Premie kierownicza.
Premie nie obejmuja zysku ze sprzedazy detalicznej uzyskiwanego
z zakupu i odsprzedazy Produktéw bezposrednio klientom
niezarejestrowanym (w przypadku Francji i Wioch patrz uwaga 1 na
str. 18), ani zadnych innych premii pienieznych lub niepienieznych.

Procent Premii budulcowej: Wartos¢ procentowa
wykorzystywana do obliczania Premii budulcowej za kazdy Blok
budulcowy, ktéra wynosi od 5% do 40%, w zaleznosci od liczby
Blokéw budulcowych skompletowanych w danym miesigcu.
Patrz punkt 2.2.

Produkty: Wszystkie produkty i ustugi Nu Skin.

Prowadzaca sprzedaz bezposrednia: Firma prowadzaca sprzedaz
za posrednictwem niezaleznych wykonawcéw, ktérzy sprzedaja
produkty i ustugi, i ktéra wynagradza niezaleznych wykonawcéw

za pomoca jednopoziomowego lub wielopoziomowego planu
wynagrodzeri za (1) ich wlasng sprzedaz i/lub (2) sprzedaz innych
niezaleznych wykonawcéw, ktérzy zostali zaangazowani przez
niezaleznych wykonawcéw do prowadzenia dystrybucji tych
samych produktéw i ustug.

Restart: Procedura dajaca bytym Brand Representatives
mozliwo$¢ odzyskania ich sieci sprzedazy (tak jakby nie stracili
swojego statusu Brand Representative). Patrz Punkt 3.4

i Zatgcznik C.

Rozwijanie dzialalnosci biznesowej: Kazda czynnos¢, ktéra
korzystnie wptywa, promuje, pomaga lub wspiera w jakikolwiek
sposéb dziatalnos¢, rozwé)j, sprzedaz lub sponsorowanie

Firmy prowadzacej sprzedaz bezposrednia, w tym miedzy
innymi sprzedaz produktéw lub ustug, promowanie mozliwosci
biznesowych, wystepowanie w imieniu Firmy prowadzace;
sprzedaz bezposrednia lub jej przedstawicieli, pozwolenie na

wykorzystanie swojego nazwiska do marketingu Firmy prowadzacej
sprzedaz bezposrednia, jej produktéw, ustug lub mozliwosci,
sponsorowanie lub rekrutacja w imieniu Firmy prowadzacej
sprzedaz bezposrednia, dziatanie na stanowisku cztonka zarzadu,
jako dyrektor, przedstawiciel lub dystrybutor Firmy prowadzace;
sprzedaz bezposrednia, posiadanie w niej udziatu wiascicielskiego
lub jakiegokolwiek innego udziatu faktycznego, zaréwno posrednio,
jak i bezposrednio.

Stanowisko Lidera Biznesu (BBP): Stanowisko bezposrednio
pod Toba w Twojej pierwszej Generacji, ktére jest przyznawane
Ci po uptywie pierwszego miesiaca od osiggniecia Tytutu

Blue Diamond Director. Wiecej informacji mozna znalez¢

w Zataczniku D.

Stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director (Presidential
Director BBP): Dodatkowe stanowisko umieszczone doktadnie
pod Twoim Stanowiskiem Lidera Biznesu w Twojej drugiej
Generacji, ktére jest przyznawane Tobie po uplywie pierwszego
miesigca od osiagniecia Tytutu Presidential Director. Wiecej
informacji mozna znalez¢ w Zataczniku D.

Tytut: Tytuly s3 otrzymywane przez Brand Representative w
oparciu o liczbe Twoich Brand Representatives pierwszej generacji
i Zespotéw Lideréw. Twéj Tytut decyduje o liczbie Generacji, za
ktére mozesz otrzymywac Premie kierownicza.

Utrzymanie tytutu: Koniecznos¢ skompletowania co najmniej
czterech Blokéw budulcowych miesiecznie w celu zachowania
swojego statusu Brand Representative w danym miesiacu.
Patrz punkt 3.2.

Wartosé sprzedazy prowizyjnej: Wartos¢ wyznaczona w walucie
dla kazdego Produktu, wykorzystywana do obliczania Premii
budulcowej i Premii kierowniczej. Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej
jest niekiedy zmieniana z uwagi na liczne czynniki, w tym zmiany
w cenach, wahania kurséw walut, promocje itp. Wartos¢ sprzedazy
prowizyjnej rézni sie od Wolumenu sprzedazy i co do zasady nie
jest réwna Wolumenowi sprzedazy Produktu. Mozesz uzyskac
informacje na temat Wartosci sprzedazy prowizyjnej i inne
informacje zwigzane z wynagrodzeniem za sprzedaz dla kazdego
Produktu po zalogowaniu sie w witrynie Brand Affiliate dla
Twojego rynku.

Wolumen sprzedazy: Wartos¢ punktowa ustalona dla kazdego
produktu, wykorzystywana do poréwnywania wzglednej wartosci
produktéw w réznych walutach i na réznych rynkach w celu
mierzenia kwalifikacji dla réznych putapéw kwalifikacyjnych, w

tym Blokéw Udostepnianych, Blokéw Budulcowych i Leadership
Team Sales Volume, oraz w celu obliczania sprzedazy produktéw
w Twojej Grupie Klientéw i w Twoim Zespole. Wolumen sprzedazy
jest niekiedy zmieniany, jesli Firma uzna to za konieczne. VWWolumen
sprzedazy to nie to samo co Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej.
Informacje na temat Wolumenu sprzedazy i inne informacje na
temat wynagrodzen za sprzedaz dla kazdego Produktu mozesz
uzyskad, logujac sie w witrynie Brand Affiliate dla Twojego rynku.
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Wolumen sprzedazy osobiscie zarejestrowanego klienta: Suma
wszystkich punktéw Wolumenu sprzedazy z zakupéw Produktéw
przez Twoich osobiscie zarejestrowanych klientéw”.

Wymogi kwalifikacyjne: Wymodgi, jakie nalezy spetni¢, aby sta¢
sie Brand Representative. Patrz punkt 3.1.

Wymogi punktowe dotyczace Premii za udostepnianie™:
Musisz mie¢ co najmniej 50 punktéw Wolumenu sprzedazy z
osobiscie zarejestrowanych klientéw w danym miesiacu, aby
uzyskac i otrzymac w tym miesigcu Premie za udostepnianie

od zakupéw produktéw dokonywanych przez Twoich osobiscie
zarejestrowanych Brand Affiliates (oraz od Twoich osobistych
zakupéw produktéw, jesli posiadasz tytut Brand Representative).

Wyniki dziatalnosci: System informacyjny zapewniajacy
informacje zwigzane z Twoim Kontem Brand Affiliate, w tym o
zakupach Produktéw, sieci sprzedazy, Premiach, wyznaczaniu
celéw, raportowaniu, rozpoznaniach i inne. Mozesz zalogowac sie
do Wynikéw dziatalnosci, logujac sie do nuskin.com lub do aplikacji

My Nu Skin.

Zarejestrowany klient: Osoba kupujaca Produkty bezposrednio
od Firmy do uzytku osobistego lub w celu odsprzedazy. Od
zakupéw Produktéw przez zarejestrowanego Klienta wyptacana
jest Premia. Twoje uprawnienie do otrzymania okreslonej Premii
od zakupéw Produktéw zarejestrowanego klienta zalezy od
wymagar kwalifikacyjnych dla kazdej Premii, w tym od tego, czy
dany klient jest osobiscie zarejestrowanym klientem lub osobiscie
zarejestrowanym Brand Affiliate. Kazdy zarejestrowany Klient jest
wspierany przez Brand Affiliate. Zarejestrowani Klienci dziela sie na
trzy rodzaje:

(1) Klienci detaliczni,

(2) Czonkowie oraz

(3) Brand Affiliates.

Zasady i Procedury: Dokument stanowigcy czesé umowy miedzy
Brand Affiliate a Nu Skin, ktéry ustala pewne zasady i procedury
zwigzane z dziatalnoscig Brand Affiliate.

Zespét: Twoj Zespdt sklada sie ze wszystkich Generacji, za ktére
mozesz otrzymywac Premie kierownicza. Twéj Tytut okresla liczbe
Generacji Brand Representatives i ich Grup Klientéw w Twoim
Zespole, jak wskazano w tabeli Okreslenie Tytutu Velocity.

Twéj Zespét nie obejmuje Twojej Grupy Klientéw.

*W przypadku Francji: Patrz uwaga 1 na stronie 18.
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ZALACZNIK A - INFORMACJE DODATKOWE ZWIAZANE Z KWALIFIKACJA

Nastepujacy zatacznik zawiera dodatkowe informacje zwigzane z Kwalifikacja jako Brand Representative, w tym informacje
o waznych datach, Utrzymaniu tytutu, Premiach i inne.

1. WAZNE TERMINY

7 Kwalifikacja jako Brand Representative tacza sie trzy wazne daty, ktére sg przedstawione w Wynikach dziatalnosci.

i. Data Kwalifikacji Brand Representative: Pierwszy dzieA miesiaca, w ktérym Kwalifikujacy sie Brand Repre-
sentative przedtozy List Intencyjny i wypetni miesieczny wymég skompletowania 2 Blokéw budulcowych. Na
przykiad jesli przedtozysz List Intencyjny 9 stycznia i skompletujesz 2 Bloki budulcowe 19 stycznia, Twojag Data
Kwalifikacji Brand Representative bedzie 1 stycznia.

ii. Data awansu na Brand Representative: Pierwszy dzier tygodniowego okresu nastepujacego po ukorczeniu
przez Brand Representative Kwalifikacji i awansie na Brand Representative. Dla Kwalifikujacego sie Brand Re-
presentative, ktéry ukoriczy Kwalifikacje w 1., 2. czy 3. tygodniu miesigca, Data awansu na Brand Representative
bedzie odpowiednio 8., 15. i 22. dzier tego miesigca. Dla Kwalifikujacego sie Brand Representative, ktéry ukor-
czy Kwalifikacje w 4. tygodniu miesiaca, Datg awansu na Brand Representative bedzie pierwszy dzier kolejnego
miesigca. Na przykiad jesli ukonczysz Kwalifikacje 12 lipca, Twoja Datg Awansu na Brand Representative bedzie
15 lipca; jesli ukorczysz Kwalifikacje 27 lipca, Twojg Data Awansu na Brand Representative bedzie 1 sierpnia.

iii. Data uzyskania tytutu Brand Representative: Pierwszy dzieri miesiaca, w ktérym Kwalifikujacy sie Brand
Representative ukoriczy Kwalifikacje i zostanie Brand Representative. Dla Kwalifikujacego sie Brand Represen-
tative, ktéry ukoriczy Kwalifikacje w 1., 2. czy 3. tygodniu miesigca, Data uzyskania tytutu Brand Representative
bedzie pierwszy dzien tego miesigca. Dla Kwalifikujgcego sie Brand Representative, ktéry ukorczy Kwalifikacje
w 4. tygodniu miesigca, Data uzyskania tytutu Brand Representative bedzie pierwszy dzieri kolejnego miesiaca.
Na przyktad jesli ukoriczysz Kwalifikacje 17 maja, Twoja Data uzyskania tytutu Brand Representative bedzie 1
maja; jesli ukorczysz Kwalifikacje 27 maja, Twoja Datg uzyskania tytutu Brand Representative bedzie 1 czerwca.

2. ZACHOWANIE STATUSU PO OTRZYMANIU STATUSU BRAND REPRESENTATIVE

Jesli Twoja Data awansu na Brand Representative przypada 8., 15. lub 22. dnia danego miesiaca, nie musisz osiggac wymo-
géw Utrzymania tytutu za dany miesiac, aby zachowa¢ swéj status Brand Representative. Jednakze jesli ukoriczysz Kwalifi-
kacje w 4. tygodniu danego miesiaca, Twoja Data awansu na Brand Representative przypadnie pierwszego dnia kolejnego
miesiaca i wtedy bedziesz musie¢ osiaggna¢ wymogi Utrzymania tytutu za dany miesiac, aby zachowa¢ swéj status Brand
Representative (np. jesli ukoriczysz Kwalifikacje w 4. tygodniu maja, Twoja Data awansu na Brand Representative przypad-
nie 1 czerwca i bedziesz musie¢ osiggna¢ wymogi Utrzymania tytutu w czerwcu).

3. PREMIE PO OTRZYMANIU STATUSU BRAND REPRESENTATIVE

A. Premia za udostepnianie od zakupéw produktéw - z zastrzezeniem punktu 2.1 F

Bedziesz otrzymywa¢ Premie za udostepnianie od Twoich zakupéw Produktéw dokonanych w Dniu awansu na Brand
Representative lub pézniej. Na przykiad jesli ukoriczysz Kwalifikacje 3. dnia miesiaca, Twoja Data awansu na Brand Repre-
sentative bedzie przypadac 8. dnia miesiaca i otrzymasz Premie za udostepnianie za zakupy Produktéw dokonane 8. lub
pézniej. Jesli ukonczysz Kwalifikacje w 4. tygodniu miesiaca, Twoja Data awansu na Brand Representative bedzie przypadac
1. dnia kolejnego miesiagca i otrzymasz Premie za udostepnianie za zakupy Produktéw dokonane 1. dnia kolejnego miesiaca
lub péZniej.

Twéj bezposredni Brand Representative gérnej linii sprzedazy nie bedzie otrzymywa¢ Premii za udostepnianie od Twoich
zakupéw Produktéw dokonanych w Dniu awansu na Brand Representative lub pézniej.

B. Premia Budulcowa

Mozesz otrzymaé Premie budulcowa za nowe Bloki budulcowe, jakie zaczniesz kompletowac w Dniu awansu na Brand
Representative lub péZniej. Te Bloki budulcowe musza opierac sie na zakupach Produktéw dokonanych w Dniu awansu na
Brand Representative lub pézniej. Na przyktad jesli ukoriczysz Kwalifikacje 3. dnia miesiaca, Twoja Data awansu na Brand
Representative bedzie przypadac 8. dnia miesigca i mozesz zacza¢ pracowac na Premie budulcowa na podstawie zakupéw
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Produktéw dokonanych 8. lub pézniej. Nie zarobisz Premii budulcowej na podstawie zakupéw Produktéw doko-
nanych miedzy 4. a 7. albo wczesniej w danym miesiacu. Jesli ukoriczysz Kwalifikacje w 4. tygodniu miesiaca, Twoja
Data awansu na Brand Representative bedzie przypadac 1. dnia kolejnego miesigca i rozpoczniesz zarabianie Premii
budulcowe]j na podstawie zakupéw Produktéw dokonanych 1. dnia kolejnego miesiaca lub péZniej.

Po Twojej Dacie awansu na Brand Representative Twéj Wolumen sprzedazy nie bedzie juz sktadac sie na Bloki
budulcowe Twojego bezposredniego Brand Representative gérnej linii sprzedazy. Na przyktad jesli ukorczysz Kwa-
lifikacje 20. dnia miesiaca, Twoja Data awansu na Brand Representative bedzie przypadac 22. dnia tego miesiaca.
Twéj Wolumen sprzedazy uzyskany do 21. dnia tego miesiaca wlacznie bedzie zaliczany na rzecz Blokéw budulco-
wych Twojego bezposredniego Brand Representative, ale Twéj VWolumen sprzedazy za nowe zakupy Produktéw
dokonane po 22. dniu tego miesigca do jego korica nie bedzie. Jesli ukoriczysz Kwalifikacje w 4. tygodniu danego
miesigca, Twoja Data awansu na Brand Representative bedzie przypadac 1. dnia kolejnego miesiaca, a Twéj Wo-
lumen sprzedazy z miesiaca, w ktérym ukoriczono Kwalifikacje, bedzie zaliczany do Bloku budulcowego Twojego
bezposredniego Brand Representative gérnej linii sprzedazy za ten miesiac.

C. Premia kierownicza

Kwalifikujesz sie do Premii kierowniczej po swojej Dacie awansu na Brand Representative, jezeli spetnisz wymagania
dla Premii kierowniczej. Na przykiad jesli ukoriczysz Kwalifikacje 3. dnia miesigca, Twoja Data awansu na Brand
Representative bedzie przypadac na 8. dzieri tego miesigca i mozesz zaczaé otrzymywac Premie kierownicza za ten
miesiac, jesli spetnisz wymagania dla Premii kierowniczej w pozostatych tygodniach tego miesiaca. Jesli ukorczysz
Kwalifikacje w 4. tygodniu miesiaca, Twoja Data awansu na Brand Representative bedzie przypadaé na 1. dzieri
kolejnego miesiaca i mozesz zacza¢ otrzymywac Premie kierownicza za ten kolejny miesiac, jesli w jego trakcie
spefnisz wymagania dla Premii kierowniczej.

4. KIEDY TY | BRAND AFFILIATE Z TWOJEJ GRUPY KLIENTOW ROZPOCZYNACIE
KWALIFIKACJE W TYM SAMYM CZASIE

Aby utrzymac osobe z Twojej Grupy Klientéw w Twojej sieci sprzedazy: (1) Twoja Data Kwalifikacji Brand Repre-
sentative musi przypadac w tym samym miesigcu lub wczesniej niz Data Kwalifikacji Brand Representative dla
Brand Affiliate z Twojej Grupy Klientéw oraz (2) musisz ukorczy¢ Kwalifikacje w trakcie Okresu Kwalifikacji.

PRZYKLAD: Nastepujacy przyktad ukazuje znaczenie dat zwigzanych z Kwalifikacja w przypadku,
gdy Ty i Brand Affiliate z Twojej Grupy Klientéw rozpoczynacie Kwalifikacje w tym samym czasie.

* Brand Representative Jane rejestruje Cie w Nu Skin jako Brand Affiliate. Kiedy rejestrujesz Briana jako
Brand Affiliate, staje sie on czescig Twojej Grupy Klientéw. | Ty, i Brian postanawiacie zakwalifikowa¢ sie
jako Brand Representative.

¢ Brian koriczy Kwalifikacje 17 stycznia i opuszcza Twoja Grupe Klientéw, aby tymczasowo zosta¢ Brand
Representative w pierwszej generacji Jane. Jane zalicza wartos¢ sprzedazy Briana na poczet swojej Premii
kierowniczej. Mimo ze Brian ukoriczyt Kwalifikacje 17 stycznia, jego Data uzyskania tytutu Brand Represen-
tative to pierwszy dzieri miesiaca, w ktérych ukoriczyt Kwalifikacje, czyli 1 stycznia.

* Ty przedfozytes(-as) List Intencyjny 9 stycznia i ukoficzytes(as) Miesieczne Minimum Kwalifikacyjne
wynoszace 2 Bloki budowlane 28 stycznia. Twojg Data Kwalifikacji Brand Representative jest 1 stycznia.

* Wypetniasz Wymogi Kwalifikacyjne w czasie Okresu Kwalifikacji 15 czerwca i opuszczasz Grupe Klientéw
Jane, aby zosta¢ Brand Representative w jej pierwszej generacji. Twoja Data uzyskania tytutu Brand Repre-
sentative to 1 czerwca. Mimo ze Brian juz zostat Brand Representative, trafi on do Twojej pierwszej generacji.

Gdybys nie wypetnit(a) Wymogéw Kwalifikacji za swéj pierwszy miesigc Kwalifikacji przed Brianem lub w tym
samym miesigcu co on lub jesli nie zdotal(a)bys ukorczy¢ Kwalifikacji w czasie swojego Okresu Kwalifikacji, Brian
pozostatby w pierwszej generacji Jane i nie bytby czescig Twojej Grupy Klientéw ani Twojego przysztego Zespotu,
gdybys zostal(a) Brand Representative.
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ZALACZNIK B - DOSTOSOWYWANIE | ODZYSKIWANIE PREMII

Firma ma prawo zmienia¢ wyptacane Premie zgodnie z zasadami wskazanymi w Zasadach i Procedurach. Obej-
muje to zmiany wynikajace ze zwrotéw Produktéw dokonanych przez Ciebie lub przez inne osoby w Twojej Grupie
Klientéw lub w Twoim Zespole. Obliczenie i odzyskanie korekt Premii w wyniku zwrotéw Produktéw beda uzalez-
nione od rodzaju Premii, czasu zwrotu Produktéw oraz tego, kto zwrécit Produkty.

1. OBLICZANIE ZMIANY PREMII

Twoje Premie zostang zmienione w zaleznosci od zwrotéw Produktéw w nastepujacy sposéb:

A. Premie za udostepnianie oraz Premie od sprzedazy detalicznej

W przypadku, gdy Ty lub osoby nalezace w chwili zakupu do Twojej Grupy Klientéw lub Twojego Zespotu zwra-
cacie Produkty, Firma odbiera wszelkie Premie za udostepnianie i Premie od sprzedazy detalicznej, jakie otrzyma-
tes(as) za te Produkty.

B. Premia Budulcowa

W przypadku, gdy Ty lub osoby nalezace w chwili zakupu do Twojej Grupy Klientéw zwracacie Produkty,
Twoja Premia budulcowa zostanie zmieniona w nastepujacy sposéb:

i. Zwroty w biezagcym miesigcu: W przypadku Produktéw zwréconych w kolejnym tygodniu miesiaca,
w ktérym zostaly zakupione, VWWolumen sprzedazy i Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej zwréconych Produk-
téw zostang zastapione przez Wolumen sprzedazy i Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej wszelkich kolejnych
zakup6w Produktéw w tym miesiacu, za ktére jeszcze nie otrzymates(as) Premii budulcowej.
Twoja Premia budulcowa zostanie zmieniona na plus lub na minus, w zakresie, w jakim Wartos¢ sprze-
dazy prowizyjnej w zastgpionym Wolumenie sprzedazy rézni sie od Wartosci sprzedazy prowizyjnej od
pierwotnym Wolumenie sprzedazy. Patrz przyktad na koricu Zatacznika.

ii. Obliczanie zwrotéw z poprzedniego miesigca: W przypadku Produktéw zwréconych w miesigcu
nastepujgcym po miesiacu, w ktérym zostaly zakupione, Twoja Premia budulcowa zostanie zmieniona
na minus o Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej zwréconych Produktéw pomnozona przez Twéj sredni
procent Premii budulcowej z miesigca, w ktérym zakupiono zwrécone Produkty.

Ponadto, kiedy zwrécisz Produkty, Twoja premia budulcowa od nieskompletowanych Blokéw budulcowych zostanie

odpowiednio zmieniona.

C. Premia kierownicza

Kiedy Produkty sg zwracane przez osobe, ktéra w chwili zakupu byta w Twoim Zespole, Firma odbierze Premie
kierownicza, jaka otrzymates(as) za te Produkty. Ponadto, kiedy zwrécisz Produkty, Twoja Premia kierownicza
zostanie zmieniona, jesli zmniejszenie VWolumenu sprzedazy zmieni obliczenie Twojej Premii kierowniczej za
miesigc, w ktérym otrzymates(as) Premie kierownicza za ten Produkt.
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2. ODEBRANIE ZMIANY PREMII

Jesli za zwrécone Produkty nie zaptacono zadnej Premii, odebranie Premii nie jest konieczne. Jesli wyptacono Pre-
mie za Produkty, ktére zostaly nastepnie zwrécone, wszelkie zmiany na plus zostang dodane do Twoich przysztych
Premii, a Firma odbierze wszelkie zmiany na minus w nastepujacy sposéb:

A. Zwroty osobiste

Jesli zwrécisz Produkty zakupione przez Ciebie osobiscie, Twoje Premie zostang zmienione, a wszelkie zmiany na
minus zostang odebrane jako potracenie z Twojego zwrotu srodkéw.

B. Zwroty innych oséb z Grupy Klientéw lub z Zespotu

Jesli ktos inny w Twojej Grupie Klientéw lub Zespole zwréci zakupione przez siebie Produkty, Twoje Premie zostana
zmienione, a wszelkie zmiany na minus zostana odebrane jako potracenie z Twoich przysztych Premii.

PRZYKLAD: Nastepujacy przyklad ukazuje wplyw Wartosci sprzedazy prowizyjnej na zmiane Twojej Premii
budulcowe;.

Tydzieri 1: Kompletujesz 1 Blok budulcowy z 500 punktami Wolumenu sprzedazy, ktéry ma Wartos¢ sprzedazy pro-
wizyjnej wynoszaca 500. Ten Blok budulcowy zawiera 150 punktéw Wolumenu sprzedazy z Produktéw zakupionych
przez Cztonka Twojej Grupy Klientéw.

Tydzier 2: Sprzedajesz Produkty z 300 punktami Wolumenu sprzedazy, ale z nizsza Wartoscia sprzedazy prowizyj-
nej wynoszaca 200. W Tygodniu 2 Cztonek, ktéry w Tygodniu 1 zakupit Produkty o Wolumenie sprzedazy wynosza-
cym 150 punktéw, zwraca je wszystkie.

Koniec Tygodnia 2: Ponowie obliczamy Twoja Premie budulcowa za Tydziers 1:
* 7 uwagi na zwrot Produktéw wartych 150 punktéw Wolumenu sprzedazy w Tygodniu 2, bierzemy Wolu-
men sprzedazy ze sprzedazy w Tygodniu 2 i stosujemy ja do Twojego Bloku budulcowego z Tygodnia 1
(150 punktéw przeniesionych z Tygodnia 2 do Tygodnia 1, aby$ wciaz miat(a) ukoriczony Blok budulcowy
w Tygodniu 7).
* Z uwagi na to, ze Wartos¢ sprzedazy prowizyjnej zamienionego Wolumenu sprzedazy jest nizsza niz War-
tos¢ sprzedazy prowizyjnej zwréconych Produktéw, Twoja Premia budulcowa z Tygodnia 1 jest ponownie

obliczana, a zmiana zostaje wprowadzona w Tygodniu 2, jak wskazano ponizej.

PIERWOTNA
TYDZIEN wgmﬂgﬂ ZMIENIONY WOLUMEN WARTOSC ZMIENIONA WARTOSC PIE';VJSJE(?C?\;RVEAMIA ZMIANA PREMII BUDULCOWEJ
Sy SPRZEDAZY SPRZEDAZY SPRZEDAZY PROWIZYJNEJ S T ZATYDZIEN1
PROWIZYJNEJ
500 - 150 500 - 150
1 500 [Zwrot Produktéw] +150 500 [Zwrot Produktéw] +100 | 500*5% =25 USD
[z tygodnia 2] = 500 [z tygodnia 2] = 450
2 200 300 - 150 500 200 - 100 (450 USD - 500 USD) * 5% =
[na tydzier 1] = 150 [na tydzieri 1] = 100 -2,50 USD




ZALACZNIK C - RESTART

Restart to procedura dajaca bylym Brand Representatives mozliwos¢ odzyskania ich sieci sprzedazy (tak jakby nie

stracili statusu Brand Representative). Ponizsze akapity zapewniajg dodatkowe informacje dotyczace korzystania

z procedury Restart, korzysci z niej ptynacych i jej warunkéw.

1. JAK KORZYSTAC Z PROCEDURY RESTART

Jesli utracisz swdj status Brand Representative i chcesz rozpoczaé procedure Restart, musisz:

i. Przediozy¢ Nowy List Intencyjny: Wskazujacy Twéj cel polegajacy na ponownym zakwalifikowaniu sie

jako Brand Representative, oraz

ii. Ukonczenie kwalifikacji: Ta nowa kwalifikacja musi zosta¢ ukoriczona w terminie szeséiu kolejnych mie-

siecy od daty utracenia statusu Brand Representative.

Ponizszy przyklad przedstawia sposéb dziatania procedury Restart dla okresu trzech kolejnych miesiecy.

OKRES
KWALIFIKACJI

MIESIAC

TYTUL
PRZYSLUGUJACY
NA POCZATKU
MIESIACA

BLOKI BUDULCOWE
I FLEX BLOKI

STATUS NA KONIEC
MIESIACA

PO UKONCZENIU
PROCEDURY
RESTART

Luty Marzec Kwiecieri Maj Czerwiec
Status Brand Utrata Kwalifikujgcy | Kwalifikujacy | Brand Representative
Representative statusu Brand sie Brand Re- | sie Brand Re-

Representative presentative presentative

zaczyna

obowigzywac i
nastepuje cofniecie
do tytutu Brand
Affiliate

Skompletowano 1 Blok

Budulcowy, przy czym
dostepne s3 jedynie 2
Flex Bloki

"Skompletowano 2
Bloki Budulcowe

Przestanie nowego
listu intencyjnego

Loy’

“Kontynuacja kwalifikacji
(kwiecieri — maj) z co najmniej
2 Blokami Budulcowymi

w kazdym miesigcu —
wypracowanie kolejnych

6 Blokéw Budulcowych, w

tym 4 bedacych Blokami
Udostepnianymi, koriczac
ostatni blok w 4. tygodniu maja
(tacznie w okresie od marca do
maja: 8 Blokéw Budulcowych)
Niniejszy przyktad zaklada
awans w 4. tygodniu, ktéry
zacznie obowigzywac 1
czerwea.””

4 Bloki Budulcowe

Utracisz swéj status Brand Representative w lutym ze skutkiem od 1 marca. Dlatego tez Twoja

szesciomiesieczna mozli

wos¢ ukoriczenia proc

edury Restart rozpoczyna sie 1 ma

rca.

Utrata statusu Brand
Representative

Kwalifikujacy
sie Brand

Kwalifikujacy
sie Brand Re-

Kwalifikujacy
sie Brand Re-

Representative

presentative presentative

Brand Representative

Przy zalozeniu awansu

w 4. tygodniu maja w
pierwszym tygodniu
czerwca

(1) odzyskujesz swoja

sie¢ sprzedazy i wczesniej
niewykorzystane Flex Bloki
oraz (2) otrzymuijesz trzy

dodatkowe Flex Bloki.

* Jesli ukoriczysz kwalifikacje w poprzednim tygodniu (w pierwszym, drugim lub trzecim tygodniu maja), awans

nastapi w maju, a nie w czerwcu. laka sama procedura awansu ma zastosowanie, jezeli ukoriczysz kwalifikacje przed
rozpoczeciem maja.

Jezeli nie ukoriczysz procedury Restart w ciggu tego 6-miesiecznego okresu, bezpowrotnie utracisz szanse

odzyskania niewykorzystanych Flex Blokéw i Twojej struktury sprzedazy.
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2. KORZYSCI PLYNACE Z PROCEDURY RESTART

Jezeli ukoriczysz procedure Restart w wymaganym terminie:
* Ponownie staniesz sie Brand Representative;
* Zakwalifikujesz sie do zachowania Premii za udostepnianie od swoich wiasnych zakupéw;
* Zakwalifikujesz sie do Premii budulcowej;
* Zakwalifikujesz sie do Premii kierowniczej (przy zatozeniu, ze spetnisz inne wymagania dla Premii kierowniczej);
* Odzyskasz swoja sie¢ sprzedazy (tak jakbys nigdy nie utracit(a) swojego statusu Brand Representative),
a Firma przywréci Twojag Date uzyskania tytutu Brand Representative; oraz
* Otrzymasz 3 nowe Flex Bloki i odzyskasz wszelkie niewykorzystane wczesniej Flex Bloki.

3. DODATKOWE WARUNKI PROCEDURY RESTART

A. Utrata nieprzydzielonych Flex Blokéw

Jesli Brand Representative zostanie zdegradowany do statusu Brand Affiliate w ciggu pierwszych trzech miesiecy
od osiagniecia statusu Brand Representative, wszelkie nieprzydzielone Flex Bloki nie zostang automatycznie
przydzielone po ukoriczeniu procedury Restart.

B. Data uzyskania tytutu Brand Representative

W chwili utraty statusu Brand Representative tracisz réwniez Date uzyskania tytulu Brand Representative.
Po pomyslnym ukoriczeniu procedury Restart Twoja pierwotna Data uzyskania tytutu Brand Representative
zostaje przywrécona.

C. Weczesniejsze skorzystanie z mozliwosci ponownego podejscia lub procedury Restart

Jesli przed wprowadzeniem Velocity na Twoim rynku skorzystates(as) z mozliwosci ponownego podejscia lub
skorzystates(as) z procedury Restart w ramach Velocity, nie bedziesz kwalifikowac sie do procedury Restart, o ile nie
przedtozysz nowego Listu Intencyjnego i nie uzyskasz nowej Daty uzyskania tytutu Brand Representative. Bedzie
to skutkowac zrzeczeniem sie wszelkich roszczeri do Brand Representatives, ktérzy zostali awansowani przed Twoja
Data Kwalifikacji jako Brand Representative.

D. Ponowna utrata statusu

Jesli utracisz status Brand Representative po raz drugi, nie bedziesz kwalifikowa¢ sie do procedury Restart i
bezpowrotnie utracisz swoja sie¢ sprzedazy (przeniesie sie ona o Generacje w gére w sieci sprzedazy Twojego
Brand Representative gérnej linii sprzedazy). Jednakze w przypadku, gdy procedura Restart nie jest juz dostepna,
mozesz w kazdej chwili ponownie rozpocza¢ Kwalifikacje i stworzy¢ nowa sie¢ sprzedazy.



ZALACZNIK D - STANOWISKA LIDEROW BIZNESU

W miare jak tworzysz swéj Zespét i przewodzisz mu jako Blue Diamond Director i Presidential Director, mozesz
zakwalifikowac sie na Stanowisko Lidera Biznesu (BBP) oraz na Stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director
(Presidential Director BBP). Te dodatkowe stanowiska sa traktowane jako pojedyncze konto na Twoim Koncie
Brand Affiliate. Skontaktuj sie ze swoim lokalnym rynkiem, aby otrzyma¢ informacje dotyczace wymagar w zakresie
rozpoznari i wyjazdéw, ktére moga réznic sie od wymagan przedstawionych w niniejszym Planie.

1. OTRZYMANIE STANOWISKA LIDERA BIZNESU | STANOWISKA LIDERA
BIZNESU PRESIDENTIAL DIRECTOR

A. Lider Biznesu
Stanowisko Lidera Biznesu to stanowisko bezposrednio pod Toba w Twojej pierwszej Generacji, ktére jest
przyznawane Ci po uptywie pierwszego miesigca od osiggniecia Tytutu Blue Diamond Director.

B. Stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director

Stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director to dodatkowe stanowisko umieszczone doktadnie pod Twoim
stanowiskiem Lidera Biznesu w Twojej drugiej Generaciji, ktére jest przyznawane Ci po uptywie pierwszego miesigca
od osiaggniecia Tytutu Presidential Director.

C. Automatyczne utworzenie

Stanowisko Lidera Biznesu i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director s tworzone automatycznie podczas
procedury obliczania Premii za miesiac, w ktérym osiagnieto wymagania kwalifikacyjne wskazane powyze;.
Zachowujesz wszelkie przyznane Ci stanowiska Lidera Biznesu i stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director,
chyba ze utracisz swéj status Brand Representative i nie ukoriczysz procedury Restart.

2. ZWIAZEK MIEDZY STANOWISKIEM LIDERA BIZNESU, STANOWISKIEM
LIDERA BIZNESU PRESIDENTIAL DIRECTOR ORAZ KONTEM BRAND AFFILIATE

A. Stanowisko Lidera Biznesu i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director sa czesciag Twojego Konta

Brand Affiliate

Stanowisko Lidera Biznesu i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director sa czescia Twojego Konta Brand
Affiliate i nie moga zostac sprzedane ani przeniesione oddzielnie.

B. Brand Representatives pierwszej generacji

Twoje stanowisko Lidera Biznesu i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director nie beda liczy¢ sie jako Brand
Representatives pierwszej generacji Twojego Konta Brand Affiliate.

C. Zespoly Kierownicze

i. Mimo ze Twoje stanowisko Lidera Biznesu i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director nie beda
uznawane za Zespoly Lideréw na Twoim Koncie Brand Affiliate, wszystkie Zespoly Lideréw pod Twoim
stanowiskiem Lidera Biznesu i stanowiskiem Lidera Biznesu Presidential Director beda facznie liczone
jako Leadership Team dla Twojego Konta Brand Affiliate na potrzeby ustalenia Twojego Tytutu.

PRZYKLAD: Jesli Twoje Konto Brand Affiliate posiada 6 Brand Representatives pierwszej generacjii 1
Leadership Team z Leadership Team Sales Volume wynoszaca ponad 20 000, a Twoje Stanowisko Lidera Biznesu
ma 2 Leadership Team z Leadership Team Sales Volume wynoszacym odpowiednio ponad 10 000 i ponad 30 000,
otrzymasz Tytut Blue Diamond Director.

ii. O ile nie stracites(as) swojego statusu Brand Representative i jestes Brand Affiliate, na potrzeby
ustalania Zespotéw Lideréw dla Ciebie i Twoich Brand Representatives gérnej linii sprzedazy w danym
miesigcu, Twoje stanowisko Lidera Biznesu i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director pozostana
odpowiednio w Twojej pierwszej i drugiej Generacji.
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D. Wartosé sprzedazy grupowej Klientéw

Twoje stanowisko Lidera Biznesu i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director maja wlasne Grupy Klientéw.
Kwalifikujaca sie Wartos¢ sprzedazy grupowej Klientéw z Twojego Konta Brand Affiliate, stanowiska Lidera Biznesu
i stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director beda facznie zaliczane jedynie na potrzeby zachowania Twojego
statusu Brand Representative, ustalania Twoich Blokéw budulcowych, Procentu Premii budulcowej i sposobu
obliczania Premii kierownicze;.

E. Premie stanowiska Lidera Biznesu i stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director oparte na
Tytule Konta Brand Affiliate i statusie Brand Representative.

i. Stanowisko Lidera Biznesu: W miesiacu, w ktérym Twoje Konto Brand Affiliate spetnia wszystkie
wymagania Tytutu Blue Diamond Director lub Presidential Director, w tym wymagania dotyczace za-
chowania lub utrzymania statusu Brand Representative, Premie od Twojego stanowiska Lidera Biznesu
beda obliczane tak, jak gdyby byt to Blue Diamond Director. W kazdym miesigcu, w ktérym Twoje
Konto Brand Affiliate nie spefnia wszystkich wymagan Tytutu Blue Diamond Director lub Presidential
Director, w tym wymagari dotyczacych zachowania lub utrzymania statusu Brand Representative, Twoje
stanowisko Lidera Biznesu zostanie potaczone z Twoim Kontem Brand Affiliate, a wszelkie sieci sprze-
dazy Twojego stanowiska Lidera Biznesu przeniosa sie w gére o jedng Generacje w Twojej sieci sprze-
dazy i w sieciach sprzedazy Twoich Brand Representatives gérnej linii sprzedazy w danym miesiacu.

ii. Stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director: W miesigcu, w ktérym Twoje Konto Brand Affilia-
te spetnia wszystkie wymagania Tytutu Presidential Director, w tym wymagania dotyczace zachowania
lub utrzymania statusu Brand Representative, Premie od Twojego stanowiska Lidera Biznesu Presi-
dential Director beda obliczane tak, jak gdyby byt to Blue Diamond Director. W kazdym miesigcu, w
ktsrym Twoje Konto Brand Affiliate nie spetnia wszystkich wymagari Tytutu Presidential Director, w tym
wymagari dotyczacych zachowania lub utrzymania statusu Brand Representative, Twoje stanowisko
Lidera Biznesu Presidential Director zostanie polaczone z Twoim Kontem Brand Affiliate, a wszelkie
sieci sprzedazy Twojego stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director przeniosa sie w gére o dwie
Generacje w Twojej sieci sprzedazy i w sieciach sprzedazy Twoich Brand Representatives gérnej linii
sprzedazy w danym miesigcu.

Ponizsze akapity przedstawiaja, w jaki sposéb Premia kierownicza jest obliczana na Twoim Koncie Brand Affiliate,
stanowisku Lidera Biznesu i stanowisku Lidera Biznesu Presidential Director. Zaktadamy, ze Twoje Konto Brand
Affiliate, stanowisko Lidera Biznesu i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director tacznie maja szes¢ Blokéw
budulcowych i kwalifikuja sie do 5% Premii kierowniczej.

BLUE DIAMOND DIRECTOR

Jako Blue Diamond Director jestes uprawniony(a) do otrzymywania (a) 5% Premii kierowniczej od szesciu Gene-
racji Brand Representatives na swoim Koncie Brand Affiliate oraz (b) 5% Premii kierowniczej od szesciu Generacji
Brand Representatives na swoim stanowisku Lidera Biznesu. Oznacza to, ze, jak wskazano ponizej, mozesz otrzy-
mywac Premie kierownicza w wysokosci:
a. 10% od Wartosci sprzedazy prowizyjnej, przy stawce 5% od Generacji 2-6 na Koncie Brand Affiliate pod
Twoim stanowiskiem Lidera Biznesu i kolejnych 5% od tej samej Wartosci sprzedazy prowizyjnej od Genera-

cji 1-5 od stanowiska Lidera Biznesu; oraz
b. 5% od pierwszej Generacji Konta Brand Affiliate i sz6stej Generacji stanowiska Lidera Biznesu.

PRESIDENTIAL DIRECTOR

Jako Presidential Director kwalifikujesz sie do otrzymywania (a) 5% Premii kierowniczej od szesciu Generacji Brand

Representatives pod Twoim Kontem Brand Affiliate, oraz (b) 5% Premii kierowniczej od szesciu Generacji Brand

Representatives pod Twoim stanowiskiem Lidera Biznesu oraz (c) 5% Premii kierowniczej od szesciu Generacji

Brand Representatives pod Twoim stanowiskiem Lidera Biznesu Presidential Director. Oznacza to, ze, jak wskazano

ponizej, mozesz otrzymywac Premie kierownicza w wysokosci:

a. 15% od Wartosci sprzedazy prowizyjnej, z 5% od Generacji 3-6 na Koncie Brand Affiliate pod Twoim

stanowiskiem Lidera Biznesu, kolejnych 5% od tej samej Wartosci sprzedazy prowizyjnej od Generacji 2-5
od stanowiska Lidera Biznesu i kolejnych 5% od tej samej Wartosci sprzedazy prowizyjnej od Generacji 1-4
od stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director;
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b. 10% od czesci Wartosci sprzedazy prowizyjnej:
a. Gdzie 5% pochodzi od drugiej Generacji Konta Brand Affiliate, a kolejne 5% od tej samej Wartosci
sprzedazy prowizyjnej od pierwszej Generacji stanowiska Lidera Biznesu; oraz
b. Gdzie 5% pochodzi od széstej Generacji stanowiska Lidera Biznesu, a kolejne 5% od tej samej Wartosci
sprzedazy prowizyjnej od pigtej Generadji stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director oraz
c. 5% od pierwszej Generacji Konta Brand Affiliate i széstej Generacji stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director.

F. Przeniesienie miedzy Twoim Kontem Brand Affiliate, stanowiskiem Lidera Biznesu i stanowiskiem
Lidera Biznesu Presidential Director

i.  Przeniesienie z Konta Brand Affiliate do stanowiska Lidera Biznesu lub do stanowiska Lidera Biznesu
Presidential Director: Brand Representatives pierwszej Generacji nie moga by¢ przeniesieni z Twojego
Konta Brand Affiliate do stanowiska Lidera Biznesu lub do stanowiska Lidera Biznesu Presidential
Director z wytagczeniem postanowier Punktu 2 F.

ii. Aktywne Przeniesienie przez Ciebie: Jesli Twoje Konto Brand Affiliate nie ma 6 Brand Representatives
pierwszej generacji, mozesz postanowic przenies¢ linie Brand Representative pierwszej generacji z Twojego
stanowiska Lidera Biznesu lub stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director ze stanowiska Lidera Biznesu
lub stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director do Twojego Konta Brand Affiliate przed obliczeniem
Premii za dany miesiac. Aktywne przeniesienia musza by¢ zadane na pismie i beda bezpowrotne.

iii. Automatyczne Przeniesienie przez Firme:

a. Przeniesienie Konta Brand Affiliate. W przypadku braku przenosin z Twojej inicjatywy, jezeli
Twoje Konto Brand Affiliate nie ma wymaganych 6 Brand Representatives pierwszej generacj,
Firma automatycznie przeniesie linie najnowszego Brand Representative pierwszej generacji
z Twojego stanowiska Lidera Biznesu lub stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director na
Twoje Konto Brand Affiliate. Jezeli dwoje lub wiecej Brand Representatives pierwszej generacji
z Twojego stanowiska Lidera Biznesu lub stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director ma taka
sama Date uzyskania tytutu Brand Representative, Firma weZmie pod uwage Date Kwalifikac;i
Brand Representative, date przediozenia Listu Intencyjnego i Date zawarcia Brand Affiliate
Agreement, w takiej kolejnosci. Jesli te daty sa takie same, Firma, wedle wiasnego uznania,
wybierze linie z konta Brand Representative pierwszej generaciji.

b. Przeniesienie z powrotem do stanowiska Lidera Biznesu lub stanowiska Lidera Biznesu
Presidential Director. Jesli linia Brand Representative pierwszej generacji Twojego stanowiska
Lidera Biznesu lub stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director zostata automatycznie
przeniesiona ze stanowiska Lidera Biznesu lub stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director,
moze ona zostac przeniesiona z powrotem do tego stanowiska Lidera Biznesu lub stanowiska
Lidera Biznesu Presidential Director na Twéj wniosek po wymianie wymaganych Brand
Representatives pierwszej generacji na Twoim Koncie Brand Affiliate. Taki wniosek musi byé
sporzadzony na pi$mie w terminie sze$ciu miesigcy od miesiagca, w ktérym doszto do
automatycznego przeniesienia.

PRZYKLAD: Jeslilinia Brand Representative pierwszej generacji z Twojego stanowiska Lidera Biznesu lub
stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director zostata automatycznie przeniesiona do Twojego Konta Brand
Affiliate na poczatku lutego w oparciu o styczniowe wyniki sprzedazy, okres szesciu miesiecy biegnie od lutego
do lipca. W sierpniu, jesli nie (1) zastapites(as) wymaganych Brand Representatives pierwszej generacji na swoim
Koncie Brand Affiliate ani nie (2) poprosites(as) o przesuniecie linii z powrotem do Twojego stanowiska Lidera
Biznesu lub stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director, linia ta na stale pozostanie w pierwszej generacji
Twojego Konta Brand Affiliate.

3. ZAKAZ PRZENOSZENIA ZE STANOWISKA LIDERA BIZNESU PRESIDENTIAL
NA STANOWISKO LIDERA BIZNESU

Linia Brand Representative pierwszej generacji z Twojego stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director nie moze
by¢ przeniesiona do Twojego stanowiska Lidera Biznesu bez zgody Twojej albo Firmy. Jednakze w przypadku,

gdy kwalifikujesz sie jako specjalny wyjatek od Planu Velocity, skontaktuj sie ze swoim Account Managerem w celu
uzyskania waznych informacji o réznicach zdar co do tej kwestii.
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4. STANOWISKA LIDERA BIZNESU LUB STANOWISKA LIDERA BIZNESU PRESIDENTIAL
DIRECTOR INNYCH BRAND REPRESENTATIVES W TWOJEJ SIECI SPRZEDAZY.

A. Stanowisko Lidera Biznesu

Jak opisano powyzej, stanowisko Lidera Biznesu miesci sie doktadnie ponizej kwalifikujacego sie Blue Diamond
Director w jego pierwszej generacji. Odpowiednio, z uwagi na to, ze jest on Brand Representative gérnej linii sprze-
dazy, Grupa Klientéw oraz sie¢ sprzedazy stanowiska Lidera Biznesu kwalifikujacego sie Blue Diamond Director
bedzie znajdowac sie o jedna Generacje nizej w Twojej sieci sprzedazy niz Grupa Klientéw i sie¢ sprzedazy takiego
kwalifikujacego sie Blue Diamond Director. Na przyktad Brand Representative z pierwszej Generacji stanowiska
Lidera Biznesu bytby w trzeciej Generacji najblizszej gérnej linii sprzedazy kwalifikujacego sie Blue Diamond
Director, a najblizsza gérna linia sprzedazy otrzymywataby jedynie Premie od tej Generacji, gdyby kwalifikowala sie
do Premii od jej trzeciej Generacji. W kazdym miesigcu, w ktérym takie Konto Brand Affiliate nie spetnia wszystkich
wymagan Tytutu Blue Diamond Director lub Presidential Director, w tym wymagar dotyczacych zachowania lub
utrzymania statusu Brand Representative, stanowisko Lidera Biznesu zostanie potgczone z Kontem Brand Affiliate,
a Grupa Klientéw oraz sie¢ sprzedazy stanowiska Lidera Biznesu przeniosa sie w gére o jedng Generacje w Twojej
sieci sprzedazy w danym miesiacu.

B. Stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director

Jak opisano powyzej, stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director miesci sie dokladnie ponizej kwalifikujacego
sie Presidential Director w jego drugiej Generacji. Odpowiednio, z uwagi na to, ze jest on Brand Representative
gérnej linii sprzedazy, Grupa Klientéw oraz sie¢ sprzedazy stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director kwalifiku-
jaceqo sie Presidential Director beda znajdowa¢ sie dwie Generacje nizej w Twojej sieci sprzedazy niz Grupa Klien-
téw i sie¢ sprzedazy takiego kwalifikujgcego sie Presidential Director. Na przyktad Brand Representative z pierw-
szej Generacji stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director bytby w czwartej Generacji najblizszej gérnej linii
sprzedazy kwalifikujgcego sie Blue Brand Director, a najblizsza gérna linia sprzedazy otrzymywataby jedynie Premie
od tej Generacji, gdyby kwalifikowata sie do Premii od jej czwartej Generacji. W kazdym miesiacu, w ktérym takie
Konto Brand Affiliate nie spetnia wszystkich wymagar Tytutu Presidential Director, ale spetnia wszystkie wymagania
Tytutu Blue Diamond Director, w tym wymagania dotyczace zachowania lub utrzymania statusu Brand Representa-
tive, stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director zostanie potgczone ze stanowiskiem Lidera Biznesu, a Grupa
Klientéw oraz sie¢ sprzedazy stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director przeniosa sie w gére o jedng Genera-
cje w Twojej sieci sprzedazy w danym miesigcu.

W kazdym miesigcu, w ktérym takie Konto Brand Affiliate nie spetnia wszystkich wymagari Tytutu Presidential
Director lub Blue Diamond Director, w tym wymagar dotyczacych zachowania lub utrzymania statusu Brand Re-
presentative, stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director zostanie pofaczone z Kontem Brand Affiliate,

a Grupa Klientéw oraz sie¢ sprzedazy stanowiska Lidera Biznesu Presidential Director przeniosa sie w gére o dwie
Generacje w Twojej sieci sprzedazy w danym miesiacu.

C. Zespoly Kierownicze.

O ile Konto Brand Affiliate nie stracito swojego statusu Brand Representative i jest Brand Affiliate, na potrzeby
ustalania Zespotéw Lideréw dla Ciebie i Twoich Brand Representatives gérne;j linii sprzedazy w danym miesiacu,
stanowisko Lidera Biznesu Twojego Konta Brand Affiliate i stanowisko Lidera Biznesu Presidential Director pozo-
stang odpowiednio w swojej pierwszej i drugiej Generaciji.
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