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1. AVELOCITY ATTEKINTESE

1.1 BEVEZETES

A Velocity by Nu Skin® (Velocity”) abbél a célbdl jstt létre, hogy jutalmakban részesitse Ont
a kdvetkezd esetekben:

Termékek megosztasa aziltal, hogy Gj vasarlokkal ismerteti meg a Nu Skint;
Fogyasztéi csoport épitése és gondozasa; és

M4s Brand Representative-ok vezetése mikézben azok sajat fogyasztéi csoportjukat épitik,
illetve gondozzék.

A jelen Ertékesitési Teljesitmény Program (a ,Program”) meghatérozza a Velocity altal
megszerezhetd értékesitési kompenzacié feltételeit. Kérjik, olvassa at figyelmesen a
Programot, és a nagybettivel irott kifejezések jelentését tekintse meg a Széjegyzékben!

1.2 RESZVETEL A VELOCITYBEN

A Velocityben valé részvétel &t kiilonbdz8 szinten lehetséges:

A Brand Affiliate-ek (1) Tagoknak sz616 aron vasarolhatnak termékeket személyes felhasznélasi
vagy tovabbértékesitési céllal, és (2) tovabbi fogyasztdkat regisztralhatnak (Regisztrélt fogyaszts),
akik kézvetlentl a Nu Skintél vasarolhatnak termékeket.

A Kuvalifikalé Brand Representative-ok olyan Brand Affiliate-ek, akik Brand Representative-va
szeretnének valni, és akiknél jelenleg zajlik a Fogyasztéi csoport épitésének és a Brand Affiliate-té
vélas kvalifikaciés kdvetelmények teljesitésének folyamata.

A Brand Representative-ok olyan Brand Affiliate-ek, akik sikeresen teljesitették a kvalifikaciot,
és nem veszitették el Brand Representative statuszukat.

A Brand Partnerek olyan Brand Representative-ok, akik legalabb egy Brand Representative-ot
neveltek ki és vezetnek.

A Brand Directorok olyan Brand Representative-ok, akik legaldbb négy Brand Representative-ot
illetve legaldbb egy Vezetdi csapatot neveltek ki és vezetnek.

A Brand Representative Kvalifikicié a Nu Skinhez Brand Affiliate-ként valé csatlakozaskor vagy
utdna barmikor elkezdhetd.

1.3 NEM RESZTVEVO VASARLOK

A fogyaszték haromféleképpen vasarolhatnak termékeket anélkiil, hogy részt vennének a Velocityben:

A nem regisztralt fogyaszték a Brand Affiliate-ektél vasarolhatnak termékeket azon az
aron, amelyet az adott Brand Affiliate kinal (A Franciaorszégra és Olaszorszégra vonatkozé
megjegyzésekért [dsd 18. 0., 1. meg;j.). A nem regisztralt fogyaszték nem vesznek részt

a Velocityben, és nem értékesithetik Gjra a termékeket, valamint mas fogyasztékat sem
regisztralhatnak.



A Kiskereskedelmi fogyaszték Nu Skin Kiskereskedelmi vasarlsként regisztralnak, igy
kézvetlendl a Nu Skintdl, kiskereskedelmi dron vasarolhatnak termékeket, és a Nu Skin &ltal
kdzzétett kedvezmények vonatkoznak rajuk. A Kiskereskedelmi fogyaszték nem vesznek
részt a Velocityben, és nem értékesithetik Gjra a termékeket, valamint mas fogyasztékat sem
regisztralhatnak.

A fogyasztok Tagként is regisztralhatnak a Nu Skinnél, mely esetben kézvetleniil a Nu Skintél,
Tagoknak sz6l6 aron vasarolhatnak termékeket. A Tagok nem vesznek részt a Velocityben,
és nem értékesithetik Gjra a termékeket, valamint fogyasztékat sem regisztralhatnak.

1.4 BONUSZOK

A részvételi szint alapjan On a kévetkez8 Bénuszokban részestilhet:

Kvalifikalé Brand Brand Brand Partnerek és
Brand Affiliate-ek .
Representative-ok Representative-ok Directorok

Sharing Bonus and Retailing Bonus
(Megosztasi bénusz és °
Kiskereskedelmi bénusz)
Building Bonus
(Novekedési bonusz) ° °
Leading Bonus
(Vezetsi bénusz) °




2.VELOCITY BONUSZOK

2.1 2.1 MEGOSZTASI ES KISKERESKEDELMI BONUSZOK

A. A Sharing Bonus (Megosztasi bénusz)

A Sharing Bonus (Megosztési bénusz) a Személyesen Regisztrélt Fogyaszték termékvasarlasai utan jar,
és Sharing Bonus Volume Requirement”, vagyis Megosztasi bénuszkévetelmény vonatkozik r4, illetve
a Személyesen Regisztralt Brand Affiliate-ek termékvasarlasai és a sajat termékvasarlasok utan is jar,
amennyiben On Brand Representative.

B. A Sharing Bonus kiszamitasa

Minden termékre egy bizonyos mennyiségli Sharing Bonus vonatkozik. Az egyes termékekre vonatkozé
Sharing Bonuszal, &rral és az értékesitési kompenzaciéval kapcsolatos egyéb informacick a helyi piac
honlapjara bejelentkezve tekinthet8k meg.

FONTOS MEGJEGYZES - SHARING BONUS: AZ ALABBI ESETEKBEN NEM
JAR SHARING BONUS:

* Brand Representative-ok &ltal vasarolt termékek.

* Sajét vésarlas, beleértve a nem regisztrélt vasérlé (Franciaorszag és Olaszorszag esetében
l4sd 18. 0. 1. meg;j.) szdmara val6 Ujraértékesités céljabdl térténd vasarlast, kivéve, ha On
Brand Representative, és eleget tett a Megosztasibonusz-kévetelménynek.

* AzOn ala tartozé Regisztralt fogyaszté vasarlasa, amennyiben a vésérlot vagy Brand Affiliate-
et nem On regisztrélta személyesen (a Brand Affiliate, aki eredetileg regisztralta a vasarlét,
inaktivva Valt, ezért a fogyaszté Onhoz kerilt).

* A Személyesen Regisztrélt Brand Affiliate termékvasarlasai, kivéve, ha On eleget tett
a Sharing Bonusksvetelménynek™.

FONTOS MEGJEGYZES - KEDVEZMENYEK: a termékek aréra és a Sharing Bonusra
kedvezmények vonatkozhatnak, ami azt jelenti, hogy a kedvezmény szazaléka a bénusz
6sszegébdl is levonédik, hacsak az adott piac arrél masképp nem hatéroz.

FONTOS MEGJEGYZES - MEGOSZTASI BONUSZKOVETELMENY*:

a Személyesen Regisztralt Fogyaszték utdn legalabb 50 pontnyi értékesitési forgalommal
kell rendelkeznie egy adott hénapban ahhoz, hogy a Személyesen Regisztralt Brand Affiliate-
ek termékvasarlasai (és amennyiben On Brand Representative, sajat termékvasarlasai) utdn
Sharing Bonusban részestiljon.

C. A Retailing Bonus (Kiskereskedelmi bénusz)

Amikor Kiskereskedelmi vésarléi termékeket vasarolnak, On Retailing Bonusban (Kiskereskedelmi
bénuszban) részesiil.

D. A Retailing Bonus kiszamitasa

A (1) Kiskereskedelmi vésérléja éltal a Nu Skinnek kézvetlenil fizetett kereskedelmi &r a kedvezmények
levonasat kdvet8en (széllitasi koltség és adok nélkil) és (2) a Tagoknak sz616 ar kiilénbsége.
* Amikor Kiskereskedelmi vésarlsi termékeket vasarolnak, On Retailing Bonusban részesiil, fiiggetleniil
attél, hogy eredetileg ki regisztralta 8ket, mint fogyasztékat.



E. Kifizetés

A Sharing és Retailing Bonus a Velocity szamlan, a V&G-ben (Volumes & Genealogy) kertil régzitésre,
altaldban a termékvasarlastél szamitott egy munkanapon beliil.

A Személyes regisztralt fogyasztok termékvésarlasai utan jaré Megosztasi bénusz és Kiskereskedelmi
bénusz naponta kerl jévairasra és hetente kifizetésre, hacsak nem kéri, hogy ugyanezen bénuszok havi
rendszerességgel keriiljenek kifizetésre, mely esetben havonta fogja megkapni 8ket. Ha a bénuszok havi
rendszeresséqui kifizetését szeretné vélasztani, lépjen be a V&G-be, és 4llitsa be preferencisit a Jutalékok
ful alatt!

A Személyesen Regisztralt Brand Affiliate-ek termékvasarlasai (és amennyiben On Brand Representative,
sajat termékvasarlasai) utan jaré Sharing Bonus havonta keril j6vairasra és kifizetésre, de csak és kizarélag

abban az esetben, ha ugyanabban a hénapban teljesiil a Sharing Bonuskévetelmény.

F. Részvételi feltételek

Kizarélag Brand Affiliate-ek részesiilhetnek Sharing és Retailing Bonusban. Ahhoz, hogy a

Személyesen Regisztralt Brand Affiliate-ek termékvasarlasai (és amennyiben On Brand Representative,
sajat termékvasarlasai) utdn Sharing Bonusban részesiiljén egy adott hénapban, ugyanabban a hénapban
legalabb 50 pontnyi Ertékesitési forgalommal kell rendelkeznie Személyesen Regisztrélt Fogyasztsi

utdn. A Nu Skin csak akkor fizeti ki az addig még kiegyenlitetlen Sharing Bonus-okat a hénap végén,

ha ugyanabban a hénapban teljesiilt a Sharing Bonuskévetelmény.*

2.2 NOVEKEDESI BONUSZ
A. Leiras

A Sharing és Retailing Bonus mellett a Brand Representative-ok Building Bonusban is részestilhetnek.
Amennyiben Fogyasztéi csoportjat épiti, segiti 8ket, valamint témogatast nydijt a termékek
népszerlisitésében a Brand Affiliate-ek és a Kvalifikalé Brand Representative-ok részére, Building Bonus
(N&vekedési bénusz) a jutalma.

BUILDING BLOCKOK: egy Building Block a Fogyasztéi csoportjaté| szarmazé

500 pontnyi Ertékesitési forgalmat jelent. A teljesitett Building Blockok szama
meghatdrozza a Building Bonus kiszémitasahoz hasznalt szazalékot.

A Building Blockok szama minden hénap végén lenullazédik, vagyis az adott hénapban
elért els6 500 pont az adott hénap elsd Building Blockjanak szamit. A hénap végéig nem
befejezett Building Blockok nem viheték &t a kévetkez8 hénapba.

B. A Building Bonus (Névekedési bénusz) kiszamitasa

A Building Bonus a Fogyasztéi csoport termékvasarlasabdl szérmazé Jutalékalapot képzé érték egy
adott szézaléka, amely az els8 Building Block 5%-t6l a 16. Building Block 40%-ig terjed, ahogyan azt
az alabbi &bra is szemlélteti.

0y

WYY

*Franciaorszag esetében: lasd az 1. megjegyzést a 18. oldalon.



A Building Bonus minden Building Block esetében a kévetkezé tényezék szorzata:

i. az adott Building Block teljes Jutalékalapot képzd értéke

ii. ésaz adott Building Blockra vonatkozé specifikus Building Bonus szazalékos értéke.

FONTOS MEGJEGYZES - BUILDING BONUS SZAZALEKOS ERTEKE:

egy bizonyos Building Blockra vonatkozé Building Bonus szazalékos értéke kizérélag

arra az eqy Building Blockra vonatkozik, és nem alkalmazhaté korabbi Building Blockok
esetében. Lehetséges példaul, hogy egy hénapban az elsé két Building Block Jutalékalapot
képzd értéke utdn 5%-ban részestil, a harmadik Building Block Jutalékalapot képz8 értéke
utdn pedig 10%-ban (de nem részesiil 10%-ban az elsé két Building Block esetében).

PELDA: ha példaul minden Building Block Jutalékalapot képzé értéke 500 $, az elsé Building Blockbél
szarmaz6 Building Bonus 25 $, a nyolcadik Building Blockbél szarmazé Building Bonus pedig 175 .

Amennyiben a Brand Representative statusz megtartasa érdekében Flex Blockot is hasznal,
a Building Bonus csak a befejezett Building Blockok utan jar, tehat a Flex Blockok esetében nem.
Errél részletesebben a 3.3 pontban tajékozédhat.

C. Kifizetés

A Névekedési bénusz (Building Bonus) &ltaldban a heti periédust kévetd egy munkanapon belil

kertl j6vairasra a Velocity szadmlan, és heti rendszerességgel keril kifizetésre, hacsak nem déntétt dgy,
hogy havi rendszerességgel szeretné megkapni. Ha a bénuszok havi rendszerességti kifizetését szeretné
vélasztani, lépjen be a V&G-be, és éllitsa be preferenciait a Jutalékok fiil alatt!

D. Részvételi feltételek

Kizarélag a Brand Representative-ok részesiilhetnek Building Bonusban. Amennyiben elvesziti
Brand Representative statuszat, a kévetkezd hénaptél kezdve nem részesiilhet Building Bonusban.
Errdl részletesebben a 3.2 pontban olvashat.

FONTOS MEGJEGYZES - BEFEJEZETLEN BUILDING BLOCKOK:
amennyiben a hénap végére legalabb 4 befejezett Building Blockkal rendelkezik,

a befejezetlen Building Blockokbdl szérmazé Jutalékalapot képz8 érték utan is Building
Bonusban részesiil, és ez esetben az utolsé befejezett Building Blockra vonatkozé szazalék
lesz érvényes.

PELDA: ha egy hénapban 6 befejezett Building Blockkal és egy befejezetlen, 7. Building Blockkal
rendelkezik, a 7. Building Blockbél szérmazé Jutalékalapot képzé értékre 25% Building Bonus vonatkozik.



2.3 LEADING BONUS (VEZETéI BONUSZ) (HAVI)
A. Leiras

Amikor Brand Partnerré vagy Brand Directorré vélik, a Sharing, Retailing és Building bénuszok mellett
Leading Bonusban is részesiil mas Brand Representative-ok kineveléséért és vezetéséért. Ez azt jelenti,
hogy segitenie kell Brand Affiliate-jeinek uj Brand Representative-va valni, a Csapatéban kézvetlenl
On al4 tartozé Brand Representative-okat (vagyis a G1 - elsé generaciés — Brand Representative-okat)
pedig motivélnia, iranyitania és képeznie kell.

Amint 1. generaciés Brand Representative-jai Brand Partnerekké és Brand Directorokka valnak, az On szerepe
is megvaltozik. Amellett, hogy djabb Brand Representative-okat nevel ki, Csapataban mér tébb generaciés
(pl. G2, G3 stb.) Brand Representative-ok is lesznek, mikézben kialakitjék sajat Fogyasztéi csoportjaikat,

és novelik termékértékestéseiket. A Leading Bonus mindig a lehetd legnagyobb &sszeggel jutalmazza Ont,
mert figyelembe veszi Csapatdnak valtozé dsszetételét, sajat fejlédését és vezetdi feladatait.

CSAPAT: csapatanak szervezete minden olyan generéciét magéba foglal, amelyek
utén On Leading Bonusban részesiil. Kit(iz4i cime tukrdzi a Csapataban lévé Brand
Representative-okbdl 4ll6 generacidkat és azok Fogyasztéi csoportjait, ahogyan azt

a Velocity cimmeghatarozasi tablazata is mutatja. Sajat Fogyasztéi csoportja nem szamit
bele a Csapatéba.

Kit(iz&i cime és Csapata az On teljesitményén alapul. Mikézben Brand Representative-okat nevel ki,
segit nekik sajat Fogyasztéi csoportjaik kiépitésében, és Csapataikon keresztiil termékeket értékesit,
sajat Csapata is gyarapodik, mivel egyre tébb generaciényi Brand Representative-ot fog tartalmazni.

A G1BRAND REPRESENTATIVE-OK: minden olyan Brand Representative,
akit kézvetlentl On vezet, és aki az els6 Brand Representative kézvetlentl On alatt
a Csapatéban, az On elsé generaciés (G1) Brand Representative-ja.

AVEZETOI CSOPORTFORGALOM: a Vezetéi Csoportforgalom az On G1-G6

Fogyasztéi csoportforgalom 8sszege eqy adott 1 Brand Representative-ra vonatkozéan.




Kit(iz&i cime és a Csapataban tallhaté Brand Representative generaciék széma a G1 Brand
Representative-jainak és Vezet8i Csapatainak szaman alapul, mint ahogy az a kévetkezd Velocity
cimmeghatarozasi tablazatbdl is kidertl:

VELOCITY CIMMEGHATAROZAS
SZUKSEGES

o1 BRAND VEZETOI A CSAPATABAN
REPRESENTATIVE-OK | CSOPORTFORGALOM (LTSV) TALALHATO
. KOVETELMENYEK GENERACIOK SZAMA
SZAMA
BRAND REPRESENTATIVE 0 - -
| GOLDPARTNER 1 - 1
w
z
=
Wl LAPISPARTNER 2 - 2
o a
[ 2
=8l RUBYPARTNER 4 - 3*
3
E
& EMERALD DIRECTOR 4 1210 000 LTSV-VEL 4
w
o
g ¥ 1210 000 LTSV-VEL
w o "
28 DIAMOND DIRECTOR 5 1290 000 LTeVAVEL 5
o
2 B 1210 000 LTSV-VEL
FAB-#l BLUE DIAMOND DIRECTOR 6 1220 000 LTSV-VEL 6
o 1>30 000 LTSV-VEL
g 1210 000 LTSV-VEL
PRESIDENTIAL DIRECTOR** 6 L e 6
1>40 000 LTSV-VEL

*Ahhoz, hogy a 3-6. generacidk utan kifizetésben részesiiljon, nem vehet részt iizletfejlesztési
tevékenységekben egy masik kdzvetlen értékesitd tarsasdgnal.

** A Blue Diamond Directorok és a Presidential Directorok Business Builder pozicidkra és Presidential
Director Business Builder pozicickra kvalifikilnak. A Vezet&i Csapatjéra vonatkozé kévetelményeknek
eleget tehet a Business Builder pozicisban vagy a Presidential Director Business Builder poziciéban
tallhat6 Vezetsi Csapatokkal. Errél b8vebben a D mellékletben olvashat. Az elismerések és az 8szténz8
utazasok kvalifikacids részleteiért, kérjiik, Iépjen kapcsolatba account menedzserével, mivel eltérhetnek

a jelen Programban foglaltaktdl.

B. A Leading Bonus (Vezetdi bénusz) kiszamitasa

Arra szeretnénk 8szténdzni a Brand Partnereket és a Brand Directorokat, hogy tovabbra is néveljék
és fenntartsak a termékértékesités mennyiségét sajat Fogyasztéi csoportjaikban, ezért a Leading Bonust
a Fogyasztéi csoportokban egy hénapban befejezett Building Blockok alapjan szamitjuk ki.

i. Legaldbb hat Building Block teljesitése esetén: ha legalabb hat Building Blockot teljesit Fogyasztdi
csoportjaban egy hénapon belil, akkor a kétféle szamitasi médszer kéziil azt alkalmazzuk a Leading
Bonus meghatarozasara, amelyiknek t&bb az eredménye:

* 1. gener4ciés Brand Representative-ok kinevelése
A G1 Brand Representative-ok Fogyasztéi csoportjainak termékértékesitésébdl
szarmazé Jutalékalapot képzd érték 10%-a.

* Egy Csapat vezetése
A Csapatat képezd Brand Representative-ok Fogyasztéi csoportjainak termék-
értékesitésébdl szédrmazé Jutalékalapot képz8 érték 5%-a.

ii. Négy vagy 6t Building Block teljesitése esetén: ha csak négy vagy 6t Building Blockot
teljesit egy hénapban, a Csapatat képez8 Brand Representative-ok Fogyasztéi csoportjainak
termékértékesitésébdl szarmazé Jutalékalapot képzd érték (CSV) 2,5%-a kerl kifizetésre.



LEADING BONUS

vt lectes: HA ENNYIT TELJESIT:
10% VEZETOIBONUSZ A G1 CSV-JEN %%%
+
5% VEZETOI BONUSZ A CSAPATA CSV-JEN 6+ BLOCK
2,5% VEZETOI BONUSZ A CSAPATA CSV-JEN (%[5 [9]%1S)
4-5BLOCK

C. Havi kifizetés

Minden hénap végén kiszdmitjuk a megszerzett Leading Bonust. A Leading Bonus a Velocity szamlan
tekinthetd meg, altaldban a hé végi bénuszszamitast kdvetd egy munkanapon belil, és automatikusan
atutaljuk az On éltal kivélasztott bankszémlara.

D. Részvételi feltételek

A Leading Bonus feltételei:

i. legyen Brand Representative;
ii. rendelkezzen legaldbb egy G1 Brand Representative-val; és

iii. teljesitsen 4 Building Blockot Fogyasztéi csoportjaban.

Nem részesiilhet Leading Bonusban abban a hénapban, amelyben Brand Representative statuszat
tartjuk, vagy elvesziti Brand Representative statuszat. Erré| részletesebben a 3.2 pontban olvashat.
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3.BRAND REPRESENTATIVE STATUSZ

3.1 BRAND REPRESENTATIVE KVALIFIKACIO

A. Ha Brand Representative-va szeretne valni

Brand Affiliate-ként megvan az a lehet8sége, hogy Brand Representative-va valjon. Ehhez el8szér is be
kell nydjtania egy Szandéknyilatkozatot a Nu Skin szédmara. A Szandéknyilatkozat formanyomtatvanyt
a helyi piac Brand Affiliate honlapjan megtalalja.

KIZAROLAG, ha legkésébb 2023. december 31-én éjfélig benytijtja Szandéknyilatkozatat:

B. Kvalifikaciés periédus

A Kvalifikaciés periédus azon a napon kezd8dik, amikor megsziiletik az elhatérozas, hogy kvalifiksl Brand
Representative-ként. A kvalifikaciés periédus 6 egymast kévetd hénapig tart, beleértve azt a hénapot,
amelyikben benydijtja a Szandéknyilatkozatot. Példaul, ha december 25-én dént dgy, hogy kvalifikal
Brand Representative-ként, az On Kvalifikaciés periédusa decembertd| majusig tart. A Kvalifikscis

vége legkorabban:

i. azanap, amikor a Kvalifikciés kévetelmények teljesitése altal Brand Representative-v4 valik;
ii. azon hénap utolsé napja, amikor nem sikeriil teljesiteni a havi Kvalifikdciés minimumot; vagy

iii. a 6. kvalifikdciés hénap utolsé napja.

C. AKvalifikaciés kévetelmények és a havi Kvalifikaciés minimum

i. Kvalifikaciés kévetelmények: Teljesitsen 12 Building Blockot (ebbdl 4-nek Sharing Blocknak
kell lennie) a Kvalifikaciés periédusban.

Vagy:

+ Ugy is eleget tehet a Kvalifikécis kévetelményeknek, hogy teljesit 4 Sharing Blockot a
Kvalifikaciés id8szak barmely naptari hénapja soran; vagy

*  ha2023. oktéber 31. utdn nydjtotta be Szandéknyilatkozatat, de nem sikeriilt teljesiteni a
kvalifikaciét 2023. december 31-ig, az alabbi BB és CC részekben megfogalmazottak szerint
még mindig teljesitheti a kvalifikiciés kévetelményeket (vagyis teljesitenie kell 8 Building
Blockot, amelybdl 4 Sharing Block, a Szandéknyilatkozat benydjtasanak idejétdl szémitott 3
egymast kdvetd naptari hénapban).

Ha nem tesz eleget ennek a Kvalifikiciés kévetelménynek, akkor a kvalifikdcishoz még mindig teljesithet
12 Building Blockot (amelybdl 4 Sharing Block) 6 egymast kévetd naptéri hénap soran.

ii. HaviKvalifikaciés minimum: Teljesitsen 2 Building Blockot minden hénapban, kivéve abban,
amelyikben teljesiti a Kvalifikaciés kévetelményeket.

Ha példaul a Kvalifikaciés periédus elsé 3 hénapjéban 11 Building Blockot teljesitett (s feltételezziik,
hogy ebbdl 4 Sharing Block), a Kvalifikaciés kévetelményekhez sziikséges utolsé Building Block
teljesitését kdvetd 4. hénapban Brand Representative-va valik akkor is, ha abban a hénapban nem
teljesitett 2 Building Blockot.
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KIZAROLAG, ha 2024. janudr 1. 00:01 utén nydjtja be Szandéknyilatkozatat:

BB. A Kvalifikaciés periédus

A Kvalifikaciés periédus azon a napon kezdédik, amikor megsziletik az elhatarozas, hogy kvalifikal
Brand Representative-ként. A kvalifikaciés periédus 3 egymast kéveté hénapig tart, beleértve azt a
hénapot, amelyikben benydijtja a Szandéknyilatkozatot. Ha példaul januér 25-én hatérozza el, hogy
Brand Representative-v4 valik, az On Kvalifikiciés periédusa januértsl marciusig tart. A Kvalifikaciés

periédus vége:

i. azanap, amikor a Kvalifikaciés kévetelmények teljesitése altal Brand Representative-v4 valik;
ii. azon hénap utolsé napja, amikor nem sikeril teljesiteni a havi Kvalifikaciés minimumot; vagy

iii. a 3. kvalifikaciés hénap utolsé napja.

CC. A Kvalifikaciés kévetelmények és a havi Kvalifikaciés minimum

i. Kvalifikaciés kovetelmények: Teljesitsen 8 Building Blockot (ebbél 4-nek Sharing Blocknak kell
lennie) a Kvalifikaciés periédusban.

Ennek alternativdjaként dgy is eleget tehet a Kvalifikaciés kévetelményeknek, hogy teljesit
4 Sharing Blockot a Kvalifikaciés id8szak barmely naptari hénapja sorén. Ha nem tesz
eleget ennek a Kvalifikaciés kévetelménynek, akkor a kvalifikdcishoz még mindig teljesithet
8 Building Blockot (amelybdl 4 Sharing Block) 3 egymast kévetd naptéri hénap soran.

ii. HaviKvalifikaciés minimum: Teljesitsen 2 Building Blockot minden hénapban, kivéve abban,
amelyikben teljesiti a Kvalifikiciés kévetelményeket.

Ha példaul a Kvalifikaciés periédus elsé 2 hénapjaban 7 Building Blockot teljesitett

(s feltételezziik, hogy ebbél 4 Sharing Block), a Kvalifikaciés kévetelményekhez szikséges
utolsé Building Block teljesitését kévetd 3. hénapban Brand Representative-va valik akkor is,
ha abban a hénapban nem teljesitett 2 Building Blockot.

FONTOS MEGJEGYZES - A KVALIFIKACIO ALATT BE NEM FEJEZETT
BUILDING BLOCKOK HATASA: egy adott hénapban be nem fejezett Building
Blockbdl szarmazé Ertékesitési forgalom nem szamit bele a kévetkezd havi Kvalifikacios
minimumba. Ugyanakkor egy adott hénapban a be nem fejezett Building Blockokbdl
vagy Sharing Blockokbdl szédrmazé Ertékesitési forgalom beleszamit a Kvalifikaciés
kovetelményekbe.

SHARING BLOCKOK: a Sharing Block a Building Block egy kiilénleges tipusa, amelynek csak
a Kvalifikaciés kévetelmények szempontjabdl van jelent8sége. Eqy Sharing Block a Személyesen
Regisztralt Fogyasztok és a Személyesen Regisztralt Brand Affiliate-ek (kivéve Brand
Representative-ok) termékvasarlasaibdl szérmazé Ertékesitési forgalom 500 pontjabdl &l.

A személyes céllal torténd termékvasarlasokbdl eredd Ertékesitési forgalom nem szamit bele

a Sharing Blockokba.

D. A Kvalifikaciés kdvetelmények teljesitése

Amikor teljesiti a Kvalifikacids kdvetelményeket, a kdvetkezd heti periédus elsé napjan (a hénap 8., 15.
vagy 22. napja, vagy a kévetkezé hénap 1. napja) Brand Representative-va valik, és Fogyasztéi csoportja
dsszes vasarlasa utan Building Bonusban részesiil.
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Amennyiben Fogyasztéi csoportjaban is épp kvalifikal valaki, csak akkor valik az On Csapatanak tagjava,

ha: (1) elsé Kvalifiksciés hénapjat On ugyanabban a hénapban vagy korabban teljesiti, mint a masik
kvalifikals, és (2) a Kvalifikaciot a Kvalifikaciés periéduson belil teljestti, kiilénben a masik kvalifikalé nem
lesz az On Csapatanak része, és az & értékesitései utsn On nem részesiil semmilyen kompenzacisban.
A részletekért tekintse meg az A mellékletet.

E. A Kvalifikaciés kdvetelmények teljesitésének elmulasztasa

Amennyiben a Kvalifikaciés periédus alatt nem teljesiti a havi minimum kévetelményeket minden egyes
hénapban, a kévetkez8 hénappal véget ér a Kvalifikicidja. Amennyiben a Kvalifikaciés periéduson belil
nem tesz eleget a Kvalifikaciés kévetelményeknek, a kévetkezé hénapban a Kvalifikacié véget ér az On
szdmara. Amennyiben még mindig Brand Representative-v4 kivan valni, mindkét esetben dj Szandék-
nyilatkozatot kell benydijtania, és jra kell kezdenie a Kvalifikaciét.

3.2 BRAND REPRESENTATIVE STATUSZ

A. A Brand Representative statusz megtartasa, tartasa és elveszitése

A havi értékesitési teljesitmény fliggvényében a Brand Representative statusz megtarthaté, tarthaté
és elveszithetd.

i. A Brand Representative statusz megtartasa - Legaldbb néqgy Building Block

Amennyiben legaldbb négy Building Blockot teljesit egy hénapban, eleget tesz a megtartasi
kévetelményeknek, és abban a hénapban megtartja Brand Representative statuszat.

ii. A Brand Representative statusz tartasa — Legalabb egy Building Block és kell8 mennyiség(i

Flex Block

Ha (1) teljesit legaldbb eqgy Building Blockot egy hénapban, és (2) rendelkezik elég Flex
Blockkal (a részletekért olvasson tovabb) a kiilénbség athidaldsahoz (pl. 2 Building Block és
2 Flex Block), akkor automatikusan felhasznéljuk a Flex Blockjait, hogy Brand Representative
statuszat megtartsa az adott hénapban.

iii. A Brand Representative statusz elvesztése - Building Block vagy kell8 mennyiség(i Flex
Block hianyaban

Amennyiben (1) egyetlen Building Blockot sem teljesit egy hénapban, vagy (2) nem
rendelkezik elegendd Flex Blockkal a kiilénbség athidalasara, elvesziti Brand Representative
statuszat, és a kdvetkezd hénap elsé napjan Brand Affiliate-té valik.
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FONTOS MEGJEGYZES: amennyiben (1) Leading Bonusban vagy (2) Building
Bonusban kivan részestilni a befejezetlen Building Blockok utdn egy adott hénapban, eleget
kell tennie a Megtartési kovetelményeknek 4 Building Block teljesitésével. Ha elvesziti Brand
Representative statuszat, az az értékesitési halézat elveszitését jelenti, amely ezéltal az On
felsévonali Brand Representative-janak értékesitési halézataban egy generaciéval feljebb
kertil. Brand Affiliate-ként On tovabbra is tamogatast nydijt a Fogyasztéi csoportjaban
talalhaté vasarloknak.

PELDA. amennyiben egy Building Blockot teljesit, &s jtniusban nem all rendelkezésére
elegendd Flex Block, akkor a a juniusi értékesitési forgalom alapjan (1) nem jogosult a
Leading Bonusra, és (2) a befejezetlen Building Blockok utan a Building Bonusra sem.
Tovébba4 jalius 1-jétdl kezdve Brand Affiliate-té valik. Ugyanakkor tovabbra is jogosult a
Sharing Bonusra (beleértve a sajat vasarlasai utan jaré Sharing Bonust), a Retailing Bonusra
és a Building Bonusra (a befejezett Building Block utan) a juniusi értékesités alapjan.

B. A Brand Representative statusz megtartasa

Ahhoz, hogy megtartsa Brand Representative statuszat, a Kvalifikaciés kévetelmények teljesitését kdvetd
elsé teljes hénapban eleget kell tennie a Megtartasi kévetelményeknek. A részletekért tekintse meg az
A mellékletet.

C. Milyen hatéssal van a Brand Representative statusza a felsévonali Brand Representative-jara?

Amikor eleget tesz a megtartasi kovetelményeknek, vagy tartjuk Brand Representative statuszat eqgy
hénapban, a felsévonali Brand Representative Csapataban On G1 Brand Representative-nak mindsiil.
Ha elvesziti Brand Representative statuszat, On ismét Brand Affiliate-té valik, és a kévetkez8 hénaptd|
nem mindsil G1 Brand Representative-nak. (Ha példaul juniusban elvesziti Brand Representative
statuszat, mert nem teljesit elég Building Blockot, és nem rendelkezik elegends Flex Blockkal, akkor
statuszanak elveszitése jdlius 1-jén lép életbe, amikor ismét Brand Affiliate-té valik, és onnantél kezdve
mé&r nem mindsil G1 Brand Representative-nak).

3.3 FLEX BLOCKOK

A. Leiras

Egy Flex Block egy Building Blockot helyettesithet abbdl a célbél, hogy tartsuk az On Brand Representative
statuszat, amennyiben nem teljesit legaldbb 4 Building Blockot egy hénapban. A Flex Blockok nem
generélnak Ertékesitési forgalmat vagy Jutalékalapot képzd értéket, és bénusz sem jar utanuk.

A Flex Blockoknak nincs pénzben kifejezhetd értékiik, és nem vélthatok be készpénzre. A Flex Blockok

nem jarnak le, és végtelen mennyiségben felhalmozhaték. Ugyanakkor, amennyiben elvesziti Brand
Representative statuszat, vagy Brand Affiliate azonositéja megsz(inik, minden &sszegydjtétt Flex Block
érvényét vesziti.



B. Flex Blockok kiosztasa

On Flex Blockban részesiil, amikor Brand Representative-v4 valik, és uténa minden egyes évben. Brand
Representative statuszanak elsé teljes hénapjaban On 3 Flex Blockban részesiil. A masodik hénapban
még 2 Flex Blockhoz jut hozza. Brand Representative statuszanak harmadik hénapjaban még egy Flex
Blockot kap, igy 6sszesen 6 Flex Blockkal fog rendelkezni. Ezt kévetéen minden Gj évben Gjabb harom
Flex Blockban részestil, abban a hénapban, amikor Brand Representative-va vélasanak évfordulsjat
tinnepli. A Flex Blockok a V&G-ben tekinthet8k meg.

1. HONAP 2. HONAP 3. HONAP MINDEN EVFORDULO

C. A Flex Blockok hasznalata

A Flex Blockok a Brand Representative stétusz tartasét szolgaljgk, amennyiben rendelkezik legaldbb
egy teljesitett Building Blockkal. Barmely hénapban, amikor On nem teljesiti a Megtartasi
kévetelményeket, automatikusan legfeljebb 3 Flex Blockkal helyettesitjik a hidnyzé Building Blockokat
(feltéve, hogy rendelkezik elegendd Flex Blockkal), hogy tartsuk Brand Representative statuszat. Egy
befejezetlen Building Blockot eqy egész Flex Blockkal helyettesittink, fiiggetlentl attél, hogy mennyi
Ertékesitési forgalom hianyzik méq a Building Block teljesitéséhez. A rendelkezésre &lls Flex Blockok a
V&G-ben tekintheték meg.

W U

MEGTARTAS A BRAND REPRESENTATIVE STATUSZ TARTASA
FLEX BLOCKKAL
On két és fél Building Blockkal rendelkezik, és mi
automatikusan felhasznalunk 2 Flex Blockot Brand
Representative statuszanak tartasa céljabdl

4 teljesitett Building Blockkal eleget tett a
Megtartasi kévetelményeknek

3.4 RESTART

Amennyiben elvesziti Brand Representative statuszat, lehetésége van a Restart folyamatra, ami azt
jelenti, hogy hat hénap &ll rendelkezésére, hogy visszaszerezze Brand Representative statuszat, és
egyben kordbbi értékesitési hal6zatat is (mintha el sem veszitette volna azt). A Restart részleteit a C
mellékeltben olvashatja el.



4.EGYEB FELTETELEK
4.1 BONUSZOK

A. Bénuszokra valé jogosultsag

Amennyiben tovabbra is bénuszokban szeretne részesiilni, minden hénapban 5 kiilénbéz8, még nem
regisztralt vasarlénak, Kiskereskedelmi vasarlénak vagy Tagnak kell termékeket értékesitenie. Amennyiben
nem tesz eleget ezen kdvetelményeknek, arrél azonnal értesitenie kell a Tarsasdgot. A Tarsasag

"_n

véletlenszer(ien ellendrzi a Brand Affiliate-eket, hogy meggy6z&djon a kévetelmények betartésa felél.

B. A bénuszok kiszamitasa

A bénuszok napi, heti és havi rendszerességgel kertilnek kiszamitasra a Nu Skin meghatarozasa szerint,
és a Velocity szamlan tekintheték meg.

C. Abénuszok és az atvaltasi arfolyamok

A bénuszok kiszamitasakor a kiilénb6z8 piacokon értékesitésre keriilt termékekbdl szarmazé Jutalék-

alapot képzd érték az eléz8 hénap kdzéparfolyaman kertl &tvéltasra a helyi pénznemre. Példaul a marciusi
értékesitések utan jaré bonusz kiszamitasahoz a februari kézéparfolyamot hasznaljuk.

D. A helyi piaci verzié

A Program jelen verziéja kizarélag azokra a Brand Affiliate-ekre vonatkozik, akik rendelkeznek EMEA
Brand Affiliate azonositéval. A Velocity lehetévé teszi a bénuszok kifizetését az 8sszes globalis piacunkon
torténd értékesités utan, kivéve azokat a piacokat, ahol szigoritott a kilféldi részvétel (érdeklédjén account
menedzserénél). Ha On EMEA Brand Affiliate azonositéval rendelkezik, a bénuszra valé jogosultsagra és
a haszonkulcsokra a Program ezen verziéja vonatkozik, még akkor is, ha a Csapat tagjainak mas piacokrdl
szarmazik a Brand Affiliate azonositéjuk.

PELDA. amennyiben On egy EMEA-beli Brand Affiliate azonositéval rendelkez6 Brand Representative,
és Ausztralisban regisztral eqy Tagot, aki az ausztral honlapon vésérol termékeket, akkor On akkora Sharing
Bonusban részesiil, amekkorat az ausztral piac elir az adott termékek esetében. Ha valaki (a) az On
személyesen regisztralt fogyasztsjaként regisztral, és (b) az On Fogyasztéi csoportjshoz tartozik, amikor
megvasarolja a termékeket az ausztral piacon, akkor az a termékvasarlas az ausztral piac ltal meghatarozott
értéket jelenti a (1) Sharing Bonus, az (2) Ertékesitési forgalom és a (3) Jutalékalapot képzé érték
tekintetében. Az ausztral Sharing Bonus mennyiségét és a Jutalékalapot képzd értéket angol fontra valtjuk,
amikor a Tarsasaq kiszamitja az Onnek jaré bénuszok mennyiségét. A helyi piacra vonatkozé termékarakra,
Ertékesitési forgalomra, Jutalékalapot képzé értékre, Sharing Bonusra és egyéb kompenzéciéra vonatkozé
tovabbi részletekért kérjuk, forduljon account menedzseréhez!

A Velocity nem érvényes a Kindban folytatott tizleti tevékenységekre, mivel ott eltérd tizleti modell
van érvényben.

E. Az Onnek kifizetett bénuszok visszavétele

A Szabalyzat értelmében a Tarsasag jogaban &ll a kifizetett bonuszok visszavétele, beleértve a visszakiildott
termékek utan jar6 bénusz visszavételét. A visszavétel id8pontjat és médjat a bénusz, a termékek
visszakiildésének idépontja és a visszakiilds kiléte befolydsolja. A részletekért tekintse meg a B mellékletet.
A visszafizetési iranyelvek 6sszefoglalsjat a Nu Skin honlapjanak (https://nuskin.com) aljan tekintheti meg.



F. Brand Representative-va valas; egyéb kit(iz8i cimek elérése és elvesztése

A Brand Representative-va valas heti rendszerességgel térténik. Egyéb kitliz&i cimek elérése és elvesztése
kizérélag a havi bénuszszamitas sordn esedékes, és minden hénap 5-én vagy elétte regisztralasra kertil

a V&G-ben. A kitliz8i cimek elérésének és elveszitésének id8pontjardl, valamint arrél, hogy ez mennyiben
befolyasolja a bénuszokat, az A mellékletben olvashat bévebben.

G. Termékpromécidk és arak

Promécisk alkalmaval a Nu Skin médosithatja a termékek kereskedelmi arat, Ertékesitési forgalmat,
Jutalékalapot képz8 értékét és Tagoknak sz6l6 arat, valamint az utanuk jaré Sharing Bonus és Retailing
Bonus mennyiségét. A kedvezményekrdl, és arrél, hogy miként befolyasoljak az &rakat, bénuszokat,
Ertékesitési forgalmat, Jutalékalapot képz8 értéket és az egyéb, termékekkel kapcsolatos értékesitési
kompenzacidkat, kérjuk, tekintse meg a piacdra vonatkozé arlistat és a proméciés hirdetményeket.

H. Egyéb értékesitési kompenzacié

A Velocityn beliil rendelkezésre 4l értékesitési kompenzaciskon kiviil On (1) kiskereskedelmi profitban
is részesiil, amikor a fogyasztok kézvetlenil Ontél vasarolnak terméket (Franciaorszag és Olaszorszag
esetében kérjik, tekintse meg a 18. oldalon taldlhaté 1. megjegyzést); (2) egyéb értékesitési &szténz8kbdl
szdrmazé kompenzécidhoz juthat; és (3) 8szténzd utakon vehet részt, illetve nem pénzbeli jutalmakban
is része lehet.

4.2 A BRAND AFFILIATE AZONOSITO MEGSZUNESE

A. A Brand Affiliate cimmel jaré jogok elvesztése

A Brand Affiliate azonosité megsz(inésekor elveszti a Brand Affiliate azonositéval jaré jogokat és elénydket,
beleértve Brand Affiliate azonositészamat, Fogyasztéi csoportjat, Csapatat, értékesitési halézatat,
a Fogyasztéi csoportja vagy Csapata altal termelt Ertékesitési forgalmat és a bénuszokat.

B. A Brand Affiliate azonosité athelyezése

A Tarsasag fenntartja maganak a jogot arra, hogy észszer(i keretek kazétt késleltesse a Brand Affiliate
azonosité és Fogyasztéi csoportja vagy értékesitési halézata egészének vagy barmely részének barmilyen
mozgatasat feljebb az értékesitési halézatban vagy athelyezését eqy masik értékesitési halézatba.

4.3 EGYEB SEGEDANYAGOK ES FORDITASOK

Amennyiben az On piacéra vonatkozé Program feltételei és barmely mas marketinges segédanyag
vagy egyéb relevans tartalom k&zott eltérés adédik, a Programban foglaltak az irdnyadék. Amennyiben
azt térvény nem tiltja, ha az angol nyelv(i Program és annak barmilyen forditasa kozott eltérés talalhats,
az angol nyelv(i Program a mérvada.

4.4 KIVETELEK

A. Kivételek engedélyezése a Programban

A Tarsasaqg sajat belatdsa szerint eltekinthet a Program barmely kévetelményété| vagy feltételété|
(egyuttesen Kivételek”), vagy médosithatja azokat. A Térsasag Kivételt engedélyezhet (1) egy egyedi
Brand Affiliate azonosité széméra vagy (2) barmennyi azonosité szamara, példaul Csapatok vagy piacok
szerint. Amennyiben a Térsasag a Kivételt tesz egy Brand Affiliate azonositéval, nincs kételezettsége arra,
hogy barmely mas Brand Affiliate azonositéval is kivételt tegyen. Barmely Program kivételt a Tarsasdg eqy
felhatalmazott tisztségviseléjének irasban engedélyeznie kell.

A Tarsasag nincs arra kételezve, hogy amennyiben a Programban kivételt tesz eqy Csapattal, arrél irasban
értesitse a felsévonali Brand Representative-okat.
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B. A Program kivételek megsziinése

Amennyiben a Térsasag eqgy felhatalmazott tisztvisel8je irasban méashogy nem allapodik meg, a Tarsasagnak
jogaban &ll a kordbban jévahagyott Program kivételt megsziintetni barmely okbdl kifolyélag barmely
pillanatban attél fiiggetlentil, hogy a kivétel mennyi ideig volt érvényben. Amennyiben a Program kivételt
egy bizonyos Brand Affiliate-re engedélyezték, akkor a Program kivétel kizérélag arra az egy Brand
Affiliate-re és a Tarsasagra vonatkozik. Amennyiben arrél nem létezik irott és érvényes rendelkezés, vagy
eqgy felhatalmazott tisztvisel& nem jérult hozz4 elézetesen irasban, a Program kivétel megsz(inik a Brand
Affiliate azonosité atruhazasaval (pl. értékesités, odaitélés, atruhazas, drokség, térvényi eldirds vagy egyéb
miatt), és a kivétel truhazasara nincs lehetdség.

4.5 SZAKKIFEJEZESEK

A jelen Programban szereplé kifejezések, beleértve a cimeket, a korabbiaktdl eltérsk lehetnek, és a Tarsasag
azokat tajékoztatas nélkiil médosithatja.

4.6 A VALTOZTATAS JOGA

Fenntartjuk a jelen Program sajat belatasunk szerinti, barmikori médositasanak jogat. Amennyiben
megvéltoztatjuk a Programot, a médositasok hatélyba lépéséig 30 napos tiirelmi idét biztositunk az
On szémara.

4.7 MEGFELELES

A bénuszokra valé kvalifikacishoz meg kell felelnie a jelen Program, a Brand Affiliate Megéllapodas és
a Szabalyzat kévetelményeinek.

FONTOS MEGJEGYZES - HETI ES HAVI PERIODUSOK:

A Jhénap” egy naptari hénapra vonatkozik. A Jhét’, heti” vagy ,heti periédus” egy

hét napbdl allé periédust jelent, amelyek minden hénap 1-jén, 8-an, 15-én vagy 22-én
kezdddik, amennyiben az egyes hénapok utolsé hete &tér a kévetkezd hénap elsé hetébe.

A bénuszszamitas az amerikai egyestilt dllamokbeli (Utah, Provo) hegyvidéki idézénaja
alapjan térténik (UTC-7).

1. MEGJEGYZES:

FRANCIAORSZAG: A VDI Mandataires” nem jogosultak nem regisztralt fogyasztsk szamara kézvetlenil értékesiteni.

FRANCIAORSZAG: a Sharing Bonus Volume Requirement (Megosztasi bénuszkévetelmény) nem vonatkozik a Franciaorszagban regisztrdlt ,V DI Acheteur-Revendeur’-re.
A Személyesen Regisztrélt Brand Affiliate-ek ltal vasarolt termékek utan (és sajat termékvasarlasaid utén, amennyiben On Brand Representative vagy) jaré Sharing Bonus

tovébbra is naponta kertil jovairasra és hetente keriil kifizetésre.

OLASZOR§ZAG: Az Incaricati kdzvetlen vagy kézvetett médon kizérélag a Tarsasag nevében gylijthetnek vételi megrendeléseket a fogyaszté otthonaban. Brand Affiliate-ként
(incaricato), On termékeket csak személyes hasznalatra és a haztartasaban éldk részére vésarolhat; az tigyfelektd| kapott vételi megrendeléseket tovabbitania kell a Nu Skin részére



SZOJEGYZEK

1. generaciés (G1) Brand Representative: Tekintse meg az
alabb talalhats bejegyzést a generaciokral.

Bénusz: a Velocity programban kifizetett értékesitési
kompenzaci, beleértve a Sharing Bonust (Megosztési bénusz),
Kiskereskedelmi bénuszt, Building Bonust (Névekedési
bénusz) és a Leading Bonust (Vezetdi bénusz). A bénuszok
nem tartalmazzak azt a kiskereskedelmi profitot, amely a nem
regisztrélt fogyaszték szamara valé Gjraértékesités céljgbdl
vasarolt termékekbdl szarmazik (Franciaorszag és Olaszorszag
esetét |asd a 18. oldal 1. megjegyzése alatt), sem barmely mas
pénzbeli és nem pénzbeli 8sztonzét.

Brand Affiliate: barmely személy, aki Brand Affiliate-ként
regisztral a Nu Skinnél, és Tagoknak sz616 aron vésérolhat
termékeket, termékeket értékesithet fogyasztk szamara,
Fogyasztékat regisztralhat, és nem all Kvalifikécié alatt. A Brand
Affiliate altaldnos hivatkozasként is szolgal minden Brand
Affiliate és Brand Representative szamara. Nevezhetiink
példaul egy Brand Partnert vagy egy Brand Directort is

Brand Affiliate-nek, amikor az &sszes Brand Affiliate-ré|

altalanossagban beszéliink.

Brand Affiliate azonosité: egy Brand Affiliate Nu Skin
azonositoja.

Brand Affiliate Megallapodas: a Brand Affiliate és a Nu Skin
kozott létrejott megallapodas, amely lefekteti a Brand Affiliate

tizleti tevékenységével kapcsolatos jogokat és ktelezettségeket.

Brand Director: egy éltaldnos kategéria, amely minden
Emerald Director, Diamond Director, Blue Diamond
Director és Presidential Director cimmel rendelkez8 Brand
Representative-ra utal.

Brand Partner: egy altalanos kategéria, amely minden Gold

Partner, Lapis Partner és Ruby Partner cimmel rendelkez8 Brand

Representative-ra utal.

Brand Representative: olyan Brand Affiliate-ek, akik sikeresen
teljesitették a Kvalifikaciét, és nem veszitették el Brand
Representative statuszukat. A Brand Representative mint
altalanos kifejezés a Brand Representative és minden afeletti
cimre is utal. Nevezhetiink példaul egy Ruby Partnert vagy egy
Diamond Directort is Brand Representative-nak, amikor az
dsszes Brand Representative-rdl altalanosségban beszéliink.

Brand Representative datum: annak a hénapnak az elsé
napja, amelyben a Kvalifikélé Brand Representative teljesiti

a Kvalifikacist. Azon Kvalifikélé Brand Representative-ok
esetében, akik a hénap 1, 2. vagy 3. hetében teljesitik a
Kvalifikaciét, a Brand Representative datum ugyanannak

a hénapnak az elsé napja lesz. Azon Kvalifikals Brand
Representative-ok esetében, akik a hénap 4. hetében teljesitik
a Kvalifikaciét, a Brand Representative datum a kévetkezd
hénap elsé napja lesz. A részletekért tekintse meq az

A mellékletet.

Brand Representative el8lépési datum: a Brand
Representative Kvalifikacié teljesitését és a Brand
Representative-va vélast kdvetd heti periédus elsé napja.
Azon Kvalifikals Brand Representative-ok esetében, akik a
hénap 1., 2. vagy 3. hetében teljesitik a Kvalifikaciét, a Brand
Representative elélépési datum ugyanannak a hénapnak a 8.,
15. vagy 22. napja lesz. Azon Kvalifikals Brand Representative-
ok esetében, akik a hénap 4. hetében teljesitik a Kvalifikaciot, a
Brand Representative elélépési datum a kévetkez8 hénap elsd
napja lesz. A részletekért tekintse meg az A mellékletet.

Brand Representative Kvalifikaciés datum: annak

a hénapnak az elsd napja, amelyikben a Kvalifikalé Brand
Representative benyjtja Szandéknyilatkozatét, és teljestti

a 2 Building Block havi kévetelményt. A részletekért tekintse
meg az A mellékletet.

Building Block: az Ertékesitési forgalom mértékegysége.

Egy Building Block csak akkor min8stil befejezettnek, amikor
500 pontnyi értékesitési forgalom &ll mégétte. Egy 500 pontnyi
értékesttési forgalomnal kevesebbet tartalmazé Building

Block befejezetlennek mindsiil. Errél részletesebben a 2.2
pontban tajékozédhat.

Building Bonus (Névekedési bénusz): egy Brand
Representative-oknak jaré bénusz, melynek alapja a Brand
Representative Fogyasztdi csoportjaba tartozé Regisztralt
vésarlsk altal vasarolt termékek Jutalékalapot Képzs Ertéke.
Heti rendszerességgel irjuk j6v4, és hetente vagy havonta kertl
kifizetésre. Errél részletesebben a 2.2 pontban tajékozédhat.

Building Bonus (Névekedési bonusz) szazalékos értéke:
minden egyes Building Block esetében egy szézalékos
értéket alkalmazunk a Building Bonus kiszémitasahoz,

amely 5-40% kozott lehet az adott hénapban teljesitett
Building Blockok szamatdl fiigg8en. Errdl részletesebben

a 2.2 pontban tajékozédhat.



Business Builder pozicié (BBP): az elsé generacicban
kozvetleniil On alatt elhelyezkedd pozicié, amelyet az elsé
hénap utan kap, amikor elérte a Blue Diamond Director cimet.
Errél bévebben a D mellékletben olvashat.

Cim: a Brand Representative-ként elért kit(iz8i cimek az
On G1 Brand Representative-jai és Vezet8i Csapatai széma

alapjan vannak meghatarozva. Kit(iz8i cime meghatarozza
generacidinak szémat, amelyek utén Leading Bonusban részestil.

Csapat: csapatanak szervezete minden olyan generaciét
magaba foglal, amelyek utén On Leading Bonusban részesiil.
Kitliz&i cime tiikrézi a Csapataban 1évé Brand Representative-
okbdl all6 generacickat és azok Fogyasztéi csoportjait, ahogyan
azt a Velocity cimmeghatérozasi tablazata is mutatja.

Sajat Fogyasztsi csoportja nem szamit bele a Csapataba.

Ertékesitési forgalom: egy pontokon alapulé rendszer, amelyet
a Nu Skin a termékek relativ értékének a killénbsz8 valutskon

és piacokon keresztiil valé 6sszehasonlitasara alkalmaz. Ezaltal
mérhetévé vélik a killénbozé teljesitménymutatdkra — Sharing
Block, Building Block és Vezet8i Csoportforgalom - valé
kvalifikacié, valamint szamszer(sithet8k Fogyasztéi csoportja

és Csapata termékértékesitései. A Tarsasag belstésa szerint

az Ertékesitési forgalom idéré| idére valtozhat. Az Ertekesitési
forgalom nem ugyanaz, mint a Jutalékalapot Képzs Erték.

A killsnbez8 termékekre vonatkozs Ertékesitési forgalommal és
egyéb, az értékesitési kompenzacidval kapcsolatos informaciokat
a helyi piac Brand Affiliate honlapjan tekintheti meg.

Flex Block: egy Flex Block egy Building Blockot helyettesithet
abbdl a célbsl, hogy tartsuk az On Brand Representative
statuszat, amennyiben nem teljesit legaldbb 4 Building Blockot
egy hénapban. Errdl részletesebben a 3.3 pontban tajékozédhat.

Fogyasztéi csoport: az a csoport, amelyhez (1) On, (2) barmely
On 4ltal regisztrélt fogyaszts és (3) barmely, ltala regisztralt
fogyaszté, és igy tovabb, tartozik. Az 6n Fogyasztéi csoportja
magaban foglalja az On Kvalifiksls Brand Representative-jainak
Fogyasztéi csoportjait is. Kvalifikals Brand Representative-ként
vagy Brand Representative-ként Onnek ktelessége sajat
Kvalifikslé Brand Representative-jainak és az 8 Fogyasztdi
csoportjainak kiszolgalasa és tdmogatésa. Egy Brand
Representative és az 8 Fogyasztsi csoportja az On Csapatahoz
tartozik, amikor teljesitik a Kvalifikaciét, és Fogyasztéi csoportjuk
ekkor mar nem képezi részét az On Fogyasztsi csoportjnak.

Generacidk: egy Brand Representative Csapat szintjei. Minden
olyan Brand Representative, akit kézvetlentl On vezet, és aki az
elsé Brand Representative kézvetlentl On alatt a Csapatéban,

az On els6 generaciés (G1) Brand Representative-ja. Az On
(1 Brand Representative-jai kézvetlentil vezetik azokat a Brand
Representative-okat, akik kézvetlentl alattuk helyezkednek

el, és ezek a Brand Representative-ok az On G2 Brand
Representative-jai, és igy tovabb.

Havi Kvalifikaciés minimum: a Kvalifikdciés periédus alatt
teljesitenie kell 2 Building Blockot minden hénapban, kivéve
abban, amelyikben teljesiti a Kvalifikaciés kévetelményeket.
Errél részletesebben a 3.1 pontban tajékozédhat.

Jutalékalapot Képzé Erték: a termékek helyi pénzbeli érteke,
amely a Building Bonus és a Leading Bonus kiszémitasanak
alapja. A Jutalékalapot képz8 érték id6rdl idére valtozhat
néhany tényez& miatt, beleértve az arak valtozasat, a valuték
arfolyamingadozasat, promécidkat, stb. A Jutalékalapot képz8
érték nem ugyanaz, mint az Ertékesitési forgalom, és altalaban
nem is egyezik meg eqy termék Ertékesitési forgalmaval.

A killénbsz8 termékekre vonatkozs Jutalékalapot képzd
értékkel és eqyéb, az értékesitési kompenzaciéval kapcsolatos
informaciét a helyi piac Brand Affiliate honlapjan tekintheti meg.

Kiskereskedelmi fogyaszték: barmely Regisztralt fogyaszts,
aki kereskedelmi aron vésérol termékeket. A Kiskereskedelmi
termékvasarlas utdn jaré bénusz annak a Brand Affiliate-nek jar,
aki az adott termék megrendelésekor eladénak mindstil. A jelen
Program céljabdl a Kiskereskedelmi fogyaszté meghatarozésa
nem foglalja magéaba a nem regisztrélt fogyasztokat.

A Kiskereskedelmi fogyaszték nem vesznek részt a Velocityben,
és nem értékesithetik Ujra a termékeket, valamint mas
fogyasztokat sem regisztralhatnak.

K&zvetlen értékesitési tarsasag: tarsasag, amely fliggetlen
véllalkozokbdl 4ll6 értékesitési csapatot vesz igénybe termékek
és szolgaltatasok értékesitésére, és javadalmazza a fliggetlen
véllalkozékat egyszintli vagy tébbszint( javadalmazasi terv
révén (1) az értékesitéseik és/vagy; (2) mas fuiggetlen vallalkozok
értékesitése utan, akik a fliggetlen értékesiték ala regisztréltak be
ugyanazon termékek és szolgaltatasok forgalmazasara.

Kvalifikacié: az a folyamat, amelyben eqy Brand Affiliate Brand
Representative-v4 valik. Erré| részletesebben a 3.1 pontban
tajékozédhat.

Kvalifikalé Brand Representative: egy Brand Affiliate, aki (1)
benydjtotta a Szandéknyilatkozatot, és teljesitett két Building
Blockot (eqgy Brand Affiliate hivatalosan a kévetkezd heti
bénuszszamitas utan mindsiil Kvalifikalé Brand Representative-
nak), és (2) folyamatban van néla a Kvalifikacios feltételek
teljesitése. Errél részletesebben a 3.1 pontban tajékozédhat.
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Kvalifikaciés kévetelmények: a Brand Representative-va vélas
kévetelményei. Erré| részletesebben a 3.1 pontban tajékozédhat.

Kvalifikaciés periédus: a Kvalifikaciés periédus azon a napon
kezd&dik, amikor megsziiletik az elhatarozas, hogy Brand
Representative-v4 valik. Az LOI benydijtasanak idejété|
fuggden a kvalifikaciés periédus 6 vagy 3 egymast kdvetd
hénapig tart, beleértve azt a hénapot, amelyikben benydijtja

a Szandéknyilatkozatot. Erré| részletesebben a 3.1 pontban
tajékozédhat.

Leading Bonus (Vezetdi bénusz): egy Brand Partnerek

és Brand Directorok szamara fizetett, havi rendszeresséq(
bénusz, amelynek alapja a Brand Partner vagy a Brand Director
Csapataba tartozé Fogyasztéi csoport 4ltal vasérolt termékek
Jutalékalapot képzé értéke. Errél részletesebben a 2.3 pontban
tajékozédhat.

Megosztasi bénuszkévetelmény*: a Személyesen Regisztralt
Vasarl6 utan legaldbb 50 pontnyi értékesitési forgalommal kell
rendelkeznie egy adott hénapban ahhoz, hogy a Személyesen
Regisztralt Brand Affiliate-ek termékvasarlasai (és amennyiben
On Brand Representative, sajat termékvasarlasai) utén Sharing
Bonusban részesiiljén ugyanabban a hénapban.

Megtartas: amennyiben legaldbb négy Building Blockot teljesit
egy hénapban, eleget tesz a megtartasi kévetelményeknek, és
abban a hénapban megtartja Brand Representative statuszat.
Errdl részletesebben a 3.2 pontban tajékozédhat.

Nu Skin: Nu Skin International, Inc., és leanyvéllalatai.

Presidential Director Business Builder pozicié
(Presidential Director BBP): amikor eléri a Presidential
Director kit(iz&i cimet, a kévetkezd hénapban ezzel a poziciéval
jutalmazzuk meg Ont a BBP alatti masodik generacisjaban.

Errél bévebben a D mellékletben olvashat.

Regisztralt fogyaszté: az a személy, aki a Vallalattsl kézvetlen
médon vasarol termékeket személyes felhasznalasra vagy
Ujraértékesitésre. A Regisztralt fogyaszts termékvasarlasai utan
bénusz jar. Egy Regisztralt fogyaszté termékvasarlasai utan jaré
bénuszra valé jogosultsdg az adott bénusz kévetelményeitd|
fugg, beleértve azt is, hogy a terméket Személyesen regisztralt
fogyaszté vagy Személyesen regisztralt Brand Affiliate
vésarolta-e meg. Minden Regisztrélt fogyasztét egy-egy
Brand Affiliate témogat. Haromféle Regisztralt fogyasztét
kulsnbsztethetiink meg:

(1) Kiskereskedelmi fogyasztok,
(2) Tagok és
(3) Brand Affiliate-ek.

*Franciaorszag esetében: lasd az 1. megjegyzést a 18. oldalon.

Restart: az a folyamat, amely megadja az esélyt a korabbi

Brand Representative-oknak, hogy visszaszerezzék értékesitési
halézatukat (olyan formaban, mintha soha nem is veszitették
volna el Brand Representative statuszukat). Errél b8vebben a 3.4
pontban és a C mellékletben olvashat.

Retailing Bonus (Kiskereskedelmi bénusz): a (1)
Kiskereskedelmi vasarlsja &ltal a Nu Skinnek kézvetlendl
fizetett kereskedelmi ar a kedvezmények levonasat kévetéen
(szallitasi koltséqg és adok nélkil) és (2) a Tagoknak sz6l6 &r
kilsnbsége. Errél részletesebben a 2.1 pontban tajékozédhat.

Sharing Block: a Building Blockok egy alcsoportja. Egy
Sharing Block az On Fogyasztéi csoportjaban személyesen
regisztrélt fogyasztok és Személyesen regisztrélt Brand
Affiliate-ek (kivéve Brand Representative-ok) vésarlasabdl
szarmaz6 Ertékesitési forgalom 500 pontjabél ll. Az On sajat
vasarlasai nem szamitanak bele a Sharing Blockokba. A Sharing
Blockoknak kizérslag a Kvalifikacié szempontjabdl van
jelent8sége. Errdl részletesebben a 3.1 pontban tajékozédhat.

Sharing Bonus (Megosztasi bénusz): az a bénusz, amely

a Személyesen regisztralt fogyasztok termékvésarlasai utén
naponta kerl j6vairasra, mig a Személyesen regisztrélt Brand
Affiliate-ek termékvasarlasai utan havonta keril j6vairasra,

és a Sharing Bonuskévetelmény vonatkozik ra (a Brand
Representative-ok sajat termékvasarlasaik utan is Sharing
Bonusban részestilnek, amennyiben eleget tesznek a Sharing
Bonuskévetelménynek)*. A Sharing Bonus mennyiségét a helyi
piac hatdrozza meg, és a Vallalat sajat belatasa szerint valtozhat.
Mértéke az adott terméktdl fligg. Nem minden termék utan jar
Sharing Bonus, és eléfordulhat, hogy némelyik piacon a Sharing
Bonus kedvezményes lehet. Az adott piac ismerteti a Sharing
Bonus szempontjabdl fontos &rakat a Brand Affiliate-ekkel.
Errél részletesebben a 2.1 pontban tajékozédhat.

Szabalyzat: eqy dokumentum, amely a Brand Affiliate
és a Nu Skin kozott létrejott megallapodas részét

képezi, és meghataroz bizonyos, a Brand Affiliate tizleti
tevékenységével kapcsolatos szabalyokat és eljarasokat.

Szandéknyilatkozat: egy dokumentum vagy online
formanyomtatvany, amit eqy Brand Affiliate nydijt be, hogy
ezzel jelezze szandékat a Nu Skin felé, hogy el szeretné kezdeni
Kvalifikacigjat, és Kvalifikalé Brand Representative-va kivan valni.

Személy: természetes személy vagy gazdasagi tarsasag.

Egy ,gazdasagi térsasag’” lehet barmely gazdasgi térsasag,
legyen az részvénytarsasag, partnerség, korlatolt felel8sségli
tarsasag, betéti tarsasdg vagy mas formaju lizleti szervezet,
amelyet térvényesen alapitottak azon joghatésag jogszabalyai

szerint, ahol a szervezet bejegyzése tértént.
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Személyesen regisztralt Brand Affiliate: olyan Regisztralt
fogyaszts, aki kdzvetleniil On alatt (1-es szint) regisztralt Brand
Affiliate-ként. Egy Brand Affiliate nem tekinthetd Személyesen
Regisztralt Brand Affiliate-nek, amennyiben kézvetlentl egy
masik Brand Affiliate alatt regisztralt.

Személyesen regisztralt fogyaszté: olyan regisztrélt fogyaszts,
aki kézvetleniil On alatt regisztralt (1-es szint) Tagként vagy
Kiskereskedelmi vasarlsként, és kdzvetlentl a Tarsasagtdl vasarol
termékeket személyes felhasznélas céljabdl. Amennyiben egy
Tag vagy Kiskereskedelmi fogyaszté mas Brand Affiliate alatt
regisztralt kézvetlentl, akkor nem az On Személyesen regisztralt
fogyasztéja. A Személyesen regisztralt fogyaszték nem

vesznek részt az Ertékesitési Teljesitmény Programban, és nem
értékesithetnek Ujra termékeket, illetve nem regisztralhatnak mas
fogyasztékat vagy Brand Affiliate-eket sem.

Személyesen regisztralt fogyasztéi értékesitési forgalom:
a személyesen regisztralt fogyasztok termékvasarlasaibsl
szdrmazé értékesitési forgalom 6sszege.

Tag: egy fogyaszté, aki Tagként regisztral a Nu Skinnél, és a Nu
Skintdl Tagoknak sz6l6 &ron vésarolhat termékeket. A Tagok
nem vesznek részt a Velocityben, és nem értékesithetik jra a
termékeket, valamint mas fogyasztékat sem regisztralhatnak.

Tagoknak sz616 &r: a termékek Tagoknak és Brand Affiliate-
eknek sz6l6 beszerzési &ra. A Tagoknak sz6l6 rat a helyi
piac hatdrozza meg, és alkalmanként médosulhat értékesitési
promdéciok vagy &szténzék esetén.

Tarsasag: Nu Skin, ,mi” vagy ,nekiink”.

Termékek: minden Nu Skin termék és szolgaltatas.

V&G: eqgy informéciés rendszer, amely az On Brand Affiliate
azonositéjaval kapcsolatos adatokat tartalmazza, mint pl.
termékvasarlasok, értékesitési haldzat, bénuszok, célkitlizés,
jelentések, elismerések stb. A V&G-be a nuskin.com honlapon
és a My Nu Skin alkalmazéson keresztiilis be lehet jelentkezni.

' Az eurédvezeten kiviil esé orszagok: a minimumérték a megsz(inés napjan helyi valutaban

kifejezett egyenértéken és a Tarsasag altal vélasztott bank arfolyaman alapul.

Velocity szamla: egy digitalis szamla, amely a V&G-ben
talalhats, és megmutatja a bénuszokat, kifizetéseket és
korrekciokat. A Velocity szémla automatikusan kertil létrehozasra
a Brand Affiliate-té vélas pillanatdban. A Velocity szémlsk nem
kamatoznak. A Nu Skin ingyenesen, automatikusan atutalja
Onnek a Velocity szamlan fennmaradé egyenleget minden

heti és havi kifizetési periédus elején. A Tarsasag &ltal inditott
automatikus atutalashoz legaldbb 10 euré szikséges a Velocity
szdmlan!

Vezetdi Csoport: egy olyan G1 Brand Representative,
aki egy hénapban elér egy bizonyos mennyiségli Vezetdi
Csoportforgalmat.

Vezetdi Csoportforgalom: a \Vezetdi Csoportforgalom az On
G1-G6 Fogyasztéi csoportforgalmanak ésszege eqy adott G1
Brand Representative-ra vonatkozéan.

Uzletfejlesztési tevékenység: barmilyen tevékenység,

amely elémozditja, tdmogatja, seqiti vagy barmilyen médon
fejleszti mas kdzvetlen értékesitd tarsasag tevékenységét,
fejlesztését, értékesitését vagy szponzoralasat, tébbek kdzétt
beleértve termékek vagy szolgéaltatasok eladasat, tizleti
lehet8ség elémozditdsat, a kozvetlen értékesitd tarsasag
nevében vagy egyik képvisel&je nevében valé fellépést,
lehetévé téve az On nevének felhasznalasat a kézvetlen
értékesitd tarsasag, a termékei, a szolgaltatasai vagy lehetdsége
értékesitésére, a kdzvetlen értékesitd tarsasdg nevében térténd
szponzoralasra vagy toborzésra, igazgatétanacsi tagként,
tisztségviseldként vagy képviseléként, vagy Uzletépitként vals
eljarast a kdzvetlen értékesitd tarsasdg nevében, tulajdonosi
érdekeltséget, vagy barmilyen mas gazdasagi érdekeltséget,
figgetlendl attdl, hogy az érdekeltség kdzvetlen vagy kézvetett.
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ADDENDUM A - A KVALIFIKACIO TOVABBI RESZLETEI

Az aldbbiakban tovabbi informéaciskat taldl a Brand Representative Kvalifikéciéval kapcsolatban, beleértve
a fontos datumokat, a Megtartasi kévetelményeket, bénuszokat és eqyéb tudnivaldkat.

1. FONTOS DATUMOK

A Brand Representative Kvalifikiciéval kapcsolatban harom fontos datumot kell megjegyezni, amelyek
a V&G-ben is feltiintetésre kertilnek.

i. Brand Representative Kvalifikaciés datum: annak a hénapnak az elsé napja, amelyikben
a Kvalifikalé Brand Representative benydjtja Szandéknyilatkozatat, és teljesiti a 2 Building Block havi
kévetelményt. Ha példaul januar 9-én benydijtja a Szandéknyilatkozatot, és januar 19-én befejez két
Building Blockot, a Brand Representative Kvalifikdcié datuma januar 1. lesz.

ii. Brand Representative el8lépési datum: a Brand Representative Kvalifikacié sikeres teljesitését és
a Brand Representative-va valast kdvetd hét elsé napja. Azon Kvalifikalé Brand Representative-ok
esetében, akik a hénap 1., 2. vagy 3. hetében teljesitik a Kvalifikiciét, a Brand Representative elélépési
datum ugyanannak a hénapnak a 8., 15. vagy 22. napja lesz. Azon Kvalifikélé Brand Representative-
ok esetében, akik a hénap 4. hetében teljesitik a Kvalifikaciét, a Brand Representative elélépési
datum a kévetkez8 hénap elsé napja lesz. Ha példaul julius 12-én teljesiti a Kvalifikaciét, akkor
a Brand Representative el8lépési datuma jdlius 15. lesz; ha julius 27-én teljesiti a Kvalifikaciét, Brand
Representative elélépési datuma augusztus 1. lesz.

iii. Brand Representative datum: annak a hénapnak az elsé napja, amelyben a Kvalifikalé Brand
Representative sikeresen Brand Representative-va 1ép el8. Azon Kvalifikalé Brand Representative-ok
esetében, akik a hénap 1., 2. vagy 3. hetében teljesitik a Kvalifikaciét, a Brand Representative datum
ugyanannak a hénapnak az elsé napja lesz. Azon Kvalifikalé Brand Representative-ok esetében, akik
a hénap 4. hetében teljesitik a Kvalifikaciét, a Brand Representative datum a kévetkezd hénap elsé
napja lesz. Ha példaul majus 17-én teljesiti a Kvalifikaciét, akkor a Brand Representative datuma majus
1. lesz; ha majus 27-én teljesiti a Kvalifikaciét, Brand Representative datuma janius 1. lesz.

2. ABRAND REPRESENTATIVE STATUSZ MEGTARTASA

Amennyiben a Brand Representative elélépési ddtuma a hénap 8-a, 15-e vagy 22-e, akkor arra a hénapra vonatkozéan
nem kell eleget tennie a Megtartasi kévetelményeknek ahhoz, hogy fennmaradjon Brand Representative statusza.
Azonban, ha a Kvalifikaciét a hénap 4. hetében teljestti, Brand Representative el8lépési datuma a kévetkezd hénap
elseje lesz, és arra a hénapra vonatkozéan eleget kell tennie a Megtartasi kévetelményeknek ahhoz, hogy tovabbra is
Brand Representative maradjon (pl.: a Kvalifikdciét majus 4. hetében teljesiti, Brand Representative el8lépési datuma
junius 1., és teljesitenie kell a Megtartasi kdvetelményeket jdniusban).

3. ABRAND REPRESENTATIVE-VA VALAST KOVETO BONUSZOK

A. A termékvasarlasok utan jaré Megosztasi bénusz (Sharing Bonus) - A 2.1 F rész vonatkozik ra

Brand Representative elélépési datuman vagy azt kévetéen Sharing Bonusban részesiil termékvasarlasai
utadn. Ha példaul a hénap 3. napjan teljesiti a Kvalifikaciét, Brand Representative elélépési ddtuma 8-a lesz,

és 8-an vagy azt kdvet&en Sharing Bonusban részesiil termékvasarlasai utan. Ha a hénap 4. hetében teljesiti

a Kvalifikaciét, Brand Representative el8lépési datuma a kévetkez8 hénap 1-je lesz, és 1-jén vagy azt kdvetden
Sharing Bonusban részesiil termékvasarlasai utan.

Kézvetlen felsévonali Brand Representative-ja mar nem fog Sharing Bonusban részesiilni az On termék-
véasarlasai utan az On Brand Representative el8lépési napjaté| vagy azt kévetSen.
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B. Building Bonus

Azon (j Building Blockok utan, amelyeket a Brand Representative el8lépési datuman vagy azt kévetben
kezd el, Building Bonusban részesiil. Ezeknek a Building Blockoknak olyan termékvasarlasokon kell
alapulniuk, amelyekre a Brand Representative el8lépési datumon vagy uténa kertilt sor. Ha példaul

a hénap 3. napjan teljesiti a Kvalifikaciét, Brand Representative elélépési détuma 8-a lesz, és 8-4n vagy
azt kévetden Building Bonusban részesiilhet termékvasarlasai utan. A 4-e és 7-e kozétt, illetve az annal
korabban megvésarolt termékek utan nem fog Building Bonusban részesiilni. Ha a hénap 4. hetében
teljesiti a Kvalifikaciét, Brand Representative elélépési ddtuma a kdvetkez8 hénap 1-je lesz, és 1-jén vagy
azt kévetden Building Bonusban részesil termékvasarlasai utan.

Az On Brand Representative el8lépési dstumat ksvetden Ertékesitési forgalma nem fog tabbé
beleszamitani a kdzvetlen felsévonali Brand Representative-janak Building Blockjaiba. Ha példaul 20-4n
teljesiti a Kvalifikacist, Brand Representative el8lépési datuma 22-e lesz. A 21-ig generalt Ertékesitési
forgalom beleszémit kézvetlen felsévonali Brand Representative-janak Building Blockjaiba, de a 22-én
vagy az utdna a hénap végéig megvésarolt termékekbé| szarmazé Ertékesitési forgalom mar nem szamit
bele. Ha a hénap 4. hetében teljesiti a Kvalifikaciét, Brand Representative elélépési datuma a kévetkez8
hénap 1-je, és a Kvalifikacis teljesitésének hénapjaban generalt Ertékesitési forgalom beleszamit

a kdzvetlen felsévonali Brand Representative Building Blockjaiba.

C. Leading Bonus

Brand Representative el8lépési ddtuma utén Leading Bonusban részesiilhet, amennyiben teljesiti az arra
vonatkozé kévetelményeket. Ha példaul a hénap 3. napjan teljesiti a Kvalifikaciét, Brand Representative
elélépési datuma 8-a lesz, és arra a hénapra mar részestilhet Leading Bonusban, amennyiben eleget
tesz a Leading Bonus kévetelményeinek a hénap hatralévé heteiben. Ha a hénap 4. hetében teljesiti

a Kvalifikaciét, Brand Representative el8lépési datuma a kévetkezé hénap 1-je lesz, és arra a hénapra
mér részesiilhet Leading Bonusban, amennyiben abban a hénapban eleget tesz a Leading Bonus
kdvetelményeinek.

4. AMIKOR ON ES A FOGYASZTOI CSOPORTJABA TARTOZO BRAND AFFILIATE
EGYSZERRE PROBAL KVALIFIKALNI

Ahhoz, hogy bent tartson valakit Fogyasztéi csoportjabdl értékesitési halézataban: (1) Brand
Representative Kvalifikiciés datumanak ugyanabban a hénapban vagy kordbban kell lennie, mint a
Fogyasztéi csoportjaba tartozé Brand Affiliate Brand Representative ddtuma, és (2) teljesitenie kell
a Kvalifikacist a Kvalifikaciés periéduson beliil.

PELDA: a kévetkezé példa jol illusztralja a Kvalifikaciéval kapcsolatos datumok fontossagat,
amikor On és a Fogyaszt6i csoportjaba tartozé Brand Affiliate egyszerre prébalnak kvalifikalni.

* Jane, Brand Representative regisztralja Ont a Nu Skinnél, mint Brand Affiliate-et. Amikor On
regisztralja Brian-t, mint Brand Affiliate-et, Brian az On Fogyasztéi csoportjénak lesz a része.
Onis és Brian is elhatérozzak, hogy Brand Representative-va valnak.

*  Brian januar 17-én teljesiti a kvalifikscist, és elhagyja az On Fogyasztéi csoportjat, mivel elére
lép, ét stmenetileg Jane elsd generaciés Brand Representative-java valik, aki pedig Brian
forgalmat beleszamitja Leading Bonuséaba. Habar Brian januér 17-én teljesitette a kvalifikaciot,
Brand Representative datuma azon hénap elsé napja, amelyikben teljesitette a Kvalifikaciét,
ami ebben az esetben januar 1.

« On januar 9-én benytjtja Szandéknyilatkozatat, és teljesiti a Minimum havi kvalifikaciss
kévetelményeket, vagyis 2 Building Blockot, januar 28-an. Az On Brand Representative
Kvalifikaciés datuma januar 1.
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+ On teljestti a Kvalifiksciss kévetelményeket a Kvalifiksciés periéduson belil, janius 15-én,
elhagyja Jane Fogyasztéi csoportjat, és Jane elsé generaciés Brand Representative-java valik.
Az On Brand Representative datuma junius 1. Habar Brian mar Brand Representative-va valt,
most az On elsd generacisjaba kertl.

Amennyiben nem teljesitette az elsé hénap kvalifikaciés kdvetelményeit Brian elétt, vagy ugyanabban
a hénapban, mint 8, vagy nem sikeriilt befejeznie a Kvalifikaciét a Kvalifikaciés periédusban, akkor
Brian Jane elsé generacisjaban marad, és nem lesz tagja az On Fogyasztéi csoportjénak vagy jévébeni
Csapatanak, amikor On Brand Representative-va valik.
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ADDENDUM B - A BONUSZOK KIIGAZITASA ES VISSZAVETELE

A Szabélyzat értelmében a Tarsasdg jogaban all a kifizetett bénuszok korrekcisja, beleértve azok
kiigazitasst az On vagy Fogyasztéi csoportjaba vagy a Csapataba tartozék altal visszakiildétt termékek
tekintetében. A termékek visszakiildése utani bénuszkiigazitas kiszémitasa és visszavétele a bénusz
tipusatdl, a termékek visszakiildésének id8pontjatdl és visszakiildgjének kilététsl fugg.

1. ABONUSZOK KIIGAZITASANAK KISZAMITASA

Bénuszai a kévetkez8k szerint keriilnek korrekciéra a termék visszakiildések alapjan:

A. Sharing és Retailing Bonus

Amikor On vagy masok, akik Fogyasztéi csoportjahoz vagy Csapatahoz tartozva termékeket vasaroltak
és azokat visszakildték, a Tarsasdg minden Sharing és Retailing Bonust visszavesz, amelyek
a visszakiildstt termékek utan kertltek kifizetésre.

B. Building Bonus

Amikor On vagy mésok, akik Fogyasztéi csoportjashoz vagy Csapatshoz tartozva termékeket vasaroltak
és azokat visszakildték, Building Bonusa a kévetkez8képpen kertl kiigazitasra:

i. Visszakildés az aktudlis hénapban: amennyiben a termékek a vasarlas utani héten
visszakiildésre keriilnek ugyanabban a hénapban, a visszakiildétt termékek Ertékesitési
forgalma és Jutalékalapot képzé értéke a kdvetkezd termékvasarlaskor keriil kiigazitasra
ugyanabban a hénapban, amennyiben azok utan On még nem részesiilt Building Bonusban.
A Building Bonus névekedni vagy csskkenni fog attél fliggéen, hogy az dj termékvasérlas utani
Ertékesités forgalom Jutalékalapot képz8 értéke mennyiben kiilénbézik az eredeti Ertékesitési
forgalom Jutalékalapot képz8 értékétdl. Tekintse meg a példat a Melléklet végén.

ii. Visszakildés a kdvetkezd hénapban: amennyiben a termékek a vasarlas utani kévetkezd
hénapban keriilnek visszakiildésre, a Building Bonus csékkenni fog a visszatéritett termékek
Jutalékalapot képzé értékének és a visszakiildstt termékek vasarlasi hénapjara vonatkozd
Building Bonus atlag szézalékos értékének szorzatéval.

Ezenkiviil, termékek visszakiildése esetén a be nem fejezett Building Blockok utén jaré Building Bonus
is kiigazitdsra kerdil.

C. Leading Bonus

Amikor valaki, aki a vasarlas pillanatéban az On Csapatanak tagja volt, termékeket killd vissza, a Tarsasag
visszaveszi a visszakiildott termékek utan kifizetett Leading Bonust. Tovabba, termékvisszakiildés esetén
Leading Bonus kiigazitjuk, amennyiben az Ertékesitési forgalom csékkenése a havi Leading Bonus
médosulasat eredményezi, amelyet a visszakiildstt termékek utén kapott.
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2. BONUSZOK KIIGAZITASA ES VISSZAVETELE

Amennyiben a visszakiildstt termékek utdn nem kapott bénuszt, akkor nincs sziikség bénusz-visszavételre.
Amennyiben a visszakiildstt termékek utdn bénuszban részestilt, a pozitiv kiigazitast a jévSbeni
bénuszokhoz adjuk hozz4, a Tarsasag pedig a kdvetkez8k szerint szedi vissza a tébbletet:

A. Személyes termékvisszakiildés

Amennyiben olyan termékeket kiild vissza, amelyeket On személyesen vasarolt, bénusza kiigazitasra
keril, és a tobbletet a visszatéritendd 8sszegbdl vonjuk le.

B. Mas Fogyasztéi csoport vagy Csapat visszakiildései

Amennyiben Fogyasztéi csoportjanak valamely tagja visszakiild egy személyesen vasarolt terméket,
bénusza kiigazitasra keril, és a a tébbletet a jov8beni bénuszokbdl vonjuk le.

PELDA.: a kovetkezé példa azt mutatja, miként befolyasolja a Jutalékalapot képz8 érték a Building
Bonus kiigazitasat.

1. hét: n teljesit eqy 500 pont Ertékesitési forgalmat (SV) ér8 Building Blockot, amelynek Jutalék-
alapot képzé értéke 500. A Building Block 150 pontnyi Ertékesitési forgalmat foglal magaban egy,
az On fogyasztéi csoportjéba tartozé Tag termékvasarlasa utan.

2. hét: 5n 300 pontnyi Ertékesitési forgalommal bité termékeket értékesit, de ezek Jutalékalapot képzé
értéke (CSV) kevesebb, mint 200. A 2. héten a Tag, aki 150 pontnyi Ertékesitési forgalomnak megfeleld
terméket vasarolt az elsd héten, visszakiildi a termékeit.

A 2. hét vége: Ujra kiszamitjuk az 1. heti Building Bonust:

* A2 héten visszakiildstt 150 pontnyi Ertékesitési forgalommal bir6 termékek miatt vessziik a
2. hét értékesitésibd| szarmazs Ertékesitési forgalmat, és ezt vessziik alapul az elsé heti Building
Block tekintetében (150 pontot &tvittiink a 2. hétrél az 1. hétre, igy az elsé héten még mindig van
1 befejezett Building Blockja).

*  Mivel a helyettesits Ertékesitési forgalom Jutalékalapot képzé értéke kevesebb, mint a visszakiildatt
termékekbdl szarmazé Jutalékalapot képzé érték, az elsd heti Building Bonust djra kiszamitjuk,
a korrekcié pedig a masodik héten Iép életbe, az alabbi &bra szerint.

EREDETI 1. HET AZ 1. HETI BUILDING BONUS

EREDETI SV KIIGAZITOTT SV EREDETI CSV KIGAZITOTT CSV BUILDING BONUS KIIGAZITASA
500 - 150 500 - 150
1 500 [Termékvisszakiildés] + 500 [ Termékvisszakiildés] 50075% =25 $
150 [a 2. hétrél] = 500 +100 [a 2. hétrdl] = 450
-1 200 -1 4/ - *5% =
5 00 309 50 500 oq 00 (450 % -5009$) * 5%
[az 1. hétre] = 150 [az 1. hétre] = 100 -250%
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ADDENDUM C - RESTART

A Restart az a folyamat, amely megadja az esélyt a korabbi Brand Representative-oknak, hogy vissza-
szerezzék értékesitési halézatukat (olyan formaban, mintha soha nem is vesztették volna el Brand
Representative statuszukat). A kévetkez8kben tovabbi informacickat olvashat a Restart lehetéségének
felhasznalasaval, el8nyével és feltételeivel kapcsolatban.

1. ARESTART HASZNALATA

Ha elvesziti Brand Representative statuszat, és Restart folyamatot szeretne kezdeni:

i. Be kell nydjtania egy Szandéknyilatkozatot, amelyben ismerteti szandékat, hogy ismét Brand
Representative-ként kivan kvalifikalni, és

ii. Teljesitenie kell a kvalifikdciot: Ezt az dj Kvalifikaciét 6 egymast kévetd hénapban kell teljesitenie
attél a naptdl kezdve, amelyiken elveszitette Brand Representative statuszat.

Az alabbi példa ismerteti a Restart menetét hdrom egymast kévetd hénapban.

KVALIFIKACIOS

PERIODUS

Februar Marcius Aprilis Junius

AHONAP ELEJEN Brand Representative | Az elvesztett Brand QBR QBR Brand Representative
ERVENYES statusz Representative
KIT0ZA! CiM statusz érvénybe lép

és visszaall Brand

Affiliate-re
BUILDING 1 teljesitett Building 2 teljesftett Folytatsdik a kvalifikacis (aprilis-majus) | 4 Building Block
BLOCKOK ES Block és csak 2 Building Block legalabb havi 2 Building Blockkal -
FLEX BLOCKOK elérhets Flex Block tovabbi 6 Building Blockért, amelybé|

Uj Szandéknyilatkozat | 4 Sharing Block, és az utolsé Block majus

benydjtasa 4. hetében teljesitésre kertl (Méarcius-

méjus dsszesen: 8 Building Block)
Ez a példa feltételezi, hogy a 4. héten
keril sor az el8lépésre Janius 1.*

Februarban elvesziti Brand Representative statuszodat, mely marcius 1-jén lép érvénybe.
Ezért a hat hénapos Restart marcius 1-jén veszi kezdetét.

HO VEGI STATUSZ gt Representative | QBR QBR QBR Brand Representative

statusz elvesztése

ARESTART Ha egy 4 hetes majusi el8lépést
TELJESITESE feltételeziink, jinius 1. hetében
(1) visszaszerzi értékesitési halszatat
és a korabban fel nem hasznalt Flex
Blockokat, és (2) harom tovabbi Flex

Blockban részesiil

*Amennyiben egy ezt megel8z8 héten teljesiti a Kvalifikiciot (méjus 1., 2. vagy 3. hetében),
akkor majusban lép elére, nem pedig juniusban. Ugyanez az elélépési folyamat érvényes,
ha m4jus elétt teljesiti a Kvalifikaciét.

Amennyiben nem kivén élni a Restart lehet8ségével ebben a 6 hénapos periédusban, a tovabbiakban
nem fogja tudni visszaszerezni a fel nem hasznalt Flex Blockokat és az értékesitési halézatat.
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2. ARESTART ELONYEI

Amikor az el8irt idén belil teljesiti a Restart folyamatot:
* Ismét Brand Representative-v4 valik;
* Megtarthatja a sajat vasarlasai utan jaré Sharing Bonust;
* Jogosultta valik a Building Bonusra;
* Jogosultts vélik a Leading Bonusra (amennyiben eleget tesz a Leading Bonus egyéb kévetelményeinek);
* Visszaszerzi értékesitési halézatat (mintha el sem veszitette volna Brand Representative statuszat),
és a larsasaq visszadllitja Brand Representative datumat; és

3 j Flex Blockban is részesiil, illetve visszakapja a kordbban fel nem hasznalt Flex Blockokat.

3. ARESTART TOVABBI FELTETELEI

A. A kiosztatlan Flex Blockok elveszitése

Ha egy Brand Representative statuszanak elsé hdrom hénapjéban visszaesik Brand Affiliate-té,
a kiosztatlan Flex Blockok nem kertilnek automatikusan kiosztasra a Restart teljesitésekor.

B. Brand Representative datum

Amikor elveszti Brand Representative statuszat, Brand Representative datumét is elveszti.

Amikor sikeresen teljesiti a Restart folyamatot, eredeti Brand Representative ddtuma visszaallitasra kerdil.

C. Ujrakvalifikslss vagy Restart korabbi hasznslata

Amennyiben a Velocity bevezetése eldtt mar élt az Ujrakvalifikalas, vagy a Velocity utan a Restart
lehet&ségével, akkor mar nem lesz lehet8sége Restart hasznélatara, hacsak nem nydiijt be egy (j
Szandéknyilatkozatot, és nem tesz szert egy (j Brand Representative datumra. Ez azt jelenti, hogy lemond
azokrd| a Brand Representative-okrd|, akik az On Brand Representative Kvalifikaciés datumanal korabban
léptek eld.

D. A statusz elvesztése masodszor

Amennyiben Brand Representative statuszat masodszor is elveszti, azzal a Restart jogat,

valamit értékesitési halézatat is végleg elveszti (az egy generaciéval feljebb kertil felsévonali Brand
Representative-janak értékesitési halézataban). Azonban még akkor is, ha a Restart lehet8sége nem
elérhets az On szamara, a Kvalifikaciét ismét barmikor elkezdheti, és 0j értékesitési halézatot épithet.
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D MELLEKLET - BUSINESS BUILDER POZICIOK

Amint Blue Diamond Directorként és Presidential Directorként néveli és vezeti Csapatat, Business
Builder poziciéra (BBP) és Presidential Director Business Builder poziciéra (Presidential Director
BBP) is kvalifikalhat. Ezek a kiegészité pozicisk énallé azonositsk, amelyek az On Brand Affiliate
azonositéjshoz tartoznak. Az elismerések és az 6szténzé utazasok kvalifikaciés részleteiért, kérjuk,
lépjen kapcsolatba account menedzserével, mivel eltérhetnek a jelen Programban foglaltaktsl.

1. BBP-BEN ES PRESIDENTIAL DIRECTOR BBP-BEN VALO RESZESULES

A. BBP
Amikor eléri a Blue Diamond Director kit(iz8i cimet, a kévetkezd hénapban ezzel a poziciéval jutalmazzuk
meg Ont az elsd generacidjaban.

B. Presidential Director BBP
Amikor eléri a Presidential Director kit(iz8i cimet, a kévetkezé hénapban ezzel a tovabbi Presidential
Director BBP poziciéval jutalmazzuk meg Ont kézvetleniil a BBP-je alatti masodik generacisjaban.

C. Automatikus létrehozas

A BBP és a Presidential Director BBP automatikusan jénnek létre a bénuszszamitas soran arra a hénapra,
amelyekben eleget tesz a fenti kévetelményeknek. Minden Onnek kiosztott BBP-t és Presidential
Director BBP-t megtarthat, kivéve ha elveszti Brand Representative statuszat és nem teljesit Restart
folyamatot.

2. A BBP, A PRESIDENTIAL DIRECTOR BBP ES A BRAND AFFILIATE AZONOSITO
KOZTI KAPCSOLAT

A. ABBP és a Presidential Director BBP az On Brand Affiliate azonositéjanak részei

Az On BBP-je és Presidential Director BBP-je az On Brand Affiliate azonositsjanak részét képezik,
és nem értékesitheték, vagy ruhazhatdk &t énalléan.

B. G1 Brand Representative-ok

A BBP &s a Presidential Director BBP nem minésiilnek az On Brand Affiliate azonositéjshoz tartozs
G1 Brand Representative-oknak.

C. Vezetdi csapatok

i. Habar a BBP és a Presidential Director BBP nem mindsiilnek az On Brand Affiliate
azonositéjahoz tartozé Vezetsi Csapatnak, minden, a BBP-je vagy a Presidential Director
BBP-je alatt elhelyezkedd Vezetdi Csapat egyiitt az On Brand Affiliate azonositéja Vezetdi
Csapatanak szémit a kit(iz8i cim meghatarozasanak szempontjabal.

PELDA: ha Brand Affiliate azonositéja 6 G1 Brand Representative-val és 1 Vezetsi Csapattal
rendelkezik, amelynek Vezetdi csoportforgalma legalabb 20 000, és BBP-jének van 2 Vezetdi Csapata
legaldbb 10 000 és 30 000 Vezetdi csoportforgalommal, az On kitiz&i cime Blue Diamond Director lesz.

ii. Hacsak nem veszitette el Brand Representative statuszat és nem valt Brand Affiliate-té, az On
és felsévonali Brand Representative-ja Vezetéi Csapatainak megéllapitaséhoz egy hénapban
az On BBP-je és Presidential Director BBP-je az On elsd és masodik generacisjaban marad.
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D. Fogyasztéi Csoportforgalom

BBP-je és Presidential Director BBP-je sajat Fogyasztéi csoportokkal rendelkezik. Brand Affiliate
azonositéjanak, BBP-jének és Presidential Director BBP-jének elérheté Csoportforgalma kézésen a Brand
Representative statusz fenntartasat szolgéljgk, meghatarozzak a Building Blockok szamat, a Building Bonus
szazalékos értékét, és a Leading Bonus kiszamitasanak médjat.

E. BBP és Presidential Director BBP bénuszok a Brand Affiliate azonosité kittiz8i cim és a Brand
Representative statusz alapjan

i. BBP: abban a hénapban, amikor Brand Affiliate azonositdja teljesiti a Blue Diamond Director
vagy Presidential Director kit(iz8i cim kdvetelményeit, beleértve a Brand Representative
statusz megtartdsat vaqy tartasat akar Flex Blockokkal, a BBP utan jaré bénuszok dgy kertilnek
kiszamitasra, mintha a BBP Blue Diamond Director lenne. Abban a hénapban, amelyikben
Brand Affiliate azonositéja nem teljesiti a Blue Diamond Director vagy a Presidential Director
kit(iz8i cimek kévetelményeit, beleértve a Brand Representative statusz megtartasat vagy
tartasat akar Flex Blockokkal, BBP-je ¢sszevonasra keriil Brand Affiliate azonositéjaval, és
a BBP-hez kapcsolodé értékesitési hal6zatok egy generaciéval feljebb keriilnek az On és
felsévonali Brand Representative-janak értékesitési halézataban.

ii. Presidential Director BBP: abban a hénapban, amikor Brand Affiliate azonositéja teljesiti
a Presidential Director kit(iz8i cim kévetelményeit, beleértve a Brand Representative statusz
megtartasat vagy tartasat akar Flex Blockokkal, a Presidential Director BBP utan jéré bénuszok
agy kertilnek kiszémitasra, mintha a Blue Diamond Director lenne. Abban a hénapban,
amelyikben Brand Affiliate azonositéja nem teljesiti a Presidential Director kit(iz8i cimek
kévetelményeit, beleértve a Brand Representative statusz megtartasat vagy tartasat akar Flex
Blockokkal, Presidential Director BBP-je &sszevonasra kertil Brand Affiliate azonositéjaval,
és a Presidential Director BBP-hez kapcsolodé értékesitési halézatok két generaciéval feljebb
keriilnek az On és felsévonali Brand Representative-janak értékesitési hal6zatéban.

A kévetkez8 példa szemlélteti, ahogyan a Brand Affiliate azonosits, a BBP és a Presidential Director BBP
utdn jaré Leading Bonus kiszamitasra keriil. A példaban feltételezziik, hogy Brand Affiliate azonositdja,
BBP-je és Presidential Director BBP-je ésszesen hat Building Blockkal rendelkezik, és 5% Leading
Bonusra jogosult.

BLUE DIAMOND DIRECTOR
Executive Brand Directorként On jogosult (a) 5% Leading Bonusra 6 generacié Brand Representative utan
Brand Affiliate azonositja alatt, és (b) 5% Leading Bonusra 6 generacié Brand Representative utan a BBP-je
alatt. Az aldbbiak szerint ez azt jelenti, hogy az On Leading Bonusa:

a. A Jutalékalapot képzé érték 10%-a a BBP alatt talalhaté Brand Affiliate azonosité 2 — 6 generacidja

utdn 5%-kal, és ugyanezen Jutalékalapot képzé érték 5%-a a BBP 1 - 5 generacidja utan; és
b. A Brand Affiliate azonosité 1. generacidja és a BBP 6. generacidja utan 5%.

PRESIDENTIAL DIRECTOR

Presidential Directorként On jogosult (a) 5% Leading Bonusra a Brand Affiliate azonositsja alatt talalhaté

6 generacié Brand Representative utén, és (b) 5% Leading Bonusra a BBP-je alatt talalhaté hat generacié

Brand Representative utan, és (c) 5% VLeading Bonusra a Presidential Director BBP-je alatt talslhaté

6 generaci6 Brand Representative utén. Az alabbiak szerint ez azt jelenti, hogy az On Leading Bonusa:

a. A Jutalékalapot képz8 érték 15%-a a BBP alatt talslhaté Brand Affiliate azonosit6 2 — 6 Gene-

raciéja utan, ugyanezen Jutalékalapot képzé érték 5%-a a BBP 2 — 5 Generacisja utan, és
ugyanezen Jutalékalapot képz& érték 5%-a a Presidential Director BBP 1 - 4 Generacidja utan;
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b. Valamely Jutalékalapot képz8 érték 10%-a:
a. A Brand Affiliate azonosité 2. Generaciéjanak 5%-aval, és a BBP 1. Generacisjanak
ugyanezen Jutalékalapot képz& érték 5%-4val; és
b. A Brand Affiliate azonosité 6. Generacisjanak 5%-aval, és a Presidential Director BBP
5. Gener4cidjanak ugyanezen Jutalékalapot képz6 érték 5%-aval; és
c. A Brand Affiliate azonosité 1. generacidja és a Presidential Director BBP 6. generacidja utén 5%.

F. A Brand Affiliate azonosité, a BBP és a Presidential Director BBP kézti athelyezés

i. Athelyezés a Brand Affiliate azonositérél a BBP-re vagy a Presidential Director BBP-re:
A G1 Brand Representative-ok 4thelyezése a Brand Affiliate azonositérél a BBP-re vagy
a Presidential Director BBP-re nem lehetséges, kivéve a 2/F bekezdésben leirtakat.

ii. Szandékos mozgatas On altal: amennyiben Brand Affiliate azonositsja nem rendelkezik
6 G1 Brand Representative-val egy hénapban, BBP-jérél vagy Presidential Director BBP-
jérél felmozgathatja a G1 Brand Representative-okat Brand Affiliate azonositéjaba a
havi bénuszszamitast megeléz8en. A széndékos athelyezéseket irasban kell kérvényezni,
és végérvényessé valnak.

iii. Automatikus mozgatas a Tarsasag altal:

a. Athelyezés a Brand Affiliate azonositéra. Szandékos mozgatas hianyaban,
és amennyiben Brand Affiliate azonositéja nem rendelkezik az eléirt 6 G1 Brand
Representative-val, a Tarsasdg automatikusan athelyezi a BBP-je vagy a Presidential

Director BBP-je legdjabb G1 Brand Representative-jait a Brand Affiliate azonositdja ala.

Amennyiben a BBP-jéhez és a Presidential Director BBP-jéhez tartozé két vagy tobb
G1 Brand Representative ugyanazzal a Brand Representative ddtummal rendelkezik,
a Tarsasdg a Brand Representative Kvalifikacis datumot, a Szandéknyilatkozat
benydjtasanak datumat és a Brand Affiliate Megéllapodas datumat veszi figyelembe,
ebben a sorrendben. Amennyiben ezek a datumok is megegyeznek, akkor a Tarsasag
sajat belatasa szerint dént az athelyezendd G1 Brand Representative azonositékrdl.
b. Visszahelyezés a BBP-re vagy a Presidential Director BBP-re. Amennyiben
a BBP vagy a Presidential Director BBP valamennyi G1 Brand Representative-ja
automatikusan thelyezésre keriilt, csak ugyanarra a BBP-re vagy Presidential Director
BBP-re helyezheték vissza az On kérelmét kévetden, miutan helyettesitette a Brand
Affiliate azonositéjan taldlhaté G1 Brand Representative-okat. Kérelmét irdsban,
az automatikus mozgast kévetd 6 hénapon beliil kell benydjtania.

PELDA: amennyiben a januari értékesitési teljesitménye alapjan a BBP-jén vagy a Presidential Director
BBP-jén talalhaté G1 Brand Representative eqy sora februar elején automatikusan athelyezésre keriilt
az On Brand Affiliate azonositéjara, akkor a rendelkezésre 4ll6 6 hénapos periédus februartdl jaliusig
tart. Augusztusban, ha nem (1) helyettesitette az elvart G1 Brand Representative-okat Brand Affiliate
azonositéjan, és (2) nem kérelmezte, hogy az tvitt G1 Brand Representative-ok visszakertiljenek BBP-
jére vagy Presidential Director BBP-jére, akkor ezek a G1 Brand Representative-ok végérvényesen a
Brand Affiliate azonositéja elsé generaciéjan maradnak.

3. APRESIDENTIAL BBP ES A BBP KOZOTT NINCS MOZGATASI LEHETOSEG

A Presidential Director BBP-jén taldlhaté G1 Brand Representative-ok nem vihet8k at a BBP-jére sem
On 4ltal, sem a Tarsaséqg &ltal. Ugyanakkor kérjiik, vegye fel a kapcsolatot account menedzserével,
hogy megtudja, vonatkozik-e Onre kivétel a Velocity cimmeghatarozas esetében.
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4. AZ ERTEKESITESI HALOZATABAN TALALHATO MAS BRAND
REPRESENTATIVE-OK BBP-JE ES PRESIDENTIAL DIRECTOR BBP-JE

A. BBP

Ahogy az a fentiekbdl mar kidertilt, a BBP kézvetleniil egy arra jogosult Blue Diamond Director

alé keril, az elsé generaciéba. Ennek megfelel8en felsvonali Brand Representative-ként az arra
jogosult Blue Diamond Director BBP-jének értékesitési halézata az On értékesitési halézataban egy
generaciéval lejjebb keril, mint a jogosult Blue Diamond Director Fogyasztéi csoportja és értékesitési
halézata. Példaul, a BBP elsd generacidjan lévs Brand Representative az arra jogosult Blue Diamond
Director kézvetlen felsévonali BBP-jének harmadik generécisjan lenne, és a kdzvetlen felsévonal
bénuszban részesiilne ezen generacié utan, amennyiben jogosult a 3. generacié utani bénuszokra.
Barmely hénapban, amikor ezen Brand Affiliate azonosité nem teljesiti a Blue Diamond Director

vagy a Presidential Director kit(iz8i cimek kévetelményeit, beleértve a Brand Representative statusz
megtartdsat vagy tartasat akar Flex Blockokkal, a BBP &sszevonasra keriil a Brand Affiliate azonositéval,
és a BBP-hez kapcsoléds Fogyasztéi csoportok és értékesitési halézat egy generaciéval feljebb keriilnek
az On értékesitési halézataban.

B. Presidential Director BBP

Mint ahogy az a fentiekbdl is kidertil, a Presidential Director BBP kézvetleniil egy arra jogosult
Presidential Director ala keril, annak masodik generacisjaba. Ennek megfelel8en felsévonali Brand
Representative-ként az arra jogosult Presidential Director Presidential Director BBP-jének Fogyasztéi
csoportja és értékesitési halézata az On értékesitési halézataban két generacival lejiebb keril, mint az
ilyen jogosult Presidential Director Fogyasztsi csoportja és értékesitési halézata. Példaul, a Presidential
Director BBP elsé generacisjan lévé Brand Representative az arra jogosult Executive Brand Director
kézvetlen felsévonali BBP-jének negyedik generacigjan lenne, és a kézvetlen felsévonal bénuszban
részesiilne ezen generacié utan, amennyiben jogosult a 4. generacié utani bénuszokra. Abban a
hénapban, amelyikben ezen Brand Affiliate azonosité nem teljesiti a Presidential Director kit(iz8i cim
kévetelményeit, de teljesiti a Blue Diamond Director kit(iz8i cim kévetelményeit, beleértve a Brand
Representative statusz megtartasat vagy tartasat akar Flex Blockokkal, a Presidential director BBP
dsszevonasra kertil a BBP-vel, és a Presidential Director BBP-hez kapcsol6dé Fogyasztéi csoport és
értékesitési halzatok egy generaciéval feljebb keriilnek az értékesitési halézataban.

Abban a hénapban, amelyikben ezen Brand Affiliate azonosité nem teljesiti a Presidential Director vagy
az Blue Diamond Director cimek kévetelményeit, beleértve a Brand Representative statusz megtartasat
akar Flex Blockokkal, a Presidential director BBP &sszevonasra keriil a Brand Affiliate azonositéval, és a
Presidential Director BBP-hez kapcsol6dé Fogyasztéi csoport és értékesitési halézatok két generéciéval
feljebb kertilnek az értékesitési halézataban.

C. Vezetdi csapatok

Hacsak a Brand Affiliate nem veszitette el Brand Representative statuszat és nem vélt Brand Affiliate-té,
az On és felsévonali Brand Representative-ja szémara a Vezetdi csapat meghatarozasshoz eqy hénapban,
a Brand Affiliate azonosité BBP-je és Presidential Director BBP-je az elsé és a masodik generaciéban marad.
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