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1 A PROGRAM ATTEKINTESE

11 BEVEZETES
A Nu Skin Ertekesitesi Teljesitmeny Programjanak (,a jelen Programnak”) a célja, hogy
Ont mint Brand Affiliate-et megjutalmazza a kdvetkezdékert:

Termékeink értékesitése az On kdzvetlen vasarldi szédméra;

A Brand Affiliate-ek szamanak gyarapitasa, akik termékeinket a sajat kozvetlen
vasarloikkal osztjak meg;

Sajat Brand Affiliate-ekbdl és vasarlokbdl allé Csoportjanak épitése és
fejlesztése;valamint

Mas Brand Representative-ok vezetése sajat Csoportjaik kiépitése és fejlesztése soran.

A jelen Ertékesitési Teljesitmény Program meghatdrozza a jelen Program keretében
megszerezhetd értékesitési kompenzacio feltételeit. Kérjlk, olvassa at figyelmesen a
jelen Programot; a nagybetUlvel irott kifejezések meghatarozasait megtalalja a
Szojegyzékben.

Ahhoz, hogy valaki Brand Affiliate-ként jutalékban részesdiljon, jelentds mennyisequ idd,
energia es elkotelezettséqg szlikséges. A siker sajat képességein, tehetségén és vezetdi
véndjan is mulik. Az anyagi sikerre nincs garancia, az eredmények pedig résztvevonkéent
nagyon eltéréek. 2023-ban Eurdpaban és Afrikaban az aktiv Brand Affiliate-ek részére
atlagosan kifizetett havi értékesitési kompenzacio 73 USD volt. Eurdpaban és Afrikaban
atlagosan az aktiv Brand Affiliate-ek kordlbelll 15,2%-a részeslilt értékesiteési
kompenzdcioban eqgy adott hdnapban. Kerjik, a Nu Skin Ertékesitési Teljesitmény
Programjanak eqgyes szintjein kifizetett értékesitési kompenzacio 6sszegzesének s az
,aktiv Brand Affiliate-ek” meghatarozasanak megtekintéséeért latogasson el a nuskin.com
webhelyre.

Ahhoz, hogy Building Bonusban (Epitési bonusz) részesiiljion, Brand Representative-nak
kell lennie, és teljesitenie kell bizonyos értékesitési és eqyéb kovetelméenyeket. Eurdpaban
és Afrikaban a Brand Representative-oknak havonta dltalanossagban egyenként eqy 222
USD dsszequ Building Bonus (épitési bonusz) kerlilt kifizetésre, azoknak a Brand
Representative-oknak pedig, akik eqy honap alatt tobb mint 2000 csoportforgalmat
teljesitettek, jellemzden 405 USD jart. A Brand Affiliate-ek kordilbelil 4,5%-a részesdilt
Building Bonusban (Epitési bonusz) 2023-ban.

Ahhoz, hogy Leading Bonusban (vezetdi bonusz) részesdljon, Brand Representative-nak
kell lennie, és teljesitenie kell bizonyos értékesitési és eqyéb kovetelméenyeket. Eurdpaban
és Afrikaban a Brand Representative-oknak havonta dltalanossagban egyenként eqy 392
USD dsszeql Leading Bonus (vezetdi bonusz) kerdilt kifizetésre, azoknak a Brand
Representative-oknak pedig, akik eqgy honap alatt tobb mint 3000 csoportforgalmat
teljesitettek, jellemzden 628 USD jart.



1.2 APROGRAMBAN VALO RESZVETEL
A Programban négyféleképpen vehet részt:

Brand Affiliate-ként lehet&sége van' (1) tagoknak szoldé dron megvasarolni a termékeket
viszonteladas vagy személyes felhasznalas céljabdl; (2) olyan vasarldkat regisztralni,
akik kdzvetlenll a Nu Skintél vasarolnak termékeket: (3) a termékek értékesitésével
foglalkozo Brand Affiliate-eket regisztralni; valamint (4) ugy dénteni, hogy teljesiti a
Brand Representative statusz megszerzesenek feltételeit. Ahhoz, hogy Brand Affiliate
maradjon, 50 kozvetlen vasarloi értékesitési forgalommal kell rendelkeznie az
elmult hat honapban. Ellenkezé esetben elvesziti Brand

Affiliate statuszat. Az egyéni Brand Affiliate azonositok tagga valnak, mig az Gzleti
vallalkozasként mikoddd Brand Affiliate azonositok megsziinnek. Ez azt jelenti, hogy
értékesitési haldzata a kdzvetlentl On fol6tt &6 Brand Affiliate-hez lesz athelyezve.
Annak az Uzleti vallalkozasként mikodé Brand Affiliate azonositonak a résztvevdi, amely
megszUnik, tovabbra is tagoknak szol6 aron vasarolhatjak meg a termékeket, ha
letrehoznak egy Uj tagsagi azonositot. Ha ismét Brand Affiliate-té szeretne valni, Ujbol
regisztralhat, és benyujthat egy Uj Brand Affiliate megallapodast.

Brand Affiliate-ként minden cimbeli szintlépéssel egyre nagyobb elénydkhoz férhet
hozza:

A Brand Representative-ok olyan Brand Affiliate-ek, akik sikeresen teljesitették a Brand
Representative kvalifikaciot, és nem veszitették el Brand Representative statuszukat.

A Brand Partnerek olyan Brand Representative-ok, akik mar 1-3 olyan vezetéi csapatot
is kialakitottak és vezetnek, amelyek elérik az el6irt vezetéi csapatforgalmat.

A Brand Directorok olyan Brand Representative-ok, akik mar négy vagy tébb olyan
vezetdi csapatot is kialakitottak és vezetnek, amelyek elérik az eldirt vezetdi
csoportforgalmat.

A Brand Representative kvalifikacidé a Nu Skinhez Brand Affiliate-ként valo
csatlakozaskor vagy utana barmikor elkezdheté.

1.3 VASARLOK
A vasarlok nem vesznek részt a jelen Programban, sem a termékek viszonteladasaban,
és nem regisztralhatnak mas vasarlokat vagy Brand Affiliate-eket. A vasarlok harom
tipusat kulonboztetjik meg:

A nem regisztralt vasarlok kozvetlenll Brand Affiliate-t6l vasarolnak termékeket az
illetd Brand Affiliate altal kinalt aron.?

A kiskereskedelmi vasarldk kozvetlenll a Nu Skin rendszerein keresztl,
kiskereskedelmi aron vasaroljak meg a termékeket, amelyekre esetenként akar a Nu Skin
altal kinalt vagy tamogatott kedvezmények is vonatkozhatnak.

A tagok regisztralnak, hogy a Nu Skin termékeit tagoknak szo6l6 aron vasarolhassak meg.

"Franciaorszagra és Olaszorszagra vonatkozdan tekintse meg az 1. megjegyzést a 18. oldalon.
2Franciaorszagra és Olaszorszagra vonatkozdan tekintse meg az 1. megjegyzést a 18. oldalon.



Azoknak a kiskereskedelmi vasarloknak és tagoknak, akik az elmult 24 honapban nem
vasaroltak semmit, deaktivaljuk a vasarloi azonositojat, és az Ujboli vasarlashoz majd Uj
azonositot kell regisztralniuk.

1.4 BONUSZOK
Részvételi szintje alapjan az alabbi bonuszokban részesulhet:
1.ATABLAZAT

BRAND PARTNEREK ES
BRAND AFFILIATE-EK BRAND REPRESENTATIVE-OK BRAND DIRECTOROK

Retailing Bonus o o o

(kiskereskedelmi bonusz)

Selling Bonus o
(értékesitési bonusz)

Affiliate Referring Bonus o
(Affiliate-ajanlasi bonusz)

< AR <

Building Bonus
(épitési bonusz)

O 000

Leading Bonus
(vezetdi bénusz)




2

A PROGRAM BONUSZAI

2.1 SELLING BONUS (ERTEKESITESI BONUSZ) ES RETAILING BONUS

(KISKERESKEDELMI BONUSZ) (NAPI RENDSZERESSEGGEL)

A. A Selling Bonus (értékesitési bonusz) bemutatasa

Akkor részesul Selling Bonusban (értékesitési bonusz), ha kdzvetlen vasarloi a
feltételeknek megfelel§ termékeket vasarolnak a Nu Skin rendszerein keresztll. Ez a
bonusz a termék netto eladasi aranak 4 és 20%-a kdzott mozog az On teljes havi
kdzvetlen vasarloi értékesitési forgalmatdl figgden.

Néhany kulcsfontossagu kifejezés, amelyek jelentésével érdemes tisztaban lennie:

Netto eladasi ar: A termékekért fizetett ar, amely nem tartalmazza a kiskereskedelmi
felarat, sem az adot és a szallitast.

Ertékesitési forgalom: A termékértékesités szamszerdsitése érdekében minden
termékhez beallitott, de nem pénznemben kifejezett érték, amelynek dsszesitése utjan
mérhetd a teljesitmények kilonbozé referenciaértékek szerinti megfelelése, valamint
megallapithatd a bonuszok szazalékos aranya.

Kdzvetlen vasarld: Olyan tag vagy kiskereskedelmi vasarld, akinek a Brand Affiliate
kozvetlenll ad el termékeket a Nu Skin rendszerein keresztil, valamint olyan vasarlok is,
akik kdzvetlenll egy Brand Affiliate-t6l vasarolnak termékeket, ha van ra méd, akar Drop
Ship rendelések Utjan. A tag az 6t regisztrald Brand Affiliate kdzvetlen vasarldja. Ha a
regisztrald Brand Affiliate elvesziti Brand Affiliate statuszat, az adott Brand Affiliate altal
korabban beléptetett valamennyi tag a legkdzelebbi, félotte allé Brand Affiliate
kdzvetlen vasarloja lesz. Amikor egy kiskereskedelmi vasarlo a Nu Skin rendszerein
keresztll vasarol termékeket, akkor az értékesités utan mindig az adott terméket elado
Brand Affiliate részesll jovairasban. Egy Brand Affiliate nem minésul kdzvetlen
vasarlonak.

Nu Skin rendszerek: Barmilyen eljarasmdd, alkalmazas vagy mas digitalis tulajdon a Nu Skin
digitalis 6koszisztémajan belll, amelyet a Nu Skin a Nu Skin termékek vasarlasara vagy
eladasara jelolt ki, beleértve a Nu Skin Verat, a Nu Skin Stelat, a nuskin.com webhelyet és a
MySite fellletét, az ajanlatkészitésben segitd Personal Offer Toolt vagy a Nu Skin altal
tamogatott barmely egyéb platformot.

Kozvetlen vasarloi értékesitési forgalom (DC-SV): A kbzvetlen vasarldi altal teljesitett
vasarlasokbdl szarmazo teljes termékeértékesitési forgalom.

B. A Selling Bonus (értékesitési bonusz) kiszamitasa

Teendd: Adjon el termékeket a kozvetlen vasarldinak.

ii. Jutalom: Oné a nettd eladési ar 4-20%-a kdzvetlen vasarldi értékesitési forgalmanak

megfelel6en. Selling Bonusa (értékesitési bonusz) szazalékos aranyat az aktualis
honapban elért kozvetlen vasarloi értékesitési forgalma hatarozza meg. Selling Bonusa
(értékesitési bonusz) aranyosan akar a 20%-ot is elérheti, amint azt a 2.A tablazat
szemlélteti:



2.ATABLAZAT

TEENDS ‘ JUTALOM
Adjon el termekeket 4-20%-0s Selling Bonus (értékesitési bonusz)

a kdzvetlen vésarldinak A kézvetlen véasarldinak havi szinten dsszesen eladott
termékek netto értékesitési ara alapjan kerdl kifizetésre

0-499 DC-SV 4%

500-2499 DC-SV 8%

2500-9999 DC-SV 12%

10 000 DC-SV felett 20%

C. A Retailing Bonus (kiskereskedelmi bonusz) bemutatasa

Amikor kiskereskedelmi vasarloi terméket vasarolnak, On Retailing Bonusban
(kiskereskedelmi bonusz) részesil. Ha a Nu Skin rendszerein keresztil a tagoknak sz0l6
aron felll ad el termékeket kiskereskedelmi vasarldknak, a Selling Bonuson (értékesitési
bonusz) felll Retailing Bonusban (kiskereskedelmi bonusz) is részesdul.

D. A Retailing Bonus (kiskereskedelmi bonusz) kiszamitasa
i. Teendd: Adjon el termékeket kiskereskedelmi vasarldinak a tagoknak sz6l6 aron feldl.

ii. Jutalom: Az On Retailing Bonusa (kiskereskedelmi bonusz) (1) a kiskereskedelmi
vasarldi altal az esetleges engedmények levonasa utan fizetett ar (eltekintve a szallitasi
koltségektdl, adoktol és az egyéb promocids vagy személyes kedvezményektdl),
amikor kdzvetlenul a Nu Skintél vasarolnak termékeket, valamint (2) a tagoknak sz6lé
ar kozotti kilonbség.

E. Napirendszerességii kalkulacio

Mindennap kiszamitjuk a Retailing Bonusokat (kiskereskedelmi bénusz) és a 4%-0s
Selling Bonust (értékesitési bonusz) a termékeladasai utan, majd jovairjuk 6ket Nu
Skines bonuszegyenlegén. Minden tovabbi szazalék, amelyre Selling Bonusaval
(értékesitési bonusz) jogosultsagot szerez, az adott heti idészak végén kerdl
kiszamitasra és jovairasra Nu Skin bonuszegyenlegén. Minden figgdében lévd kifizetés
automatikusan tovabbitasra kerll a pénzintézete felé, amint egy-egy heti
jutalékkalkulacio lezarul (a piacspecifikus kdvetelményektdl fiiggben), kivéve, ha On
kifejezetten azt valasztja, hogy havonta kapja meg a Retailing (kiskereskedelmi) és
Selling (értékesitési) bonuszokat, mely esetben havonta fogjuk 6ket Onnek folydsitani.
Ha le szeretné mondani a bonuszai heti rendszerességU kifizetését, és helyette havonta
egy 0sszegben szeretné 6ket megkapni, kérjik, jelentkezzen be Nu Skines
bonuszegyenlegébe, és modositsa beallitasait a Jutalékok lapon.

F. A jogosultsag feltétele

Csak a tevékenységlket mindenben a Nu Skin eléirasaival 6sszhangban folytatd Brand
Affiliate-ek szerezhetnek jogosultsagot Selling Bonusokra (értékesitési bonusz) vagy
Retailing Bonusokra (kiskereskedelmi bonusz).

2.2 AFFILIATE REFERRING BONUS (AFFILIATE-AJANLASI BONUSZ)
(HETI RENDSZERESSEGGEL)

A. Az Affiliate Referring Bonus (Affiliate-ajanlasi bonusz) bemutatasa

Kdzvetlen vasarloi értékesitési forgalma novelésével és Brand Affiliate-jeinek sajat
kodzvetlen vasarloi értékesitési forgalmuk noévelésével On Affiliate Referring Bonusban
(Affiliate-ajanlasi bonusz) részesll, amely a személyesen regisztralt Affiliate-jei
eladasainak 4 és 24%-a kozott mozoghat.



Egy kulcsfontossagu kifejezés, amelynek jelentésével érdemes tisztaban lennie:

Személyesen regisztralt Affiliate-ek eladasai: A személyesen regisztralt Brand
Affiliate-jei altal megvaldsitott termékeladasok értéke, amelyet a kdzvetlen vasarldik
részeére értékesitett termékek nettd eladasi aranak 6sszesitése utjan szamitanak ki.

. Az Affiliate Referring Bonus (Affiliate-ajanlasi bonusz) kiszamitasa

. Teend6: Minden hénapban érjen el legalabb 250 kézvetlen vasarldi értékesitési

forgalmat, és személyesen regisztralt Brand Affiliate-jeit is segitse kdzvetlen vasarldi
értékesitési forgalmuk novelésében.

. Jutalom: Oné a személyesen regisztralt Affiliate-jei eladdsainak 4-24%-a. Sajat havi

kézvetlen vasarldi értékesitési forgalma ndvelésével a személyesen regisztralt Affiliate-
jei eladasainak egyre nagyobb szazalékabdl fog részeslilni, amint azt a 2.B tablazat
szemlélteti:

2.BTABLAZAT
TEENDO ‘ JUTALOM ‘
Adjon el termékeket 4-24%-0s Affiliate Referring Bonus
a kozvetlen vasarldinak (Affiliate-ajanldsi bonusz)

Személyesen regisztralt Affiliate-jei eladdsai alapjan
kerUl kifizetésre

250-499 DC-SV 4%
500-2499 DC-SV 12%
2500-9999 DC-SV 16%

10 000 DC-SV felett 24%

. A heti rendszerességii kifizetések kalkulacidja

Affiliate Referring Bonusban (Affiliate-ajanlasi ) részesll személyesen regisztralt
Affiliate-jei valamennyi Ujonnan végrehajtott eladasa utan minden egyhetes idészak
végen. Minden tovabbi olyan bonusz-szazalékot, amelyre Affiliate Referring Bonusa
(Affiliate-ajanlasi bonusz) kapcsan idékdzben jogosultta valik, annak az egyhetes
id6szaknak a végen szamitunk ki és irunk jova Nu Skines bonuszegyenlegén, amely
soran az adott szazalékot megszerezte. Affiliate Referring Bonusat (Affiliate-ajanlasi
bonusz) altalaban az egyhetes id6szak végét kbvetd egy munkanapon beldl irjuk jéva
Nu Skines bdénuszegyenlegén, és automatikusan atutalasra is kertl pénzintézete felé (a
piacspecifikus kdvetelményektdl fliggéen), kivéve, ha On kifejezetten azt vélasztja, hogy
havonta kapja meg Affiliate Referring Bonusat (Affiliate-ajanlasi bédnusz), mely esetben
havonta fogjuk azt Onnek folydsitani. Ha le szeretné mondani a bénuszai heti
rendszerességu kifizetéset, és helyette havonta egy 6sszegben szeretné 6ket
megkapni, kérjik, jelentkezzen be Nu Skin bonuszegyenlegébe, és mddositsa
bedllitasait a Jutalékok lapon.

. A jogosultsag feltétele

Csak Brand Affiliate-ek szerezhetnek jogosultsagot arra, hogy Affiliate Referring
Bonusban (Affiliate-ajanlasi bonusz) részesdiljenek. A Brand Affiliate-ek vasarlasai utan
nem kerdl kifizetésre Affiliate Referring Bonus (Affiliate-ajanlasi bonusz). Az Affiliate
Referring Bonusra (Affiliate-ajanlasi bonusz) szolo jogosultsag nem fligg a Brand Affiliate
cimétdl. Tehat ha az On személyesen regisztralt Brand Affiliate-je Brand Representative-
va valik, az 6 kozvetlen vasarloi értékesitési forgalma ettél tovabbra is beleszamit majd
az On személyesen regisztralt Affiliate-jei eladdsainak kalkulaciojaba.



2.3 BUILDING BONUS (EPITESI BONUSZ) (HAVI RENDSZERESSEGGEL)

A. Bemutatas

Amennyiben Brand Representative szintre kvalifikal (a 3. szakasznak megfeleléen), a
Selling (értékesitési), Retailing (kiskereskedelmi) és Affiliate Referring (Affiliate-ajanlasi)
bonusz mellett még Building Bonusban (épitési bonusz) is részesilhet, amely a
Csoportjaba tartoz¢ vasarlok és Brand Affiliate-ek altali termékvasarlasok jutalékalapot
kepzé értékének 5-10%-a lehet. A Building Bonus (épitési bonusz) havi
rendszerességgel jutalmazza Ont a Csoporton belilli eladdsok ndveléséért, a Csoportnak
nyujtott vasarldi tamogatasért és a tobbi Brand Affiliate segitéséért a termékek vasarloi
korokben vald népszerlsitésében.

Néhany kulcsfontossagu kifejezés, amelyek jelentésével érdemes tisztaban lennie:

Jutalékalapot képzé érték (CSV): Minden egyes termék kapcsan pénznemben
kifejezett érték, amely a Building Bonus (épitési bonusz) és a Leading Bonus (vezetdi
bonusz) kiszamitasahoz egyarant alapul szolgal.

Csoport: Az On Csoportjaba tartozik (1) On, (2) valamennyi tagja, kiskereskedelmi
vasarloja és Brand Affiliate-je, valamint (3) Brand Affiliate-jei tagjai, kiskereskedelmi
vasarloi, Brand Affiliate-jei és igy tovabb. Csoportja magaban foglalja a Brand
Representative kvalifikacié megszerzésén dolgozo Brand Affiliate-jei Csoportjait is.
Amikor Brand Affiliate-jei Brand Representative kvalifikaciot befejezik, elhagyjak a
Csoportjat, és a sajat Csoportjaikkal egyUutt a Csapata részévé valnak.

Csoportforgalom (GSV): A Csoportjan bellli termékvasarlasokbol szarmazo dsszesitett
értékesitési forgalom.

B. A Building Bonus (épitési bonusz) kiszamitasa

i. Teend6: Brand Representative-ként érjen el havonta legalabb 2000 csoportforgalmat
(beleértve a sajat kozvetlen vasarldi értékesitési forgalmabdl 250-et) azaltal, hogy
termékeket ad el a vasarldinak, és Brand Affiliate-jeit is segiti ugyanebben.

ii. Jutalom: A Building Bonus (épitési bonusz) a csoportforgalombdl szarmazé
jutalékalapot képzd érték szazalékban kifejezett aranya, amely a csoportforgalma
alapjan 5%-tol 10%-ig terjedhet, amint azt a 2.C tablazat szemlélteti:

2.C TABLAZAT

TEENDO JUTALOM

5-10%-0s Building Bonus (épitési bénusz)

Legyen Brand Representative, és novelje teljes Csoportja havi jutalékalapot keépz6 erteke

csoportforgalmat, amelynek sajat kdzvetlen vasarloi alapjan kerul kifizetésre
értékesitési forgalmabdl is tartalmaznia kell 250-et

2000-2999 GSV 5%

3000 GSV felett 10%

C. Havirendszerességii kifizetés

Building Bonusa (épitési bonusz) minden hénap végén kerdl kiszamitasra. A Building
Bonust (épitési bénusz) altalaban minden honap elsé hetében irjuk jova Nu Skin
bonuszegyenlegén, és az dsszeg folydsitasa automatikusan megtorténik a pénzintézete
felé (a piacspecifikus kovetelményektdl fliggden).



D. A jogosultsag feltétele

Csak a tevékenységiket mindenben a Nu Skin eléirasaival 6sszhangban folytatd Brand
Representative-ok szerezhetnek jogosultsagot Building Bonusra (épitési bonusz).
Amennyiben On csak Flex pontokkal tudja fenntartani Brand Representative statuszat,
vagy elvesziti Brand Representative statuszat, abban a honapban nem lesz jogosult
Building Bonusra (épitési bonusz). Ezzel kapcsolatban tekintse meg a 3.2. és

3.3. szakaszokat.

2.4 LEADING BONUS (VEZETOI BONUSZ) (HAVI RENDSZERESSEGGEL)

A. Bemutatas

Ha On Brand Partneri vagy Brand Directori minésitést szerez, a Selling Bonus
(értékesitési bonusz), Retailing Bonus (kiskereskedelmi bénusz) és Affiliate Referring
Bonus (Affiliate-ajanlasi bonusz), valamint a Building Bonus (épitési bonusz) mellett még
a Csapata értékesitési forgalma altal generalt jutalékalapot képzd érték 5%-anak
megfelel§ Leading Bonusban (vezetdi bonusz) is részesulhet. A Leading Bonus (vezetdi
bonusz) az értékesitési forgalmon alapul, és részben azért részesul benne, mert segit
Brand Affiliate-jeinek kvalifikalni a Brand Representative szintre, valamint a Csapataban
azoknak a kdzvetlen vezetése alatt allé Brand Representative-oknak a motivalasaert,
irdnyitasaért és képzéséért, akik az On G1 Brand Representative-jainak (azaz a vezetdi
csapatai élén alloknak) mindsulnek. Amint G1 Brand Representative-jai Brand
Partnerekké és Brand Directorokkd fejlédnek, az On szerepkére is atalakul, és onnantdl
kezdve egy olyan Csapatot fog vezetni, amely mar mas generaciokat (pl. G2, G3 stb.)
kepvisel6 Brand Representative-okat is feldlel, mikozben 6k maguk is a sajat Csoportjaik
kialakitasan és a termékeladasaik névelésén dolgoznak. A Leading Bonus (vezetdi
bonusz) havi rendszerességgel jutalmazza Ont a Csapatan belilli eladdsok ndveléséért,
a Csapatanak nyujtott vasarloi tamogataseért és a tobbi Brand Affiliate segitéséért a
termékek vasarloi korokben vald népszerlsitésében.

Néhany kulcsfontossagu kifejezés, amelyek jelentésével érdemes tisztaban lennie:

Csapat: Csapata a Brand Representative-ok 6sszes generaciojabol és az 6 sajat
Csoportjaikbdl all, a cime altal meghatarozottak szerint (a 2.D tablazatnak megfeleléen).
Csapata nem foglalja magaban sem Ont, sem a Csoportjat.

Cim: Cimeket Brand Representative-ként szerezhet a vezetdi csapatai és az §
értékesitési forgalmuk alapjan. Megszerzett cime hatarozza meg generacidi szamat,
amelyek utan Leading Bonusban (vezetéi bonusz) részesilhet.

Vezetoi csapat: Vezetdi csapatait G1-G6 Brand Representative-jai alkotjak, minden
esetben egy G1 Brand Representative-bdl kiindulva. Mindegyik vezeti csapata kilon
egységet képez, és az élén egy-egy G1 Brand Representative-ja all.

Vezetoi csapatforgalom (LTSV): Egy adott vezetdi csapat Osszesitett értékesitési
forgalma.

B. A Leading Bonus (vezetdi bonusz) kiszamitasa

i. Teendd: Szerezzen Brand Partneri vagy Brand Directori minésitést, tartsa fenn Brand
Representative statuszat, és érjen el legalabb 3000 csoportforgalmat egyhdnap alatt.



i. Jutalom: Elhet a lehet&séggel, hogy megszerezze a Csapata teljes értékesitési
forgalma altal generalt jutalékalapot képzd érték 5%-at. A 2.D tablazat tartalmaz
minden cimre vonatkoz6 kdvetelményt, valamint azokat a generaciokat is, amelyek
utan az egyes cimekért Leading Bonusban (vezet6i bonusz) részesiilhet:

2.D TABLAZAT
TEENDO JUTALOM ‘

Tartsa fenn Brand Representative statuszat, 5%-0s Leading Bonus (vezetéi bénusz)

érjen el havonta 3000 csoportforgalmat, és Csapata havi jutalékalapot képzé értéke

alakitson ki vezet6i csapatokat alapjan kerul kifizetésre

VEZETO!I CSAPATOK

cim

FIZETETT GENERACIOK

1

Gold Partner

5% a G1utan

2

Lapis Partner

5% a G1-G2 utan

3
Koztlk 12 5000 LTSV-vel

Ruby Partner

5% a G1-G3* utan

4 i [ - * =)
K&tk 1= 10 000 LTSV-vel Emerald Director 5% a G1-G4* utan
5]
Koztlk 1= 10 000 LTSV-vel és Diamond Director 5% a G1-G5* utan
1= 20000 LTSV-vel
6

Koztlk 1= 10 000 LTSV-vel és
1220000 LTSV-vel és
1230000 LTSV-vel

Blue Diamond Director** 5% a G1-G6* utan

* Kérjuk, a jogosultsagi kovetelményekkel kapcsolatban tekintse meg a Nu Skin Szabalyzatat.
** A Blue Diamond Directoroknak és a Presidential Directoroknak lehetéséglk van Business Builder azonositéra,

illetve Presidential Director Business Builder azonositéra kvalifikalni. Ezzel kapcsolatban tekintse meg a D.
fliggeléket.

C. Havirendszerességii kifizetés

Leading Bonusa (vezet6i bonusz) minden hénap végén kerll kiszamitasra. A Leading
Bonust (vezetdi bonusz) altalaban minden honap elsé hetében irjuk jova Nu Skin
bonuszegyenlegén, és az dsszeg folydsitasa automatikusan megtorténik a pénzintézete
felé (a piacspecifikus kovetelményektdl fliggden).

D. A jogosultsag feltétele

Csak a Brand Representative statuszt fenntartok jogosultak arra, hogy Leading
Bonusban (vezetéi bénusz) részesiljenek. Amennyiben On csak Flex pontokkal tudja
fenntartani Brand Representative statuszat, vagy elvesziti Brand Representative
statuszat, abban a hdnapban nem lesz jogosult Leading Bonusra (vezetéi bonusz). Ezzel
kapcsolatban tekintse meg a 3.2. és 3.3. szakaszokat.



3 A BRAND REPRESENTATIVE STATUSZ
3.1 A BRAND REPRESENTATIVE KVALIFIKACIO MEGSZERZESE

A. A Brand Representative kvalifikacio megszerzésének kovetelményei

Ahhoz, hogy megszerezze a Brand Representative cimet, szandéknyilatkozatot kell
benyuijtania, és el kell érnie 2000 csoportforgalmat (beleértve a sajat kozvetlen vasarloi
értékesitési forgalmabdl 500-at) a Brand Representative kvalifikacids idészak alatt. A
Brand Representative kvalifikaciot a tetszésének megfelelé gyorsasaggal nyerheti el
(akar mindossze egy héten vagy akar két honapon belll), de ha ugy dont, hogy két
hoénap alatt szerzi meg, akkor havonta legalabb 1000 csoportforgalmat kell elérnie
(beleértve a sajat kdzvetlen vasarloi értékesitési forgalmabdl 250-et).

A szandéknyilatkozat Grlapjat megtaldlja, ha a nuskin.com webhelyen bejelentkezik a
fidkjaba.

B. A Brand Representative kvalifikacios idoszak

Brand Representative kvalifikacios id6szaka abban a hdnapban veszi kezdetét,
amelyben bekdildi a szandéknyilatkozatat. Onnantdl kezdve a kdvetkezé hdnap végeéig
kell teljesitenie a Brand Representative kvalifikacio feltételeit.

PELDAUL: Ha februar 25-én kldi be a szandéknyilatkozatat, hogy Brand
Representative kvalifikaciot szeretne elkezdeni, akkor Brand Representative kvalifikacios
idészaka februarban venné kezdetét. Brand Representative kvalifikacios idészaka ebben
az esetben az alabbiak kozUl a legkorabban teljestlével egyidejlleg ér véget:

i. amikor a Brand Representative kvalifikacidos kdvetelmények teljesitésével
elnyeri a Brand Representative cimet (ezzel kapcsolatban tekintse meg a
3.1A szakaszt);

ii. a Brand Representative kvalifikacids id6szak elsé honapja végen,
amennyiben nem sikerll teljesitenie a Brand Representative kvalifikacio
els6é hdnapjaban megkdvetelt minimalis értékesitési forgalmat
(1000 csoportforgalom, beleértve a sajat kdzvetlen vasarldi értékesitési
forgalmabdl 250-et). A fenti példat tekintve, ha februarban nem tenne eleget
a minimalis kdvetelményeknek, akkor a Brand Representative kvalifikacids
idészak februar utolsd napjan érne véget; vagy

iii. a masodik naptari hénap végén azutan, hogy benyujtotta a
szandéknyilatkozatot, és sikertelenll teljesitette a Brand Representative
kvalifikacids kovetelményeket a masodik honapban. A fenti példat tekintve,
ha februarban eleget tenne a minimalis kovetelményeknek, marciusban
azonban nem, akkor a Brand Representative kvalifikacids idészak marcius
utolsd napjan érne véget.

C. A Brand Representative kvalifikacios kovetelmények teljesitése és elé6menetel

Amikor teljesiti a Brand Representative kvalifikacios kovetelményeket, a kovetkezd
egyhetes idészak elsd napjan (az adott hdnap 8-an, 15-én vagy 22-én, illetve a
kovetkezd honap 1. napjan) valik Brand Representative-va, és onnantol kezdve
jogosultta arra, hogy elkezdjen Building Bonusban (épitési bonusz) részestlni az ujonnan
elért csoportforgalma utan. Ezzel kapcsolatban tekintse meg a 2.C tablazatot. Ezenkivdil



elkezdhet Leading Bonust (vezetdi bonusz) is szerezni a Csapata vasarlasaibol
szarmazo 0sszes érvényes értékesitési forgalom utan a Brand Representative statuszba
lépésének idépontjatdl szamitva.

Amint Csoportja Brand Affiliate-jei Brand Representative-va Iépnek el§, a Csapatara és a
kesbbbi elémenetelekre ez a kdvetkez6 hatasokkal lehet:

Ha valaki a Csoportjabdl szintén a Brand Representative kvalifikacié megszerzésén
dolgozik, csak akkor fog a Csapata tagjava valni, ha On: (1) ugyanabban a hénapban
vagy korabban teljesiti a Brand Representative kvalifikacio elsé hdnapjat, mint amelyik
honapban 8 teljesiti a Brand Representative kvalifikacidos kdvetelményeit; és (2) a Brand
Representative kvalifikacids idészakan bellil fejezi be a Brand Representative
kvalifikaciot. Ezzel kapcsolatban tekintse meg az A. fliggeléket.

. Ha egy Brand Affiliate a Csoportjabdl a fenti id6ékeretek elétt teljesiti a Brand

Representative kvalifikaciot, akkor az On felett 4ll6 legkdzelebbi Brand Representative
Csapatéban keriil elhelyezésre, és On nem részesiil sem Building Bonusban (épitési
bdnusz), sem Leading Bonusban (vezetéi bonusz) az & értékesitési tevékenysége utan.
Mindazonaltal Affiliate Referring Bonusban (Affiliate-ajanlasi bonusz) még igy is
részesllhet az illetd értékesitési tevékenysége utan. Ezzel kapcsolatban tekintse meg
az A. figgeléket.

. A Brand Representative kvalifikacios kovetelmények sikertelen teljesitése

Amennyiben a Brand Representative kvalifikacids kovetelményeket nem sikerll a Brand
Representative kvalifikacios idészakon beldl teljesitenie, Brand Representative
kvalifikacioja véget ér. Ha ismét megkisérelné megszerezni a Brand Representative
cimet, ahhoz Ujabb szandéknyilatkozatot kell benyujtania, és eldlrél kell kezdenie a
Brand Representative kvalifikacio folyamatat.

3.2 A BRAND REPRESENTATIVE STATUSZ

A. A Brand Representative statusz megtartasa vagy elveszitése

A statusz megtartasanak kovetelményei a Brand Representative kvalifikacios
kovetelmények teljesitését kovetd elsé teljes hdnap indulasaval lépnek életbe. Ezzel
kapcsolatban tekintse meg az A. fliggeléket. Brand Representative statuszat havi
értékesitési teljesitménye fliggvényében tarthatja meg.

i. Ha egy hdonap folyaman eléri a legalabb 2000 csoportforgalmat (beleértve a sajat
kozvetlen vasarloi értékesitési forgalmabol 250-et), akkor azzal az adott honapra
megtartja Brand Representative statuszat. Ha egy honap folyaman teljesiti a
2000 csoportforgalmat, de a 250 kdzvetlen vasarldi értékesitési forgalmat nem,
akkor abban a honapban nem tudja megtartani Brand Representative statuszat, és a
kovetkezd hénapot Brand Representative statusz nélkil fogja inditani.

ii. Ha egy adott honap folyaman a 2000 csoportforgalmat nem sikerdl elérnie, de
legalabb 500 csoportforgalmat azért elér (beleértve a sajat kozvetlen vasarloi
értékesitési forgalmabdl 250-et), és van elegendd Flex pontja (az alabbi 3.3.
szakasznak megfeleléen) a hianyzé csoportforgalombdl adddé kiilonbség
kiegyenlitéséhez (pl. 500 csoportforgalom és 1500 Flex pont), akkor abban a
honapban Flex pontjai felhasznalasaval tarthatja meg Brand Representative
statuszat. A Flex pontok azonban arra nem hasznalhatok fel, hogy eleget tegyen
az el6irt 250 kozvetlen vasarloi értékesitési forgalomnak. Ha Brand
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Representative statusza megtartasahoz Flex pontokat kell felhasznalnia, akkor
abban a hénapban nem lesz jogosult sem Building Bonusra (épitési bonusz), sem
Leading Bonus (vezetéi bonusz).

ili. Ha nem tudja teljesiteni a statusz megtartasanak kévetelményeit, akkor elvesziti
Brand Representative statuszat, és a kovetkezé hénap elsé napjatdl Brand Affiliate
lesz. Ha elvesziti Brand Representative statuszat, nem lesz jogosult sem Building
Bonusban (épitési bénusz), sem Leading Bonusban (vezetdi bonusz) részesiilni, és
elesik az értékesitési haldzatatol is, amely igy egy generacioval feljebb kertil, és
beolvad az On felett elhelyezkedé Brand Representative-ok értékesitési halézatéaba.
A Restart folyamattal Ujbdl visszaszerezheti értékesitési haldzatat. Ezzel

kapcsolatban tekintse meg a C. fliggeléket.

Nem tarthatja fenn sem a statuszat, sem a cimét hamis azonositok létrehozasaval,
tobb termeék vasarlasaval vagy a manipulacié barmilyen egyéb olyan formajanak
alkalmazasaval, amely sérti a jelen Program szellemiségét és szandékat vagy a Nu Skin
Szabalyzatat.

3.3 FLEXPONTOK

A. Bemutatas

A Flex pontok a csoportforgalom kipotlasara szolgalnak a Brand Representative

statusz megtartasa érdekében, ha egy adott honapban nem sikeriine elérnie legalabb a
2000 csoportforgalmat. A Flex pontok azonban arra nem hasznalhatok fel, hogy eleget
tegyen az el6irt 250 kozvetlen vasarloi értékesitési forgalomnak, és 1500-nal tobb Flex
pont nem vehetd igénybe egy honapon belll. A Flex pontok nem generalnak értékesitési
forgalmat vagy jutalékalapot képzé értéket, és bonusz sem jar utanuk. A Flex pontoknak
nincs pénzben kifejezhetd értékik, és nem valthatok készpénzre. A Flex pontok nem
jarnak le, és nincs korlatozva, hogy 6sszesen hany Flex pontot gyUjthet; azonban
minden addig felhalmozott Flex ponttdl elesik, ha elvesziti Brand Representative
statuszat. Ha Brand Representative statusza megtartasahoz Flex pontokat kell
felhasznalnia, akkor abban a hénapban nem lesz jogosult sem Building Bonusra (épitési
bonusz), sem Leading Bonus (vezetdi bonusz).

B. A Flex pontok kiosztasa

Ujdonsult Brand Representative-ként Flex pontokat kap téltink, ahogyan minden tovabbi
évben is a Brand Representative elémenetele évforduldjanak hénapjaban. Az elsé harom
teljes honapjara ujdonsilt Brand Representative-ként 1500 Flex pontot kap az elsé
honapban, 1000 Flex pontot a masodik hénapban és 500-at a harmadik honapban, ami
dsszesen 3000 Flex pontot jelent. Ezt kdvetéen minden évben Ujabb 1500 Flex pontban
részesul a Brand Representative-va valasa évforduldjanak honapjaban. Flex pontjai a
nuskin.com webhelyen létrehozott fiokjaban is megjelennek.

Ha elvesziti Brand Representative statuszat, majd késébb Ujbdl sikeresen befejezi a
Brand Representative kvalifikaciot (beleértve akar a Restarton keresztil), akkor
1000 Flex pontot kap az elsé teljes honapjaban és 500-at a Brand Representative
statuszba lépésének id6pontjatdl szamitott masodik honapban.



4 EGYEB FELTETELEK
4.1 BONUSZOK

A. A bonuszokra valo jogosultsag feltételei

Ahhoz, hogy barmilyen bonuszra (a Retailing Bonusok [kiskereskedelmi bénusz]
kivételével) jogosult legyen, havonta 6t kilénb6z6 kdzvetlen vasarlonak vagy nem
regisztralt vasarldnak kell termékeket értékesitenie®. Amennyiben nem tesz eleget
ennek a kovetelménynek, arrél azonnal értesitenie kell a Vallalatot. Emellett
véletlenszerlen a Vallalat is ellendrzi a Brand Affiliate-eket, hogy meggy$z&djon ennek a
kdvetelménynek a betartasa feldl.

B. A bonuszok kiszamitasa

A bonuszok napi, heti és havi rendszerességgel kertilnek kiszamitasra (a Nu Skin altal
meghatarozottak szerint), majd jovairasra Nu Skin bonuszegyenlegén.

C. Bonuszok és atvaltasi arfolyamok

Bonuszai kiszamitasakor a kilénbdzd piacokon értékesitett termékekbdl szarmazo
jutalékalapot képzd érték és nettd eladasi ar mindig az el6zé hénap napi
kozéparfolyaman kerdl atvaltasra az On helyi pénznemére.

PELDAUL: A marciusi értékesitések utan jard bonuszai kiszamitasanak alapjaul szolgald
0sszeg megallapitasahoz a Vallalat a februari napi kézéparfolyamot hasznalna.

D. Sajat piaci verzio

A Program jelen verzidja kizarolag azon Brand Affiliate-ekre vonatkozik, akik az eurdpai
és afrikai piacon regisztralt Brand Affiliate azonositéval rendelkeznek. A Program
lehetbvé teszi, hogy On az dsszes globdlis piacunkon térténd értékesités utan
bonuszokban részesuljon, kivéve azokat a piacokat, ahol szigoritott a kilfoldi részvétel
(konkrét piacok kapcsan érdeklédjon account menedzserénél). Ha On az eurdpai és
afrikai piacon regisztralt Brand Affiliate azonositéval rendelkezik, a bonuszokra vald
jogosultsagara és referenciaértékeire a Program jelen verzidjanak feltételei vonatkoznak,
meég akkor is, ha Csoportja vagy Csapata tagjai mas piacokon regisztralt Brand Affiliate
azonositoval rendelkeznek.

PELDAUL: Ha On az eurdpai és afrikai piacon regisztralt Brand Affiliate azonositdval
rendelkez6 Brand Representative, és egy olyan tagot regisztral Ausztraliaban, aki az
ausztral nuskin.com webhelyen vésarol termékeket, akkor ha ez a személy (a) az On
kdzvetlen vasarlojaként regisztrél, és (b) az On Csoportjdhoz tartozik, amikor termékeket
vasarol az ausztral piacon, akkor ezeknek a termékvasarlasoknak az értékesitési
forgalma, jutalékalapot képzd értéke és netto eladasi ara annyi lesz, amennyit ezekre a
termékekre nézve az ausztral piac megallapitott. Az ausztral jutalékalapot képzé értéket
és a nettd eladdsi drat az értékesités idépontjaban az On lakdhelye szerinti piacanak
helyi pénznemére valtjuk at. Egy adott piac egyes termékeivel kapcsolatos értékesitési
forgalomrol, jutalékalapot képz6 értékrdl, termékarakrol és az értékesitési kompenzaciot
éerintd egyéb tudnivaldkrol mindig az adott helyi piacon tajékozodhat.

A jelen Program nem vonatkozik a kontinentalis Kina, Vietnam vagy India tertletén
mUkddd vallalkozasainkra, amelyek eltérd Gzleti modellek szerint mdkodnek.

Franciaorszagra és Olaszorszagra vonatkozdan tekintse meg az 1. megjegyzést a 18. oldalon.



E. A kifizetett bonuszok visszavétele

A Vdllalatnak a Szabdlyzatban kézzétett médon jogaban all visszavonni Onnek mar
kifizetett bonuszokat, beleértve az utdlag visszaklldott termékek utan folydsitott
bonuszokat is. A visszavonas Utemezése és modja magatol a bonusztol és a termékek
visszakuldésének idépontjatdl fiigg. Ezzel kapcsolatban tekintse meg a B. fliggeléket.
Termékvisszakuldési szabalyzatunk 6sszefoglaldja megtaldlhatd a nuskin.com
webhelyen.

F. A Brand Representative statusz megszerzése; Egyéb cimek elérésével jaro valtasok

A Brand Representative statusz elérésére minden héten lehetéség van. Az egyéb cimek
kozotti valtasokra azonban csak a havi bonuszszamitas alkalmaval van maod, és Brand
Affiliate azonositdja az ilyen valtasokat legkésébb mindig a kdvetkez6 honap 5. napjaig
tlnteti fel. Ezzel kapcsolatban tekintse meg az A. fliggeléket.

G. Termékpromaciok és arak

El6fordulhat, hogy helyesbitjik a kbzzétett kiskereskedelmi arat, értékesitési forgalmat,
jutalékalapot képzd értéket vagy tagoknak szold arat. A kedvezményekrél és arrdl, hogy
azok miként befolyasoljak az arakat, bonuszokat, értékesitési forgalmat és jutalékalapot
kepzd értéket, valamint az egyes termékek értékesitési kompenzaciojat érintd egyéb

tudnivaldkrol tajékozddjon a piacan kdzzétett arlistabol és promaocios hirdetményekbdl.

H. Az értékesitési kompenzacio egyéb formai

Ha a Nu Skin rendszerein kivil értékesit Nu Skin termékeket, kiskereskedelmi profitra
tehet szert:

i. A kiskereskedelmi profit egyenl6 (1) a termék eladasi araval, amelyb&l meg kivonodnak
(2) az On koltségei (vételar, adok, szallitasi dijak, Uzleti kéltségek stb.). A Nu Skin
rendszerein kivUl szerzett kiskereskedelmi profit egésze az Oné.*

ii. EzenkivUl 6sztonzd utazasokban® vagy egyéb nem pénzbeli jutalmakban és
kompenzacioban is részesllhet mas, rovid tavu értékesitési 6sztonzék révén,
amelyeket az Ertékesitési Teljesitmény Program nem fed le.

4.2 A BRAND AFFILIATE AZONOSITO MEGSZUNESE

A. A Brand Affiliate statusszal jaro elonyok elveszitése

Brand Affiliate azonositdja megszlinésével On elvesziti a Brand Affiliate statusszal
szerzett valamennyi elényt, beleértve, de nem kizardélagosan, a Brand Affiliate
azonositojahoz, a Csoportjdhoz, a Csapatahoz, az értékesitési haldézatahoz, a Csoportja
vagy Csapata altal generalt értékesitési forgalomhoz és a bonuszokhoz vald
hozzaférést is.

B. A Brand Affiliate azonosito athelyezése

A Vallalat fenntartja maganak a jogot arra, hogy észszer( keretek kozott késleltesse a
Brand Affiliate azonositd és a hozza tartozé Csoport vagy értékesitési haldzat
egészének vagy barmely részének feljebb mozgatasat az értékesitési haldzatban vagy
athelyezését egy masik értékesitési haldzatba.

4 Franciaorszagra és Olaszorszagra vonatkozoéan tekintse meg az 1. megjegyzést a 18. oldalon.
°2023-ban az EMEA teriiletén az atlagos aktiv Brand Affiliate-ek 0,2%-a kvalifikalt 6sztonzé
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4.3 EGYEB SEGEDANYAGOK ES FORDITASOK

Ha barmilyen eltérés van a jelen Programban meghatarozott feltételek és barmely
marketinganyag vagy egyéb kapcsolodo tartalom kdzo6tt, a jelen Programban foglaltak
tekintenddk iranyadonak. Amennyiben azt térvény nem tiltja, ha a Program angol nyelvi
valtozata és annak barmely forditasa k6zo6tt eltérés mutatkozik, az angol nyelvd valtozat
tekintendd iranyadonak.

4.4 KIVETELEK

A. Program aldli kivételek engedélyezése

A Vallalat sajat belatasa szerint elengedheti vagy modosithatja a jelen Program barmely
kdvetelményét, rendelkezését vagy feltételét (egylttesen ,Program aldli kivételek”). A
Vallalat Program aldli kivételeket engedélyezhet (1) egy 6nallé Brand Affiliate azonosito,
illetve (2) barmennyi azonositd szamara akar Csapatonként, akar piaconként.
Amennyiben a Vallalat Program aldli kivételt engedélyez egy Brand Affiliate azonosito,
Csapat vagy piac szamara, azzal nem kdtelezi magat arra, hogy barmely mas Brand
Affiliate azonositd, Csapat vagy piac iranyaba is ugyanilyen kivételt tegyen. Barmely
lényegi Program aldli kivételhez a Vallalat felhatalmazott tisztvisel6jének kifejezett
irasbeli hozzajarulasa szlkséges, és a Vallalat nem koteles mas Brand Affiliate-eket,
beleértve az érintett Brand Affiliate felett kdzvetlenll elhelyezkedd Brand Affiliate-eket
sem, irasban vagy egyéb modon tajékoztatni a Program aldli kivételtételrdl.

B. Program aldli kivételek megsziintetése

A Vallalat barmikor és barmilyen okbol megsziintethet barmely korabban engedélyezett
Program aloli kivételt, figgetlendl a kivétel fennallasanak idétartamatdl. Amennyiben a
Program aloli kivételt egy konkrét Brand Affiliate-nek engedélyezte, akkor a kivétel Uigye
kizardlag arra az egy Brand Affiliate-re és a Vallalatra vonatkozik. A Program aldli
kivételek a Brand Affiliate azonosité atruhazasaval megszilinnek, tekintet nélkul az
atruhazas formajara (pl. eladas, engedményezeés, atiratas vagy hagyaték utjan, térvényi
erével vagy egyéb modon), ilyen esetben minden kivétel érvénytelenné valik.

4.5 SZAKKIFEJEZESEK
A jelen Programban hasznalt szakkifejezések eltérhetnek a kordbban hasznalt
terminoldgiatdl, és helyesbitések is eléfordulhatnak.

4.6 VALTOZTATASHOZ VALO JOG
A Vallalat sajat belatasa szerint barmikor médosithatja a jelen Programot. Amennyiben a
Vallalat valtoztat a Programon, a médositasok hatalybalépéséig 30 napos tirelmi id6t
biztosit az On szamara.

4.7 MEGFELELES
A bonuszokra szo6lo kvalifikacio megszerzéséhez a jelen Program, a Brand Affiliate
megallapodas és a Nu Skin Szabalyzat kovetelményeinek egyarant meg kell felelnie.

4.8 HETI ES HAVI IDOSZAKOK
A jelen dokumentumban hasznalt ,hénap” megfogalmazas alatt egy naptari hénap
értendd. A jelen dokumentumban hasznalt ,egy hét”, ,heti” vagy ,egyhetes idészak”
megfogalmazasok alatt egy hét napbdl allo idészak értendd, amely minden hdonap 1-én,
8-an, 15-én vagy 22-én kezdd&dik, feltéve, hogy minden honap negyedik hete atér a
kovetkezd honapba. A bonuszszamitas az Amerikai Egyesult Allamok (Utah &llam, Provo)
hegyvidéki standard (MST) és hegyvidéki nyari (MDT) id6zdnai szerint torténik
(koordinalt vilagidé [UTC-7]).
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1. MEGJEGYZES:
FRANCIAORSZAG: A ,VDI Mandataire” statuszu fuggetlen értékesiték nem jogosultak
kdzvetlendl értékesiteni nem regisztralt vasarlok részére.

OLASZORSZAG: A megbizottak (incaricati) kézvetlen vagy kdzvetett médon kizardlag a
Vallalat nevében gyUjthetnek vételi megrendeléseket a fogyasztok otthonaban. Brand
Affiliate-ként (incaricato) termékeket csak a személyes és a haztartasaban élék
szlkségleteinek kielégitésére vasarolhat; a nem regisztralt vasarloktél kapott
megrendeléseket tovabbitania kell a Vallalat felé.
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SZOJEGYZEK

Affiliate Referring Bonus (Affiliate-ajanlasi
bonusz): Olyan bénusz, amelyben Brand
Affiliate-ként hetente részesll a
személyesen regisztralt Affiliate-jei
eladasai alapjan. Ezzel kapcsolatban
tekintse meg a 2.2 szakaszt.

Bonusz: A jelen Program keretében
folyositott értékesitési kompenzacio,
beleértve a Selling Bonust (értékesitési
bonusz), a Retailing Bonust
(kiskereskedelmi bénusz), az Affiliate
Referring Bonust (Affiliate-ajanlasi bonusz),
a Building Bonust (épitési bonusz) és a
Leading Bonust (vezetdi bonusz). A
bonuszok nem tartalmazzak azt a
kiskereskedelmi profitot, amelyre a
kdzvetlendl nem regisztralt vasarlok
részére torténd viszonteladas céljabdl
vasarolt termékekkel tehet szert, sem
barmely mas pénzbeli €és nem pénzbeli
dsztonz6t (Franciaorszagra €s
Olaszorszagra vonatkozoan tekintse meg
az 1. megjegyzést a 18. oldalon).

Brand Affiliate azonosito: Az azonosito,
amely akkor jon 1étre, amikor On Brand
Affiliate-ként regisztral a Nu Skinnél. Amikor
letrehoz egy Brand Affiliate azonositot,
Onhoz rendellink egy egyedi Brand Affiliate
azonositd szamot.

Brand Affiliate megallapodas: Egy
megallapodés On és a Nu Skin kdzétt,
amely megszab bizonyos feltételeket a Nu
Skinnel fennalld kapcsolatara vonatkozoan.

Brand Affiliate: Olyan személy, aki a Nu
Skinnél Brand Affiliate-ként regisztral, és
tagoknak szo6l6 aron vasarolhat
termékeket, maga is értékesitheti a
termékeinket, és mas vasarlokat és Brand
Affiliate-eket regisztralhat. A Brand Affiliate
megnevezeés ugyanakkor altalanossagban
minden Brand Affiliate-re és Brand
Representative-ra utalva is hasznalhato.
Példaul egy Brand Partnerre vagy Brand
Directorra is utalhatunk Brand Affiliate-
ként, amikor altalanossagban az dsszes

Brand Affiliate-rél beszéliink. A Brand
Affiliate-ek nem vasarlok.

Brand Director: Egy olyan kategoria,
amelybe az Emerald Director, Diamond
Director, Blue Diamond Director és
Presidential Director cimmel rendelkezé
Brand Representative-okat soroljuk.

Brand Partner: Egy olyan kategdria,
amelybe a Gold Partner, Lapis Partner és
Ruby Partner cimmel rendelkez6 Brand
Representative-okat soroljuk.

Brand Representative el6menetel
idopontja: A Brand Representative
kvalifikacio befejezését kovetd egyhetes
idészak elsé napja. Ha On a hénap 1.,
2.vagy 3. hetében szerez Brand
Representative kvalifikaciot, akkor a Brand
Representative eldmenetel idépontja az
adott honap 8., 15. vagy 22. napja lesz. Ha
On a hénap 4. hetében fejezi be a Brand
Representative kvalifikaciot, akkor a Brand
Representative statuszba Iépésének
idépontja a kdvetkezd honap elsé napja
lesz. Ezzel kapcsolatban tekintse meg az
A. fuggeléket.

Brand Representative kvalifikacio: A
Brand Representative statusz
megszerzésenek folyamata. Ezzel
kapcsolatban tekintse meg a

3.1. szakaszt.

Brand Representative kvalifikacios
idészak: Azzal a hénappal kezddd§
idészak, amelyben bekdldi a
szandeéknyilatkozatat. Onnantdl kezdve a
kovetkezd honap végeig kell teljesitenie a
Brand Representative kvalifikacio
feltételeit. Ezzel kapcsolatban tekintse
meg a 3.1. szakaszt.

Brand Representative kvalifikacios
kovetelmények: A Brand Representative
kvalifikacios idészak alatt
szandéknyilatkozatot kell benyujtania, és el
kell érnie 2000 csoportforgalmat (beleértve
a sajat kdzvetlen vasarloi értékesitési



forgalmabdl 500-at). Ezzel kapcsolatban
tekintse meg a 3.1. szakaszt.

Brand Representative: Olyan Brand
Affiliate, aki sikeresen befejezte a Brand
Representative kvalifikaciot, és nem is
veszitette el Brand Representative
statuszat. A Brand Representative
kifejezéssel altalanossagban a Brand
Representative statuszhoz tartozé és annal
magasabb valamennyi cimre utalhatunk.
Példaul egy Ruby Partnerre vagy Diamond
Directorra is utalhatunk Brand
Representative-ként, amikor
altalanossagban az 6sszes Brand
Representative-rél beszéllnk.

Building Bonus (épitési bonusz): Olyan
bonusz, amelyben Brand Representative-
ként havonta részesll a Csoportja Brand
Affiliate-jei és vasarldi altal a Nu Skin
rendszerein keresztll megvasarolt
termékek jutalékalapot képzé értéke
alapjan. Ezzel kapcsolatban tekintse meg a
2.3. szakaszt.

Business Builder azonosité (BBP): Olyan
azonositd, amely az On G1-es szintjén
helyezkedik el. A BBP-t a Blue Diamond
Director cim elnyerésének elsé honapja
utdn itélik oda Onnek. Ezzel kapcsolatban
tekintse meg a D. figgeléket.

Cim: Cimeket Brand Representative-ként
szerezhet a vezetdi csapatai és az 6
értékesitési forgalmuk alapjan. Megszerzett
cime hatarozza meg generacioi szamat,
amelyek utan Leading Bonusban (vezetdi
bdénusz) részesullhet.

Ezzel kapcsolatban tekintse meg a 2.D
tablazatot.

Csapat: Csapata a Brand Representative-
ok 6sszes generacidjabol és az § sajat
Csoportjaikbal all, a cime altal
meghatarozottak szerint (a 2.D tablazatnak
megfeleléen). Csapata nem foglalja
magéban sem Ont, sem a Csoportjat.

Csoport: Az On Csoportjaba tartozik (1) On,
(2) valamennyi tagja, kiskereskedelmi
vasarloja és Brand Affiliate-je, valamint (3)
Brand Affiliate-jei tagjai, kiskereskedelmi

vasarloi, Brand Affiliate-jei és igy tovabb.
Csoportja magaban foglalja a Brand
Representative kvalifikacié megszerzésén
dolgozdé Brand Affiliate-jei Csoportjait is.
Azon Brand Affiliate-jei, akik befejezik a
Brand Representative kvalifikaciot,
elhagyjak a Csoportjat, és a sajat
Csoportjukkal egyUtt a Csapata a részéve
valnak.

Csoportforgalom (GSV): A Csoportjan
bellli termékvasarlasokbdl szarmazo
Osszesitett értékesitési forgalom.

Drop Ship rendelések (az egyes piacokon
valo rendelkezésre allastol fliggéen): Ha
rendelkezésre all, Drop Ship rendelés utjan
sajat Brand Affiliate azonositojaval adhat le
olyan megrendelést, amelyet vasarlonak
torténd értékesitéskeént jeldol meg. Ezen
rendeléstipus igénybevételéhez a Drop
Ship rendeléssel kdzvetlenll a vasarlonak
kell értékesitenie és szallitania, és ezt fel is
kell tUntetnie.

Ertékesitési forgalom (SV): A
termékértékesités szamszerlsitése
érdekében minden termékhez bedllitott, de
nem pénznemben kifejezett érték,
amelynek 0sszesitése Utjan mérhetd a
teljesitmények kilonb6z6
referenciaértékek szerinti megfelelése,
valamint megallapithato a bonuszok
szazalékos aranya. A Vallalat sajat belatasa
szerint id6rél idére modosithatja az
értékesitési forgalmat. Az értékesitési
forgalom eltér a jutalékalapot képzé
ertéktdl és a nettd eladasi artol. Az egyes
termékek értékesitési forgalmardl és az
értékesitési kompenzaciot érinté egyéb
tudnivaldkrol a nuskin.com webhelyen
létrehozott fiokjaba belépve tajéekozddhat.
Ertékesitési halézat: Ertékesitési haldzata
az On Csoportjabdl, az On Csapatbdl,
valamint a Csapata alatt elhelyezkedd
Brand Representative-ok Csoportjaibdl és
Csapataibol all.

Ertékesitési Teljesitmény Program (vagy a
Program): A jelen Ertékesitési Teljesitmény
Program (beleértve annak esetleges
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jovébeli médositasait is), amely
meghatarozza, hogy a jelen Programban
Brand Affiliate-ként részt vevék milyen
feltételek szerint részesulhetnek
értékesitési kompenzacioban.

Flex pontok: A Flex pontok a
csoportforgalom kipotlasara szolgalnak a
Brand Representative statusz megtartasa
érdekében, ha egy adott honapban nem
sikertlne elérnie legaldabb a 2000
csoportforgalmat. A Flex pontok azonban
arra nem hasznalhatok fel, hogy eleget
tegyen az el6irt 250 kozvetlen vasarldi
értékesitési forgalomnak. A Flex pontok
nem generalnak értékesitési forgalmat
vagy jutalékalapot képzé értéket, és
bonusz sem jar utanuk. A Flex pontoknak
nincs pénzben kifejezhetd ertékik, és nem
valthatok készpénzre. A Flex pontok nem
jarnak le, és nincs korlatozva, hogy
dsszesen hany Flex pontot gydjthet;
azonban minden addig felhalmozott Flex
ponttdl elesik, ha elvesziti Brand
Representative statuszat. Ezzel
kapcsolatban tekintse meg a 3.3. szakaszt.

Generaciok: A Csapataban kialakult
kulonb6z6 Brand Representative szintek.
Minden olyan Brand Representative, akit
kdzvetlenll On vezet, és aki az elsé On alatt
elhelyezkedd Brand Representative a
Csapatéban, az On elsé generdcids (G1)
Brand Representative-ja. Azok a Brand
Representative-ok, akik 6alattuk vannak
egy szinttel, az On méasodik generacios
(G2) Brand Representative-jai és igy
tovabb. Azok a Brand Affiliate-ek, akik nem
szereztek Brand Representative statuszt,
nem alkotnak generaciot, helyette a sajat
Brand Representative-juk Csoportjahoz
tartoznak. Az On G1 Brand Representative-
ja Brand Affiliate-jei példaul (akik még nem
szereztek Brand Representative statuszt)
nem a G2-es szintjéhez, hanem G1 Brand
Representative-ja Csoportjahoz tartoznak.

Jutalékalapot képz6 érték (CSV):
Minden egyes termék kapcsan
pénznemben kifejezett érték, amely a
Building Bonus (épitési bonusz) és a

Leading Bonus (vezetdi bonusz)
kiszamitasahoz egyarant alapul szolgal.

A jutalékalapot képz6 érték kilonbozé
tényez6kbdl kifolydlag idérél idére
kiigazitasra kerllhet, beleértve az arak
valtozasat, az arfolyam-ingadozasokat, a
promaciokat és igy tovabb. A

jutalékalapot képz6 érték nem azonos az
értékesitési forgalommal, és rendszerint
nem egyenld az egyes termékek
értékesitési forgalmaval sem. Bizonyos
termékek jutalékalapot képzé értéke

akar nulla is lehet. Az egyes termékek
jutalékalapot képzé értékérdl és az
értékesitési kompenzaciot érinté egyéb
tudnivaldkrdl a nuskin.com webhelyen
létrehozott fiokjaba belépve

tajékozodhat. Amikor tébb piacon is
értékesit termékeket, a jutalékalapot

képzd értéket a sajat piaca pénznemére
valtjuk at.

Kiskereskedelmi vasarlok: Minden olyan
vasarld, aki a Nu Skin rendszerein keresztdl
vasarol termékeket, de nem tag vagy Brand
Affiliate. Egy kiskereskedelmi vasarlo
termékvasarlasa utan jaro bonuszokban az
a Brand Affiliate részesul, aki az adott
termékrendelés idépontjaban eladdnak
min6sUl. A jelen Program értelmében a
kiskereskedelmi vasarlé meghatarozasa
nem foglalja magaban a nem regisztralt
vasarlokat. A kiskereskedelmi vasarlok nem
vesznek részt a jelen Programban, sem a
termékek viszonteladasaban, és nem
regisztralhatnak mas vasarlokat vagy Brand
Affiliate-eket.

Kozvetlen értékesitési vallalat: Olyan
véllalat, amely a Kdzvetlen Ertékesitok
Szovetségének tagja, vagy egyéb Uton
alkalmaz egy fuggetlen vallalkozokbol
allo értékesitési csapatot a termékei és
szolgaltatasai értékesitésére, és egy
egy- vagy tébbszintl kompenzacids
rendszer révén javadalmazza 6ket (1) a
sajat értékesitéseik és/vagy; (2) mas
olyan fuggetlen vallalkozok értékesitései
utan, akik alattuk elhelyezkedve
regisztraltak ugyanazon termékek és
szolgaltatasok forgalmazasara.
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Kozvetlen vasarlo: Olyan tag vagy
kiskereskedelmi vasarld, akinek a Brand
Affiliate kdzvetlenll ad el termékeket a Nu
Skin rendszerein keresztul, valamint olyan
vasarlok is, akik kézvetlendl egy Brand
Affiliate-t6l vasarolnak termékeket, ha van
ra mod, akar Drop Ship rendelések utjan. A
tag az 6t regisztralo Brand Affiliate
kdzvetlen vasarldja. Ha a regisztrald Brand
Affiliate elvesziti Brand Affiliate statuszat,
az adott Brand Affiliate altal korabban
beléptetett valamennyi tag a legkozelebbi,
folotte allé Brand Affiliate kdzvetlen
vasarloja lesz. Amikor egy kiskereskedelmi
vasarld a Nu Skin rendszerein keresztUl
vasarol termékeket, akkor az értékesités
utan mindig az adott terméket eladd Brand
Affiliate részesul jovairasban. Egy Brand
Affiliate nem mindgsul kozvetlen vasarlonak.

Kozvetlen vasarloi értékesitési forgalom
(DC-SV): A kdzvetlen vasarldi altal
teljesitett vasarlasokbol szarmazo teljes
termékértékesitési forgalom.

Leading Bonus (vezetdi bonusz): Olyan
bonusz, amelyben Brand Partnerként vagy
Brand Directorként havonta részeslil a
Csapata altal generalt értékesitési forgalom
jutalékalapot képzd értéke alapjan. Ezzel
kapcsolatban tekintse meg a 2.4. szakaszt.

Megtartasi (mas szoval fenntartasi vagy
statuszmegorzési) kovetelmény: A
kdvetelmény, amely szerint egy hénapon
belll legalabb 2000 csoportforgalmat
(beleértve a sajat kdzvetlen vasarloi
értékesitési forgalmabdl 250-et) kell elérnie
ahhoz, hogy megtarthassa Brand
Representative statuszat, és jogosult
legyen az Onnek folydsitandé Building
Bonusra (épitési bénusz) vagy Leading
Bonusra (vezetéi bonusz). A Brand
Representative statusz megdrzése
érdekében akar Flex pontokkal is kipotolhatja
a hianyzo csoportforgalmat, de a kozvetlen
vasarloi értékesitési forgalomra vonatkozo
kovetelményeket nem teljesitheti vellk.
Azonban ha Brand Representative statusza
megtartasahoz Flex pontokat kell
felhasznalnia, akkor abban a hénapban

nem lesz jogosult sem Building Bonusra
(épitési bonusz), sem Leading Bonusra
(vezetdi bonusz). Ezzel kapcsolatban
tekintse meg a 3.2. szakaszt és az A.
fliggeléket.

Nem regisztralt vasarlok: Olyan személyek,
akik a Nu Skin rendszerein kivUli vasarolnak
termékeket egy Brand Affiliate-tél
(flggetlenul attdl, hogy a nem regisztralt
vasarlo korabban vasarolt-e kézvetlendl a
Nu Skintdl is termékeket). A nem regisztralt
vasarlok nem vesznek részt a jelen
Programban, sem a termékek
viszonteladasaban, €s nem
regisztralhatnak mas vasarlokat.

Netto eladasi ar: A termékekért fizetett ar,
amely nem tartalmazza a kiskereskedelmi
felarat, sem az adot és a szallitast.

Nu Skin bénuszegyenleg: A Nu Skin
digitalis eszkdzeiben (pl. Nu Skin Stela
alkalmazas és nuskin.com) vezetett digitalis
egyenleg, amellyel nyomon kdvethetia Brand
Affiliate-ként Onnek folydsitott bénuszokat,
kifizetéseket és jutalékkiigazitasokat. Nu
Skin bonuszegyenlege automatikusan
létrejon, amikor Brand Affiliate statuszt
szerez. A Nu Skin bonuszegyenlegek nem
kamatoznak. Eléfordulhat, hogy a fogado
pénzintézet és a Nu Skin kezelési dijat
szamit fel. A Nu Skin ingyenesen és
automatikusan &tutalja Onnek a Nu Skin
bonuszegyenlegén marado 6sszeget
minden heti és havi kifizetési idészak végen.
A Nu Skintél érkezé automatikus
atutalasokra piacspecifikus kovetelmények
vonatkoznak.

Nu Skin rendszerek: Barmilyen eljarasmad,
alkalmazas vagy mas digitalis tulajdon a Nu
Skin digitalis 6koszisztémajan belll, amelyet
a Nu Skin a Nu Skin termékek vasarlasara
vagy eladasara jelolt ki, beleértve a Nu Skin
Verat, a Nu Skin Stelat, a nuskin.com
webhelyet és a MySite fellletét, az
ajanlatkészitésben segité Personal Offer
Toolt vagy a Nu Skin altal tamogatott
barmely egyéb platformot.
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Nu Skin Stela: Egy olyan mobilalkalmazas,
amely a Brand Affiliate azonositojaval
0sszefliggé adatokat bocsat a
rendelkezésére, koztik a
termékvasarlasairdl, értékesitési haldzata
szegmenseirdl, a bonuszairdl,
célkitlizéseirdl, jelentésekrdl,
elismerésekrél és sok masrol. A Nu Skin
Stelat letdltheti készuléke
alkalmazasboltjabdl.

Nu Skin: A Nu Skin International, Inc. és
leanyvallalatai (a Rhyz, Inc. és annak
kapcsolt vallalkozasai kivételével).

Presidential Director Business Builder
azonosito (Presidential Director BBP):
Olyan azonosito, amely BBP-je G1-es
szintjén helyezkedik el. A Presidential
Director BBP-t a Presidential Director
cim elnyerésének elsé hénapja utan
itélik oda Onnek. Ezzel kapcsolatban
tekintse meg a D. fliggeléket.

Restart: A folyamat, amely esélyt ad a
korabbi Gold Partner és annal magasabb
cimek birtokosainak, hogy visszaszerezzék
értékesitési haldzatukat (olyan formaban,
mintha el sem veszitették volna Brand
Representative statuszukat). Ezzel
kapcsolatban tekintse meg a C.
fuggeléket.

Retailing Bonus (kiskereskedelmi bonusz):
A (1) kiskereskedelmi vasarldja altal a Nu
Skintél kozvetlendl vasarolt termékekért
fizetett ar (szallitasi kdltségek és adok
nélkll) és (2) a tagoknak szolo ar
kulonbozete. Ezzel kapcsolatban tekintse
meg a 2.1. szakaszt.

Selling Bonus (értékesitési bonusz): A
bonusz, amelybdl a kbzvetlen vasarloi
részére torténd termékeladasok alapjan
részesUl. Ezzel kapcsolatban tekintse meg
a 2.1. szakaszt.

Szabalyzat: Egy dokumentum, amely az On
és a Nu Skin kozott létrejott megallapodas
részét képezi, és meghataroz bizonyos
szabdlyokat és eljardsmodokat az On altal
folytatott lzleti tevékenységet illetéen.

Szandéknyilatkozat: Egy dokumentum,
amelyet a Nu Skin rendszerein keresztUl
kild be, hogy tajékoztassa a Vallalatot
azon szandékarol, hogy Brand
Representative kvalifikaciot kivan elkezdeni.

Személy: Természetes személy vagy
gazdasagi tarsasag. Egy ,gazdasagi
tarsasag” lehet akar részvénytarsasag,
partnerség, korlatolt felelésségu tarsasag,
betéti tarsasag vagy az uzleti szervezetek
egyéb formaja, amelyet torvényesen
alapitottak azon joghatésag jogszabalyai
szerint, ahol a szervezet bejegyzése
tortént.

Személyesen regisztralni (vagy
személyesen regisztralt): Egy személy
bejegyzését jelenti a Nu Skinnél. Ha
regisztral példaul egy Brand Affiliate-et,
tagot vagy kiskereskedelmi vasarlot a Nu
Skinnél, azzal 6k az On személyesen
regisztralt Brand Affiliate-je, személyesen
regisztralt tagja, illetve személyesen
regisztralt kiskereskedelmi vasarloja
lesznek.

Személyesen regisztralt Affiliate-ek
eladasai: A személyesen regisztralt Brand
Affiliate-jei altal megvaldsitott
termékeladasok értéke, amelyet a
kdzvetlen vasarloik részére értékesitett
termékek nettd eladasi aranak 0sszesitése
utjan szamitanak ki.

Tag: Olyan vasarlo, aki egy Brand Affiliate
meghivasara regisztral a Nu Skin
rendszerein keresztil, hogy tagoknak szd6lo
aron vasaroljon Nu Skin termékeket. Tagok
nem regisztralhatnak vasarlokat vagy
Brand Affiliate-eket, és nem vehetnek részt
a Nu Skin termékek viszonteladasaban,
sem a jelen Programban.

Tagoknak szol6 ar: A termékek tagok és
Brand Affiliate-ek szamara szabott listaara,
adok és szallitasi koltségek nélkul. A
tagoknak szol6 arat a helyi piac hatarozza
meg, és el6fordulhat, hogy eladastsztonzés
vagy egyeéb 6sztonzdék céljabdl kiigazitasra
kerdl.
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Termékek: A Nu Skin kinalataban szerepld
Osszes aru és szolgaltatas.

Uzletfejlesztési tevékenységek: Barmilyen
tevékenyseég, amely szorgalmazza,
elémozditja, segiti vagy barmilyen modon
tamogatja mas vallalkozas Uzletvitelét,
fejlesztését, értékesitését vagy
szponzoralasat, tobbek kdzott beleértve
termékek vagy szolgaltatasok eladasat;
Uzleti lehetdsegek elémozditasat; a

vallalkozas nevében vagy egyik képviseléje

nevében valo fellépést; a lehetéséget az
On nevének felhaszndldsara a vallalkozas,
a termékei, a szolgaltatasai vagy
lehetéségei értékesitésére; a vallalkozas
nevében térténd szponzoralast vagy
toborzast; az igazgatotanacsi tagként,
tisztségviselbként, képviseléként vagy
Uzletépitéként valo eljarast a vallalkozas
nevében; valamint a tulajdonosi
erdekeltséget, vagy barmilyen mas
gazdasagi érdekeltséget, fliggetlenll attdl,
hogy az kdzvetlen vagy kozvetett.

Vallalat vagy mi: A Nu Skin.

Vasarld: Barki, aki termékeket vasarol, de
nem vesz részt a jelen Programban és a
termékek viszonteladasaban sem, illetve
nem regisztralhat mas vasarlokat vagy
Brand Affiliate-eket. A Brand Affiliate-ek
nem vasarlok.

Vezetdi csapat: Vezetdi csapatait G1-G6
Brand Representative-jai alkotjak, minden
esetben egy G1 Brand Representative-bdl
kiindulva. Mindegyik vezetdéi csapata kulon
egyseéget képez, és az élén egy-egy G1
Brand Representative-ja all. Ezzel

kapcsolatban tekintse meg a 2.4. szakaszt.

Vezetdi csapatforgalom (LTSV): Egy
adott vezetdi csapat dsszesitett
értékesitési forgalma. Ezzel
kapcsolatban tekintse meg a

2.4. szakaszt.
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A.FUGGELEK o ,
TOVABBI KVALIFIKACIOS TUDNIVALOK

Az aldbbiakban tovabbi informaciokat talal a Brand Representative kvalifikacioval
kapcsolatban, beleértve a fontos datumokat, a megtartasi kovetelményt, bénuszokat és
egyéb tudnivalokat.

. A BRAND REPRESENTATIVE STATUSZ MEGTARTASA

Ha a Brand Representative statuszba lépésének idépontja egy adott hdnap elsé napja,
akkor attél a honaptdl kezdédden kell eleget tennie a megtartasi kovetelményeknek. Ha
Brand Representative statuszba lépési idépontja egy adott hénap elsé napja utani napra
esik, akkor a kdvetkez6 honaptdl kezd6dden kell eleget tennie a megtartasi
kdvetelményeknek.

PELDAUL: Ha majus 4. hetében fejezi be a Brand Representative kvalifikaciot, Brand
Representative statuszba lépésének idépontja junius 1. lesz, és igy juniustol kezdddben
kell majd eleget tennie a megtartasi kdvetelményeknek. Ha junius elsé hetében fejezi be
a Brand Representative kvalifikaciot, Brand Representative statuszba Iépésének
idépontja junius 8. lesz, és igy juliustol kezdédden kell majd eleget tennie a megtartasi
kovetelményeknek.

. A BRAND REPRESENTATIVE STATUSSZAL JARO BONUSZOK

. Building Bonus (épitési bonusz)

Csoportja eladasai alapjan Building Bonusban (épitési bonusz) részestlhet Brand
Representative statuszba lépési idépontjaban vagy azt kovetéen. Ha a hénap elsé
hetében fejezi be a Brand Representative kvalifikacidt, Brand Representative statuszba
lépésének iddépontja a honap 8. napja lesz, és igy Building Bonusban (épitési bonusz) is
a 8. napon vagy azt kdvetéen kezdhet el részesuini a termékeladasok alapjan. Nem
részesul Building Bonusban (épitési bonusz) az adott honap elsé hetében teljesitett
termékeladasok utan. Ha a hénap negyedik hetében fejezi be a Brand Representative
kvalifikaciot, Brand Representative statuszba Iépésének idépontja a kdvetkezé hdnap 1.
napja lesz, és igy Building Bonusban (épitési bonusz) is a kdvetkezd honap 1. napjan
vagy azt kdvetden kezdhet el részesulni a termékeladasok alapjan.

Brand Representative statuszba lépési idépontja utani csoportforgalma tébbé mar nem
szamit bele az On felett legkdzelebb elhelyezkedd Brand Representative
csoportforgalmaba. Csoportforgalma ehelyett az 6 csapatforgalmaba és Leading
Bonusaba (vezetdi bonusz) fog beleszamitani.

PELDAUL: Ha majus harmadik hetében fejezi be a Brand Representative kvalifikaciot,
Brand Representative statuszba lépésenek idépontja majus 22. lesz. Csoportforgalma
igy majus 21-ig az On felett legktzelebb elhelyezked® Brand Representative
csoportforgalmaba szamit majd bele, de majus 22-t8l majus végéig a termékeladasok
utan jaré csoportforgalma mar az illeté Brand Representative csapatforgalmaba és
Leading Bonusaba (vezet6i bonusz) fog beleszamitani. Ha majus negyedik hetében
fejezi be a Brand Representative kvalifikaciot, Brand Representative statuszba
lépésének idépontja junius 1. lesz, és igy majusi csoportforgalma még az On felett
legkozelebb elhelyezkedd Brand Representative majusi csoportforgalmaba szamit majd
bele. Junius 1-tél azonban csoportforgalma mar az On felett legkdzelebb elhelyezkedd
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Brand Representative csapatforgalmaba és Leading Bonusaba (vezetdi bonusz) fog
beleszamitani.

. Leading Bonus (vezetdi bonusz)

Brand Representative elémeneteli idépontja utan Leading Bonusra (vezetdi bénusz) is
jogosult lesz, amennyiben teljesiti a Leading Bonus (vezetdi bénusz) feltételédl
tamasztott kovetelményeket.

PELDAUL: Ha majus elsé hetében fejezi be a Brand Representative kvalifikaciot, Brand
Representative statuszba Iépésének idépontja majus 8. lesz, és onnantdl meg is
kezdheti majusi Leading Bonusa (vezetéi bonusz) megszerzését, amennyiben sikerdl
elérnie a 3000 csoportforgalmat Brand Representative statuszba Iépésének idépontja és
a hénap vége kozdott, valamint a honap végéig teljesiti a Brand Partner vagy egy annal
magasabb szint kdvetelményeit is. Ha majus negyedik hetében fejezi be a Brand
Representative kvalifikaciot, Brand Representative statuszba lépésének idépontja junius
1. lesz, és onnantdl meg is kezdheti juniusi Leading Bonusa (vezetéi bonusz)
megszerzéset, amennyiben junius folyaman teljesiti a Leading Bonus (vezetdi bonusz)
feltételéll tamasztott kdvetelményeket.
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B. FUGGELEK - ,
A BONUSZOK KIIGAZITASA ES VISSZAVETELE

A Szabalyzat értelmében a Vallalatnak jogaban all korrigalni a mar kifizetett bonuszokat,
beleértve az On, valamint a vasarlas idépontjdban a Csoportjaba vagy a Csapatéba
tartozok altali termékvisszakildések alapjan vegrehajtott kiigazitasokat is. A
termékvisszakuldésekbdl adddd bonuszkiigazitasok kiszamitasa és visszavétele fligg a
bonusz tipusatol és a visszakuldés idépontjatdl is.

A BONUSZKIIGAZITASOK KISZAMITASA
Bonuszai termékvisszakildésekbdl adddo kiigazitasa az alabbiak szerint torténik:

. Retailing Bonus (kiskereskedelmi bénusz)

Amikor kdzvetlen vasarldi termékeket kildenek vissza, a Vallalat visszavonja a termékek
utan jovairt Retailing Bonusokat (kiskereskedelmi bonusz).

. Selling Bonus (értékesitési bonusz) és Affiliate Referring Bonus (Affiliate-ajanlasi
bonusz)

Amikor kdzvetlen vasarloi vagy személyesen regisztralt Brand Affiliate-jei kbzvetlen
vasarloi termékeket kildenek vissza, a Vallalat visszavonja a termékek utan jovairt
Selling Bonusokat (értékesitési bonusz) és Affiliate Referring Bonusokat (Affiliate-
ajanlasi bonusz).

Ha kozvetlen vasarldi még a vasarlas honapjaban kildenek vissza termékeket, kdzvetlen
vasarloi értékesitési forgalmat a visszakuldott értékesitési forgalom 6sszegével fogjuk
csokkenteni. igy a kdvetkezé hetekben folydsitott Selling Bonusai (értékesitési bénusz)
és Affiliate Referring Bonusai (Affiliate-ajanlasi bonusz) szazaléka is csokkenhet a
visszakuldések kozvetlen vasarldi értékesitési forgalmara gyakorolt hatdsa miatt.

Ha az el6z6 honapban vasarolt termékek visszaklldése miatt kdzvetlen vasarldi
értékesitési forgalma az adott hdnapban elért bonuszklszdb ala csokken, a Vallalat a
kifizetett bdnuszkiiszob eléréséhez hidnyzé dsszeget le fogja vonni az On kdzvetlen
vasarloi értékesitési forgalmabdl. Erre a levonasra a termeékvisszakuldést kovetd
hénapban fog sor kerdini.

PELDAUL: Ha januarban elérte a 750 kdzvetlen vasarloi értékesitési forgalmat, amiért
8%-0s Selling Bonusban (értékesitési bonusz), valamint 12%-os Affiliate Referring
Bonusban (Affiliate-ajanlasi bonusz) részesllt, de marciusban a januari
termékértékesitésbdél 400 értékesitési forgalomnak megfeleld visszakildés tortént,
akkor &prilis elején On minusz 150 kdzvetlen vasarldi értékesitési forgalommal indul, és a
8%-0s Selling Bonusra (értékesitési bonusz), valamint a 12%-os Affiliate Referring
Bonusra (Affiliate-ajanlasi bonusz) sem valhatna jogosultta aprilisban, hacsak nem
general 650 kdzvetlen vasarloi értékesitési forgalmat a hénap folyaman, hogy
helyrebillentse a negativ egyenleget, és bénuszszintje elérje az 500 kdzvetlen vasarloi
értékesitési forgalmat.

. Building Bonus (épitési bonusz)

Amikor valaki, aki a vasarlas pillanataban az On Csoportjanak tagja volt, termékeket kiild
vissza, a Vallalat visszaveszi Ontdl a visszakuldott termeékek utan kifizetett Building
Bonust (épitési bonusz).
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Ha a Csoportjabol valaki még a vasarlas honapjaban kild vissza termékeket,
csoportforgalmat a visszakuldott értékesitési forgalom 6sszegével fogjuk csokkenteni.

Ha az el6z6 honapban vasarolt termékek visszakildése miatt csoportforgalma az adott
honapban elért bonuszklszob ala csokken, a Vallalat a termékvisszakuldést kdvetd
honapban le fogja vonni a megfelelé csoportforgalmat.

PELDAUL: Ha januarban 3300 csoportforgalmat ért el, amiért 10%-os Building
Bonusban (épitési bonusz) részesult, de marciusban a januari termékértékesitésbél 600
értékesitési forgalomnak megfelels visszakiildés tortént, akkor aprilis elején On minusz
300 csoportforgalommal indul, és az 5%-0s Building Bonusra (épitési bonusz) sem lenne
jogosult aprilisban, hacsak nem general 2300 csoportforgalmat a hénap folyaman,

hogy helyrebillentse a minusz 300-as egyenlegét, és bonuszszintje elérje a

2000 csoportforgalmat.

. Leading Bonus (vezetdi bonusz)

Amikor valaki, aki a vasarlas pillanatédban az On Csapatéanak tagja volt, termékeket kiild
vissza, a Vallalat visszaveszi Ontdl a visszakuldott termékek utan kifizetett Leading
Bonust (vezetdi bonusz).
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C.FUGGELEK
RESTART

A Restart egy olyan folyamat, amely esélyt ad a korabbi Gold Partner vagy annal
magasabb cimek birtokosainak, hogy visszaszerezzék értékesitési haldzatukat (olyan
formaban, mintha el sem veszitették volna Brand Representative statuszukat). A
kovetkez6kben tovabbi tudnivaldkrél olvashat a Restart lehetéségének
igénybevételével, elényeivel és feltételeivel kapcsolatban.

. ARESTART HASZNALATA
Ha On Gold Partner vagy annal magasabb cim birtokosa lenne, aki elvesziti Brand
Representative statuszat, és szeretné elkezdeni a Restart folyamatot, akkor:

i. Uj szandéknyilatkozatot kell bekUldenie, amivel jelzi a szandékat, hogy ismét
Brand Representative kvalifikaciot szeretne elkezdeni; és

ii. Ujbdl teljesitenie kell a Brand Representative kvalifikacio feltételeit, méghozza
harom egymast kdveté honapon belll attdl a naptdl szamitva, amikor
hivatalosan elveszitette Brand Representative statuszat.

Amennyiben ezen a harom honapos idészakon belll nem fejezi be a Restart
folyamatat, a tovabbiakban mar nem lesz Ujabb alkalma visszaszerezni
értékesitési halozatat.

PELDAUL: Ha Brand Representative statusza elveszitése marcius 1-t6l hatalyos, majus
4. hetéig teljesitenie kell a Brand Representative kvalifikacio feltételeit, hogy junius 1-vel
Ujbdl Brand Representative lehessen, és visszaszerezhesse értékesitési haldzatat.

. ARESTART ELONYEI
Amennyiben az eléirt idékereten belil teljesiti a Restart folyamatat, On:

e ismét Brand Representative statuszt kap;

e jogosultta valik a Building Bonusra (épitési bonusz) és a Leading Bonusra
(vezetdi bénusz);

e visszakapja értékesitési halozatat (olyan formaban, mintha el sem
veszitette volna Brand Representative statuszat); és

e 1000 Flex pontot kap az elsd honapban és 500-at a masodik hénapban a
Restart befejezését kdvetden.

. STATUSZA MASODSZORI ELVESZITESE

Amennyiben Brand Representative statuszat masodszor is elvesziti, azzal a Restarthoz
vald jogat, valamit értékesitési halozatat is végleg elvesziti (az egy generacioval feljebb
keriil az On felett elhelyezked6 Brand Representative-hoz). Azonban még ha a Restart
lehetésége tobbé nem is all rendelkezésére, a Brand Representative kvalifikaciot
barmikor Ujbdl megszerezheti, és kiépithet egy Uj értékesitési haldzatot. Ha pedig Ujbdl
Gold Partner vagy annal magasabb cim birtokosa lesz, ismét jogosultta valik, hogy
igénybe vegye a Restartot Uj értékesitési haldzata visszaszerzésére.
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D.FUGGELEK
BLUE DIAMOND ES PRESIDENTIAL DIRECTOR BUSINESS BUILDER
AZONOSITOK

Csapata épitése es vezetése kozben lehetdsége nyilik arra, hogy Blue Diamond Director
vagy Presidential Director valjon Onbdél. Az alabbi tablazat szemlélteti, hogyan:

TEENDO JUTALOM

Tartsa fenn Brand Representative statuszat, 5%-0s Leading Bonus (vezetsi bonusz)
érjen el havonta 3000 csoportforgalmat, és Csapata havi jutalékalapot képzé értéke
alakitson ki vezet6i csapatokat alapjan kertl kifizetésre
VEZETOI CSAPATOK Cim FIZETETT GENERACIOK
6
Koztik 1= 10 000 LTSV-vel és 5% a G1-G6 utan

1> 20000 LTSV-vel és Blue Diamond Director

1230000 LTSV-vel

BBP elnyerése

6
Koztlk 1= 10 000 LTSV-vel és 5% a G1-G6 utan
1220000 LTSV-vel és Presidential Director Presidential Director BBP
1> 30000 LTSV-vel és elnyerése

1= 40000 LTSV-vel

Az elsé olyan honapban, amikor Blue Diamond Directorként kifizetésben részesul, G1-es
szintjén Business Builder azonositdt (BBP) kap, és az elsé olyan honapban, amikor
Presidential Directorként kifizetésben részesil, Presidential Director Business Builder
azonositot (Presidential Director BBP) kap BBP-je G1-es szintjén (eredeti Brand Affiliate
azonositoja G2-es szintjén). Barmely honapban, amikor Blue Diamond Directorként
kifizetésre valik jogosultta, BBP-je elfoglal egy generaciot az értékesitési haldzataban.
Barmely honapban, amikor Presidential Directorként kifizetésre valik jogosultta, BBP-je
és Presidential Director BBP-je elfoglal egy-egy generaciot (a G1-est, illetve a G2-est)
az értékesitési halozataban.

A. Automatikus létrehozas

A BBP és a Presidential Director BBP is automatikusan jon létre a bonuszszamitas soran
arra a honapra vonatkozoéan, amelyben eleget tesz a fenti kdvetelményeknek. Minden
Onnek kiosztott BBP és Presidential Director BBP az Oné is marad, kivéve, ha elvesziti
Brand Representative statuszat, és nem hajtja végre a Restart folyamatat.

1. ABBP, A PRESIDENTIAL DIRECTOR BBP ES AZ EREDETI BRAND AFFILIATE
AZONOSITOJA KOZOTTI KAPCSOLAT

Brand Affiliate megallapodasa értelmében BBP-je és Presidential Director BBP-je is a
Brand Affiliate azonositdja részét képezi, ezért kilon sem értékesiteni, sem atruhazni
nem lehet &ket.

A. Vezetdi csapatok

BBP-je és Presidential Director BBP-je sem mingsul vezetéi csapatnak Brand Affiliate
azonositdja tekintetében. BBP-je és Presidential Director BBP-je alatt elhelyezkedd G1
Brand Representative-jai vezetdi csapatként mikoddnek, és a cimkdvetelmények
teljesulése érdekében akar tomarithetdk is az alabbiak szerint.
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Az On és a felsévonaldban elhelyezkedd Brand Representative-ok havi vezetdi
csapatforgalmanak megallapitdsahoz BBP-je és Presidential Director BBP-je az On G1-
es, illetve G2-es szintjein marad (hacsak nem veszitette el Brand Representative statuszat).
Személyesen regisztralt Affiliate-ek eladasai Az On eredeti Brand Affiliate azonositdja,
BBP-je és Presidential Director BBP-je alapjan jard kdzvetlen vasarloi értékesitési
forgalom 6sszesitése alapjan kertl megallapitasra Selling Bonusai (értékesitési bonusz)

és Affiliate Referring Bonusai (Affiliate-ajanlasi bonusz) szazalékos aranya.

Az eredeti Brand Affiliate azonositdja, BBP-je és Presidential Director BBP-je ajanlasaban
személyesen regisztralt Brand Affiliate-jei utan jard kdzvetlen vasarloi értékesitési
forgalmat 6sszesitik, majd a megfeleld nettd eladasi arat folydsitjak kvalifikalt Affiliate
Referring Bonusa (Affiliate-ajanlasi bonusz) szazalékos aranyanak megfeleléen, amelyet
kozvetlen vasarldi értékesitési forgalmanak 6sszege alapjan allapitanak meg.

A BBP-je és Presidential Director BBP-je kdzvetlen vasarloi altal megvaldsult vasarlasok
nem szamitanak bele eredeti Brand Affiliate azonositdja személyesen regisztralt
Affiliate-jei eladasaiba.

Az eredeti Brand Affiliate azonositdja, BBP-je és Presidential Director BBP-je kdzvetlen
vasarloi altal megvaldsult vasarlasok beleszamitanak az Ont ajanlé Brand Affiliate
szemeélyesen regisztralt Affiliate-jei eladasaiba.

B. Csoportforgalom

On, BBP-je és Presidential Director BBP-je is sajat Csoportokkal rendelkezik. Brand
Representative statuszanak megtartasa, valamint a Building Bonusra (épitési bonusz) és
Leading Bonusra (vezetéi bonusz) valo jogosultsaga megallapitasa céljabol eredeti
Brand Affiliate azonositoja, BBP-je és Presidential Director BBP-je csoportforgalmat
osszesitik.

C. Az eredeti Brand Affiliate azonositdi cimén és Brand Representative statuszan
alapulo BBP- és Presidential Director BBP-bonuszok

Minden olyan hénapban, amelyben eredeti Brand Affiliate azonositdja teljesiti a Blue
Diamond Directorként vagy Presidential Directorként jaro kifizetések feltételeit, BBP-
bonuszait Blue Diamond Directornak tekintve szamitjak ki. Minden olyan hénapban,
amelyben eredeti Brand Affiliate azonositdja nem teljesit minden kévetelményt, hogy
jogosultta valjon a Blue Diamond Directorkeént jaro kifizetésekre, BBP-je 6sszevonasra
kerdl eredeti Brand Affiliate azonositojaval, és a BBP-jéhez kapcsolddo értékesitési
haldzatok arra a hdnapra egy generacidval feljebb kerlilnek az On és felsévonala Brand
Representative-jainak értékesitési haldzataiban.

Presidential Director BBP

Minden olyan honapban, amelyben eredeti Brand Affiliate azonositdja teljesiti a
Presidential Directorként jaro kifizetések valamennyi feltételét, Presidential Director
BBP-bdnuszait Blue Diamond Directornak tekintve szamitjak ki. Minden olyan hdonapban,
amelyben Brand Affiliate azonositdja nem teljesit minden kdvetelményt, hogy jogosultta
valjon a Presidential Directorként jaro kifizetésekre, de teljesiti a Blue Diamond
Directorként jaro kifizetések feltételeit, Presidential Director BBP-je 6sszevonasra kerUl
a BBP-jével, és a Presidential Director BBP-jéhez kapcsolddo értékesitési haldzatok arra
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a honapra egy generacidval feljebb kertilnek az On és felsévonala Brand
Representative-jainak értékesitési haldzataiban.

Minden olyan honapban, amelyben eredeti Brand Affiliate azonositdja nem teljesiti a
Blue Diamond Directorként jaro kifizetések feltételeit, BBP-je és Presidential Director
BBP-je 6sszevonasra kerUl eredeti Brand Affiliate azonositéjaval, és a BBP-jéhez
kapcsolodo értékesitési haldzatok egy generacioval feljebb kertinek, Presidential
Director BBP-je pedig két generacidval keril feljebb az On és felsévonala Brand
Representative-jainak értékesitési haldzataiban.

Az aldbbiak azt szemléltetik, miként keril kiszamitasra az eredeti Brand Affiliate
azonositdja, BBP-je és Presidential Director BBP-je utan jardé Leading Bonus (vezetdi
bonusz). Feltételezzlk, hogy eredeti Brand Affiliate azonositdja, BBP-je és Presidential
Director BBP-je dsszesen legalabb 3000 pontnyi csoportforgalommal rendelkezik, és igy
5%-0s Leading Bonusra (vezetéi bonusz) jogosult.

Blue Diamond Director
Eredeti Brand Affiliate azonositdja és BBP-je egyenként 5%-ot hoz a sajat G1-G6
szintjein. Ez ténylegesen tehat 10%-ot jelent BBP-je G1-G5 szintjein.

Presidential Director

Eredeti Brand Affiliate azonositdja, BBP-je és Presidential Director BBP-je egyenként
5%-ot hoz a sajat G1-G6 szintjein. Ez ténylegesen tehat 10%-ot jelent BBP-je G1-G5
szintjein és Presidential Director BBP-je G5 szintjén, valamint 15%-ot Presidential
Director BBP-je G1-G4 szintjein.

. Az eredeti Brand Affiliate azonositdja, BBP-je és Presidential Director BBP-je kozotti

athelyezések

. Vezetdi csapatokat az eredeti Brand Affiliate azonositotol BBP-hez vagy a Presidential

Director BBP-hez athelyezni nem lehetséges, kivéve az alabbi feltételekkel.

. Vallalat altali automatikus athelyezés:

. Az eredeti Brand Affiliate azonositojahoz tartozo vezetdi csapatok

Ahhoz, hogy egy adott jutalékidészakra Presidential Directornak jar¢ fizetségre
valhasson jogosulttd, legalabb hat vezetdi csapatot kell fenntartania, koztlik egyet
10 000 feletti vezet6i csapatforgalommal, egyet 20 000 feletti vezetdi
csapatforgalommal, egyet 30 000 feletti vezetdi csapatforgalommal és egyet

40 000 feletti vezetdi csapatforgalommal.

e Ennek a minimum hat vezetdi csapatnak pedig kdzvetlenul eredeti Brand
Affiliate azonositdja alatt kell elhelyezkednie.

e A négy 10 000 feletti, 20 000 feletti, 30 000 feletti és 40 000 feletti vezetdi
csapatforgalommal rendelkezé vezetdi csapat k6zUl haromnak kdzvetlenil az
On eredeti Brand Affiliate azonositdja alatt kell elhelyezkednie. A negyedik
akar eredeti Brand Affiliate azonositoja, akar BBP-je ala is kertlhet.
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b. Eredeti Brand Affiliate azonositéjahoz vald athelyezés

Ha az eredeti Brand Affiliate azonositéjahoz tartozé vezetdi csapatok szama hat ala
esik, a Vallalat automatikusan vezetéi csapatokat kezd el athelyezni BBP-jétél és
Presidential Director BBP-jétél eredeti Brand Affiliate azonositdjahoz mindaddig, amig
ott legalabb hat vezetdi csapat nem lesz. A vezetdi csapatok athelyezése BBP-jétd|
vagy Presidential Director BBP-jétél eredeti Brand Affiliate azonositéjahoz addig marad
érvényben, amig a sziikséges szamu vezetdi csapat potlasa az alabbiak szerint meg
nem torténik.

Ha eredeti Brand Affiliate azonositéja nem teljesiti a Blue Diamond Directorként jaro
kifizetések feltételeit (azaz a hat vezetdi csapatot, koztlik egy vezetdi csapat

10 000 feletti vezetdi csapatforgalommal, egy 20 000 feletti vezetdi csapatforgalommal
és egy 30 000 feletti vezetdi csapatforgalommal), akkor a BBP-jéhez és Presidential
Director BBP-jéhez tartoz6 vezetdi csapatokat kiértékelik, és az eredeti Brand Affiliate
azonositdjanak vezetdi csapataiban mutatkozo hianyossagok potlasahoz szikséges
legkevesebb vezetdi csapatforgalommal rendelkez6 vezetdi csapat(ok) athelyezésre
kerUl(nek) eredeti Brand Affiliate azonositéjahoz a vizsgalat targyat képzé
jutalékidészakra.

Tovabba ha a 10 000 feletti vezetdi csapatforgalommal, 20 000 feletti vezetdi
csapatforgalommal, 30 000 feletti vezetdi csapatforgalommal és 40 000 feletti vezetdi
csapatforgalommal rendelkezé négy vezetdi csapat kézul hianyzik egy az eredeti Brand
Affiliate azonositoja és BBP-je kozo6tt, akkor a Presidential Director BBP-jéhez tartozo
valamennyi vezetdi csapatot kiértékelik, és az eredeti Brand Affiliate azonositojanak
vagy BBP-jének vezetdi csapataiban mutatkozo hianyossag potlasahoz szikséges
legkevesebb vezetdi csapatforgalommal rendelkez6 vezetdi csapat athelyezésre kerUl
BBP-jéhez a vizsgalat targyat képzé jutalékidészakra.

c. Visszahelyezés BBP-jéhez vagy Presidential Director BBP-jéhez

Ha BBP-jétdl vagy Presidential Director BBP-jétél egy vezetdi csapatot automatikusan
athelyeztek, mert eredeti Brand Affiliate azonositdja hatnal kevesebb vezetdi csapattal
rendelkezett, Onnek lehetd8sége van, hogy kérelmezze ezeknek a vezetdi csapatoknak a
visszahelyezését BBP-jéhez vagy Presidential Director BBP-jéhez, miutan eredeti Brand
Affiliate azonositéjanal sikeresen poétolta az eldirt szamu vezetdi csapatot.

Kérelmét irasban, az automatikus athelyezés honapjatol szamitott hat honapon belul kell
benyujtania account menedzserének.

PELDAUL: Amennyiben a januari értékesitési teljesitménye alapjan BBP-je vagy
Presidential Director BBP-je egy vezetdi csapata februar elején automatikusan
athelyezésre kerllt eredeti Brand Affiliate azonositéjahoz, ugy a rendelkezésére allo hat
honapos idészak februartdl juliusig tart. Amennyiben augusztusban (juliusi értékesitési
teljesitménye alapjan) még (1) nem potolta a szlkséges vezetdi csapato(ka)t eredeti
Brand Affiliate azonositoja szintjén, és (2) nem kérte a vezetdi csapat(ok)
visszahelyezését BBP-jéhez vagy Presidential Director BBP-jéhez, akkor a vezetdi
csapat véglegesen eredeti Brand Affiliate azonositdjanal marad.

A jelen Program életbelépésekor aktiv Blue Diamond és Presidential Director
azonositokra tekintettel, a zokkendmentes atmenet érdekében, a Nu Skin fenntartja a
jogot, hogy kell§ ideig még eltekintsen ezeknek a BBP-re és Presidential Director BBP-re
vonatkozo kévetelményeknek a teljesitésetdl.
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