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1 OHJELMAN YLEISKATSAUS

11 JOHDANTO
Nu Skin -myyntipalkkio-ohjelma (“tdma ohjelma”) on suunniteltu palkitsemaan sinut

Brand Affiliate -kumppanina seuraavista toimista:

tuotteidemme myyminen suorille asiakkaillesi

Brand Affiliate -toiminnan kasvattaminen, jotta Brand Affiliate -kumppanit jakavat
tuotteitamme suorille asiakkailleen

Brand Affiliate- ja asiakasryhmasi rakentaminen ja kehittaminen

Muiden Brand Representative -edustajien johtaminen, kun he rakentavat ja kehittavat
omia ryhmiaan.

Tassa myyntipalkkio-ohjelmassa maaritellaan ehdot myyntipalkkioille, joita voit saada
tdman ohjelman kautta. Suosittelemme, ettd luet tdman ohjelman huolellisesti ja katsot
kasitteiden maaritelmat sanastosta.

Palkkioiden kerryttaminen Brand Affiliate -kumppanina vaatii huomattavan maaran aikaa,
vaivaa ja sitoutumista. Menestys rijppuu myos Kyvyistasi, taidoistasi ja tavastasi johtaa.
Taloudellista menestysta el voida taata, ja tulokset voivat vaihdella laajasti osallistujien valila.
Vuonna 2023 Euroopassa ja Afrikassa toimiville aktiivisille Brand Affiliate -kumppaneille
maksettu keskimdaarainen kuukausittainen myyntipalkkio oli 73 Yhdysvaltain dollaria.

Keskimaarin noin 15,2 % Euroopan ja Afrikan aktiivisista Brand Affiliate -kumppaneista ansaits/

myyntipalkkion kuukauden aikana. Katso Nu Skin -myyntipalkkio-ohjelman kaikilla tasoilla
maksettavien myyntipalkkioiden yhteenveto ja aktiivisten Brand Affiliate -kumppaneiden
Kdsitteen maaritelma osoitteessa nuskin.com.

Sinun on oltava Brand Representative sekd taytettava tietyt myyntivaatimukset ja muut
vaatimukset saadaksesi Building Bonusta. Euroopassa ja Afrikassa kaikille Brand
Representative -edustajille kuukausittain maksettu tyypillinen Building Bonus oli 222

Yhdysvaltain dollaria ja 405 Yhdysvaltain dollaria niille, joiden ryhmamyyntivolyymi oli yii 2 000

kuukaudessa. Noin 4,5 % Brand Affiliate -kumppaneista saavutti Building Bonuksen vuonna
2023.

Sinun on oltava Brand Representative sekd taytettava tietyt myyntivaatimukset ja muut
vaatimukset saadaksesi Leading Bonusta. Euroopassa ja Afrikassa kaikille Brand
Representative -edustajille kuukausittain maksettu tyypillinen Leading Bonus oli 392

Yhdysvaltain dollaria ja 628 Yhdysvaltain dollaria niille, joiden ryhmamyyntivolyymi oli yli 3 000

kuukaudessa.

1.2 OHJELMAAN OSALLISTUMINEN
Voit osallistua ohjelmaan neljalla tavalla:

Brand Affiliate -kumppanina voit' (1) ostaa tuotteita jasenhintaan jalleenmyyntia tai
henkilokohtaista kulutusta varten, (2) rekisteroida asiakkaita, jotka ostavat tuotteita
suoraan Nu Skinilta, (3) rekisteroida tuotteita myyvia Brand Affiliate -kumppaneita ja
(4) patevoitya halutessasi Brand Representative -edustajaksi. Pysyadksesi Brand

TRanska ja ltalia, ks. huomautus 1 sivulla 17.



Affiliate -kumppanina suorien asiakkaiden myyntivolyymisi on oltava 50 edeltavalta
kuudelta kuukaudelta. Muuten menetat asemasi Brand Affiliate -kumppanina.
Yksittaiset brandikumppanitilit muunnetaan jaseniksi ja liikketoimintayksikoiden
brandikumppanitilit lopetetaan. Se tarkoittaa, ettd myyntiverkostosi siirtyy suoraan
ylapuolellasi olevalle Brand Affiliate -kumppanille. Liiketoimintayksikon lopetettavan
brandikumppanitilin osallistujat voivat sailyttdd mahdollisuuden ostaa tuotteita
jasenhintaan luomalla uuden jasentilin. Jos haluat liittya uudelleen Brand Affiliate -
kumppaniksi, voit rekisterdityd uudelleen ja lahettdd uuden brandikumppanin
sopimuksen.

Brand Affiliate -kumppanina saat enemman etuja, kun etenet seuraaville tasoille:

Brand Representative -edustajat ovat Brand Affiliate -kumppaneita, jotka ovat
patevoityneet Brand Representative -edustajiksi ja jotka eivat ole menettaneet Brand
Representative -asemaansa.

Brandikumppanit ovat Brand Representative -edustajia, jotka ovat kehittaneet 1-

3 johtotiimia ja johtavat niitd saavuttaen vaaditun johtotiimin myyntivolyymin.

Brand Directorit ovat Brand Representative -edustajia, jotka ovat kehittaneet vahintaan
neljaa johtotiimia ja johtavat niitd saavuttaen vaaditun johtotiimin -myyntivolyymin.

Voit aloittaa Brand Representative -edustajaksi patevoitymisen, kun liityt Nu Skiniin
Brand Affiliate -kumppanina tai milloin tahansa sen jalkeen.

1.3 ASIAKKAAT
Asiakkaat eivat osallistu tdhan ohjelmaan, eivatka he voi jalleenmyyda tuotteita tai
rekisterdida muita asiakkaita tai Brand Affiliate -kumppaneita. Asiakastyyppeja on kolme:

Rekisteroimattomat asiakkaat ostavat tuotteita suoraan Brand Affiliate -kumppanilta
hintaan, jonka Brand Affiliate tarjoaa.?

Asiakkaat ostavat tuotteita suoraan Nu Skinin jarjestelmien kautta ja julkaistuun
vahittaismyyntihintaan Nu Skinin mahdollisesti tarjoamat tai valittamat alennukset
huomioon ottaen.

Jasenet rekisterdityvat ostamaan Nu Skin -tuotteita jdsenhintaan.
Jos asiakkaat tai jasenet eivat ole tehneet ostoksia 24 kuukauden aikana, heidan

asiakastilinsa poistetaan kaytdsta ja heidan on rekisterditava uusi tili voidakseen tehda
ostoksia uudelleen.

2Ranska ja Italia, ks. huomautus 1 sivulla 17.



1.4 BONUKSET
Voit saada seuraavia bonuksia osallistumistasosi mukaan:

TAULUKKO 1.A

BRAND AFFILIATE - BRAND REPRESENTATIVE - BRAND PARTNERIT JA
KUMPPANIT EDUSTAJAT DIRECTORIT
Retailing Bonus Q Q 0
Selling Bonus o o (]
Affiliate Referring Bonus o o o
Building Bonus Q Q
Leading Bonus Q




2

OHJELMAN BONUKSET

2.1 SELLING BONUS JA RETAILING BONUS (PAIVITTAIN)

A. Selling Bonuksen kuvaus

Ansaitset Selling Bonuksen, kun suorat asiakkaasi ostavat siihen oikeuttavia tuotteita
Nu Skinin jarjestelmien kautta. Bonus on 4-20 % tuotteen nettomyyntihinnasta suorien
asiakkaidesi kuukausittaisen kokonaismyyntivolyymin mukaan.

Seuraavat keskeiset kasitteet on syyta ymmartaa:

Nettomyyntihinta: Tuotteista maksettu hinta, johon ei sisally vahittaismyyntikate, verot
ja toimitus.

Myyntivolyymi: Kullekin tuotteelle maaritetty ei-rahallinen arvo, jota kaytetaan
tuotemyynnin maaralliseen laskemiseen ja joka kootaan yhteen, jotta voidaan mitata
kelpoisuutta erilaisiin suoritusvertailuarvoihin ja maarittdad bonusprosentti.

Suora asiakas: Jasen tai asiakas, jolle Brand Affiliate myy tuotteita suoraan Nu Skinin
jarjestelmien kautta, seka asiakkaat, jotka ostavat tuotteita suoraan Brand Affiliate -
kumppanilta siihen oikeuttavien dropshipping- eli suoratoimitustilausten kautta, jos ne
ovat saatavilla. Jadsen on hanet rekisterdineen Brand Affiliate -kumppanin suora asiakas.
Jos rekisteroiva Brand Affiliate menettaa Brand Affiliate -kumppanin asemansa, kaikista
kyseisen Brand Affiliate -kumppanin aiemmin rekisterdimista jasenista tulee seuraavana
ylempana olevan Brand Affiliate -kumppanin suoria asiakkaita. Kun asiakas ostaa
tuotteita Nu Skinin jarjestelmien kautta, tuotteen myynyt Brand Affiiliate saa palkkion
kyseisesta myynnista. Brand Affiliate -kumppania ei pideta suorana asiakkaana.

Nu Skinin jarjestelmat: Mika tahansa Nu Skinin digitaaliseen ekosysteemiin kuuluva
prosessi, sovellus tai muu digitaalinen ominaisuus, jonka Nu Skin on maarittanyt Nu Skinin
tuotteiden ostamiseen tai myyntiin, mukaan lukien Nu Skin Vera, Nu Skin Stela, nuskin.com,
MySite, Personal Offer Tool tai mika tahansa muu Nu Skinin mahdollistama alusta.

Suorien asiakkaiden myyntivolyymi (DC-SV): Kaikkien suorien asiakkaidesi tekemien
ostojen tuotemyyntivolyymin summa.

B. Selling Bonuksen laskeminen

Mita teet: Myyt tuotteita suorille asiakkaillesi.

ii. Mita saat: Ansaitset 4-20 % nettomyyntihinnasta suorien asiakkaiden myyntivolyymin

osalta. Selling Bonus -prosenttisi maaraytyy kuluvan kuukauden suorien asiakkaidesi
myyntivolyymin mukaan. Selling Bonuksesi on 20 % taulukon 2.A mukaisesti:

TAULUKKO 2.A
MITA TEET ‘ MITA SAAT
Myyt tuotteita 4-20 %:n Selling Bonus
suorille asiakkaillesi Maksetaan suorille asiakkaillesi tapahtuvan kuukausittaisen
kokonaistuotemyynnin nettomyyntihinnasta
0-499 DC-SV 4%
500-2 499 DC-SV 8%
2 500 -9 999 DC-SV 12 %
Y1i 10 000 DC-SV 20 %




C.

Retailing Bonuksen kuvaus

Retailing Bonus palkitsee sinut asiakkaidesi tekemista tuoteostoista. Kun myyt Nu Skinin
jarjestelmien kautta tuotteita asiakkaille yli jdsenhinnan, ansaitset Selling Bonuksen
lisdksi Retailing Bonuksen.

. Retailing Bonuksen laskeminen
. Mita teet: Myyt tuotteita asiakkaillesi yli jasenhinnan.

. Mita saat: Retailing Bonuksesi on (1) suoraan Nu Skinilta tuotteita ostavien asiakkaidesi

mahdollisten alennusten jalkeen maksaman hinnan (lukuun ottamatta toimituskuluja,
veroja ja muita kampanja-alennuksia tai henkilokohtaisia alennuksia) ja (2) jasenhinnan
erotus.

. Paivittainen laskelma

Laskemme joka paiva Retailing Bonukset ja 4 %:n Selling Bonuksen tuotemyynnistasi ja
kirjaamme ne Nu Skin -bonustilillesi. Jos olet oikeutettu lisdksi Selling Bonus -
prosenttiosuuksiin, ne lasketaan ja kirjataan Nu Skin -bonustilillesi jokaisen maaritellyn
viikoittaisen jakson lopussa. Kaikki odottavat maksut maksetaan kayttamallesi
rahoituslaitokselle jokaisen viikoittaisen komissiolaskelman valmistuttua
(markkinakohtaisten vaatimusten mukaisesti), ellet ole nimenomaisesti valinnut, etta
sinulle maksetaan kuukausittainen Retailing Bonus ja Selling Bonus, jolloin ne maksetaan
kuukausittain. Jos haluat kieltdytya viikoittaisesta bonuksen maksusta ja saada maksun
vain kerran kuukaudessa, kirjaudu Nu Skin -bonustilillesi ja muuta asetuksia Komissiot-
véalilehdella.

Osallistumisehdot

Vain hyvassa asemassa olevat Brand Affiliate -kumppanit ovat oikeutettuja saamaan
Selling tai Retailing Bonuksia.

2.2 AFFILIATE REFERRING BONUS (VIIKOITTAIN)

A.

Affiliate Referring Bonuksen kuvaus

Voit ansaita Affiliate Referring Bonuksen, joka on 4-24 % henkilokohtaisesti
rekisterdidysta Affiliate-myynnistasi, kun kasvatat suorien asiakkaiden myyntivolyymiasi
ja autat Brand Affiliate -kumppaneitasi kehittamaan suorien asiakkaiden
myyntivolyymiaan.

Seuraava keskeinen kasite on syyta ymmartaa:
Henkilokohtaisesti rekisteroity Affiliate-myynti: Henkildkohtaisesti rekisterdimiesi

Brand Affiliate -kumppanien toteuttama tuotemyynti, joka lasketaan heidan suorille
asiakkailleen myymiensa tuotteiden nettomyyntihinnan summana.

. Affiliate Referring Bonuksen laskeminen

. Mita teet: Suorien asiakkaiden myyntivolyymin on oltava vahintaan 250 joka kuukausi.

Lisaksi sinun on autettava henkilokohtaisesti rekisterdimiasi Brand Affiliate -kumppaneita
kehittamaan omien suorien asiakkaidensa myyntivolyymia.

. Mita saat: Voit ansaita 4-24 % henkilokohtaisesti rekisterdidysta Affiliate-myynnista.

Kun kasvatat omaa kuukausittaista suorien asiakkaiden myyntivolyymiasi, ansaitset
suuremman prosenttiosuuden henkilokohtaisesti rekisterdidysta Affiliate-myynnista,
kuten taulukossa 2.B esitetaan:



TAULUKKO 2.B

MITA TEET MITA SAAT

Myyt tuotteita 4-24 %:n Affiliate Referring Bonus

suorille asiakkaillesi Maksetaan henkildkohtaisesti rekisteroidysta

Affiliate-myynnistasi

250-499 DC-SV 4%
500-2 499 DC-SV 12 %
2 500 -9 999 DC-8V 16 %
Y1i 10 000 DC-SV 24 %

C. Viikoittaisten maksujen laskeminen

Ansaitset Affiliate Referring Bonuksen kaikesta henkildkohtaisesti rekisterdidysta
uudesta Affiliate-myynnista, joka on toteutettu kunkin viikoittaisen jakson loppuun
mennessa. Myohemmin saamasi Affiliate Referring Bonus -lisdprosenttiosuudet
lasketaan ja lisatdan Nu Skin -bonustilillesi jokaiselta paattyvalta viikoittaiselta jaksolta,
jonka aikana lisaprosentit on ansaittu. Affiliate Referring Bonuksesi Kirjataan yleensa
Nu Skin -bonustilillesi yhden arkipdivan kuluessa viikoittaisen jakson paattymisesta. Se
siirretaan kayttamallesi rahoituslaitokselle (markkinakohtaisten vaatimusten mukaisesti)
automaattisesti, ellet ole nimenomaisesti valinnut kuukausittain maksettavaa Affiliate
Referring Bonusta, jolloin se maksetaan kuukausittain. Jos haluat kieltaytya
viikoittaisesta bonuksen maksusta ja saada maksun vain kerran kuukaudessa, kirjaudu
Nu Skin -bonustilillesi ja muuta asetuksia Komissiot-valilehdella.

D. Osallistumisehdot

Vain Brand Affiliate -kumppanit ovat oikeutettuja saamaan Affiliate Referring Bonuksen.
Affiliate Referring Bonuksia ei makseta Brand Affiliate -kumppanin ostoista. Oikeus
Affiliate Referring Bonukseen ei riipu Brand Affiliate -tasosta. Jos henkildkohtaisesti
rekisterdimastasi Brand Affiliate -kumppanista tulee Brand Representative, hanen
suorien asiakkaidensa myyntivolyymi sisallytetaan edelleen henkilokohtaisesti
rekisterdidyn Affiliate-myyntisi laskelmaan.

2.3 BUILDING BONUS (KUUKAUSITTAIN)

A. Kuvaus

Kun patevoidyt Brand Representative -edustajaksi (ks. kohta 3), voit ansaita Selling
Bonuksen, Retail Bonuksen ja Affiliate Referring Bonuksen lisaksi myos Building
Bonuksen, joka on 5-10 % komissioon oikeuttavasta myyntiarvosta ryhmaasi kuuluvien
asiakkaiden ja Brand Affiliate -kumppanien tekemista tuoteostoista. Building Bonus
palkitsee sinut kuukausittain siita, etta kasvatat ryhmasi myyntia, tarjoat asiakaspalvelua
ryhmallesi ja avustat muita Brand Affiliate -kumppaneita markkinoimaan tuotteita
asiakkailleen.

Seuraavat keskeiset kasitteet on syyta ymmartaa:

Komissioon oikeuttava myyntiarvo (CSV): Kullekin tuotteelle maaritetty valuutta-arvo,
jota kaytetaan Building ja Leading Bonusten laskemiseen.

Ryhma: Ryhmasi sisaltaa (1) sinut, (2) kaikki jasenesi, asiakkaasi ja Brand Affiliate -
kumppanisi seka (3) kaikki Brand Affiliate -kumppaniesi jasenet, asiakkaat ja Brand
Affiliate -kumppanit ja niin edelleen. Ryhmasi sisaltaa Brand Representative -edustajiksi



patevoitymassa olevien Brand Affiliate -kumppaniesi ryhmat. Kun Brand Affiliate -
kumppanisi patevoityvat Brand Representative -edustajiksi, he poistuvat ryhmastasi, ja
heista (seka heidan ryhmistaan) tulee osa tiimiasi.

Ryhmamyyntivolyymi (GSV): Ryhmasi kaikkien tuoteostojen myyntivolyymin summa.

B. Building Bonuksen laskeminen

i. Mita teet: Kuukausittaisen ryhmamyyntivolyymisi Brand Representative -edustajana on
oltava vahintaan 2 000 (mukaan lukien omien suorien asiakkaiden myyntivolyymi 250),
jonka saavutat myymalla tuotteita asiakkaillesi ja auttamalla Brand Affiliate -
kumppaneitasi toimimaan samoin.

ii. Mita saat: Building Bonus on prosenttiosuus ryhmamyyntivolyymisi komissioon
oikeuttavasta myyntiarvosta, joka on 5-10 % ryhmamyyntivolyymin perusteella
taulukon 2.C mukaisesti:

TAULUKKO 2.C
MITA TEET ‘ MITA SAAT

5-10 %:n Building Bonus

Patevoidyt Brand Representative -edustajaksi ja o .
Maksetaan kuukausittain rynman

kasvatat ryhmamyyntivolyymisi kokonaismaaraa,

johon taytyy siséltya omien suorien asiakkaidesi komissioon oikeuttavasta myyntiarvosta
myyntivolyymi 250.
2 000 -2 999 GSV S %
Yli 3 000 GSV 10 %

C. Kuukausittaiset maksut

Laskemme Building Bonuksesi jokaisen kuukauden paatyttya. Building Bonus kirjataan
yleensa Nu Skin -bonustilillesi kunkin kuukauden ensimmaisella viikolla, ja siirto
kaynnistetaan kayttamallesi rahoituslaitokselle automaattisesti (markkinakohtaisten
vaatimusten mukaisesti).

D. Osallistumisehdot

Vain hyvassa asemassa olevat Brand Representative -edustajat ovat oikeutettuja
saamaan Building Bonusta. Jos kaytat Flex-pisteita Brand Representative -aseman
sailyttdmiseen tai jos menetat Brand Representative -asemasi, et ole oikeutettu Building
Bonukseen kyseisessa kuussa. Katso kohdat 3.2 ja 3.3.

2.4 LEADING BONUS (KUUKAUSITTAIN)

A. Kuvaus

Kun patevoidyt Brand Partneriksi tai Brand Directoriksi, voit ansaita Selling, Retailing,
Affiliate Referring ja Building Bonusten lisaksi Leading Bonuksen, joka on 5 % tiimisi
myyntivolyymin tuottamasta komissioon oikeuttavasta myyntiarvosta. Leading Bonus
perustuu myyntivolyymiin. Se maksetaan osittain siita, etta autat Brand Affiliate -
kumppaneitasi patevoitymaan Brand Representative -edustajiksi ja ettd suoraan
motivoit, ohjaat ja koulutat tiimissasi johtamiasi Brand Representative -edustajia, joita
kutsutaan G1 Brand Representative -edustajiksi (eli johtotiimiesi paallikdiksi). Kun

G1 Brand Representative -edustajasi kehittyvat Brand Partnereiksi ja Brand Directoreiksi,
roolisi muuttuu ja alat johtaa tiimia, johon kuuluu muiden sukupolvien (esim. G2, G3 jne.)
Brand Representative -edustajia, jotka pyrkivat kehittdmaan omia ryhmiaan ja liséamaan



tuotemyyntia. Leading Bonus palkitsee sinut kuukausittain siita, etta kehitat myyntia
tiimissasi, tarjoat asiakaspalvelua tiimillesi ja avustat muita Brand Affiliate -kumppaneita
markkinoimaan tuotteita asiakkailleen.

Seuraavat keskeiset kasitteet on syyta ymmartaa:

Tiimi: Tiimisi sisaltaa kaikki Brand Representative -sukupolvet ja niiden ryhmat, jotka
maaraytyvat tasosi mukaan (ks. taulukko 2.D). Tiimisi ei sisalla sinua eika ryhmaasi.

Taso: Tasot saavutetaan Brand Representative -edustajana johtotiimien ja niiden
myyntivolyymin perusteella. Tasosi ratkaisee, kuinka monesta sukupolvesta voit ansaita
Leading Bonusta.

Johtotiimi: Johtotiimisi sisaltavat G1-G6 Brand Representative -edustajat alkaen
kustakin G1 Brand Representative -edustajasta. Jokainen johtotiimisi on erillinen, ja niita
johtavat vastaavasti yksittaiset G1 Brand Representative -edustajasi.

Johtotiimin myyntivolyymi (LTSV): Tietyn johtotiimin kaikkien myyntivolyymien summa.

Leading Bonuksen laskeminen

Mita teet: Patevoidyt Brand Partneriksi tai Brand Directoriksi ja sailytat Brand
Representative -edustajan aseman. Saavuttamasi ryhmamyyntivolyymin on oltava
vahintaan 3 000 kuukaudessa.

Mita saat: Mahdollisuus ansaita 5 % komissioon oikeuttavasta myyntiarvosta tiimisi
kokonaismyyntivolyymin osalta. Taulukossa 2.D esitetaan tason edellytykset ja
sukupolvet, joiden perusteella kullekin tasolle voidaan maksaa Leading Bonusta:

TAULUKKO 2.D
MITA TEET MITA SAAT ‘
Séilytat Brand Representative -aseman, 5 %:n Leading Bonus
saavutat ryhmamyyntivolyymin 3 000 joka Maksetaan kuukausittain
kuukausi ja kehitat johtotiimeja tiimisi komissioon oikeuttavasta myyntiarvosta
JOHTOTIMIT TASO A
1 Gold Partner 5 % sukupolvesta G1
2 Lapis Partner 5 % sukupolvista G1-G2
3 o ' .
Siséltaen tiimin, jonka LTSV on = 5 000 Ruby Partner 5 % sukupolvista G1-G3
4 : o ' iy
Sisaltaen tiimin, jonka LTSV on = 10 000 Emerald Director 5 % sukupolvista G1-G4
S

Siséltaen tiimin, jonka LTSV on = 10 000 LTSV, ja Diamond Director 5 % sukupolvista G1-G5*
tiimin, jonka LTSV on = 20 000

6
Sisaltden tiimin, jonka LTSV on = 10 000 LTSV, ja
tiimin, jonka LTSV on = 20 000, ja
tiimin, jonka LTSV on = 30 000

Blue Diamond Director** |5 % sukupolvista G1-G6*

* Consulte las Normas y procedimientos de Nu Skin para conocer los requisitos de participacion.

** Blue Diamond Directoreilla ja Presidential Directoreilla saattaa olla oikeus Business Builder -tiliin ja vastaavasti

Presidential Directorin Business Builder -tiliin. Katso liite D.

10



C. Kuukausittaiset maksut

Laskemme Leading Bonuksesi jokaisen kuukauden paatyttya. Leading Bonus kirjataan
yleensa Nu Skin -bonustilillesi kunkin kuukauden ensimmaisella viikolla, ja siirto
kaynnistetaan kayttamallesi rahoituslaitokselle automaattisesti (markkinakohtaisten
vaatimusten mukaisesti).

D. Osallistumisehdot

Ainoastaan Brand Representative -asemansa sailyttavat voivat ansaita Leading
Bonuksen. Jos kaytat Flex-pisteitd Brand Representative -aseman sailyttamiseen tai jos
menetat Brand Representative -asemasi, et ole oikeutettu Leading Bonukseen kyseisessa
kuussa. Katso kohdat 3.2 ja 3.3.
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3 BRAND REPRESENTATIVE -ASEMA
3.1 BRAND REPRESENTATIVE -EDUSTAJAKSI PATEVOITYMINEN

A. Brand Representativen patevoitymisvaatimukset

Jotta voit patevoitya Brand Representative -edustajaksi, sinun on toimitettava
aiesopimus ja saavutettava ryhmamyyntivolyymi 2 000 (mukaan lukien omien suorien
asiakkaidesi myyntivolyymi 500) Brand Representative -patevoitymisjakson aikana. Voit
patevoitya Brand Representative -edustajaksi niin nopeasti kuin haluat (esimerkiksi
viikossa tai kahdessa kuukaudessa). Jos paatat kuitenkin patevoitya kahden kuukauden
kuluessa, ryhmamyyntivolyymisi on oltava vahintaan 1 000 (mukaan lukien omien suorien
asiakkaidesi myyntivolyymi 250) joka kuukausi.

Saat aiesopimuslomakkeen kirjautumalla nuskin.com-tilillesi.

B. Brand Representative -patevoitymisjakso

Brand Representativen patevoitymisjakso alkaa kuukaudesta, jonka aikana toimitat
aiesopimuksen. Sinulla on aikaa patevoitya Brand Representative -edustajaksi seuraavan
kuukauden loppuun asti.

ESIMERKKI: Jos toimitat aiesopimuksen Brand Representative -edustajaksi
patevoitymista varten 25. helmikuuta, Brand Representative -patevoitymisjakso alkaa
helmikuussa. Brand Representative -patevaitymisjaksosi paattyy aikaisempana
seuraavista paivista:

i. Paivana, jolloin sinusta tulee Brand Representative, kun olet tayttanyt Brand
Representative -patevoitymisvaatimukset (ks. kohta 3.1A).

ii. Brand Representative -patevoitysmisjakson ensimmaisen kuukauden
lopussa, jos et tayta Brand Representative -patevoitymisjakson ensimmaisen
kuukauden vaadittua vahimmaismyyntivolyymia (ryhmamyyntivolyymin on
oltava 1 000, mukaan lukien omien suorien asiakkaidesi myyntivolyymi 250).
Jos vahimmaisvaatimukset eivat tayty edellda mainitussa esimerkissa
helmikuussa, Brand Representative -patevditymisjakso paattyy helmikuun
viimeisena paivana. TAl

iii. Toisen kalenterikuukauden lopussa sen jalkeen, kun olet toimittanut
aiesopimuksen, etka tayta Brand Representative -patevoitymisvaatimuksia
kyseisen toisen kuukauden aikana. Jos vahimmaisvaatimukset tayttyvat
edelld mainitussa esimerkissa helmikuussa mutta eivat maaliskuussa, Brand
Representative -patevoitymisjakso paattyy maaliskuun viimeisena paivana.

C. Brand Representativen patevoitymisvaatimusten tayttyminen ja eteneminen

Kun taytat Brand Representativen patevoitymisvaatimukset, sinusta tulee Brand
Representative seuraavan viikoittaisen jakson ensimmaisena paivana (kyseisen
kuukauden 8., 15. tai 22. paivana tai seuraavan kuukauden 1. paivana) ja olet sen jalkeen
oikeutettu ansaitsemaan Building Bonuksen uudesta toteutuneesta
rynmamyyntivolyymista. Katso taulukko 2.C. Voit myds alkaa ansaita Leading Bonusta
kaikesta tiimisi toteuttamien ostojen siihen oikeuttavasta myyntivolyymista siita paivasta
alkaen, kun etenit Brand Representative -edustajaksi.



Kun ryhmasi Brand Affiliate -kumppanit etenevat Brand Representative -edustajiksi,
tdma voi vaikuttaa tiimiisi ja sen jalkeiseen etenemiseen seuraavasti:

. Jos joku rynmastasi on myos patevoitymassa Brand Representative -edustajaksi,

hanesta tulee osa tiimiasi vain, jos (1) toteutat ensimmaisen Brand Representative -
patevoitymiskuukautesi samassa kuussa tai aiemmin kuin kuukautena, jolloin han
tayttaa Brand Representative -patevoitymisvaatimukset, ja (2) patevoidyt Brand
Representative -edustajaksi Brand Representative -patevoitymisjaksosi aikana. Katso
liite A.

. Jos ryhmasi Brand Affiliate patevdityy Brand Representative -edustajaksi ennen edella

mainittuja aikarajoja, hanet sijoitetaan sinua seuraavaksi ylempana olevan Brand
Representativen tiimiin etka ansaitse Building tai Leading Bonuksia hanen
myyntitoiminnastaan. Saatat kuitenkin ansaita edelleen Affiliate Referring Bonuksia
hanen myyntitoiminnastaan. Katso liite A.

. Brand Representative -patevoitymisvaatimusten tayttamatta jattaminen

Jos et tayta Brand Representative -patevoitymisvaatimuksia Brand Representative -
patevoitymisjakson aikana, Brand Representative -edustajaksi patevoityminen paattyy.
Jos haluat yrittaa patevoitya uudelleen Brand Representative -edustajaksi, sinun on
toimitettava uusi aiesopimus ja aloitettava Brand Representative -patevdityminen
uudelleen.

3.2 BRAND REPRESENTATIVE -ASEMA

A. Brand Representative -aseman sailyttaminen tai menettaminen

Sailyttamisvaatimukset tulevat voimaan ensimmaisena taytenad kuukautena Brand
Representative -patevoitymisvaatimusten tayttymisen jalkeen. Katso liite A. Brand
Representative -aseman sailyttaminen perustuu kuukausittaiseen myyntitulokseesi.

i. Ryhmamyyntivolyymisi on oltava vahintaan 2 000 (mukaan lukien omien suorien
asiakkaiden myyntivolyymi 250) kuukaudessa, jotta sailytat Brand Representative -
asemasi kyseisena kuukautena. Jos ryhmamyyntivolyymisi on 2 000 kuukaudessa,
mutta et saavuta suorien asiakkaiden myyntivolyymia 250, et sailyta Brand
Representative -asemaa kyseisena kuukautena ja aloitat seuraavan kuukauden ilman
Brand Representative -asemaa.

ii. Jos ryhmamyyntivolyymisi ei ole 2 000 kuukaudessa, mutta se on kuitenkin
vahintaan 500 (mukaan lukien omien suorien asiakkaiden myyntivolyymi 250) ja
sinulla on riittavasti Flex-pisteita (kuvattu jaljempana kohdassa 3.3) puuttuvan
ryhmamyyntivolyymin erotuksen korvaamiseksi (esim. ryhmamyyntivolyymi 500 ja
Flex-pisteita 1 500), Flex-pisteita kaytetaan Brand Representative -asemasi
sailyttamiseen kyseisena kuukautena. Flex-pisteilla ei voi kattaa vaadittua
suorien asiakkaiden myyntivolyymia 250. Kun Flex-pisteita kaytetaan Brand
Representative -aseman yllapitamiseen, et ole oikeutettu ansaitsemaan Building tai
Leading Bonuksia kyseisena kuukautena.

iii. Jos et tayta sailyttdmista koskevia vaatimuksia, menetat Brand Representative -
aseman ja sinusta tulee Brand Affiliate seuraavan kuukauden ensimmaisesta
paivasta alkaen. Jos menetat Brand Representative -asemasi, et ole oikeutettu
ansaitsemaan Building tai Leading Bonuksia ja menetat myyntiverkostosi, joka siirtyy
yhden sukupolven yldspain ja tulee osaksi ylapuolellasi olevien Brand Representative
-edustajien myyntiverkostoja. Voit saada myyntiverkostosi takaisin

uudelleenaloituksen avulla. Katso liite C.
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Et saa sailyttaa asemaasi tai tasoasi luomalla vaaria tileja, ostamalla lisdtuotteita tai
kayttamalla mitdan muita manipulointikeinoja, jotka rikkovat taman ohjelman tai
Nu Skinin kdytantdjen ja menettelytapojen henkead ja tarkoitusta.

3.3 FLEX-PISTEET

A.

41

Kuvaus

Flex-pisteet ovat ryhmamyyntivolyymin korvaavia pisteitd, joita kaytetaan Brand
Representative -aseman sailyttdmiseen, jos ryhmamyyntivolyymisi ei ole vahintaan

2 000 kuukaudessa. Flex-pisteilld ei voi kattaa vaadittua suorien asiakkaiden
myyntivolyymia 250, ja kuukaudessa voi kayttaa enintaan 1 500 Flex-pistetta. Flex-
pisteet eivat kerryta myyntivolyymia eivatka komissioon oikeuttavaa myyntiarvoa, eika
niistd makseta bonusta. Flex-pisteilld ei ole rahallista arvoa, eika niitd voi koskaan
vaihtaa rahaksi. Flex-pisteet eivat vanhene, eikd kertyneiden Flex-pisteiden maaraa ole
rajoitettu. Kaikki kertyneet Flex-pisteet kuitenkin menetetaan, jos menetat Brand
Representative -asemasi. Kun Flex-pisteitd kaytetaan Brand Representative -aseman
yllapitamiseen, et ole oikeutettu ansaitsemaan Building tai Leading Bonuksia kyseisena
kuukautena.

Flex-pisteiden myontaminen

Saat Flex-pisteitd uutena Brand Representative -edustajana ja jokaisena seuraavana
vuotena Brand Representative -edustajaksi etenemisen vuosipaivan kuukautena.
Kolmen ensimmaisen tayden kuukauden aikana uutena Brand Representative -
edustajana saat ensimmaisena kuukautena 1 500 Flex-pistetta, toisena kuukautena
1000 ja kolmantena kuukautena 500, eli yhteensd 3 000 Flex-pistetta. Jokaisena
seuraavana vuotena saat lisaksi 1 500 Flex-pistetta Brand Representative -edustajaksi
etenemisen vuosipaivan kuukautena. Flex-pisteesi nakyvat nuskin.com-tilillasi.

Jos menetat Brand Representative -asemasi ja patevoidyt Brand Representative -
edustajaksi uudelleen (mukaan lukien uudelleenaloituksen kautta), saat 1 000 Flex-
pistetta ensimmaisend taytena kuukautena ja 500 Flex-pistetta toisena kuukautena
Brand Representative -edustajaksi etenemisen paivamaaran jalkeen.

LISAEHDOT
BONUKSET

. Bonuskelpoisuus

Jotta olet oikeutettu bonuksiin (lukuun ottamatta Retailing Bonuksia), sinulla on oltava
tuotemyyntia viidelle eri suoralle asiakkaalle tai rekisterdimattdmalle asiakkaalle joka
kuukausi®. Mikali et onnistu tayttamaan tata vaatimusta, sinun on ilmoitettava asiasta
yhtidlle valittomasti. Yhtio tekee myds satunnaisia kyselyita Brand Affiliate -
kumppaneiden keskuudessa varmistaakseen taman vaatimuksen tayttymisen.

Bonuslaskennat

Bonukset lasketaan paivittdin, viikoittain ja kuukausittain Nu Skinin maarittaman
aikataulun mukaan. Lisaksi ne rekisterdidaan Nu Skin -bonustilillesi.

Ranska ja ltalia, ks. huomautus 1 sivulla 17.
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C. Bonukset ja valuutanvaihtokurssit

Kun bonuksia lasketaan, eri markkinoiden tuotemyynneista saatavat komissioon
oikeuttavat myyntiarvot ja nettomyyntihinnat vaihdetaan oman maasi valuuttaan
kayttden edellisen kuukauden keskimaaraista paivittaista vaihtokurssia.

ESIMERKKI: Maaritettdessa perusmaaraa bonustesi laskemiseen maaliskuun myynnista
yhtio kayttaa helmikuun keskimaaraista paivittaista valuuttakurssia.

. Kotimarkkinaversio

Tata ohjelman versiota sovelletaan ainoastaan Brand Affiliate -kumppaneihin, joilla on
Euroopan ja Afrikan markkinoiden Brand Affiliate -tunnus. Ohjelma tarjoaa
mahdollisuuden saada bonuksia myynnistd kaikilla maailmanlaajuisilla markkinoillamme,
ellei osallistuminen ulkomailla ole rajoitettua (saat markkinakohtaiset tiedot ottamalla
yhteytta Account Manageriisi). Jos sinulla on Euroopan ja Afrikan alueen Brand Affiliate -
tunnus, bonuskelpoisuuteesi ja virstanpylvaisiisi sovelletaan ohjelman taman version
ehtoja, vaikka ryhmasi tai tiimisi jasenilla olisi Brand Affiliate -tunnus muilta markkinoilta.

ESIMERKKI: Jos olet Brand Representative ja sinulla on Euroopan ja Afrikan Brand
Affiliate -tunnus ja rekisterdit Australiassa jasenen, joka ostaa tuotteita Australian
nuskin.com-sivuston kautta, ja jos kyseinen henkil6 (a) rekisterdityy suorana
asiakkaanasija (b) kuuluu rynmaasi ostaessaan tuotteita Australian markkinoilla,
kyseisilla tuoteostoksilla on Australian markkinoilla kyseisille tuotteille asetettu
myyntivolyymi, komissioon oikeuttava myyntiarvo ja nettomyyntihinta. Australian
komissioon oikeuttava myyntiarvo ja nettomyyntihinta vaihdetaan myyntihetkella
asuinmaasi markkinoiden paikalliseksi valuutaksi. Voit saada paikalliselta markkina-
alueelta tietoa kyseisten markkinoiden myyntivolyymista, komissioon oikeuttavasta
myyntiarvosta, hinnoittelusta ja muista myyntipalkkioihin liittyvista asioista.

Tata ohjelmaa ei sovelleta Manner-Kiinan, Vietnamin tai Intian lilkketoimintoihin, jotka
toimivat eri liiketoimintamallien mukaisesti.

. Sinulle maksettujen bonusten takaisin periminen

Yhtidlla on oikeus peria takaisin sinulle maksetut bonukset toimintaperiaatteissa ja
menettelytavoissa julkaistulla tavalla, mukaan lukien bonukset, jotka on maksettu
tuotteista, jotka on myéhemmin palautettu. Takaisinperinnan ajankohta ja menetelma
vaihtelevat bonuksen ja sen mukaan, milloin tuotteet on palautettu. Katso liite B.
Yhteenveto palautuskaytannoistdmme on osoitteessa nuskin.com.

. Brand Representative -edustajaksi eteneminen ja muut tasomuutokset

Brand Representative -edustajaksi voi edeta viikoittain. Muut tasomuutokset tapahtuvat
vain kuukausittaisen bonuslaskennan yhteydessa, ja ne nakyvat brandikumppanitilillasi
viimeistaan seuraavan kuukauden 5. paivana. Katso liite A.

. Tuotekampanjat ja hinnoittelu

Saatamme muuttaa julkaistua vahittaismyyntihintaa, myyntivolyymia, komissioon
oikeuttavaa myyntiarvoa ja jasenhintaa. Katso markkinoiden tuotehinnoittelua ja
kampanjoita koskevat ilmoitukset koskien mahdollisia alennuksia ja niiden vaikutuksia
hinnoitteluun, bonuksiin, myyntivolyymiin, komissioon oikeuttavaan myyntiarvoon ja
muihin myyntipalkkioihin liittyviin tietoihin kunkin tuotteen osalta.
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H. Muut myyntipalkkiot

Kun myyt Nu Skin -tuotteita Nu Skinin jarjestelmien ulkopuolella, voit saada
vahittadismyyntivoittoa:

i. Vahittaismyyntivoitto on yhta kuin (1) myymasi tuotteen hinta, josta on vahennetty
(2) kulut (ostohinta, verot, toimitus, liiketoimintakulut jne.). Pidat kaikki Nu Skinin
jarjestelmien ulkopuolella ansaitsemasi vahittdismyyntivoitot.*

ii. Voit myds ansaita kannustuspalkkiomatkoja® tai muita ei-rahamaaraisia palkkioita ja
korvauksia muista lyhytaikaisista myyntikannustimista, jotka eivat kuulu myyntipalkkio-
ohjelmaan.

4.2 BRANDIKUMPPANITILIEN LAKKAUTTAMINEN

A. Brand Affiliate -etuuksien menettaminen

Jos brandikumppanitilisi irtisanotaan, menetat kaikki Brand Affiliate -edut, mukaan lukien
muun muassa paasyn brandikumppanitilillesi, rynmaasi, tiimiisi, myyntiverkostoosi seka
ryhmasi tai tiimisi tuottamaan myyntivolyymiin ja bonuksiin.

B. Brandikumppanitilin siirto

Yhtiolla on oikeus lykata brandikumppanitilin ja sen ryhman tai myyntiverkoston osien
siirtamista ylospain myyntiverkostossa tai toiseen myyntiverkostoon niin kauan kuin se
on kohtuudella tarpeen.

4.3 MUUT MATERIAALIT JA KAANNOKSET

Jos tassa ohjelmassa ja markkinointimateriaalissa tai muussa siihen liittyvassa sisallossa
esitettyjen ehtojen ja edellytysten valilld on ristiriitoja, sovelletaan tata ohjelmaa. Jos
tdman ohjelman englanninkielisen version ja sen kdannodksen valilld on ristiriitoja,
sovelletaan englanninkielista versiota, ellei laki sita esta.

4.4 POIKKEUKSET

A. Ohjelman muutosten salliminen

Yhtio voi oman harkintansa mukaan luopua mista tahansa tdman ohjelman vaatimuksista
tai ehdoista tai muokata niité (yhteisesti “ohjelman poikkeukset”). Yhtioé voi myontaa
poikkeuksia ohjelmaan (1) yksittaiselle brandikumppanitilille tai (2) mille tahansa tileille,
tiimi tai markkinat mukaan lukien. Ohjelman poikkeuksen salliminen brandikumppanitilille,
tiimille tai markkinalle ei velvoita yhtiota sallimaan ohjelman poikkeusta muille
brandikumppanitileille, tiimeille tai markkinoille. Kaikki olennaiset ohjelman poikkeukset
edellyttavat yhtion valtuutetun toimihenkildn nimenomaista kirjallista suostumusta, eika
yhtiolla ole velvollisuutta antaa muille Brand Affiliate -kumppaneille, mukaan lukien Brand
Affiliate -kumppanin seuraavaksi ylapuolella oleville Brand Affiliate -kumppaneille,
Kirjallista tai muuta ilmoitusta ohjelman poikkeuksesta.

B. Ohjelman poikkeusten lakkauttaminen

Yhtié voi milloin tahansa ja mista tahansa syysta lakkauttaa aiemmin myonnetyn
poikkeuksen riippumatta siita, kuinka kauan poikkeus on ollut voimassa. Jos ohjelman

4 Ranska ja Italia, ks. huomautus 1 sivulla 17.

>EMEA-alueella keskimaarin 0,2 % aktiivisista Brand Affiliate -kumppaneista patevoityi

kannustuspalkkiomatkalle vuonna 2023.
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poikkeus on sallittu tietylle Brand Affiliate -kumppanille, kyseinen ohjelman poikkeus on
myonnetty henkilokohtaisesti kyseiselle Brand Affiliate -kumppanille ja yhtidlle. Ohjelman
poikkeusten voimassaolo paattyy, jos brandikumppanitili siirretaan siirron muodosta
riippumatta (esim. myynti, luovutus, siirto, perintd, lain nojalla tai muutoin), ja kaikki
tallaiset poikkeukset mitatoidaan.

4.5 TERMINOLOGIA

Taman ohjelman kasitteet voivat poiketa aiemmista, ja niitd voidaan muokata.

4.6 MUOKKAUSOIKEUS

Yhtié voi muuttaa tatd ohjelmaa milloin tahansa oman harkintansa mukaan. Jos yhtio
muuttaa tata ohjelmaa, siitad ilmoitetaan sinulle 30 paivaa ennen muutoksen
voimaantuloa.

4.7 VAATIMUSTENMUKAISUUS

Jotta olet oikeutettu bonuksiin, sinun on taytettava taman ohjelman, brandikumppanin
sopimuksen seka Nu Skinin toimintaperiaatteiden ja menettelytapojen vaatimukset.

4.8 VIIKOITTAISET JA KUUKAUSITTAISET JAKSOT

"Kuukaudella” tarkoitetaan aina kalenterikuukautta. Termeilla "viikko”, “viikoittainen” tai
"viikoittainen jakso” tarkoitetaan seitseman vuorokauden mittaista jaksoa, joka alkaa
kunkin kuukauden 1., 8., 15. tai 22. paivana, mutta siten, ettd kunkin kuukauden neljas
viikko jatkuu kuukauden loppuun asti. Bonuslaskennat perustuvat Yhdysvaltojen
Utahissa sijaitsevassa Provossa noudatettavaan Kalliovuorten normaaliaikaan tai
Kalliovuorten kesaaikaan (koordinoitu yleisaika UTC-7).

HUOMAUTUS 1:
RANSKA: “VDI Mandatairet” eivat saa myyda suoraan rekisteréimattomille asiakkaille.

ITALIA: Incaricatot voivat vain mainostaa ostomaaraysten luovuttamista yhtion puolesta
suoraan tai epasuorasti kuluttajan asuinpaikalla. Brand Affiliate -kumppanina (Incaricato)
voit ostaa tuotteita vain omiin ja samassa taloudessa asuvien tarpeisiin. Sinun on
valitettava rekisterdimattomilta asiakkailta saamasi tilaukset edelleen yhtidlle.
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SANASTO

Affiliate Referring Bonus: Brand Affiliate -
kumppanina viikoittain ansaittava bonus,
joka perustuu henkilokohtaisesti
rekisteroityyn Affiliate-myyntiin. Katso
kohta 2.2.

Aiesopimus: Asiakirja, jonka ldhetat
Nu Skinin jarjestelmien kautta
iimoittaaksesi yhtidlle aikomuksestasi
patevoitya Brand Representative -
edustajaksi.

Asiakas: Kuka tahansa henkil®, joka ostaa
tuotteita, mutta ei osallistu tahan
ohjelmaan eika voi jalleenmyyda tuotteita
tai rekisterdidd muita asiakkaita tai Brand
Affiliate -kumppaneita. Brand Affiliate -
kumppanit eivat ole asiakkaita.

Asiakkaat: Kaikki asiakkaat, jotka ostavat
tuotteita Nu Skinin jarjestelmien kautta ja
jotka eivat ole jasenia tai Brand Affiliate -
kumppaneita. Bonukset asiakkaan
tuoteostosta maksetaan Brand Affiliate -
kumppanille, joka toimii myyjana

kyseisen tuotetilauksen tekohetkella.
Rekisterdimattomat asiakkaat eivat sisally
asiakkaat-maaritelmaan tassa ohjelmassa.
Asiakkaat eivat osallistu tahan ohjelmaan
eivatka voi jalleenmyyda tuotteita tai
rekisterdida muita asiakkaita tai Brand
Affiliate -kumppaneita.

Bonus: Taman ohjelman kautta
maksettavat myyntipalkkiot, mukaan
lukien Selling Bonus, Retailing Bonus,
Affiliate Referring Bonus, Building Bonus ja
Leading Bonus. Bonukset eivat sisalla
vahittaismyyntivoittoa, jota voit ansaita
tuotteista, joita ostat ja jalleenmyyt suoraan
rekisterdoimattomille asiakkaille, eivatka
muita rahallisia tai ei-rahallisia kannustimia
(Ranska ja Italia, ks. huomautus 1

sivulla 17.).

Brand Affiliate: Henkil0, joka rekisteroityy
Nu Skinin Brand Affiliate -kumppaniksi ja
voi ostaa tuotteita jdsenhintaan, myyda
tuotteita seka rekisterdida asiakkaita ja

Brand Affiliate -kumppaneita. Brand
Affiliate -sanaa voidaan kayttaa myds
yleisena viittauksena kaikkiin Brand Affiliate
-kumppaneihin ja Brand Representative -
edustajiin. Esimerkiksi Brand Partneriin tai
Brand Directoriin voidaan viitata yleisesti
Brand Affiliate -kumppanina, kun
tarkoitetaan kaikkia Brand Affiliate -
kumppaneita. Brand Affiliate -kumppanit
eivat ole asiakkaita.

Brand Director: Brand Representative -
kategoria, joka kattaa tasot Emerald
Director, Diamond Director, Blue Diamond
Director ja Presidential Director.

Brand Partner: Brand Representative -
kategoria, joka kattaa tasot Gold Partner,
Lapis Partner ja Ruby Partner.

Brand Representative -edustajaksi
etenemisen paiva: Brand Representative -
edustajaksi patevoitymisen jalkeisen viikon
ensimmainen paiva. Jos patevoidyt Brand
Representative -edustajaksi kuukauden
ensimmaisella, toisella tai kolmannella
viikolla, Brand Representative -edustajaksi
etenemispdivasi on vastaavasti kyseisen
kuukauden 8., 15. tai 22. paiva. Jos
patevoidyt Brand Representative -
edustajaksi kuukauden neljannella viikolla,
Brand Representative -edustajaksi
etenemisen paivasi on seuraavan
kuukauden ensimmainen paiva.

Katso liite A.

Brand Representative -edustajaksi
patevoityminen: Prosessi, jossa edetaan
Brand  Representative  -edustajaksi.
Katso kohta 3.1.

Brand Representative -patevoitymisjakso:
Ajanjakso, joka alkaa samana kuukautena
kuin toimitat aiesopimuksen. Sinulla on
aikaa patevoitya Brand Representative -
edustajaksi seuraavan kuukauden loppuun
asti. Katso kohta 3.1.



Brand Representative -
patevoitymisvaatimukset: Sinun on
toimitettava Brand Representative -
patevoitymisjakson aikana aiesopimus ja
saavutettava ryhmamyyntivolyymi 2 000
(mukaan lukien omien suorien asiakkaidesi
myyntivolyymi 500). Katso kohta 3.1.

Brand Representative: Brand Affiliate, joka
on patevditynyt Brand Representative -
edustajaksi eika ole menettanyt Brand
Representative -asemaansa. Brand
Representative -termid voidaan kayttaa
myds yleisena viittauksena kaikkiin tasoihin
Brand Representative -tasosta ylospain.
Esimerkiksi Ruby Partneriin tai Diamond
Directoriin voidaan viitata yleisesti Brand
Representative -edustajana, kun
tarkoitetaan kaikkia Brand Representative -
edustajia.

Brandikumppanin sopimus: Sinun ja
Nu Skinin valinen sopimus, jossa
maaritellaan tietyt endot koskien
suhdettasi Nu Skiniin.

Brandikumppanitili: Tili, joka luodaan
rekisteroityessa Nu Skinin Brand Affiliate -
kumppaniksi. Kun luot brandikumppanitilin,
saat Brand Affiliate -tunnusnumeron.

Building Bonus: Kuukausittain Brand
Representative -edustajana ansaittava
bonus, joka perustuu ryhmasi Brand
Affiliate -kumppaneiden ja asiakkaiden
Nu Skinin jarjestelmien kautta ostamien
tuotteiden komissioon oikeuttavaan
myyntiarvoon. Katso kohta 2.3.

Business Builder -tili (BBP): G1-
sukupolveen kuuluva tilisi.

BBP myo6nnetadan sinulle ensimmaisen
kuukauden kuluttua siita, kun olet
saavuttanut Blue Diamond Director -tason.
Katso liite D.

Dropshipping- eli suoratoimitustilaukset
(paikallisten markkinoiden saatavuuden
mukaan): Jos saatavana, voit tehda
dropshipping- eli suoratoimitustilauksen
brandikumppanitililldsi mutta maaritella sen
myynniksi asiakkaallesi. Jotta
dropshipping- eli suoratoimitustilaus

hyvaksytaan, se on maaritettava sellaiseksi
sekd myytava ja lahetettava suoraan
asiakkaallesi.

Flex-pisteet: Flex-pisteet ovat
ryhmamyyntivolyymin korvaavia pisteita.
Niita kaytetaan Brand Representative -
aseman sailyttamiseen, jos
rynmamyyntivolyymisi ei ole vahintaan

2 000 kuukaudessa. Flex-pisteilld ei voi
kattaa vaadittua suorien asiakkaiden
myyntivolyymia 250. Flex-pisteet eivat
kerryta myyntivolyymia eivatka komissioon
oikeuttavaa myyntiarvoa, eika niista
makseta bonusta. Flex-pisteilla ei ole
rahallista arvoa, eika niita voi koskaan
vaihtaa rahaksi. Flex-pisteet eivat vanhene,
eika kertyneiden Flex-pisteiden maaraa ole
rajoitettu. Kaikki kertyneet Flex-pisteet
kuitenkin menetetaan, jos menetat Brand
Representative -asemasi. Katso kohta 3.3.

Henkild: Yksilo tai liiketoimintayksikko.
"Liiketoimintayksikkd” on mika tahansa
liketoimintayksikkd, kuten yhtid,
henkiloyhtio, osakeyhtio, saatio tai mika
tahansa muu yritys, joka on muodostettu
perustamispaikan hallintoalueen lakien
mukaisesti.

Henkilokohtainen rekisterointi (myos
henkilokohtaisesti rekisteroity): Henkildn
rekisterdinti Nu Skinin palveluihin. Kun
esimerkiksi rekisteroit Nu Skinin Brand
Affiliate -kumppanin, jasenen tai
asiakkaan, hanesta tulee vastaavasti
henkildkohtaisesti rekisterdimasi Brand
Affiliate, jasen tai henkilokohtaisesti
rekisterdimasi asiakas.

Henkilokohtaisesti rekisteroity Affiliate-
myynti: Henkildkohtaisesti rekisterdimiesi
Brand Affiliate -kumppanien toteuttama
tuotemyynti, joka lasketaan heidan suorille
asiakkailleen myymiensa tuotteiden
nettomyyntihinnan summana.

Johtotiimi: Johtotiimisi sisaltadvat

G1-G6 Brand Representative -edustajat
alkaen kustakin G1 Brand Representative -
edustajasta. Jokainen johtotiimisi on
erillinen, ja niitd johtavat vastaavat
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yksittéiset G1 Brand Representative -
edustajasi. Katso kohta 2.4.

Johtotiimin myyntivolyymi (LTSV):
Tietyn johtotiimin kaikkien
myyntivolyymien summa. Katso
kohta 2.4.

Jasen: Asiakas, joka rekisterdityy Nu Skinin
jarjestelmien kautta Brand Affiliate -
kumppanin kutsun perusteella ostaakseen
Nu Skinin tuotteita jasenhintaan. Jasenet
eivat voi rekisteroida asiakkaita tai Brand
Affiliate -kumppaneita eivatka jalleenmyyda
Nu Skinin tuotteita tai osallistua tahan
ohjelmaan.

Jasenhinta: Tuotteiden listahinta seka
jasenille etta Brand Affiliate -kumppaneille
ilman veroja ja toimitusta. Jasenhinnan
maarittavat paikalliset markkinat, ja

sitd voidaan ajoittain muuttaa
myyntikampanjoiden ja kannustinten
yhteydessa.

Komissioon oikeuttava

myyntiarvo (CSV): Kullekin tuotteelle
maaritetty valuutta-arvo, jota kdytetaan
Building ja Leading Bonusten
laskemiseen. Komissioon oikeuttavaa
myyntiarvoa muokataan ajoittain
erilaisten tekijdiden vuoksi, mukaan
lukien hinnoittelun muutokset,
valuuttakurssien vaihtelut, kampanjat ja

niin edelleen. Komissioon oikeuttava
myyntiarvo on eri asia kuin
myyntivolyymi, eika se yleensa ole yhta
suuri kuin tuotteen myyntivolyymi.
Joidenkin tuotteiden komissioon
oikeuttava myyntiarvo voi olla nolla. Voit
saada tietoa kunkin tuotteen komissioon
oikeuttavasta myyntiarvosta ja muista
myyntipalkkioihin liittyvista asioista
Kirjautumalla nuskin.com-tilillesi.
Komissioon oikeuttava myyntiarvo
vaihdetaan paikallisen markkina-alueesi
valuuttaan, jos tuotteita myydaan useilla
markkinoilla.

Leading Bonus: Kuukausittain ansaittava
bonus, jos olet Brand Partner tai Brand
Director. Perustuu tiimisi tuottaman

myyntivolyymin komissioon oikeuttavaan
myyntiarvoon. Katso kohta 2.4.

Liiketoiminnan kehittaminen: Mika tahansa
toiminta, joka hyddyntaa, edistad, auttaa tai
tukee toisen yrityksen liiketoimintaa,
kehitystd, myyntia tai sponsorointia,
mukaan lukien muun muassa

tuotteiden tai palveluiden myynti,
liiketoimintamahdollisuuden edistaminen,
yrityksen tai sen edustajan puolesta
esiintyminen, nimesi kayton salliminen
yrityksen, sen tuotteiden, palveluiden tai
mahdollisuuden markkinoinnissa, yrityksen
puolesta sponsorointi tai rekrytointi,
toimiminen yrityksen johtokunnan
jasenena, toimihenkilond, edustajana tai
jakelijana tai mika tahansa muu valillinen tai
suora hyotysuhde.

Myyntipalkkio-ohjelma (myds ohjelma):
Tama myyntipalkkio-ohjelma (mukaan
lukien siihen jatkossa mahdollisesti
tehtavat muutokset), jossa maaritellaan
ehdot ja edellytykset myyntipalkkioille, joita
voit ansaita tahan ohjelmaan osallistuvana
Brand Affiliate -kumppanina.

Myyntiverkosto: Myyntiverkostoosi
sisaltyvat ryhmasi, tiimisi seka tiimisi alla
olevan Brand Representative -edustajan
ryhmat ja tiimit.

Myyntivolyymi (SV): Kullekin tuotteelle
maaritetty ei-rahallinen arvo, jota
kaytetaan tuotemyynnin maaralliseen
laskemiseen ja joka kootaan yhteen, jotta
voidaan mitata kelpoisuutta erilaisiin
suoritusvertailuarvoihin ja maarittaa
bonusprosentti. Myyntivolyymia
muutetaan ajoittain yhtion katsoessa sen
tarpeelliseksi. Myyntivolyymi on eri asia
kuin komissioon oikeuttava myyntiarvo ja
nettomyyntihinta. Voit saada tietoa kunkin
tuotteen myyntivolyymista ja muista
myyntipalkkioihin liittyvista asioista
Kirjautumalla nuskin.com-tilillesi.
Nettomyyntihinta: Tuotteista maksettu

hinta, johon ei sisally vahittaismyyntikate,
verot ja toimitus.
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Nu Skin -bonustili: Digitaalinen tili, jota
kaytetaan Nu Skinin digitaalisissa
tyokaluissa (esim. Nu Skin Stela -sovellus
ja nuskin.com) ja jossa nakyvat Brand Affiliate
-kumppanin bonukset, maksut ja komission
muutokset. Nu Skin -bonustili luodaan
sinulle automaattisesti, kun sinusta tulee
Brand Affiliate. Nu Skin -bonustili ei kerryta
korkoa. Vastaanottava rahoituslaitos ja

Nu Skin saattavat peria palvelumaksuja.

Nu Skin siirtaa sinulle Nu Skin -bonustilillasi
jaljelld olevan summan maksutta ja
automaattisesti viikoittaisen ja
kuukausittaisen maksujakson lopussa.

Nu Skinin automaattisille siirroille on
markkinakohtaisia vaatimuksia.

Nu Skin Stela: Mobiilisovellus, joka sisaltaa
brandikumppanitiliisi liittyvaa tietoa, mukaan
lukien tuoteostosi, myyntiverkostosi
osuudet, bonuksesi, asettamasi tavoitteet,
raportoinnin, tunnustukset ja muita tietoja.
Voit ladata Nu Skin Stelan
sovelluskaupasta.

Nu Skin: Nu Skin International, Inc. ja sen
tytaryhtiot (pois lukien Rhyz, Inc. ja sen
tytaryhteisot).

Nu Skinin jarjestelmat: Mika tahansa

Nu Skinin digitaaliseen ekosysteemiin
kuuluva prosessi, sovellus tai muu
digitaalinen omaisuus, jonka Nu Skin on
maarittanyt Nu Skinin tuotteiden ostamiseen
tai myymiseen, mukaan lukien Nu Skin Vera,
Nu Skin Stela, nuskin.com, MySite,
Personal Offer Tool tai mika tahansa muu
Nu Skinin mahdollistama alusta.

Presidential Directorin Business

Builder -tili (Presidential Director BBP):
BBP:si G1-sukupolveen kuuluva tili.
Presidential Directorin BBP myonnetaan
sinulle ensimmaisen kuukauden kuluttua
siita, kun olet saavuttanut Presidential
Directorin aseman. Katso liite D.

Rekisteroimattomat asiakkaat: Henkildt,
jotka ostavat tuotteita Nu Skinin
jarjestelmien ulkopuoliselta Brand Affiliate -
kumppanilta (riippumatta siita, onko
rekister6imaton asiakas ostanut aiemmin

tuotteita suoraan Nu Skinilta).
Rekisterdimattomat asiakkaat eivat
osallistu tahan ohjelmaan, eivatka he voi
jalleenmyyda tuotteita tai rekisterdida
asiakkaita.

Ryhma: Ryhmasi sisaltaa (1) sinut,

(2) jasenet, asiakkaasi ja Brand Affiliate -
kumppanisi seka (3) kaikki Brand Affiliate -
kumppaniesi jasenet, asiakkaat ja Brand
Affiliate -kumppanit ja niin edelleen.
Ryhmasi sisaltaa ryhmat, jotka kuuluvat
Brand Representative -edustajiksi
patevoitymassa oleville Brand Affiliate -
kumppaneillesi. Brand Representative -
edustajiksi patevoityneet Brand Affiliate -
kumppanit poistuvat ryhmastasi, ja heista
seka heidan ryhmistdan tulee osa tiimiasi.

Ryhmamyyntivolyymi (GSV): Ryhmasi
kaikkien tuoteostojen myyntivolyymin
summa.

Selling Bonus: Suorille asiakkaillesi
myydyista tuotteista ansaittu bonus. Katso
kohta 2.1.

Sukupolvet: Brand Representative -tasot
tiimissasi. Jokainen Brand Representative, jota
johdat suoraan ja joka on ensimmainen
Brand Representative alapuolellasi
tiimissasi, on G1 Brand Representative -
edustajasi. Hanen alapuolellaan seuraavalla
tasolla olevat Brand Representative -
edustajat ovat G2 Brand Representative -
edustajia, ja niin edelleen. Brand Affiliate -
kumppanit, jotka eivat ole saavuttaneet
Brand Representative -asemaa, eivat
muodosta sukupolvea vaan kuuluvat oman
Brand Representative -edustajansa
ryhmaan. Esimerkiksi G1 Brand
Representative -edustajasi Brand Affiliate -
kumppanit (jotka eivat ole saavuttaneet
Brand Representative -asemaa) eivat ole
osa G2-ryhmaasi, vaan osa G1 Brand
Representative -edustajiesi ryhmaa.

Suora asiakas: Jasen tai asiakas, jolle
Brand Affiliate myy tuotteita suoraan

Nu Skinin jarjestelmien kautta, seka
asiakkaat, jotka ostavat tuotteita suoraan
Brand Affiliate -kumppanilta siihen
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oikeuttavien dropshipping- eli
suoratoimitustilausten kautta, jos ne ovat
saatavilla. Jasen on hanet rekisterdineen
Brand Affiliate -kumppanin suora asiakas.
Jos rekisteroiva Brand Affiliate menettaa
Brand Affiliate -kumppanin asemansa,
kaikista kyseisen Brand Affiliate -
kumppanin aiemmin rekisteroimista
jasenista tulee seuraavana ylempana
olevan Brand Affiliate -kumppanin suoria
asiakkaita. Kun asiakas ostaa tuotteita
Nu Skinin jarjestelmien kautta, tuotteen
myynyt Brand Affiiliate saa palkkion
kyseisesta myynnista. Brand Affiliate -
kumppania ei pideta suorana asiakkaana.

Suoramyyntiyhtio: Yritys, joka on
suoramyyntijarjeston jasen tai joka
muuten kayttaa itsenaisista
alihankkijoista koostuvaa
myyntityOovoimaa tuotteiden ja
palveluiden myymiseen ja joka palkitsee
itsenaiset alihankkijat yhden tason tai
monitasoisen palkkiojarjestelman kautta
(1) omien myyntiensa perusteella ja/tai
(2) sellaisen myynnin perusteella, jonka
toteuttavat muut itsendiset alihankkijat,
jotka ovat ilmoittautuneet itsendisiksi
alihankkijoiksi jakelemaan samoja
tuotteita ja palveluja.

Suorien asiakkaiden myyntivolyymi
(DC-SV): Kaikkien suorien asiakkaidesi
tekemien ostojen tuotemyyntivolyymin
summa.

Sailyttaminen (myos aseman
sailyttaminen): Vaatimus saavuttaa
vahintaan ryhmamyyntivolyymi 2 000
(mukaan lukien omien suorien asiakkaiden
myyntivolyymi 250) kuukaudessa, jotta voit
sailyttda Brand Representative -asemasi ja
saada Building Bonusta tai Leading
Bonusta. Brand Representative -aseman
sailyttamiseen voidaan kayttag myos Flex-
pisteitd, jotka korvaavat puuttuvan
rynmamyyntivolyymin mutta joilla ei voi
kattaa vaadittua suorien asiakkaiden
myyntivolyymia. Jos kuitenkin kaytat Flex-
pisteita Brand Representative -aseman
ylldpitdmiseen, et ole oikeutettu

ansaitsemaan Building tai Leading
Bonuksia kyseisena kuukautena. Katso
kohta 3.2 ja liite A.

Taso: Tasot saavutetaan Brand
Representative -edustajana johtotiimien ja
niiden myyntivolyymin perusteella. Tasosi
ratkaisee, kuinka monesta sukupolvesta
voit ansaita Leading Bonusta.

Katso taulukko 2.D.

Tiimi: Tiimisi sisaltaa kaikki Brand
Representative -sukupolvet ja niiden
ryhmat, jotka maaraytyvat tasosi mukaan
(ks. taulukko 2.D). Tiimisi ei sisalla sinua
eikd ryhmaasi.

Toimintaperiaatteet ja menettelytavat:
Asiakirja, joka on osa sinun ja Nu Skinin
valistd sopimusta ja jossa maaritellaan
tietyt liiketoimintaasi liittyvat
toimintaperiaatteet ja menettelytavat.

Tuotteet: Kaikki Nu Skinin tarjoamat tavarat
ja palvelut.

Uudelleenaloitus: Prosessi, joka tarjoaa
entisille Gold Partnereille ja sita ylemmille
tasoille mahdollisuuden hankkia
myyntiverkostonsa takaisin (kuin he eivat
olisi menettaneet Brand Representative -
asemaansa). Katso liite C.

Vahittaismyyntibonus: Erotus (1) asiakkaasi
suoraan Nu Skiniltd ostetuista tuotteista
maksaman hinnan (ilman toimituskuluja ja

veroja) ja (2) jasenhinnan valilla. Katso
kohta 2.1.

Yhtio tai me: Nu Skin.
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HITEA ; ;
PATEVOITYMISTA KOSKEVAT LISATIEDOT

Seuraavat lisatiedot koskevat Brand Representative -edustajaksi patevoitymista seka
tarkeita paivamaaria, aseman sailyttamista, bonuksia ja muita yksityiskohtia.

. ASEMAN SAILYTTAMINEN BRAND REPRESENTATIVE -EDUSTAJAKSI
ETENEMISEN JALKEEN

Jos Brand Representative -edustajaksi etenemisen paivasi on kuukauden ensimmainen
paiva, sinun on taytettava aseman sailyttdmisen vaatimukset kyseisesta kuukaudesta
alkaen. Jos Brand Representative -edustajaksi etenemisen paivasi on kuukauden
ensimmaisen paivan jalkeen, sinun on taytettava aseman sailyttamisen vaatimukset
seuraavasta kuukaudesta alkaen.

ESIMERKKI: Jos patevoidyt Brand Representative -edustajaksi toukokuun neljannella
viikolla, Brand Representative -edustajaksi etenemisen pdaivasi on 1. kesakuuta ja sinun
on taytettdva aseman sailyttamisen vaatimukset kesakuussa. Jos patevoidyt Brand
Representative -edustajaksi kesakuun ensimmaiselld viikolla, Brand Representative -
edustajaksi etenemisen paivasi on 8. kesakuuta ja sinun on taytettava aseman
sédilyttdmisen vaatimukset heindkuussa.

. BONUKSET BRAND REPRESENTATIVE -EDUSTAJAKSI ETENEMISEN JALKEEN

. Building Bonus

Voit ansaita Building Bonuksen, joka perustuu ryhmasi myyntiin Brand Representative -
edustajaksi etenemisen paivana ja sen jalkeen. Jos patevoidyt Brand Representative -
edustajaksi kuukauden ensimmaisen viikon aikana, Brand Representative -edustajaksi
etenemisen paivasi on 8. pdiva ja voit alkaa ansaita tuotemyyntiin perustuvaa Building
Bonusta 8. paivana tai sen jalkeen. Et ansaitse Building Bonusta tuotemyynnin
perusteella kyseisen kuukauden ensimmaisen viikon aikana. Jos patevoidyt Brand
Representative -edustajaksi kuukauden neljannella viikolla, Brand Representative -
edustajaksi etenemisen paivasi on seuraavan kuukauden 1. paiva ja voit alkaa ansaita
tuotemyyntiin perustuvaa Building Bonusta kyseisen seuraavan kuukauden 1. paivana tai
sen jalkeen.

Brand Representative -edustajaksi etenemisen paivan jalkeen ryhmamyyntivolyymisi i
enaa vaikuta sinua ylempana olevan Brand Representative -edustajan
ryhnmamyyntivolyymiin. Ryhmamyyntivolyymisi vaikuttaa sen sijaan hanen tiiminsa
myyntivolyymiin ja Leading Bonukseen.

ESIMERKKI: Jos patevoidyt Brand Representative -edustajaksi toukokuun kolmannella
viikolla, Brand Representative -edustajaksi etenemisen paivasi on 22. toukokuuta.
Ryhmamyyntivolyymisi toukokuun 21. paivaan asti lasketaan sinua seuraavaksi ylempana
olevan Brand Representative -edustajan ryhmamyyntivolyymiin, mutta tuotemyyntien
rynmamyyntivolyymi 22. toukokuuta alkaen toukokuun loppuun asti vaikuttaa sen sijaan
hanen tiiminsa myyntivolyymiin ja Leading Bonukseen. Jos patevoidyt Brand
Representative -edustajaksi toukokuun neljannelld viikolla, Brand Representative -
edustajaksi etenemisen pdaivasi on 1. kesakuuta ja toukokuun ryhmamyyntivolyymisi
lasketaan toukokuun osalta sinua seuraavaksi ylempana olevan Brand Representative -
edustajan ryhmamyyntivolyymiin. Kesakuun 1. paivasta alkaen ryhnmamyyntivolyymisi
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vaikuttaa sinua seuraavaksi ylempana olevan Brand Representative -edustajan
rynmamyyntivolyymiin ja Leading Bonukseen.

. Leading Bonus

Sinulla on oikeus ansaita Leading Bonusta sen jalkeen, kun sinusta on tullut Brand
Representative, jos taytat Leading Bonusta koskevat vaatimukset.

ESIMERKKI: Jos patevoidyt Brand Representative -edustajaksi toukokuun
ensimmaiselld viikolla, Brand Representative -edustajaksi etenemisen paivasi on

8. toukokuuta ja voit alkaa ansaita toukokuun osalta Leading Bonusta, jos saavutat
ryhmamyyntivolyymin 3 000 Brand Representative -edustajaksi etenemisen paivasi ja
kuun lopun valisena aikana seka taytat Brand Partnerin tai sita korkeamman tason
vaatimukset kuukauden loppuun mennessa. Jos patevoidyt Brand Representative -
edustajaksi toukokuun neljannelld viikolla, Brand Representative -edustajaksi
etenemisen pdivasi on 1. kesakuuta ja voit alkaa ansaita Leading Bonusta kesakuussa,
jos taytat vastaavat Leading Bonusta koskevat vaatimukset kesakuussa.
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LIITEB
MUUTOKSET JA BONUSTEN TAKAISIN PERIMINEN

Yhtidlla on oikeus muuttaa sinulle maksettuja bonuksia sen toimintaperiaatteissa ja
menettelytavoissa kuvatulla tavalla. Naihin sisaltyvat muutokset, jotka perustuvat
sinun tai muiden ryhmasi tai tiimisi henkiloiden tuotepalautuksiin ostohetkella.
Tuotepalautuksista johtuvien bonusmuutosten laskenta ja takaisin periminen vaihtelee
bonustyypin ja tuotteiden palautusajan mukaan.

BONUSTEN MUUTOSLASKELMA
Bonuksiasi muutetaan tuotepalautusten perusteella seuraavasti:

. Vahittaismyyntibonus

Jos suorat asiakkaasi palauttavat tuotteita, yhtid perii takaisin kaikki kyseisista tuotteista
saamasi Retailing Bonukset.

. Selling Bonus ja Affiliate Referring Bonus

Jos suorat asiakkaasi tai henkilokohtaisesti rekisterdimiesi Brand Affiliate -kumppanien
suorat asiakkaat palauttavat tuotteita, yhtio perii takaisin kaikki kyseisista tuotteista
saamasi Selling Bonukset ja Affiliate Referring Bonukset.

Jos suorat asiakkaasi palauttavat tuotteita samassa kuussa kuin ostettiin, suorien
asiakkaidesi myyntivolyymia vahennetaan palautetun myyntivolyymin verran. Selling
Bonuksesi ja Affiliate Referring Bonuksesi maksettuja prosenttiosuuksia saatetaan
pienentdé tulevina viikkoina, koska ndma palautukset vaikuttavat suorien asiakkaidesi
myyntivolyymiin.

Jos edellisend kuukautena ostettujen tuotteiden tuotepalautus vahentaa suorien
asiakkaidesi myyntivolyymia kyseisend kuukautena saavuttamasi bonuskynnyksen
alapuolelle, yhtid veloittaa suorien asiakkaidesi myyntivolyymia maaralla, joka tarvitaan
sinulle maksetun bonuskynnyksen saavuttamiseen. Tama veloitus tapahtuu tuotteiden
palauttamista seuraavana kuukautena.

ESIMERKKI: Jos saavutat tammikuussa suorien asiakkaiden myyntivolyymin 750 ja
sinulle maksetaan 8 % Selling Bonusta ja 12 % Affiliate Referring Bonusta, mutta
tammikuun tuotemyynnistd palautetaan maaliskuussa myyntivolyymia 400, suorien
asiakkaiden myyntivolyymin saldosi olisi negatiivinen (=150) huhtikuun alussa etka olisi
oikeutettu ansaitsemaan 8 %:n Selling Bonusta ja 12 %:n Affiliate Referring Bonusta
huhtikuussa, ellet tuota suorien asiakkaiden myyntivolyymia 650 huhtikuussa, jotta voit
korvata negatiivisen saldon ja saavuttaa suorien asiakkaiden myyntivolyymiin 500
liittyvan bonustason.

. Building Bonus

Jos ostohetkelld ryhmaasi kuulunut henkild palauttaa tuotteita, yhtid perii takaisin
Kyseisista tuotteista saamasi Building Bonuksen.

Jos ryhmaasi kuuluva henkild palauttaa tuotteita samassa kuussa kuin ne ostettiin,
ryhmamyyntivolyymiasi vahennetaan palautetun myyntivolyymin verran.
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Jos edeltdvana kuukautena ostettujen tuotteiden palautus vahentaa
rynmamyyntivolyymiasi kyseisena kuukautena saavuttamasi bonuskynnyksen
alapuolelle, yhtio veloittaa ryhmamyyntivolyymia tuotteen palautusta seuraavana
kKuukautena.

ESIMERKKI: Jos saavutat tammikuussa ryhmamyyntivolyymin 3 300 ja sinulle
maksetaan 10 %:n Building Bonus, mutta tammikuun tuotemyynnista palautetaan
maaliskuussa myyntivolyymia 600 verran, ryhmamyyntivolyymisi saldo olisi huhtikuun
alussa negatiivinen (-=300), etka olisi oikeutettu ansaitsemaan 5 %:n Building Bonusta
huhtikuussa, ellet tuota rynmamyyntivolyymia 2 300 huhtikuussa, jotta voit korvata
negatiivisen 300:n saldon ja saavuttaa ryhmamyyntivolyymiin 2 000 liittyvan
bonustason.

. Leading Bonus

Jos ostohetkelld tiimiisi kuulunut henkilo palauttaa tuotteita, yhtio perii takaisin
kyseisista tuotteista saamasi Leading Bonuksen.
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LITEC
UUDELLEENALOITUS

Uudelleenaloitus on prosessi, joka tarjoaa entisille Gold Partnereille tai sita ylemmille
kumppanitasoille mahdollisuuden hankkia myyntiverkostonsa takaisin (kuin he eivat olisi
menettaneet Brand Representative -asemaansa). Seuraavat lisatiedot koskevat
uudelleenaloituksen kayttoa, etuja ja ehtoja.

UUDELLEENALOITUKSEN KAYTTO
Jos menetit Brand Representative -asemasi ollessasi Gold Partner- tai sita ylemmalla
tasolla ja haluat aloittaa uudelleen, sinun on toimittava seuraavasti:

i. Laheta uusi aiesopimus, jossa ilmoitat aikomuksestasi patevoitya uudelleen
Brand Representative -edustajaksi.

ii. Patevoidy lisaksi uudelleen Brand Representative -edustajaksi. Brand
Representative -edustajaksi on patevaidyttava uudelleen kolmen perakkaisen
kuukauden kuluessa paivasta, jolloin menetit Brand Representative -asemasi.

Jos et suorita uudelleenaloitusta loppuun kolmen kuukauden aikana, menetat
pysyvasti mahdollisuutesi saada myyntiverkostosi takaisin.

ESIMERKKI: Jos menetat Brand Representative -asemasi 1. maaliskuuta alkaen, sinulla
on toukokuun neljanteen viikkoon asti aikaa patevoitya Brand Representative -
edustajaksi, jotta olet Brand Representative 1. kesdkuuta alkaen ja saat myyntiverkostosi
takaisin.

. UUDELLEENALOITTAMISEN EDUT

Suoritettuasi uudelleenaloituksen vaaditussa ajassa:
e Saat jalleen Brand Representative -aseman.
e Saat oikeuden Building Bonukseen ja Leading Bonukseen.

e Saat myyntiverkostosi takaisin (kuin et olisi menettanyt Brand
Representative -asemaasi) ja

e saat 1000 Flex-pistetta ensimmaisena kuukautena seka 500 pistetta
toisena kuukautena uudelleenaloituksen suorittamisen jalkeen.

. ASEMAN MENETTAMINEN TOISEN KERRAN

Jos menetat Brand Representative -aseman toisen kerran, sinulla ei ole oikeutta
uudelleenaloitukseen ja menetat myyntiverkostosi pysyvasti (se siirtyy yhden
sukupolven yléspain ylapuolellasi olevalle Brand Representative -edustajalle). Vaikka
uudelleenaloitus ei olisi enaa mahdollista, voit kuitenkin patevoitya Brand Representative
-edustajaksi uudelleen milloin tahansa ja rakentaa uuden myyntiverkoston. Jos sinusta
tulee uusi Gold-kumppani tai sitad ylempi, voit kayttaa jalleen uudelleenaloitusta
saadaksesi uuden myyntiverkostosi takaisin.
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LITED
BLUE DIAMOND- JA PRESIDENTIAL DIRECTORIN BUSINESS
BUILDER -TILIT

Kun rakennat ja johdat tiimiasi, sinulla on mahdollisuus tulla Blue Diamond Directoriksi tai
Presidential Directoriksi. Katso tiedot seuraavasta kaaviosta:

MITA TEET MITA SAAT

Sailytat Brand Representative -aseman, 5 %:n Leading Bonus
saavutat ryhmamyyntivolyymin 3 000 joka Maksetaan kuukausittain tiimisi
kuukausi ja kehitat johtotiimeja komissioon oikeuttavasta myyntiarvosta
MAKSUT SUKUPOLVIEN
JOHTOTIIMIT TASO MUKAAN
6
Siséltaen tiimin, jonka LTSV on = 10 000 LTSV, ja Blue Diamond Director 5 % sukupolvista G1-G6
tiimin, jonka LTSV on = 20 000, ja BBP kaytettavissa
tiimin, jonka LTSV on = 30 000
6
Siséltaen tiimin, jonka LTSV on = 10 000 LTSV, ja 5 % sukupolvista G1-G6
tiimin, jonka LTSV on = 20 000, ja Presidential Director Presidential Directorin
tiimin, jonka LTSV on = 30 000, ja BBP kaytettavissa

tiimin, jonka LTSV on = 40 000

Ensimmaisenad kuukautena, jolloin sinulle maksetaan Blue Diamond Directorina, saat
Business Builder -tilin (BBP) G1:n osalta, ja ensimmaisena kuukautena, jolloin sinulle
maksetaan Presidential Directorina, saat Presidential Directorin Business Builder -tilin
(Presidential Directorin BBP) BBP:si G1:n osalta (alkuperaisen Brand Affiliate -tilisi G2).
Jokaisena kuukautena, jolloin olet oikeutettu saamaan maksun Blue Diamond
Directorina, BBP:si kattaa myyntiverkoston sukupolven. Jokaisena kuukautena, jolloin
olet oikeutettu saamaan maksun Presidential Directorina, BBP:si ja Presidential
Directorin BBP:si kattavat kaksi myyntiverkostosi sukupolvea (vastaavasti G1ja G2).

A. Automaattinen luonti

BBP ja Presidential Directorin BBP luodaan automaattisesti bonuksen laskentaprosessin
aikana sille kuukaudelle, jonka aikana taytat edelld mainitut kelpoisuusvaatimukset.
Sinulle mydnnetyt BBP ja Presidential Directorin BBP sailyvat, ellet meneta Brand
Representative -asemaasi etka suorita uudelleenaloitusta.

1. BBP:N, PRESIDENTIAL DIRECTORIN BBP:N JA ALKUPERAISEN
BRANDIKUMPPANITILIN VALINEN SUHDE

Brandikumppanin sopimuksesi tarkoituksia varten BBP:t&si ja Presidential

Directorin BBP:tasi kasitellaan brandikumppanitilisi osana, eika niita voi myyda tai siirtaa
erikseen.

A. Johtotiimit

BBP:tasi ja Presidential Director BBP:tasi ei pideta brandikumppanitilisi johtotiimeina.
BBP:si ja Presidential Directorin BBP:si alaiset G1 Brand Representative -edustajat
toimivat johtotiimeind, jotka voivat tayttaa tason vaatimukset alla kuvatulla tavalla.
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Kun kuukausikohtaista johtotiimin myyntivolyymia maaritetdan sinulle ja seuraavana
ylapuolellasi oleville Brand Representative -edustajille, BBP:si ja Presidential

Directorin BBP:si sailyvat tilisi G1:n ja vastaavasti G2:n osalta (ellet ole menettanyt Brand
Representative -asemaasi).

Henkilokohtaisesti rekisterdity Affiliate-myynti Alkuperaisen brandikumppanitilisi,
BBP:n ja Presidential Directorin BBP:n oikeutetut suorien asiakkaiden myyntivolyymit
lasketaan yhteen Selling Bonuksesi ja Affiliate Referring Bonuksesi prosenttiosuuksien
maarittamiseksi.

Alkuperaisen brandikumppanitilisi, BBP:n ja Presidential Directorin BBP:n suosittelemien
henkildkohtaisesti rekisterodityjen Brand Affiliate -kumppanien suorien asiakkaiden
myyntivolyymi lasketaan yhteen, ja vastaava nettomyyntihinta maksetaan
asianmukaisen Affiliate Referring Bonuksen prosenttiosuuden mukaan suorien
asiakkaidesi myyntivolyymin summan perusteella.

BBP:si ja Presidential Directorin BBP:si suorien asiakkaiden toteuttamia ostoja ei lasketa
alkuperaisen brandikumppanitilisi henkilokohtaisesti rekisterdityyn Affiliate-myyntiin.

Alkuperaisen brandikumppanitilisi, BBP:n ja Presidential Directorin BBP:n suorien
asiakkaiden toteuttamat ostot lasketaan henkilokohtaisesti rekisterdityyn Affiliate-
myyntiin Brand Affiliate -kumppanille, joka suositteli sinua.

B. Ryhmamyyntivolyymi

Sinulla, BBP:llasi ja Presidential Directorin BBP:llasi on omat erilliset ryhmansa. Jotta voit
sailyttda Brand Representative -asemasi ja oikeutesi Building Bonukseen ja Leading
Bonukseen voidaan maarittaa, alkuperaisen brandikumppanitilisi, BBP:si ja Presidential
Directorin BBP:si rynmamyyntivolyymi yhdistetaan.

C. BBP:n ja Presidential Directorin BBP:n bonukset alkuperaisen brandikumppanitilisi
tason ja Brand Representative -aseman perusteella

Kuukautena, jolloin alkuperdinen brandikumppanitilisi on oikeutettu maksuun Blue
Diamond Directorina tai Presidential Directorina, BBP:si bonukset lasketaan kuin Blue
Diamond Directorina. Kuukausina, jolloin alkuperainen brandikumppanitilisi ei tayta
kaikkia maksun saamisen vaatimuksia Blue Diamond Directorina, BBP:si yhdistetaan
alkuperdiseen brandikumppanitiliisi, ja BBP:si myyntiverkosto siirtyy yhden sukupolven
verran ylemmaksi myyntiverkostossasi ja ylapuolellasi olevien Brand Representative -
edustajien myyntiverkostoissa kyseisessa kuussa.

Presidential Directorin BBP

Kuukautena, jolloin alkuperainen brandikumppanitilisi tayttaa kaikki vaatimukset, jotka
vaaditaan maksun saamiseen Presidential Directorina, Presidential Directorin BBP:si
bonukset lasketaan kuin Blue Diamond Directorina. Kuukausina, jolloin
brandikumppanitilisi ei tayta kaikkia maksun saamisen edellytyksia Presidential
Directorina, mutta tayttaa kuitenkin maksun saamisen edellytykset Blue Diamond
Directorina, Presidential Directorin BBP:si yhdistetaan BBP:si kanssa, ja Presidential
Directorin BBP:si myyntiverkosto siirtyy yhden sukupolven ylemmaksi
myyntiverkostossasi ja ylapuolellasi olevien Brand Representative -edustajien
myyntiverkostoissa kyseisend kuukautena.
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Kuukausina, jolloin alkuperdinen brandikumppanitilisi ei oikeuta maksun saamiseen Blue
Diamond Directorina, BBP:si ja Presidential Directorin BBP:si yhdistetaan alkuperaiseen
brandikumppanitiliisi. Kaikki BBP:si myyntiverkostot siirtyvat yhden sukupolven ylospain
ja Presidential Directorin BBP:si siirtyy kaksi sukupolvea yldspain omassa
myyntiverkostossasi ja ylapuolellasi olevien Brand Representative -edustajien
myyntiverkostoissa.

Seuraavaksi esitetaan, miten alkuperdisen brandikumppanitilisi, BBP:si ja Presidential
Directorin BBP:si Leading Bonus lasketaan. Oletamme, etta alkuperaisella
brandikumppanitililldsi, BBP:llasi ja Presidential Directorin BBP:llasi on yhteensa
vahintaan 3 000 pistetta rynmamyyntivolyymia ja ne ovat oikeutettuja 5 %:n Leading
Bonuksen ansaitsemiseen.

Blue Diamond Director
Alkuperdinen brandikumppanitilisi ja BBP:si voivat kumpikin ansaita 5 % sukupolvista
G1-G6. Se tarkoittaa, ettd voit ansaita 10 % BBP:n sukupolvista G1-G5.

Presidential Director

Alkuperainen brandikumppanitilisi, BBP:si ja Presidential Directorin BBP:si voivat ansaita
yksitellen 5 % sukupolvista G1-G6. Se tarkoittaa, etta voit ansaita 10 % BBP:si
sukupolvista G1-G5 ja Presidential Directorin BBP:si sukupolvesta G5 seka 15 %
Presidential Directorin BBP:si sukupolvista G1-G4.

. Siirrot alkuperdisen brandikumppanitilisi, BBP:si ja Presidential Directorin BBP:si

valilla

Johtotiimeja ei voi siirtaa alkuperaiselta brandikumppanitililtasi BBP:lle tai Presidential
Directorin BBP:lle muuten kuin jaljempana on mainittu.

. Yhtion suorittama automaattinen siirto:

Alkuperaisen brandikumppanitilisi johtotiimit

Jotta olet oikeutettu saamaan maksun Presidential Directorina tietylla komissiokaudella,
sinun on sdilytettava vahintaan kuusi johtotiimia, joista yhden johtotiimin myyntivolyymi
on yli 10 000, yhden johtotiimin myyntivolyymi yli 20 000, yhden johtotiimin
myyntivolyymi yli 30 000 ja yhden johtotiimin myyntivolyymi yli 40 000.

e Vahintaan kuuden johtotiimin on oltava suoraan alkuperaisen
brandikumppanitilisi alla.

¢ Kolmen neljasta johtotiimista, joiden johtotiimin myyntivolyymi yli 10 000,
20 000, 30 000 ja 40 000, on oltava suoraan alkuperaisen brandikumppanitilisi
alla. Neljas voi olla joko alkuperaisen brandikumppanitilisi tai BBP:si alla.

. Siirto alkuperaiselle brandikumppanitilillesi

Jos alkuperaisella brandikumppanitilillasi on vahemman kuin kuusi johtotiimia, yhtio
siirtda johtotiimit automaattisesti BBP:stasi ja Presidential Directorin BBP:sté&si
alkuperadiselle brandikumppanitilillesi, kunnes alkuperaisella brandikumppanitilillasi on
vahintaan kuusi johtotiimia. Johtotiimien siirto BBP:stasi tai Presidential

Directorin BBP:stasi alkuperaiselle brandikumppanitilillesi on voimassa siihen asti,
kunnes tarvittava maara johtotiimeja on korvattu alla olevan vaatimuksen mukaisesti.



Jos alkuperainen brandikumppanitilisi ei oikeuta maksuun Blue Diamond Directorina
(esim. kuusi johtotiimia, joista yhden johtotiimin myyntivolyymi on yli 10 000, yhden yli
20 000 ja yhden yli 30 000), BBP:si ja Presidential Directorin BBP:si johtotiimit
arvioidaan, ja yksi tai useampi johtotiimi, jolla on pienin tarvittava johtotiimin
myyntivolyymi alkuperaisen brandikumppanitilisi puuttuvien johtotiimien tayttamiseksi,
siirretaan alkuperaiselle brandikumppanitilillesi arvioitavana olevan komissiojakson ajaksi.
Lisaksi, jos sinulta puuttuu alkuperaisen brandikumppanitilisi ja BBP:si valilla yksi neljasta
johtotiimista, jonka johtotiimin myyntivolyymi on yli 10 000, yli 20 000, yli 30 000 ja yli
40 000, kaikki Presidential Directorin BBP:ssasi olevat johtotiimit arvioidaan. Johtotiimi,
jolla on pienin tarvittava johtotiimin myyntivolyymi alkuperdisen brandikumppanitilisi tai
BBP:si puuttuvien johtotiimien tayttamiseksi, siirretdan BBP:llesi arvioitavan
komissiojakson ajaksi.

. Siirto takaisin BBP:llesi tai Presidential Directorin BBP:llesi

Jos BBP:si tai Presidential Directorin BBP:si johtotiimi siirrettiin automaattisesti BBP:Itasi
tai Presidential Directorin BBP:Itasi, koska alkuperdiselld brandikumppanitilillasi oli
vahemman kuin kuusi johtotiimia, voit pyytaa kyseisten johtotiimien siirtoa takaisin
BBP:llesi tai Presidential Directorin BBP:llesi sen jalkeen, kun olet korvannut vaaditut
johtotiimit alkuperaiselld brandikumppanitilillasi.

Sinun on esitettava pyynto kirjallisesti Account Managerillesi kuuden kuukauden
kuluessa automaattisen siirron kuukaudesta.

ESIMERKKI: Jos BBP:si tai Presidential Directorin BBP:si johtotiimi siirrettiin
automaattisesti alkuperaiselle brandikumppanitilillesi helmikuun alussa tammikuun
myyntituloksesi perusteella, kuuden kuukauden jakso alkaa helmikuusta ja paattyy
heindkuuhun. Jos et ole elokuussa (heinakuun myyntituloksen perusteella) (1) korvannut
vaadittuja johtotiimeja alkuperdisella brandikumppanitilillasi ja (2) pyytanyt, etta
johtotiimit siirretdan takaisin BBP:llesi tai Presidential Directorin BBP:llesi, johtotiimi sailyy
pysyvasti alkuperaisella brandikumppanitilillasi.

Jotta sujuva siirtyminen on mahdollista tdman ohjelman julkaisun jalkeen, Nu Skin
pidattaa oikeuden luopua naistd BBP- ja Presidential BBP -vaatimuksista
asianmukaiseksi ajaksi koskien olemassa olevia Blue Diamond- ja Presidential Director -
tileja.
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