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1.2

PREHLED PLANU

UvoD
Plan prodejni vykonnosti spolecnosti Nu Skin (dale jen ,tento Plan“) je uréen k tomu, aby
vas jako Brand Affiliate odménil za:

Prodej nasich vyrobkd vasim primym zakaznik{m;
Zapojovani Brand Affiliates, ktefi sdileji nase produkty se svymi pfimymi zéakazniky;

Budovani a rozvoj skupiny vasich Brand Affiliates a zédkaznik(; a

Vedeni ostatnich Brand Representatives pfi budovani jejich viastni Skupiny a
poskytovani sluzeb.

Tento Plan prodejni vykonnosti stanovuje vSeobecné podminky odmén za prodej, které
mdzete ziskat prostfednictvim tohoto Planu. Doporucujeme vam, abyste si tento Plan peclivé
precetli a blizsi definici vyrazd s velkymi pismeny vyhledali ve Slovniku.

ZIskani odmén jako Brand Affiliate vyZaduje znacné mnoZstvi casu, usili a odhodlani. Uspéch
také zaleZi na vasich dovednostech, nadani a schopnosti vést lidi. Neexistuji Zadné zaruky
financniho uspéchu a vysledky se mezi jednotlivymi ucastniky znacné lisi. V roce 2023 Cinila
pridmeérna méesicni odmeéna za prodej vyplacena aktivnim Brand Affiliates v Evropé a Africe 73
USD. V prdméru ziskalo v daném mésici odménu za prodej priblizné 15,2% aktivnich Brand
Affiliates v Evropé a Africe. Prehled prodejnich odmeén vypldacenych na vsech drovnich v ramci
Planu prodejni vykonnosti Nu Skin a definici ,,aktivnich Brand Affiliates” naleznete na adrese
nuskin.com.

Abyste mohli ziskavat Building Bonus (Bonus za rust), musite byt Brand Representative a
splriovat urcité prodejni a dalsi podminky. V Evropé a Africe Cinil typicky Building Bonus
(Bonus za rdst) vyplaceny mésicné vsem Brand Representatives 222 dolard a 405 dolard pro
Brand Representative, ktefi za mésic uskutecnili skupinovy objem prodeje v hodnoté vetsi nez
2 000 bodd. V EMEA ziskalo v roce 2023 Building Bonus (Bonus za rdst) priblizné 4,5% Brand
Affiliates.

Abyste mohli ziskavat Leading Bonus (Bonus za vedeni), musite byt Brand Representative a
splriovat urcité poZadavky na prodej a dalsi podminky. V Evropé a Africe cinil typicky Leading
Bonus (Bonus za vedeni) vyplaceny mésicné vsem Brand Representatives 392 USD a 628
USD pro Brand Representatives, kteri za mesic uskutecnili skupinovy objem prodeje v hodnoté
vetsinez 3 000 bodd.

UCAST NA PLANU
Planu se mlzete Ucastnit ¢tyfmi zpUsoby:

Jako Brand Affiliate mlzete’ (1) nakupovat Produkty za ceny pro ¢leny pro dalsi prode;j
nebo osobni spotfebu; (2) registrovat zakazniky, ktefi nakupuji Produkty pfimo od
spolecnosti Nu Skin; (3) registrovat Brand Affiliates, ktefi prodavaji Produkty; a (4)
rozhodnout se, Ze se kvalifikujete jako Brand Representative. Abyste mohli zlistat Brand
Affiliate, musite za poslednich $est mé&sicl spinit Objem prodeje pfimym zakaznikiim v
hodnot& 50 bodu. V opacném piipadé ztratite status Brand Affiliate. Individualni Gc¢ty
Brand Affiliate budou prevedeny na ¢lenské Ucty a Ucty podnikatelskych subjektl Brand
Affiliate budou zruSeny. To znamena, Ze se vase prodejni sit pfesune k Brand Affiliate,

" Pro Francii a Italii viz poznamku 1 na strané 16.



ktery je pfimo nad vami. U&astnici U¢tu podnikatelskych subjekt(l Brand Affiliate, ktery byl
zrusen, si mohou zachovat moznost nakupovat Produkty za ¢lenské ceny vytvorenim
nového ¢lenského Uctu. Cheete-li se znovu stat Brand Affiliate, mlzZete se znovu
zaregistrovat a odeslat novou smlouvu Brand Affiliate.

Jako Brand Affiliate mate pfistup ke stale vétsim vyhodam, jak postupujete v titulu:

Brand Representatives jsou Brand Affiliates, ktefi uspésné splnili podminky Kvalifikace a
neztratili sv{j status Brand Representatives.

Brand Partners jsou Brand Representatives, ktefi vytvofili a vedou 1-3 Leadership
Teamy, které dosahuji pozadovaného Objemu prodeje Leadership Teamu.

Brand Directors jsou Brand Representatives, ktefi vytvofrili a vedou Ctyfi nebo vice
Leadership Team(, které dosahuji pozadovaného Objemu prodeje Leadership Teamu.

Svou Kvalifikaci na Brand Representative mlzete zahdjit ve chvili, kdy se pripojite ke
znac¢ce Nu Skin jako Brand Affiliate, nebo kdykoli poté.

1.3 ZAKAZNICI
Zakaznici se tohoto Planu neucastni, nemohou produkty dale prodavat a nemohou
registrovat dal$i zakazniky nebo Brand Affiliates. Existuji tfi typy zakaznikd:

Neregistrovani zakaznici nakupuji Produkty pfimo od Brand Affiliate za cenu nabizenou
ze strany Brand Affiliate.?

Maloobchodni zékaznici nakupuji Produkty pfimo prostfednictvim systém( Nu Skin za
zverejnénou maloobchodni cenu, s vyhradou pfipadnych slev, které mlze spolec¢nost
Nu Skin nabizet nebo zprostfedkovavat.

Clenové se registruji k ndkupu Produktl Nu Skin za &lenské ceny.

Maloobchodnim zakaznik(m a ¢lenlim, ktefi béhem poslednich 24 mésicl neuskutecnili

zadny nakup, bude jejich zakaznicky ucet zablokovan a pro dalsi nakup si musi
zaregistrovat novy ucet.

1.4 BONUSY
Podle Urovné své Ucasti mlzete ziskat ndsledujici Bonusy:
TABULKA 1.A
BRAND PARTNERS
BRAND AFFILIATES BRAND REPRESENTATIVES A DIRECTORS
Retailing Bonus (Bonus
z maloobchodniho prodeje) o o o
Selling Bonus (Prodejni bonus) Q Q o
Affiliate Referring Bonus
(Partnersky bonus Q Q Q
za doporuceni)
Building Bonus (Bonus za rdst) 0 0
Leading Bonus o
(Bonus za vedeni)

2 Pro Francii a Italii viz poznamku 1 na strané 16.



2

PLAN BONUSU

2.1 SELLING (PRODEJNI BONUS) A RETAILING

A.

B.

1.

(BONUS Z MALOOBCHODNIHO PRODEJE) BONUS (DENNI)

Selling Bonus (Prodejni bonus) - popis

Kdyz si vasi pfimi zakaznici zakoupi zplsobilé Produkty prostfednictvim systém(

Nu Skin, ziskate Selling Bonus (Prodejni bonus). Tento bonus se pohybuje od 4% do 20%
Cisté prodejni ceny Produktu v zavislosti na celkovém Objemu prodeje pfimym
zakazniklm za dany mésic.

Zde je nékolik klicovych pojma, kterym je tfeba porozumét:

Cist4 prodejni cena: Cena zaplacend za Produkty bez maloobchodni pfirdzky, dané a
dopravy.

Objem prodeje: Soubor hodnot bez mény pro kazdy Produkt, ktery se pouziva ke
kvantifikaci prodeje Produktu a ktery se agreguje za Ucelem méreni zplsobilosti pro
rliznd vykonnostni méfitka, jakoz i pro stanoveni procenta Bonusu.

Pfimy zakaznik: Clen nebo maloobchodni zékaznik, kterému Brand Affiliate pfimo
prodava Produkty prostrednictvim systém( Nu Skin, a zékaznici, ktefi nakupuji produkty
pfimo od Brand Affiliates prostfednictvim zpUsobilych objednavek Drop Ship, pokud jsou
k dispozici. Clen je pfimym zakaznikem Brand Affiliate, ktery jej zaregistroval. Pokud
registrujici Brand Affiliate ztrati svij status Brand Affiliate, stanou se vsichni ¢lenové,
ktefi byli dfive zaregistrovani timto Brand Affiliate, pfimymi zakazniky dal$iho Brand
Affiliate, ktery je nad nim. Pokud si maloobchodni zakaznik zakoupi Produkty
prostfednictvim systém( Nu Skin, je za tento prodej pfipsan bonus tomu Brand Affiliate,
ktery mu Produkt prodal. Brand Affiliate neni povazovan za pfimého zakaznika.

Systémy Nu Skin: Jakykoli proces, aplikace nebo jiny digitalni majetek v ramci digitalniho
ekosystému spolec¢nosti Nu Skin uréeny spole¢nosti Nu Skin pro ndkup nebo prodej
Produktd Nu Skin, véetné Nu Skin Vera, Nu Skin Stela, nuskin.com, MySite, Personal

Offer Tool nebo jakékoli jiné platformy zprostfedkované spole¢nosti Nu Skin.

Objem prodeje pfimym zakazniklim (DC-SV): Soucet véech objem( prodeje Produkt{
z ndkupl vasich pfimych zakaznik{.

Selling Bonus (Prodejni bonus) - vypocet

Co délate: Prodavate Produkty pfimym zakazniklm.

Co ziskate: Ziskate 4% az 20% z Cisté prodejni ceny z Objemu prodeje pfimym
zakazniklim. Vase procento Selling Bonus (Prodejni bonus) se uréuje podle Objemu
prodeje pfimym zakazniklim v aktudlnim mésici. Vas Selling Bonus (Prodejni bonus)
muze Cinit az 20%, jak je uvedeno v tabulce 2.A:

TABULKA 2.A
CO DELATE ‘ CO ZISKATE

Prodavate produkty vasim 4-20% selling Bonus (Prodejni bonus)
primym zakaznikum Vypldaci se z Cisté prodejni ceny celkového mési¢niho
prodeje Produktl vasim pfimym zakaznikim

0-499 DC-SV 4%
500 az 2 499 DC-SV 8%
2 500 az 9 999 DC-SV 12%

10 000+ DC-SV 20%




. Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) - popis

Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) vam kompenzuje nakupy Produktd
vasimi maloobchodnimi zédkazniky. Kdyz prodate Produkty maloobchodnim zdkaznikdm
prostrednictvim systém( Nu Skin za vys$si nez ¢lenskou cenu, ziskate k Selling Bonus
(Prodejni bonus) jeSté Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje).

. Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) - vypocet

. Co délate: Prodavate Produkty za vyssi cenu nez cenu pro ¢leny svym maloobchodnim

zdkaznikdm.

. Co ziskate: Vas Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) je rozdil mezi (1)

cenou, kterou zaplati vadi maloobchodni zakaznici po pfipadnych slevach (bez nakladl
na dopravu, dani a jinych propagacnich nebo osobnich slev), kdyzZ si zakoupi Produkty
pfimo od spole¢nosti Nu Skin, a (2) cenou pro ¢leny.

Denni vypocet

Kazdy den vam vypocitame Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) a 4%
Selling Bonus (Prodejni bonus) za prodej Produktl a zaznamename je na vas bonusovy
ucet Nu Skin. Jakakoli dalsi procenta Selling Bonus (Prodejni bonus), na ktera mate
narok, budou vypoctena a zaznamenana na vasem bonusovém uctu Nu Skin na konci
kazdého stanoveného tydenniho obdobi. VSechny Cekajici platby budou automaticky
uvolnény vasi finanéni instituci podokonceni kazdého tydenniho vypoctu provize (v
zavislosti na specifickych pozadavcich trhu), pokud se vyslovné nerozhodnete pro
meésicni vyplaceni Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) a Selling Bonus
(Prodejni bonus), v takovém pfipadé budou vyplaceny mési¢né. Chcete-li se odhlasit od
tydenni vyplaty bonus( a dostavat je pouze jednou mésicné, prihlaste se do svého
bonusového Uc¢tu Nu Skin a upravte své preference na karté Provize.

. ZpUsobilost

Na Selling Bonus (Prodejni bonus) nebo Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho
prodeje) maji narok pouze Brand Affiliates s dobrou povésti.

2.2 AFFILIATE REFERRING BONUS (PARTNERSKY BONUS ZA DOPORUCENI) (TYDNE)

A. Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuéeni) - popis

Ziskate Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni), ktery se pohybuje
od 4% do 24% z vasich osobné registrovanych partnerskych prodejd, kdyz zvysite
Objem svych prodejl pfimym zakaznikim a pomU(zete svym Brand Affiliates zvysit
Objem jejich prodejl pfimym zékaznikdm.

Zde je klicovy pojem, ktery je tfeba pochopit:
Osobné registrovany partnersky prodej: Prodej Produkt( uskute¢nény vasimi osobné

registrovanymi Brand Affiliates, vypocteny souctem Cistych prodejnich cen Produkt
prodanych jejich pfimym zakazniklm.

. Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni) - vypocet

. Co délate: Kazdy mésic dosahnéte alespoii 250 bodU z pfimych prodejd zakaznikdm

a pomozte svym osobné registrovanym Brand Affiliates rozvijet Objem prodeje jejich
pfimych zakaznikd.

. Co ziskate: Ziskate 4 aZz 24% z prodejl osobné registrovanych Brand Affiliates.

S rostoucim mési¢nim objemem vlastnich prodejl pfimym zakazniklm ziskate vétsi
procento z prodejl osobné registrovanych Brand Affiliates, jak je uvedeno v tabulce 2.B:



TABULKA 2.B

CO DELATE | CO ZISKATE |
Prodavate produkty vasim 4-24% Affiliate Referring Bonus
primym zakaznikim (Partnersky bonus za doporucéeni)
Vypldceno z prodejd osobné registrovanych Brand Affiliates
250-499 DC-SV 4%
500 az 2 499 DC-SV 12%
2 500 az 9 999 DC-SV 16%
10 000+ DC-SV 24%

C. Vypocet tydenni mzdy

Za vSechny nové dokonc¢ené prodeje osobné registrovanych partnerl do konce kazdého
tydenniho obdobi ziskate Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni).
Jakakoli dalsi procenta Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni), na ktera
mate nasledné narok, budou vypoctena a pfi¢tena na vas bonusovy ucet Nu Skin na konci
tydenniho obdobi, ve kterém byla tato dalSi procenta ziskana. Vas Affiliate Referring Bonus
(Partnersky bonus za doporuceni) bude obvykle zaznamenan na vasem bonusovém Uctu
Nu Skin do jednoho pracovniho dne po skonceni tydenniho obdobi a bude automaticky
pfeveden na vasi finan¢ni instituci (v zavislosti na pozadavcich trhu), pokud se vyslovné
nerozhodnete, Ze vam bude Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni)
vyplacen mésicné, a v takovém pfipadé bude vyplacen mési¢né. Chcete-li se odhlasit od
tydenni vyplaty bonus( a dostavat je pouze jednou mési¢né, prihlaste se do svého
bonusového uctu Nu Skin a upravte své preference na karté Provize.

D. ZpUsobilost

Na ziskani Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni) maji narok pouze
Brand Affiliates. Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni) nebudou
vyplaceny za nakupy ze strany Brand Affiliates. Narok na Affiliate Referring Bonus
(Partnersky bonus za doporuceni) neni zavisly na titulu Brand Affiliate. Pokud se tedy vas
osobné registrovany Brand Affiliate stane Brand Representative, bude jeho Objem
prodejd primym zakaznikm stale zahrnut do vypoctu vasich prodejd osobné
registrovanych Brand Affiliates.

2.3 BUILDING BONUS (BONUS ZA RUST) (MESICNI)

A. Popis

Pokud se kvalifikujete jako Brand Representative (viz ¢ast 3), mizete kromé Selling Bonus
(Prodejni bonus), Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje) a Affiliate Referring
Bonus (Partnersky bonus za doporuceni) ziskat také Building Bonus (Bonus za rdst) v
rozmezi od 5% do 10% z Hodnoty objemu prodeje Produktl zakoupenych zdkazniky a
Brand Affiliates ve vasi skupiné. Building Bonus (Bonus za rlist) vas mési¢né odménuje za
budovani prodeje v ramci vasi skupiny, poskytovani zakaznického servisu vasi skupine a

pomoc ostatnim Brand Affiliates pfi propagaci Produktl jejich zakaznikdm.
Zde je nékolik klicovych pojm(, kterym je tfeba porozumét:

Hodnota objemu prodeje (CSV): Hodnota v dané méné nastavena u kazdého Produktu,
pouziva se k vypoctu Building Bonus (Bonus za r(ist) a Leading Bonus (Bonus za vedeni).



Skupina: Vasi skupinu tvorite (1) vy, (2) kterykoli z vasich ¢lenll, maloobchodnich
zakaznik( a Brand Affiliates a (3) kterykoli z ¢lenl, maloobchodnich zdkaznikd a Brand
Affiliates vaSich Brand Affiliates atd. Vase skupina bude zahrnovat skupiny vasich Brand
Affiliates, ktefi jsou v kvalifikaci na Brand Representative. Kdyz vasi Brand Affiliates
dokon¢i kvalifikaci na Brand Representative, opusti vasi skupinu a stanou se (i se svymi
skupinami) soucasti vaseho Tymu.

Skupinovy objem prodeje (GSV): Soucet Objemu prodeje ze vSech nakupd Produktl v
ramci vasi skupiny.

B. Building Bonus (Bonus za riist) - vypocet

i. Co délate: Jako Brand Representative dosahnéte za mésic alespori 2 000 bod
Skupinového objemu prodeje (véetné 250 bodl Objemu prodeje piimym zakaznikim) za
prodej Produktl svym zakaznikdm a pomahanim svym Brand Affiliates dosahnout téhoz.

ii. Co ziskate: Building Bonus (Bonus za rUst) je procentni podil z Hodnoty objemu prodeje
ze Skupinového objemu prodeje, ktery zacina na 5% a zvySuje se az na 10% v zavislosti
na Skupinovému objemu prodeje, jak je uvedeno v tabulce 2.C:

TABULKA 2.C

CO DELATE CO ZISKATE

5-10% Building Bonus (Bonus za rlst)

Stante se Brand Representative a zvyste svij PR ) ,
Vyplaceno v ramci vasi mésicni Skupinove

celkovy Skupinovy objem prodeje, ktery musi
zahrnovat 250 bod0 z vlastniho prodeje hodnoty objemu prodeje
piimym zékaznikdm
2 000 az 2 999 bod(
Skupinového objemu prodeje
3 000+ bodU Skupinového

objemu prodeje

5%

10%

C. Mésiéni vyplaceni

Building Bonus (Bonus za rdst) vam vypocitame po skonéeni kazdého mésice. Building
Bonus (Bonus za rlst) je obvykle zaznamenan na vasem bonusovém Uc¢tu Nu Skin
béhem prvniho tydne kazdého mésice a automaticky je iniciovan pfevod do vasi financni
instituce (v zavislosti na pozadavcich trhu).

D. ZpUsobilost

Na ziskani Building Bonus (Bonus za rlist) maji narok pouze Brand Representatives

s dobrou poveésti. Pokud vyuzijete Flex body k udrzeni statusu Brand Representative
nebo o néj pfijdete, nebudete mit v daném mésici narok na Building Bonus (Bonus za
rlst). Viz ¢ast 3.2 a 3.3.

2.4 LEADING BONUS (BONUS ZA VEDENI) (MESICNI)

A. Popis

Kdyz se kvalifikujete jako Brand Partner nebo Brand Director, mlzete kromé Selling
Bonus (Prodejni bonus), Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje), Affiliate
Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni) a Building Bonus (Bonus za r(ist)
ziskat také Leading Bonus (Bonus za vedeni) ve vysi 5% z Hodnoty objemu prodeje,
kterou vygeneruje Hodnota objeme prodeje vaseho Tymu. Leading Bonus (Bonus za

7o

vedeni) se odviji od Objemu prodeje a je vyplacen castecné za to, Zze pomahate svym



Brand Affiliates kvalifikovat se jako Brand Representatives a ze motivujete, fidite

a Skolite Brand Representatives, které pfimo vedete ve svém Tymu, tzv. Brand
Representatives G1 (tj. vedouci vasich Leadership Teamd). Jakmile se z vasich Brand
Representatives G1 stanou Brand Partners a Brand Directors, vaSe role se zméni a vy
nyni povedete Tym, ktery bude zahrnovat Brand Representatives dalSich generaci
(napf. G2, G3 atd.), ktefi budou pracovat na rozvoji svych vlastnich skupin a zvySovani
prodeje Produktl. Leading Bonus (Bonus za vedeni) vas mési¢né odménuje za rozvoj
prodeje v ramci vaseho Tymu, poskytovani zakaznického servisu vasemu Tymu a pomoc
ostatnim Brand Affiliates pfi propagaci Produktd jejich zakazniklm.

Zde je nékolik klicovych pojma, kterym je tfeba porozumét:
Tym: Vas Tym se sklada ze vSech generaci Brand Representatives a jejich skupin podle
vaseho Odznakového titulu (viz tabulku 2.D). Vas Tym nezahrnuje vas ani vasi skupinu.

Odznakovy titul: Odznakové tituly ziskavate jako Brand Representative na zakladé
vasich Leadership TeamU a jejich Objemu prodeje. Vas Odznakovy titul uréuje pocet
Generaci, za které budete moci ziskavat Leading Bonus (Bonus za vedeni).

Leadership Team: VaSe Leadership Teamy se skladaji z vasSich Brand Representatives
G1-G6 a zacinaji u kazdého z vasSich Brand Representatives G1. Kazdy z vaSich
Leadership TeamU je samostatny a vedou ho jednotlivi Brand Representatives G1.

Objem prodeje Leadership Teamu (LTSV): Soucet vSech Objem( prodeje daného
Leadership Teamu.

Leading Bonus (Bonus za vedeni) - vypocet

. Co délate: Kvalifikujte se jako Brand Partner nebo Brand Director, udrzujte si pozici

Brand Representative a dosahnéte alespori 3 000 bodl Skupinového objemu prodeje
za mésic.

. Co ziskate: Odemknéte si moznost vydélavat 5% z Hodnoty objemu prodeje

z celkového Objemu prodeje vaseho Tymu. V tabulce 2.D jsou uvedeny pozadavky
na Odznakové tituly a také Generace, za které miize byt kazdému Odznakovému
titulu vyplacen Leading Bonus (Bonus za vedeni):



TABULKA 2.D
CO DELATE CO ZISKATE ‘

Udrzte si status Brand Representative, 5% Leading Bonus (Bonus za Vedenf)
dosdhnéte mési¢niho Skupinového objemu Vyplaci se mésicné
prodeje 3 000 bod( a rozvijejte Leadership Teamy Hodnota objemu prodeje tymu
LEADERSHIP TEAMY ODZNAKOVY TITUL PLACENE GENERACE
1 Gold Partner 5% z vasi G1
2 Lapis Partner 5% z vasi G1-G2
3
Véetné 1s = 5 000 bodl Objemu Ruby Partner 5% z vasich G1-G3*
prodeje Leadership Teamu
4
Véetné 1s = 10 000 bodd Objemu Emerald Director 5% z vasich G1-G4*
prodeje Leadership Teamu
5
veetne °= 10000+ podu Objemu Diamond Director 5% z vasich G1-G5*
prodeje Leadership Teamu
1s 220 000 bodl Objemu prodeje Leadership Teamu
6
Véetné 1s = 10 000+ bodl Objemu
prodeje Leadership Teamu Blue Diamond o . .
1s > 20 000+ bodd Objemu Director** o% z vasich G1-66
prodeje Leadership Teamu
1s > 30 000 bodd Objemu prodeje Leadership Teamu

*Pozadavky pro zpUsobilost naleznete v Zasadach a postupech spole¢nosti Nu Skin.
**BJue Diamond Directors a Presidential Directors se kvalifikuji na pozici Business Builder, pfipadné na pozici
Presidential Director Business Builder. Viz dodatek D.

C. Mési¢ni vyplaceni
Ke konci kazdého mésice vam vypocitame Leading Bonus (Bonus za vedeni). Leading
Bonus (Bonus za vedeni) je obvykle zaznamenan na vasem bonusovém uc¢tu Nu Skin
béhem prvniho tydne kazdého mésice a automaticky je iniciovan prevod do vasi finanéni
instituce (v zavislosti na pozadavcich trhu).

D. Zpusobilost

Pouze Brand Representative, ktefi si udrzi status, mohou ziskat Leading Bonus (Bonus
za vedeni). Pokud vyuzijete Flex body k udrzeni statusu Brand Representative nebo

0 néj prijdete, nebudete mit v daném mésici narok na Leading Bonus (Bonus za vedeni).
Viz ¢ast 3.2 a 3.3.
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3 STATUS BRAND REPRESENTATIVE
3.1 KVALIFIKACE NA BRAND REPRESENTATIVE

A. Kvalifika¢ni pozadavky na Brand Representative

Chcete-li se kvalifikovat jako Brand Representative, musite predlozit Letter of Intent
a dosahnout Skupinového objemu prodeje 2 000 bodl (véetné 500 bodd z viastnich
prodejd primym zakazniklim ) béhem kvalifikacniho obdobi pro Brand Representative.
Kvalifikaci na Brand Representative mlzete dokoncit tak rychle, jak chcete (za tyden
nebo za dva mésice), ale pokud se rozhodnete pro kvalifikaci v pribéhu dvou mésic(,
musite kazdy mésic dosahnout alespor 1 000 bod{ Skupinového objemu prodeje
(v€etné 250 bodd z vlastnich prodejl primym zakaznikdm).

Formular Letter of Intent najdete po pfihlaseni do svého Uc¢tu na nuskin.com.

B. Obdobi kvalifikace na status Brand Representative

Obdobi kvalifikace na status Brand Representative za¢ind v mésici, ve kterém odeslete
Letter of Intent. Kvalifikaci na status Brand Representative musite dokoncit do konce
nasledujiciho mésice.

PRIKLAD: Pokud zaslete Letter of Intent 25. unora, abyste se kvalifikovali jako Brand
Representative, vase kvalifikaéni obdobi pro Brand Representative za¢ne v Unoru.
Kvalifikacni obdobi na status Brand Representative skonci dfive:

i. datem, kdy se stanete Brand Representative po spinéni kvalifikagnich
pozadavk( pro Brand Representative (viz ¢ast 3.1A);

ii. ato na konci prvniho mésice vaseho kvalifikaéniho obdobi pro Brand
Representative, pokud nesplnite minimalni pozadovany Objem prodeje pro
prvni mésic kvalifikace pro Brand Representative (1 000 bod{ Skupinového
objemu prodeje, véetné 250 bodl Objemu prodeje vasim vlastnim pfimym
zakaznikdm). Pokud byste v Unoru nesplnili minimaini pozadavky, skongilo
by vase kvalifikacni obdobi pro Brand Representative poslednim unorovym
dnem; nebo

ili. do konce druhého kalendarniho mésice po odeslani Letter of Intent,
nesplnite-li v tomto druhém mésici kvalifikaéni pozadavky na Brand
Representative. Pokud jste ve vySe uvedeném pfikladu spinili minimalni
pozadavky v unoru, ale ne v bfeznu, vase kvalifika¢ni obdobi pro Brand
Representative skonci posledni den v bfeznu.

C. SpInéni kvalifika¢nich poZadavk( na Brand Representative a postup na vy$si Urover

Po spinéni kvalifikacnich pozadavk( na Brand Representative se stanete Brand
Representative prvni den nasledujiciho tydenniho obdobi (8., 15. nebo 22. den daného
mésice nebo 1. den ndsledujiciho mésice) a poté mlzete zacit ziskavat Building Bonus
(Bonus za rlst) za nové dokonceny Skupinovy objem prodeje. Viz tabulka 2.C. Po datu
povyseni na Brand Representative mlzete také zacit ziskdvat Leading Bonus (Bonus za
vedeni) za vSechny zpUsobilé Objemy prodeje z nakupl vaseho Tymu.

Jakmile Brand Affiliates ve vasi skupiné postoupi na pozici Brand Representative, mize
byt vas Tym a nasledny postup ovlivnén nasledujicim zplsobem:



Pokud je nékdo z vasi skupiny také v kvalifikaci na status Brand Representative, stane se
¢lenem vaseho Tymu pouze tehdy, pokud: (1) dokondi svUj prvni mésic kvalifikace na status
Brand Representative ve stejném mésici nebo dfive nez v mésici, kdy splni své pozadavky
na kvalifikaci Brand Representative; a (2) dokonci kvalifikaci na status Brand Representative
v ramci svého kvalifikagniho obdobi na Brand Representative. Viz dodatek A.

. Pokud Brand Affiliate ve vasi skupiné dokon¢i kvalifikaci na status Brand

Representative pfed vy$e uvedenymi Ihdtami, je zafazen do tymu dal$iho Brand
Representative nad vami a vy neziskate zadné Building Bonus (Bonus za rlst) ani
Leading Bonus (Bonus za vedeni) z jeho prodejni ¢innosti. Pfesto v§ak mlzete ziskat
Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni). Viz dodatek A.

. NesplInéni kvalifikaénich poZadavk{ na status Brand Representative

Pokud nesplnite kvalifikacni pozadavky na status Brand Representative béhem
kvalifikacniho obdobi pro Brand Representative, bude vase kvalifikace na status Brand
Representative ukonCena. Pokud se chcete znovu pokusit kvalifikovat jako Brand
Representative, musite zaslat novy Letter of Intent a znovu zahdjit kvalifikaci na status
Brand Representative.

3.2 STATUS BRAND REPRESENTATIVE

A. UdrZeni nebo ztrata statusu Brand Representative

Pozadavky na udrzeni zacinaji prvni cely mésic po spinéni kvalifikacnich pozadavk{ na
status Brand Representative. Viz dodatek A. Vas status Brand Representative bude
udrzovan na zakladé vasich mési¢nich prodejnich vysledkd.

i. Pokud v jednom mésici dosahnete alespori 2 000 bod{ Skupinového objemu prodeje
(v€etné 250 bodUl z vlastnich prodejd pfimym zakaznik(m), zachovate si pro dany
mésic status Brand Representative. Pokud za mésic dosahnete Skupinového objemu
prodeje ve vysi 2 000 bodd, ale nedosahnete 250 bodl z Objemu prodeje pfimym
zakazniklm, nezachovate si pro dany mésic status Brand Representative a dalsi
meésic zaCnete bez statusu Brand Representative.

ii. Pokud se vam nepodafi dosahnout Skupinového objemu prodeje ve vys$i 2 000 bodd,
ale presto dosahnete v daném mésici Skupinového objemu prodeje alespori 500 bodd
(véetné 250 bodl z vlastnich prodejd pfimym zakazniklm) a mate k dispozici
dostate¢ny pocet Flex bodd (popsanych v ¢asti 3.3 nize), abyste vyrovnali rozdil v
chybéjicim Skupinovém objemu prodeje (napf. 500 bodl ze Skupinového objemu
prodeje plus 1 500 bodl Flex), budou vase Flex body pouZity na zachovani vaseho
statusu Brand Representative pro dany mésic. Flex body nelze pouzit ke spinéni
poZadavku na Objem prodeje pfimym zékazniklm ve vys$i 250 bodd. Pokud jsou Flex
body pouzity k udrZeni statusu Brand Representative, nemate v daném mésici narok
na ziskani Building Bonus (Bonus za riist) ani Leading Bonus (Bonus za vedeni).

iii. Pokud nesplnite poZzadavky na udrzeni, ztratite status Brand Representative a od
prvniho dne nasledujiciho mésice se stanete Brand Affiliate. Pokud ztratite status
Brand Representative, nemate narok na ziskani Building Bonus (Bonus za rlst) nebo
Leading Bonus (Bonus za vedeni) a ztratite svou prodejni sit, ktera se posune o
generaci vy$ a stane se soucasti prodejnich siti Brand Representatives nad vami.
Prodejni sit mlzZete obnovit pomoci Restartu. Viz dodatek C.

Nesmite si udrzovat svUj status nebo titul vytvarenim falesnych uc¢tl, ndkupem dalsich
Produkt( nebo jakoukoli jinou formou manipulace, kterad porusuje ducha a zamér tohoto
Planu nebo Politiky a Postup( spole¢nosti Nu Skin.
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3.3 FLEX BODY

A.

4.

Popis

Flex body jsou ndhradou za Skupinovy objem prodeje, které se pouzivaji k udrzeni
vasdeho statusu Brand Representative, pokud za mésic nedosdhnete alespon 2 000 bod(
Skupinového objemu prodeje. Flex body nelze pouzit ke spinéni pozadavku na 250 bodd
objemu prodeje pfimym zakazniklm a nelze pouzit vice nez 1 500 Flex bod( za mésic.
Flex body neposkytuji Objem prodeje ani Hodnotu objemu prodeje a za Flex body se
nevyplaci zadny bonus. Flex body nemaiji zadnou penézni hodnotu a nemohou byt v
zadném pripadé vyménény za penize. Platnost Flex bodl nevyprsi a pocet Flex bodd
neni omezen, nicméné vSechny nasbirané Flex body propadnou, pokud ztratite status
Brand Representative. Pokud jsou Flex body pouzity k udrzeni statusu Brand
Representative, nemate v daném meésici narok na ziskani Building Bonus (Bonus za rlst)
ani Leading Bonus (Bonus za vedeni).

Pfid&lovani Flex bodi

Jako novy Brand Representative a kazdy nasledujici rok v mésici vyroc¢i povyseni na
Brand Representative vam budou pfidéleny Flex body. Na zacatku prvnich tfi celych
mésicd, kdy jste novym Brand Representative, vam bude v prvnim mésici pfidéleno
1500 Flex bodU, ve druhém mésici 1 000 Flex bod( a ve tfetim mésici 500 Flex bod,
celkem tedy 3 000 Flex bodd. Kazdy nasledujici rok vam budou v mésici vaseho vyroci
ziskani statusu Brand Representative pfidéleno dalsich 1 500 Flex bodU. Vase Flex body
se projevi na vasem uctu nuskin.com.

Pokud ztratite status Brand Representative a znovu splnite kvalifikaci Brand Representative

(vCetné Restartu), bude vam v prvnim celém mésici pridéleno 1 000 Flex bodl a ve druhém
mésici po datu postupu do statusu Brand Representative 500 Flex bodU.

DALSI PODMINKY
BONUSY

. Zpusobilost pro Bonusy

Abyste méli narok na jakékoli bonusy (s vyjimkou Retailing Bonus (Bonus

z maloobchodniho prodeje)), musite kazdy mésic prodat Produkty péti rliznym primym
zakazniklm nebo neregistrovanym zakaznik@m?®. Pokud tento pozadavek nesplnite,
musite to neprodlené oznamit Spolecnosti. Spolec¢nost bude provadét nahodné kontroly
Brand Affiliates, aby se ujistila o pInéni tohoto pozadavku.

. Vypoéty Bonusl

Bonusy se vypocitavaji na zakladé denniho, tydenniho a mési¢niho rozvrhu (jak je
stanoveno spole¢nosti Nu Skin) a zaznamenavaji se na vasem bonusovém uc¢tu Nu Skin.

. Bonusy a sménné kurzy

Pri vypoctu vasich bonusl se Hodnota objemu prodeje a Cista prodejni cena z prodeje
Produkt( z rlznych trhd prevadi na vasi domaci ménu podle priimérného denniho
sménného kurzu za pfedchozi mésic.

Pro Francii a Italii viz poznamku 1 na str. 16.
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PRIKLAD: Napriklad pfi ur¢ovani zékladu pro vypocet Bonusd za bifeznové trzby by
Spole¢nost pouzila Unorovy prlimérny denni sménny kurz.

D. Verze pro domaci trh

Tato verze Planu se vztahuje pouze na Brand Affiliates, ktefi maji Brand Affiliate ID pro
Evropu, Stfedni vychod a Afriku. Plan vam nabizi moznost ziskat Bonusy za prodej na
vSech nasich globalnich trzich, s vyjimkou pfipad(, kdy je zahrani¢ni GCast omezena
(konkrétni trhy zjistite od svého Account Managera). Pokud mate Brand Affiliate ID pro
Evropu, Stfedni vychod a Afriku, pak se vase zpUsobilost pro Bonusy a srovnavaci
kritéria budou fidit podle podminek této verze Planu, a to i v pfipadé, Ze Clenové vaseho

Tymu maji Brand Affiliate ID z jinych trhd.

PRIKLAD: Pokud jste Brand Representative s Brand Affiliate ID pro Evropu a Afriku a
zaregistrujete Clena v Australii, ktery si zakoupi nékteré Produkty prostfednictvim
webovych stranek nuskin.com v Australii, pokud se tato osoba (a) zaregistruje jako vas
pfimy zakaznik a (b) je ve vasi skuping, kdyz si zakoupi Produkty na trhu v Australii, pak
tyto nakupy Produktd budou mit Objem prodeje, Hodnotu objemu prodeje a Cistou
prodejni cenu, které jsou pro tyto Produkty stanoveny na trhu v Australii. Hodnota
objemu prodeje v Australii a Cista prodejni cena budou v dobé prodeje prfevedeny na
mistni ménu vaseho rezidentniho trhu. Informace tykajici se Objemu obchodd, Hodnoty
objemu prodeje, cen a dalSich informaci o kompenzacich za prodej jednotlivych
Produktl na daném trhu vas poskytne zastupce mistniho trhu.

Tento Plan se nevztahuje na nase podniky na pevninské Cin&, ve Vietnamu a v Indii,

které funguji na zakladé jinych obchodnich modeld.

. Odebirani vam vypléacenych Bonusti

Spole€nost ma pravo ziskat zpét Bonusy, které vam byly vyplaceny, jak je uvedeno v
Politice a Postupech, v¢etné vraceni Bonusd, které byly vyplaceny na Produkty, které
byly nadsledné vraceny. Doba a zplsob vraceni zavisi na Bonusu a na tom, kdy jsou
Produkty vraceny. Viz dodatek B. Souhrn nasich zasad pro vraceni zboZzi naleznete
na nuskin.com.

. PovySeni na Brand Representative; povyseni na dalsi tituly
Povy$eni na Brand Representative probihd tydné. Ostatni zmény titulll se objevuji pouze

béhem vypoctu mésicniho bonusu a na vasem uctu Brand Affiliate se projevi nejpozdé;ji
5. dne nasledujiciho mésice. Viz dodatek A.

. Promo akce a nacenéni Produktt

MUzeme upravit zvefejnénou maloobchodni cenu, Objem prodeje, Hodnotu objemu
prodeje a cenu pro Cleny. Informace o pfipadnych slevach a jejich dopadech na ceny,
Bonusy, Objem prodeje, Hodnotu objemu prodeje a dalsi informace tykajici se
kompenzace za prodej pro jednotlivé Produkty najdete v oznamenich o cenach a promo
akcich Produktd na vasem trhu.

. Dal$i kompenzace za prodej

Pri prodeji produktl Nu Skin mimo systémy Nu Skin m{Zete ziskat maloobchodni zisk:
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i. Maloobchodni zisk se rovna (1) ceng, za kterou Produkt prodavate, minus (2) vase
naklady (nakupni cena, dané, postovné, obchodni naklady atd.). VeSkery maloobchodni
zisk ziskany mimo systémy spole¢nosti Nu Skin si ponechavate.*

ii. MUzete také ziskat motivacéni vylety® nebo jiné nepenézni odmény a kompenzace
z jinych kratkodobych pobidek k prodeji, které nejsou zahrnuty v Planu prodejni
vykonnosti.

4.2 UKONCENI UCTU BRAND AFFILIATE

A. Ztrata vyhod statusu Brand Affiliate

Po ukonceni uc¢tu Brand Affiliate ztracite vSechny vyhody jako Brand Affiliate, mimo jiné
pristup k UuCtu Brand Affiliate, skuping, tymu, prodejni siti, objemu prodeje generovaného
vasi skupinou nebo tymem a bonustm.

B. Presun U&tu Brand Affiliate

Spolec¢nost ma pravo, pokud je to odlvodnéné nezbytné, odlozit jakykoli pfesun
Uctu Brand Affiliate a jakékoli ¢asti jeho Skupiny spotrebitell nebo prodejni sité nahoru
v prodejni siti nebo do jiné prodejni sité.

4.3 DALSI MATERIALY A PREKLADY

V pripadé jakychkoli rozporl mezi podminkami uvedenymi v tomto Planu a
marketingovymi materialy nebo jinym souvisejicim obsahem plati tento Plan. Pokud

zakon neuvadi jinak, pak v pfipadé, Ze jsou mezi anglickou verzi tohoto Planu a jeho
prekladem jakékoli nesrovnalosti, pak ma prednost anglicka verze.

4.4 VYJIMKY

A. Udéleni Vyjimek z Planu

Spole¢nost se mlze na zakladé svého vlastniho uvazeni vzdat vymahani urcitych
pozadavkd nebo podminek uvedenych v tomto Planu (spole¢né ,Vyjimky z planu“) nebo
je mlzZe pozménit. Spolec¢nost mize udélit Vyjimky z Planu (1) individualnimu ucétu Brand
Affiliate nebo (2) jakémukoli po¢tu uctl, véetné celého Tymu nebo trhu. Poskytnuti
Vyjimky z Planu Uc¢tu Brand Affiliate nezavazuje Spolecnost k udéleni Vyjimky z Planu
jakémukoli jinému U&tu Brand Affiliate. Jakékoli podstatnd vyjimka z Planu vyZaduije
vyslovny pisemny souhlas opravnéného pracovnika Spole¢nosti a Spole¢nost neni
povinna poskytnout ostatnim Brand Affiliates, v€etné dalSich Brand Affiliates nad Brand

Affiliate, pisemné Ci jiné oznameni o vyjimce z Planu.

B. Ukon¢&eni Vyjimek z Planu

Spole¢nost mUze kdykoli a z jakéhokoli dlvodu ukoncit jakoukoli dfive udélenou vyjimku
z Planu, a to bez ohledu na dobu, po kterou byla vyjimka platna. Pokud byla Vyjimka

z Planu udélena konkrétnimu Brand Affiliate, pak je Vyjimka z Planu osobni pro
konkrétniho Brand Affiliate a Spole¢nost. Vyjimky z Planu zaniknou prfevodem uctu
Brand Affiliate bez ohledu na formu pfevodu (napf. prodejem, postoupenim, pfevodem,

odkazem, ze zakona nebo jinak) a kazda takova vyjimka bude neplatna.

4 Pro Francii a Italii viz poznamku 1 na str. 16.

>V regionu EMEA se na tento motivacéni vylet v roce 2023 kvalifikovalo v prliméru 0,2% aktivnich
Brand Affiliates.



4.5 TERMINOLOGIE
Podminky v tomto Planu se mohou liSit od pfedchozich podminek a mohou byt
revidovany.

4.6 PRAVO NA ZMENU
Spolec¢nost mlze tento Plan kdykoli zménit podle vlastniho uvazeni. Pokud tento Plan
zménime, dame vam védét 30 dnd pred tim, nez zména nabude Gc¢innosti.

4.7 DODRZOVANI PREDPISU
Abyste se mohli kvalifikovat k ziskdvani Bonusl, musite splfiovat pozadavky uvedené
v tomto Planu, Smlouvé Brand Affiliate a v Politice a Postupech.

4.8 TYDENNI A MESICNi OBDOBI
Jakykoli odkaz na ,mésic” znaci kalendarni mésic. Jakykoli odkaz na ,tyden”, ,tydné”
nebo ,tydenni obdobi“ znamena obdobi sedmi dnl zacinajici 1., 8., 15. nebo 22. dne
kazdého mésice s tim, ze Ctvrty tyden kazdého mésice bézi az do konce mésice.
Vypocty Bonusl jsou provadény v ¢asovém pasmu MST ve mésté Provo v Utahu
ve Spojenych statech americkych (koordinovany svétovy ¢as [UTC-7]).

POZNAMKA 1:
FRANCIE: , VDI Mandataires” nesméji prodavat pfimo neregistrovanym zakaznik{m.

ITALIE: Incaricati m(iZe pfimo &i nep¥imo propagovat sbé&r ndkupnich objedndvek v sidle
koncovych spotrebitelll pouze v zastoupeni spole¢nosti. Jako Brand Affiliate (Incaricato)
mUZete nakupovat Produkty pouze pro uspokojeni osobnich potieb a potreb lidi Zijicich
ve vasi domacnosti; vSechny objednavky, které jste obdrzeli od neregistrovanych
zakaznik(, musite predat Spole¢nosti.
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SLOVNIK

Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus
za doporuceni): Bonus ziskany tydné jako
Brand Affiliate na zakladé vasich osobné
registrovanych partnerskych prodejd.
Viz ¢ast 2.2.

Bonus: Odmény za prodej vyplacené
prostfednictvim tohoto Planu, v&etné Selling
Bonus (Prodejni bonus), Retailing Bonus
(Bonus z maloobchodniho prodeje), Affiliate
Referring Bonus (Partnersky bonus za
doporuceni), Building Bonus (Bonus za rdst)
a Leading Bonus (Bonus za vedeni). Bonusy
nezahrnuji zadny maloobchodni zisk, ktery
mdzete ziskat za Produkty, které si zakoupite
a prodavate pfimo neregistrovanym
zakazniklm (pro Francii a Itdlii, viz poznamka
1 na str. 16), nebo jakékoli jiné penézni Ci
bezhotovostni odmény.

Bonusovy ucet Nu Skin: Digitalni Ucet

v digitalnich nastrojich spolec¢nosti Nu Skin
(napf. aplikace Nu Skin Stela a nuskin.com),
ktery odrazi bonusy Brand Affiliate, platby a
Upravy provizi. Bonusovy ucet Nu Skin pro
vas bude automaticky vytvoren ve chvili,
kdy se stanete Brand Affiliate. Bonusové
Uucty Nu Skin se neurodi. Prijimajici financni
instituce a spolecnost Nu Skin mohou
Uctovat poplatky za sluzby. Spole¢nost

Nu Skin automaticky zdarma prevede vas
zbyvajici zUstatek na bonusovém Uctu

na konci kazdeho tydenniho a mésicniho
vyplatniho obdobi. Pro automatizované
prevody od spole¢nosti Nu Skin existuji
specifické pozadavky trhu.

Brand Affiliate: Osoba, ktera se zaregistruje
u spolec¢nosti Nu Skin jako Brand Affiliate

a mUze nakupovat Produkty za ceny pro
¢leny, prodavat Produkty a registrovat
Zakazniky a Brand Affiliates. Brand Affiliate
se také pouziva jako obecné oznadeni
vSech Brand Affiliates a Brand
Representatives. Kdyz se napfiklad hovofi
o vSech Brand Affiliates, Brand Partner
nebo Brand Director bude také oznacovan
jako Brand Affiliates. Brand Affiliates nejsou
zakaznici.

Brand Director: Kategorie zahrnujici
vSechny Brand Representatives

s Odznakovymi tituly Emerald Director,
Diamond Director, Blue Diamond Director
nebo Presidential Director.

Brand Partner: Kategorie zahrnujici vSechny
Brand Representatives s Odznakovymi
tituly Gold Partner, Lapis Partner nebo
Ruby Partner.

Brand Representative: Brand Affiliate, ktery
uspésné splnil podminky Kvalifikace a
neztratil sv{j status Brand Representative.
Pojem Brand Representative se dale
pouziva jako obecné oznaceni pro vSechny
Odznakové tituly Brand Representative

a vyssi. Kdyz se napfiklad mluvi o Ruby
Partner nebo Diamond Director, budou

v kontextu, kdy se mluvi o vSech Brand
Representatives, zahrnuti do obecného
oznaceni Brand Representatives.

Building Bonus (Bonus za rist): Bonus,
ktery jako Brand Representative ziskavate
meési¢né na zakladé Hodnoty objemu
prodeje Produktl zakoupenych
prostrednictvim systémU Nu Skin

ze strany Brand Representatives a
zakaznik( ve vasi skupiné. Viz ¢ast 2.3.

Business Builder Position, BBP: Pozice
umisténa ve vasi G1. Titul BBP vam bude
udélen po prvnim mésici, kdy ziskate titul
Blue Diamond Director. Viz dodatek D.

Cena pro ¢leny: Cenikova cena Produktd
pro Cleny i Brand Affiliates bez dané

a dopravy. Cena pro ¢leny je stanovena
mistnim trhem a mdze byt ¢as od ¢asu
upravovana v ramci promo akci a odmén.

Cinnost rozvoje obchodu: Jakakoli ginnost,
ktera je jakkoli ku prospéchu, pomoci Ci
podpore obchodu, rozvoji, prodejdm Ci
sponzorstvi jiné spolecnosti s pfimym
prodejem. Mimo jiné sem patfi i prodej
produktd a sluzeb, propagovani obchodni
prilezitosti, vystupovani jménem spolecnosti
nebo nékterého z jeho zastupcd, pripady,
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kdy dovolite pouziti svého jména k propagaci
spolec¢nosti, jejich produktl, sluzeb ¢i
prilezitosti, sponzorujete nebo provadite
nabor ve prospéch spole¢nosti, pracujete
jako Clen predstavenstva, funkcionar Ci
zastupce nebo distributor spole¢nosti ¢i v ni
mate majetkovy podil nebo jiny prospéch, at
uz pfimy, nebo nepfimy.

Cist4 prodejni cena: Cena zaplacend za
Produkty bez maloobchodni pfirazky,
dané a dopravy.

Clen: Z&kaznik, ktery se zaregistruje
prostfednictvim Systém0 Nu Skin na zékladé
pozvani Brand Affiliate k ndakupu Produktd
Nu Skin za cenu pro &leny. Clenové
nemohou registrovat zakazniky ani Brand
Affiliates, nemohou dale prodavat Produkty
Nu Skin a neucastni se tohoto Planu.

Datum povys3eni na Brand Representative:
Prvni den tydenniho obdobi po dokonceni
kvalifikace na Brand Representative. Pokud
se kvalifikujete jako Brand Representative
v 1., 2. nebo 3. tydnu mésice, bude vase
datum povySeni na pozici Brand
Representative 8., 15. nebo 22. den daného
meésice. Pokud se kvalifikujete jako Brand
Representative ve 4. tydnu mésice, bude
vasim datem povysSeni na pozici Brand
Representative prvni den nasledujiciho
meésice. Viz dodatek A.

Flex body: Flex body jsou nahradou

za Skupinovy objem prodeje pro pouziti

k udrzeni vaseho statusu Brand
Representative, pokud za mésic
nedosahnete alespor 2 000 bod(
Skupinového objemu prodeje. Flex body
nelze pouzit ke splnéni pozadavku na
Objem prodeje pfimym zakaznikim ve vysi
250 bodd. Flex body neposkytuji Objem
prodeje ani Hodnotu objemu prodeje a za
Flex body se nevyplaci zadny bonus. Flex
body nemaji zadnou penézni hodnotu a
nemohou byt v zadném pfipadé vymeénény
za penize. Platnost Flex bod{ nevyprsi a
pocet Flex bodl neni omezen, nicméné
vSechny nasbirané Flex body propadnou,
pokud ztratite status Brand Representative.
Viz ¢ast 3.3.

Generace: Urovné Brand Representatives
ve vasem Tymu. Kazdy Brand
Representative, ktery je pod vasim
prfimym vedenim a ktery je prvni Brand
Representative pod vami ve vasem Tymu,
je vas Brand Representative Generace 1.
Brand Representatives, ktefi jsou na dalsi
urovni pod nimi, jsou Brand
Representatives G2 a tak dale. Brand
Affiliates, ktefi neziskali status Brand
Representative, netvofi Generaci, ale
jsou soucasti skupiny svého Brand
Representative. Napfiklad Brand
Affiliates (ktefi neziskali status Brand
Representative) vaseho Brand
Representative G1 nejsou soucasti vasi
skupiny G2; misto toho jsou soucasti
skupiny vaseho Brand Representative G1.

Hodnota objemu prodeje (CSV): Hodnota
v dané méneé nastavena u kazdého
Produktu, pouziva se k vypoctu Building
Bonus (Bonus za rlist) a Leading Bonus
(Bonus za vedeni). Hodnota objemu
prodeje je ¢as od ¢asu upravovana kvdli
rznym faktorlm, mezi které patfi
Upravy cen, vykyvy ménovych kurz(,
propagacni akce atd. Hodnota objemu
prodeje se lisi od Objemu prodeje a
obecné se nerovna Objemu prodeje
Produktu. Nékteré produkty mohou mit
nulovou Hodnotu objemu prodeje.
Informace o vySi Hodnoty objemu
prodeje (CSV) a dalsi informace

o kompenzacich za prodej jednotlivych
Produktl mUzZete ziskat po pfihlaseni se
do svého uctu nuskin.com. PFi prodeji
Produktl na vice trzich se Hodnota
objemu prodeje méni na ménu vaseho
domovskeého trhu.

Kvalifikace na Brand Representative:
Postup, jak se stat Brand Representative.
Viz ¢ast 3.1

Kvalifikaéni pozadavky na status Brand
Representative: BEhem kvalifikacniho
obdobi na Brand Representative musite
predlozit Letter of Intent a dosahnout

2 000 bodd Skupinového objemu prodeje
(véetné 500 bod( z vlastnich prodejl
pfimym zdakaznikdm ). Viz ¢ast 3.1.
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Leadership Team: Vase Leadership Teamy
se skladaji z vasich Brand Representatives
G1-G6 a zacinaji u kazdého z vasich Brand
Representatives G1. Kazdy z vaSich
Leadership TeamU je samostatny a vedou
ho jednotlivi Brand Representatives G1.
Viz ¢ast 2.4.

Leading Bonus (Bonus za vedeni): Bonus,
ktery ziskate kazdy mésic, pokud jste
Brand Partner nebo Brand Director, a to na
zakladé Hodnoty objemu prodeje, ktery
vas Tym vygeneroval. Viz ¢ast 2.4.

Letter of Intent: Dokument, ktery
predkladate prostrednictvim systémd

Nu Skin, abyste ji oznamili sv{j zamér
kvalifikovat se jako Brand Representative.

Maloobchodni zakaznici: Kazdy zakaznik,
ktery zakoupi Produkty prostfednictvim
systémU Nu Skin a neni ¢lenem nebo
Brand Affiliate. Bonus za nakup Produktu
maloobchodnim zakaznikem se vyplaci
osobé se statusem Brand Affiliate, ktery je
identifikovan jako prodavajici v okamziku
konkrétni objednavky Produktu. V pfipadé
tohoto Planu neni neregistrovany zakaznik
zahrnut do definice maloobchodnich
zdkaznik({. Maloobchodni zdkaznici se
tohoto Planu neucastni a nemohou dale
prodavat Produkty ani registrovat jiné
zakazniky nebo Brand Affiliates.

Neregistrovani zakaznici: Fyzické osoby,
které zakoupi Produkty od Brand Affiliate
mimo systémy Nu Skin (bez ohledu na to,
zda neregistrovany zakaznik predtim
zakoupil Produkty pfimo od spole¢nosti

Nu Skin). Neregistrovani zakaznici se tohoto
Planu neucastni a nemohou dale prodavat
Produkty ani registrovat zakazniky.

Nu Skin Stela: Mobilni aplikace, ktera
poskytuje informace tykajici se vaseho
Uctu Brand Affiliate, v€etné nakupu
Produktl, podilech prodejni sité, Bonus(,
stanoveni cill, vykaz(, uznani a dalSich
informaci. Aplikaci Nu Skin Stela si
mdzete stdhnout v obchodé s aplikacemi.

Nu Skin: Nu Skin International, Inc. a jeji

pfidruzené spolec¢nosti (s vyjimkou

spole¢nosti Rhyz, Inc. a jejich dcefinych
spolecnosti).

Obdobi Kvalifikace na Brand Representative:
Obdobi, které zacina v mésici, v némz jste
poslali Letter of Intent. Kvalifikaci na status
Brand Representative musite dokoncit do
konce nasledujiciho mésice. Viz &ast 3.1.

Objednavky Drop Ship (v zavislosti na
dostupnosti na mistnim trhu): Pokud je k
dispozici, objednavka Drop Ship je
objednavka, kterou zadate na svém uctu
Brand Affiliate, ale oznacite ji jako prodej
zakaznikovi. Aby byla objednavka Drop
Ship zpUsobild, musi byt jako takova
oznacena a musi byt prodana a odeslana
pfimo vasemu zakaznikovi.

Objem prodeje (SV): Soubor hodnot bez
mény pro kazdy Produkt, ktery se pouziva
ke kvantifikaci prodeje Produktu a ktery se
agreguje za Uc¢elem méreni zpUlsobilosti pro
rlizna vykonnostni méfitka, jakoZz i pro
stanoveni procenta Bonusu. Objem prodeje
se ¢as od Casu upravuje na zakladé
uvazeni Spole¢nosti. Objem prodeje se lisi
od Hodnoty objemu prodeje a Cisté
prodejni ceny. Informace o Objemu prodeje
a dalsi informace o kompenzacich za
prodej jednotlivych Produktd mlzZete ziskat
po pfihlaseni do svého uctu na strankach
nuskin.com.

Objem prodeje Leadership Teamu (LTSV):
Soucet véech Objemd prodeje daného
Leadership Teamu. Viz ¢ast 2.4.

Objem prodeje pfimym zakaznikiim (DC-SV):
Soucet véech objem( prodeje Produktl z
nakupd vasich pfimych zakaznik{.
Odznakovy titul: Odznakové tituly ziskavate
jako Brand Representative na zakladé
vasich Leadership TeamU a jejich Objemu
prodeje. Vas Odznakovy titul uréuje pocet
Generaci, za které budete moci ziskavat
Leading Bonus (Bonus za vedeni).

Osoba: Fyzicka osoba nebo obchodni
subjekt. ,Obchodni subjekt” je jakykoli
podnikatelsky subjekt, jako je spolecnost,
partnerstvi, spolecnost s ru¢enim

omezenym, fond nebo jind forma obchodni
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organizace, ktery byl legalné vytvoren
v souladu se zakony jurisdikce, ve které
byl takovy subjekt zalozen.

Osobné registrovany partnersky prodej:
Prodej Produktd uskute¢nény vasimi
osobné registrovanymi Brand Affiliates,
vypocteny souctem Cistych prodejnich
cen Produktl prodanych jejich pfimym
zdkazniklm.

Osobni registrace (také Osobné
registrovany): Akt registrace osoby v

Nu Skin. Kdyz napfiklad zaregistrujete
Brand Affiliate, ¢lena nebo maloobchodniho
zakaznika ve spole¢nosti Nu Skin, stane

se vasim osobné registrovanym Brand
Affiliate, osobné registrovanym Clenem
nebo osobné registrovanym
maloobchodnim zakaznikem.

Plan prodejni vykonnosti (také plan): Tento
plan prodejni vykonnosti (v€etné zmén,
které mohou byt v budoucnu zaclenény)
stanovi podminky kompenzace za prodej,
kterou mlzete ziskat jako Brand Affiliate,
ktery se UcCastni tohoto Planu.

Politika a Postupy: Dokument, ktery je
soucasti smlouvy mezi vami a spole¢nosti
Nu Skin a stanovi urcitou Politiku a Postupy
tykajici se vaseho podnikani.

Presidential Director, pozice feditele pro
budovani podniku (Presidential Director
BBP): Pozice umisténa v G1 vaseho BBP.
Titul Presidential Director BBP vam bude
udélen po prvnim mésici, kdy ziskate
titul Presidential Director. Viz dodatek D.

Prodejni sit: Vase prodejni sit se sklada
z vasi skupiny, vaseho Tymu a skupin
a tymd Brand Representatives pod
vasim Tymem.

Produkty: Veskeré zbozi a sluzby nabizené
spole&nosti Nu Skin.

Pfimy zakaznik: Clen nebo maloobchodni
zakaznik, kterému Brand Affiliate pfimo
prodava Produkty prostrednictvim systém
Nu Skin, a zakaznici, ktefi nakupuji
produkty pfimo od Brand Affiliates
prostfednictvim zplsobilych objednavek

Drop Ship, pokud jsou k dispozici. Clen je
primym zakaznikem Brand Affiliate, ktery jej
zaregistroval. Pokud registrujici Brand
Affiliate ztrati svij status Brand Affiliate,
stanou se vsichni ¢lenové, ktefi byli dfive
zaregistrovani timto Brand Affiliate,
primymi zakazniky dalSiho Brand Affiliate,
ktery je nad nim. Pokud si maloobchodni
zakaznik zakoupi Produkty prostfednictvim
systémU Nu Skin, je za tento prodej pfipsan
bonus tomu Brand Affiliate, ktery mu
Produkt prodal. Brand Affiliate neni
povazovan za pfimého zakaznika.

Restart: Proces, ktery dava byvalym Brand
Representatives pfilezitost ziskat zpét svou
prodejni sit (jako by status Brand
Representative neztratili). Viz dodatek C.

Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho
prodeje): Rozdil mezi (1) maloobchodni
cenou zaplacenou vasim maloobchodnim
zakaznikem (s vyjimkou dodacich nakladd
a dani) pfi nakupu Produktl pfimo od
spolecnosti Nu Skin a (2) cenou pro Cleny.
Viz Cast 2.1.

Selling Bonus (Prodejni bonus): Bonus
ziskany z prodeje Produkt( vasim
prfimym zakazniklm. Viz ¢ast 2.1.

Skupina: Vase skupina se sklada z (1) vas,
(2) véech vasich ¢lend, maloobchodnich
zékaznik( a Brand Affiliates a (3) vSech
¢lenl, maloobchodnich zakaznik( a Brand
Affiliates vasich Brand Affiliates atd. Vase
skupina bude zahrnovat skupiny vasich
Brand Affiliates, ktefi jsou v kvalifikaci na
Brand Representative. Brand Affiliate,
ktery dokon¢i kvalifikaci na Brand
Representative, opusti vasi skupinu a

on i jeho skupina se stanou soucasti
vaseho tymu.

Skupinovy objem prodeje (GSV): Soucet
Objemu prodeje ze vSech nakupl
Produktl v rdmci vasi skupiny.

Smlouva Brand Affiliate: Smlouva mezi vami
a spole¢nosti Nu Skin, ktera stanovi urcité
podminky tykajici se vaseho vztahu se
spole¢nosti Nu Skin.

Spoleénost nebo my: Nu Skin.



Spolecnost s pfimym prodejem:
Spolec¢nost, ktera je Clenem Asociace
pfimého prodeje nebo jinak vyuziva
prodejce nebo nezavislé dodavatele,
ktefi prodavaji Produkty a sluzby,
pricemz tyto nezavislé dodavatele
vyplaci v ramci jednouroviiového nebo
viceurovnoveého kompenzacniho planu
za (1) jejich vlastni prodeje a/nebo za (2)
prodeje dalSich nezavislych dodavateld,
ktefi se pod témito nezavislymi dodavateli
zaregistrovali k distribuci stejnych
Produktl a sluzeb.

Systémy Nu Skin: Jakykoli proces, aplikace
nebo jiny digitalni majetek v ramci
digitalniho ekosystému spole¢nosti Nu Skin
uréeny pro nakup nebo prodej Produktd

Nu Skin, v€etné Nu Skin Vera, Nu Skin
Stela, nuskin.com, MySite, Personal

Offer Tool nebo jakeékoli jiné platformy
zprostfedkované spolec¢nosti Nu Skin.

Tym: Vas Tym se sklada ze vSech
generaci Brand Representatives a jejich
skupin podle vaseho odznakového titulu
(viz tabulku 2.D). Vas Tym nezahrnuje
vas ani vasi skupinu.

Ug&et Brand Affiliate: U&et vytvoreny pfi
registraci jako Nu Skin Brand Affiliate. Pri
vytvoreni u¢tu Brand Affiliate vam bude
pridéleno ID C&islo Brand Affiliate.

UdrzZeni (také jako udrzovani): PoZzadavek na
dosazeni alespon 2 000 bod( Skupinového
objemu prodeje (véetné 250 bod( z
vlastnich prodejl primym zakaznik(m) za
meésic, abyste si udrzeli status Brand
Representative a méli narok na vyplaceni
Building Bonus (Bonus za rlist) nebo
Leading Bonus (Bonus za vedeni). Chcete-li
si udrzet status Brand Representative,
muzete také pouzit Flex body k nahrazeni
chybéjicich bodd za Skupinovy objem
prodeje, nikoli vS§ak na Objem prodeje
primym zdkaznikdm. Pokud vS$ak vyuzijete
Flex body k udrzeni statusu Brand
Representative, nebudete mit v daném
mésici narok na ziskani Building Bonus
(Bonus za rlst) nebo Leading Bonus

(Bonus za vedeni). Viz ¢ast 3.2 a dodatek A.

Viz tabulku 2.D.

Zéakaznik: Kazdy, kdo si zakoupi Produkty,
ale neucastni se tohoto Planu a nemdze
dale prodavat Produkty nebo registrovat
dalsi zéakazniky nebo Brand Affiliates. Brand
Affiliates nejsou zakaznici.
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DODATEK A
BLIZSI UDAJE O KVALIFIKACI

NizZe jsou uvedeny blizsi informace tykajici se Kvalifikace na Brand Representative,
véetné dllezitych dat, udrzovani, Bonusd a dalsich informaci.

UDRZENI PO POVYSENI NA STATUS BRAND REPRESENTATIVE

Pokud je datum povyseni na status Brand Representative prvnim dnem mésice, musite
splnit pozadavky na udrzeni pocinaje timto mésicem. Pokud datum povys$eni na Brand
Representative nastane po prvnim dni mésice, musite pozadavky na udrzeni spinit
pocinaje nasledujicim mésicem.

PRIKLAD: Pokud dokoncite kvalifikaci na Brand Representative ve Gtvrtém kvétnovém
tydnu, vase datum povysSeni na Brand Representative je 1. Cervna a v ¢ervnu musite
splnit pozadavky na udrzeni. Pokud dokoncite kvalifikaci na Brand Representative

v prvnim ¢ervnovém tydnu, je vase datum povyseni na Brand Representative 8.
Cervna a v Cervenci musite splnit pozadavky na udrzeni.

2. BONUSY PO POVYSENI NA STATUS BRAND REPRESENTATIVE

. Building Bonus (Bonus za rlst)

Building Bonus (Bonus za rdst) mlzete ziskat na zakladé prodejd vasi skupiny
uskutec¢nénych v den vaseho povyseni na Brand Representative nebo po ném. Pokud
dokoncite kvalifikaci na Brand Representative béhem prvniho tydne v mésici, je vasim
datem povyseni na pozici Brand Representative 8. den a mlzete zacit ziskdvat Building
Bonus (Bonus za rlst) na zakladé prodeje Produktl 8. den nebo pozdéji. Building Bonus
(Bonus za rlst) neziskate na zakladé zadného prodeje Produktd béhem prvniho tydne
daného mésice. Pokud dokoncite kvalifikaci na Brand Representative ve Ctvrtém tydnu
mésice , je vasim datem povysSeni na Brand Representative 1. den nasledujiciho mésice
a mUzete zacit ziskdvat Building Bonus (Bonus za rlst) na zakladé prodeje produktd 1.
dne nasledujiciho mésice nebo pozdéji.

Po datu povySeni na pozici Brand Representative se vas nasledny Skupinovy objem
prodeje jiz nebude podilet na Skupinovém objemu prodeje dals$iho Brand Representative
nad vami. Misto toho se vas Skupinovy objem prodeje bude podilet na jejich Tymovém
objemu prodeje a na Leading Bonus (Bonus za vedeni).

PRIKLAD: Pokud dokonéite kvalifikaci na Brand Representative béhem tretiho
kvétnového tydne, je vasim datem povysSeni na Brand Representative 22. kvéten. Vas
Skupinovy objem prodeje do 21. kvétna se zapocita do Skupinového objemu prodeje
dalsiho Brand Representative nad vami, ale vas Skupinovy objem prodeje Produktl od
22. kvétna do konce kvétna se misto toho zapodita do Tymového objemu prodeje a
Leading Bonus (Bonus za vedeni). Pokud dokoncite Kvalifikaci na Brand Representative
ve Ctvrtém kvétnovém tydnu, je vasim datem povyseni na pozici Brand Representative
1. Cerven a vas kvétnovy Skupinovy objem prodeje za kvéten se zapocita do
Skupinového objemu prodeje dalSiho Brand Representative nad vami. Od 1. Cervna
bude vas Skupinovy objem prodeje pfispivat k Tymovému objemu prodeje a k

Leading Bonus (Bonus za vedeni) dalSiho Brand Representative nad vami.
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B. Leading Bonus (Bonus za vedeni)

Na Leading Bonus (Bonus za vedeni) mate narok po dni povyS$eni na Brand
Representative, pokud splinite pozadavky na ziskani Leading Bonus (Bonus za vedeni).

PRIKLAD: Pokud dokonéite Kvalifikaci na Brand Representative béhem prvniho
kvétnového tydne, vase datum povyseni na Brand Representative je 8. kvétna a mlzete
zacit ziskavat Leading Bonus (Bonus za vedeni) za kvéten, pokud mezi datem povySeni
na Brand Representative a koncem mésice dosahnete Skupinového objemu prodeje

3 000 bodl a zaroven do konce mésice splnite pozadavky na pozici Brand Partner nebo
vyS$Si. Pokud splnite Kvalifikaci na Brand Representative béhem &tvrtého kvetnového
tydne, je vase datum povysSeni na Brand Representative 1. Cervna a v ¢ervnu mUzete
zacit ziskavat Leading Bonus (Bonus za vedeni), pokud v ¢ervnu splnite pfislusné
pozadavky na Leading Bonus (Bonus za vedeni).
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DODATEKB o
UPRAVY A ODEB/RANi BONUSU

Spole¢nost ma pravo upravovat Bonusy, které vam jsou vyplaceny, jak je popsano v
Politice a Postupech, véetné Uprav na zakladé vraceni Produktl vami ¢i jinymi osobami
ve vasi Skupiné spotrebitelll nebo Tymu. Vypocet a odebirani Bonusd po vraceni
Produkt( bude zdviset na typu Bonusu, dobé, kdy byly Produkty vraceny a na tom,
kdo Produkty vratil.

. VYPOCET UPRAVY BONUSU
Vase Bonusy budou v pfipadé vraceni Produktu upraveny nasledovné:

. Retailing Bonus (Bonus z maloobchodniho prodeje)

Pokud vasi pfimi zakaznici vrati Produkty, Spole¢nost ziska zpét Bonusy
z maloobchodniho prodeje, které jste za tyto Produkty obdrzeli.

. Selling Bonus (Prodejni bonus) a Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za
doporuceni)

Pokud vasi pfimi zakaznici nebo pfimi zéakaznici vaSich osobné registrovanych Brand
Affiliates vrati Produkty, Spole¢nost ziska zpét veskeré Selling Bonus (Prodejni bonus)

a Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni), které jste za tyto Produkty
obdrzeli.

Pokud vasi pfimi zakaznici vrati Produkty ve stejném mésici, kdy je zakoupili, bude
Objem prodeje vasich pfimych zakaznik( snizen o objem vracenych Produktd. Selling
Bonus (Prodejni bonus) a Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni)
vyplacené v nésledujicich tydnech mohou byt snizeny v dlsledku dopadu téchto
navratl na Objem prodeje pfimym zakazniklm.

Pokud vraceni Produktu z Produkt( zakoupenych v pfedchozim mésici snizi vas Objem
prodejd primym zakazniklim pod bonusovou hranici, které jste v daném mésici dosanhli,
Spole¢nost snizi vas Objem prodejl prfimym zékaznikdm o ¢astku potfebnou k dosazeni
bonusové hranice, ktera vam byla vyplacena. Toto odecCteni probéhne v mésici
nasledujicim po vraceni Produktd.

PRIKLAD: Pokud jste v lednu dosahli 750 bodd z Objemu prodeje primym zdkaznikiim a
byl vam vyplacen 8% Selling Bonus (Prodejni bonus) a 12% Affiliate Referring Bonus
(Partnersky bonus za doporuceni), ale 400 bod({ z Objemu prodeje z lednovych prodejl
Produkt( bylo vraceno v bfeznu, budete mit na zacatku dubna zdporny zlstatek 150
bod( z Objemu prodeje pfimym zdkaznikim a nebudete mit narok na ziskani 8% Selling
Bonus (Prodejni bonus) a 12% Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za
doporuceni) za doporuceni v dubnu, pokud v dubnu nevygenerujete 650 bodl z Objemu
prodeje primym zdkazniklim, abyste vyrovnali zdporny zUstatek a dosahli 500 Objemu
prodeje primym zékazniklim pro ziskani Prodejniho bonusu.

. Building Bonus (Bonus za rist)

Pokud vrati Produkty nékdo, kdo byl v dobé& nakupu ve vasem Tymu, Spole¢nost
odebere jakykoli Building Bonus (Bonus za rdst), ktery jste za tyto Produkty obdrzeli.
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Pokud nékdo z vasi skupiny vrati Produkty ve stejném mésici, kdy byly zakoupeny,
bude Objem prodeje vasi skupiny snizen o objem vracenych Produktd.

Pokud vraceni Produktu z Produktll zakoupenych v pfedchozim mésici snizi vas Skupinovy
objem prodeje pod bonusovou hranici, které jste v daném mésici dosahli, Spolecnost
odecte prislusny Skupinovy objem prodeje v mésici nasledujicim po vraceni Produktu.
PRIKLAD: Pokud jste v lednu dosahli Skupinového objemu prodeje 3 300 bod( a byl
vam vyplacen 10% Building Bonus (Bonus za rlst), ale 600 bod( z Objemu prodeje

z lednového prodeje Produktl bylo vraceno v breznu, budete mit na za¢atku dubna
zaporny zUstatek 300 bod( ze Skupinového objemu prodeje a nebudete mit narok na
ziskani 5% Building Bonus (Bonus za rlist) v dubnu, pokud v dubnu nevygenerujete

2 300 bodl ze Skupinového objemu prodeje, abyste vyrovnali zdporny zlstatek

300 bodl a dosahli 2 000 bod( ze Skupinového objemu prodeje pro ziskani bonusu.

. Leading Bonus (Bonus za vedeni)

Pokud vrati Produkty nékdo, kdo byl v dobé nakupu ve vasem Tymu, Spole¢nost
odebere jakykoli Leading Bonus (Bonus za vedeni), ktery jste za tyto Produkty obdrzeli.
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DODATEK C
RESTART

Restart je proces, ktery dava byvalym Brand Representatives pfilezitost ziskat zpét svou
prodejni sit (jako by status Brand Representative neztratili). NiZze jsou uvedeny dalsi
informace tykajici se pouziti, vyhod a podminek procesu Restart.

JAK VYUZIVAT PROCES RESTART
Pokud jste byli Gold Partner nebo vy$Sim partnerem a ztratili jste status Brand
Representative a chcete zahajit proces restartu, musite:

i. predlozit novy Letter of Intent, ve kterém uvedete sv{j zdmér znovu se
kvalifikovat jako Brand Representative, a

ii. dokondcit znovu Kvalifikaci na status Brand Representative. Tato nova
Kvalifikace musi byt dokon&ena béhem tfi po sobé jdoucich mésicl od data,
kdy jste ztratili status Brand Representative.

Pokud proces Restart nedokazete dokongit b&hem tohoto tfimési¢niho obdobi,
pak trvale ztratite moznost ziskat zpét svou prodejni sit.

PRIKLAD: Pokud k 1. bfeznu ztratite status Brand Representative, musite do 4. tydne v
kvétnu dokongit kvalifikaci Brand Representative, abyste se k 1. ¢ervnu mohli stat Brand
Representative a ziskat zpét svou prodejni sit.

. VYHODY PROCESU RESTART
Kdyz dokoncite proces Restart ve vyhrazeném Casovém ramci, pak:

e se znovu stanete Brand Representative;

e ziskate narok na Building Bonus (Bonus za rist) a Leading Bonus
(Bonus za vedeni);

e ziskate zpét svou prodejni sit (jako byste neztratili status Brand
Representative); a

e ziskate 1000 Flex bodl v prvnim mésici a 500 bod{ ve druhém mésici
po dokonceni Restartu.

. DRUHA ZTRATA STATUSU

Pokud ztratite status Brand Representative podruhé, nebudete mit pravo na dalsi
moznost Restartu a trvale ztratite svou prodejni sit (posune se o Generaci nahoru

v prodejni siti vaseho Brand Representative nad vami). | kdyz pro vas vSak jiz neni
dostupna moznost Restartu, mlzete kdykoli zac¢it znovu svou Kvalifikaci a vybudovat
si novou prodejni sit. Pokud se stanete novym Gold Partner nebo vys$sim partnerem,
budete mit opét narok na pouziti Restartu pro ziskani nové prodejni sité.
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DODATEK D
POZICE REDITELE ROZVOJE BLUE DIAMOND
A PRESIDENTIAL DIRECTOR

Pfi budovani a vedeni svého Tymu mate moznost stat se Blue Diamond Director
nebo Presidential Director. Nasledujici graf ukazuje:

CO DELATE CO ZISKATE

UdrZte si status Brand Representative, dosahnéte 5% Leading Bonus (Bonus za veden)
mésicniho Skupinového objemu prodeje 3 000 Vyplaci se mésiéné Tymova
bodd a rozvijejte Leadership Teamy Hodnota objemu prodeje
LEADERSHIP TEAMY ODZNAKOVY TITUL | PLACENE GENERACE
6

Véetné 1s = 10 000+ bodl Objemu prodeje
Leadership Teamu
1s =20 000+ bodl Objemu prodeje Blue Diamond Director
Leadership Teamu
1s 2= 30 000 bodd Objemu prodeje
Leadership Teamu

5% z vasich G1-G6
Odemknéte svij BBP

6
Véetné 1s = 10 000+ bodl Objemu prodeje
Leadership Teamu o .
1s =20 000+ bodl Objemu prodeje 9% na vas c1 GG
) ) A Odemknéte svuj
Leadership Teamu Presidential Director ) )
o g : Presidential
1s = 30 000+ bodu Objemu prodeje .
. Director BBP
Leadership Teamu

1s = 40 000 bodl Objemu prodeje
Leadership Teamu

Prvni mésic, kdy jste placeni jako Blue Diamond Director, obdrzite pozici Business Builder
(BBP) ve sveé G1 a prvni mésic, kdy jste placeni jako Presidential Director, obdrzite pozici
Presidential Director Business Builder (BBP Presidential Director) v G1 svého BBP

(G2 svého plvodniho Brand Affiliate Uctu). V kterémkoli mésici, kdy mate narok na vyplatu
jako Blue Diamond Director, bude vase BBP zaujimat Generaci v prodejni siti. V kterémkoli
mésici, kdy mate narok na vyplatu jako Presidential Director, bude vas BBP a BBP
Presidential Director zaujimat Generaci (G1, resp. G2) v prodejni siti.

A. Automaticky vytvorené

Tituly BBP a BBP Presidential Director se automaticky vytvaii béhem vypocCtu Bonusu za
mésic, ve kterém jste spinili vySe uvedena kritéria zpUsobilosti. Tituly BBP a BBP
Presidential Director si udrzite, pokud neztratite sv(j status Brand Representative a
pfipadné nezahajite proces Restart.

1. VZTAH MEZI TITULY BBP, BBP PRESIDENTIAL DIRECTOR A VASIM
PUVODNIM UCTEM BRAND AFFILIATE

Pro ucely vasi smlouvy Brand Affiliate jsou vasSe tituly BBP a BBP Presidential Director
povazovany za soucast vaseho Uc¢tu Brand Affiliate a nelze je prodat ani prevést
samostatné.

A. Leadership Teamy

Vas$e tituly BBP a BBP Presidential Director nebudou povazovany za Leadership Teamy
k vaSemu uctu Brand Affiliate. Brand Representative G1 pod vasim titulem BBP a
Presidential Director BBP funguji jako Leadership Teamy a mohou byt slou¢eny, aby
splhovaly nize uvedené pozadavky na Odznakovy titul.
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Pro ucely stanoveni Objemu prodeje Leadership Teamu pro vas a dalsi Brand
Representatives nad vami v daném mésici zlstava vas titul BBP a BBP Presidential
Director ve vasi G1, resp. G2 (pokud jste neztratili status Brand Representative).

Osobné registrovany partnersky prodej

Opravnény Objem prodejl primym zakazniklm z vaseho pdvodniho Uctu Brand Affiliate,
BBP a Presidential Director BBP se secCte a urli se procento vaseho Selling Bonus
(Prodejni bonus) a Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni).

Objem prodeje prfimym zakazniklm od vasich osobné registrovanych Brand Affiliates, na
které odkazuje vas plvodni Uc¢et Brand Affiliate, BBP a Presidential Director BBP, bude
secten a odpovidajici Cista prodejni cena bude vyplacena ve vysi kvalifikovaného
procenta Affiliate Referring Bonus (Partnersky bonus za doporuceni) ur¢eného souctem
Objemu prodeje primym zakaznik{m.

Nakupy uskutecnéné primymi zakazniky vasim BBP a Presidential Director BBP se
nezapocditavaji do osobné registrovanych partnerskych prodejd vaseho plvodniho
uCtu Brand Affiliate.

Nakupy uskute¢néné primymi zékazniky v rémci vaseho plvodniho Uctu Brand Affiliate,
BBP a Presidential Director BBP se budou pocitat jako osobné registrované partnerskeé
prodeje pro Brand Affiliate, ktery vas doporucil.

B. Skupinovy objem prodeje

Vy, vas BBP a BBP Presidential Director budou mit kazdy své vlastni Skupiny. Pro ucely
udrzeni statusu Brand Representative a ur¢eni naroku na Building Bonus (Bonus za r(ist)
a Leading Bonus (Bonus za vedeni) se Skupinovy objem prodeje z pdvodniho G¢tu Brand
Affiliate, BBP a BBP Presidential Director scita.

C. Bonusy BBP a Presidential Director BBP na zakladé Odznakového titulu U&tu Brand
Affiliate a Statusu BBP Brand Representative

Za mésic, kdy je vas plvodni Ucet Brand Affiliate kvalifikovan k vyplaté jako Blue
Diamond Director nebo Presidential Director, budou bonusy na vasem BBP vypocitany,
jako by se jednalo o Blue Diamond Director. Za kazdy mésic, kdy vas plvodni u¢et Brand
Affiliate nesplfiuje vSechny pozadavky pro ziskani vyplaty jako Blue Diamond Director,
bude vas BBP sloucen s vasim plvodnim Uc¢tem Brand Affiliate a jakakoli prodejni sit
vaseho BBP se posune o jednu Generaci vySe ve vasi prodejni siti a prodejnich sitich
Brand Representatives nad vami za dany mésic.

Presidential Director BBP

Za mésic, kdy vas plvodni Ucet Brand Affiliate splfiuje vSechny poZadavky pro ziskani
naroku na vyplatu bonusu jako Presidential Director, se bonusy na vas Presidential
Director BBP vypocitaji, jako by se jednalo o Blue Diamond Director. Za kazdy mésic,
kdy vas ucet Brand Affiliate nespliiuje vSechny pozadavky pro ziskani vyplaty jako
Presidential Director, ale splfiuje podminky pro ziskani vyplaty jako Blue Diamond
Director, bude vas Presidential Director BBP slou¢en s vasim BBP a jakakoli prodejni sit
vaseho Presidential Director BBP se posune o jednu Generaci vySe ve vasi prodejni siti a
v prodejnich sitich Brand Representatives nad vami za dany mésic.
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Za kazdy mésic, kdy se vas plvodni Ucet Brand Affiliate nekvalifikuje na vyplatu jako
Blue Diamond Director, se vas BBP a vas Presidential Director BBP spoji s vasim
plvodnim Uctem Brand Affiliate a jakakoli prodejni sit vaseho BBP se posune o jednu
Generaci vySe a vas Presidential Director BBP se posune o dvé Generace vySe ve vasi
prodejni siti a v prodejnich sitich Brand Representatives nad vami.

NiZe je ukdzan zplsob vypodtu Leading Bonus (Bonus za vedeni) na vasem U&tu Brand
Affiliate, BBP a Presidential Director BBP. Pfedpokladame, ze vas plvodni Uc¢et Brand
Affiliate, BBP a Presidential Director BBP maji dohromady alespori 3 000 bodl Skupinového
objemu prodeje a maji narok na ziskani 5% Leading Bonus (Bonus za vedeni).

Blue Diamond Director
Vas plvodni Ucet Brand Affiliate a BBP mohou vydélavat 5% z prislusnych G1 az G6.
To znameng, Zze na G1 az G5 svého BBP mizete efektivné vydélat 10%.

Presidential Director

Vas plvodni U¢et Brand Affiliate, BBP a Presidential Director BBP mohou vydélavat 5%

z piislusnych G1az G6. To znamend, ze mizete ziskat 10% z BBP na Urovni G1 az G5 a na
urovni G5 Presidential Director BBP a 15% z Presidential Director BBP na urovni G1 az G4.

. Pohyby mezi vasim u¢tem Brand Affiliate a tituly BBP a Presidential Director BBP
. Leadership Teamy nelze pfesunout z plivodniho U¢tu Brand Affiliate na BBP nebo

Presidential Director BBP s vyjimkou nize uvedenych pfipadd.

. Automaticky presun Spoleénosti:

Leadership Teamy na vaSem plivodnim Uc¢tu Brand Affiliate

Abyste mohli byt v daném proviznim obdobi vyplaceni jako Presidential Director, musite
mit minimalné Sest Leadership Team(, z toho jeden s Objemem prodeje Leadership
Teamu 10 000+ bod(, jeden s Objemem prodeje Leadership Teamu 20 000+ bodd,
jeden s Objemem prodeje Leadership Teamu 30 000+ bod( a jeden s Objemem prodeje
Leadership Teamu 40 000+ bodd.

e Minimalné Sest Leadership Teamd musi byt pfimo pod vasim plvodnim u¢tem
Brand Affiliate.

e TFi ze Ctyf Leadership TeamU s Objemem prodeje 10 000+, 20 000+, 30 000+
a 40 000+ bodl musi byt pfimo pod vasim plvodnim u¢tem Brand Affiliate.
Ctvrty ucet mlze byt bud pod vasim pdvodnim G&tem Brand Affiliate, nebo
pod vasim BBP.

Pfesun na vas plvodni Géet Brand Affiliate

Pokud na vasem plvodnim Uc¢tu Brand Affiliate klesne pocet Leadership Teamd pod Sest,
spolec¢nost automaticky presune Leadership Teamy z vaSeho BBP a Presidential Director
BBP na vas plvodni U¢et Brand Affiliate, dokud na vasem plvodnim Uctu Brand Affiliate
nebude alespor Sest Leadership Team(. Tento presun Leadership Team( z vaseho BBP
nebo Presidential Director BBP na vas plvodni Gcet Brand Affiliate bude platit do doby,
nez bude nahrazen potfebny pocet Leadership Teamd, jak je uvedeno nize.
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Pokud vas plvodni Uc¢et Brand Affiliate nespliiuje podminky pro vyplatu jako Blue Diamond
Director (tj. nemate Sest Leadership Team(, z toho jeden Leadership Team s Objemem
prodeje 10 000+ bod(, jeden Leadership Team s Objemem prodeje 20 000+ bodU a jeden
Leadership Team s Objemem prodeje 30 000+ bodd), pak budou vyhodnoceny
Leadership Teamy, které jsou na vaSsem BBP a Presidential Director BBP, a Leadership
Team(y) s nejmensim Objem prodeje Leadership Teamu potfebnym k zaplnéni nedostatku
Leadership Team( na vasem plvodnim Gc¢tu Brand Affiliate bude presunut(y) na vas
plvodni Uc¢et Brand Affiliate pro vyhodnocované provizni obdobi.

Navic, pokud vdm mezi vasim pdvodnim uctem Brand Affiliate a vasim BBP chybi jeden ze
Ctyr Leadership Teamd s Objemem prodeje 10 000+, 20 000+, 30 000+ a 40 000+ bodd,
pak budou vyhodnoceny v8echny Leadership Teamy, které jsou na vasem Presidential
Director BBP, a Leadership Team s nejmensim Objem prodeje Leadership Teamu, ktery je
nutny k zapInéni nedostatku Leadership Team( na vasem plvodnim uctu Brand Affiliate
nebo vasem BBP, bude presunut na vas BBP pro vyhodnocované provizni obdobi.

. Presun zpét na titul BBP nebo Presidential Director BBP

Pokud byl Leadership Team z vaseho BBP nebo Presidential Director BBP automaticky
presunut z vaseho BBP nebo Presidential Director BBP z divodu, Ze na vasem pdvodnim
Ucétu Brand Affiliate bylo méné nez Sest Leadership Teamd, mlzete pozadat o presun
téchto Leadership TeamU zpét do vaseho BBP nebo Presidential Director BBP po
nahrazeni pozadovanych Leadership Team( na vasem plvodnim Uctu Brand Affiliate.
Vase zadost musi byt podana pisemné vasemu Account Managerovi do Sesti mésic(

po mésici automatického presunu.

PRIKLAD: Pokud byl Leadership Team z vaseho BBP nebo Presidential Director BBP
automaticky presunut na vas ucet Brand Affiliate na zacatku Unora na zakladné
lednovych prodejnich vysledkd, pak od Unora do ¢ervence pobézi Sestimésicni obdobi.
Pokud jste v srpnu (na zékladé ¢ervencovych prodejnich vysledk() (1) nenahradili
pozadovany(€) Leadership Team(y) na svém pUlvodnim uctu Brand Affiliate a (2)
nepozadali o presunuti Leadership Teamu(d) zpét na sv{j BBP nebo BBP Presidential
Director, zUstane tento Leadership Team trvale na vasem pUlvodnim Uc¢tu Brand Affiliate.

Pro stavajici uc¢ty Blue Diamond a Presidential Director od spusténi tohoto Planu si
spole¢nost Nu Skin za uc¢elem hladkého pfevodu vyhrazuje pravo upustit od téchto
pozadavkd na BBP a Presidential BBP po pfislusnou dobu.
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