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NGUYÊN TẮC 
CHIA SẺ TRÊN 
MẠNG XÃ HỘI 
Dành cho các Nhà Liên Kết Thương Hiệu của Nu Skin tại Việt Nam 

Mô hình kinh doanh của chúng tôi dựa trên cách thức bán hàng trực tiếp – tận 
dụng sức mạnh của phương thức truyền thông qua việc trò chuyện. Cùng với sự 
thay đổi liên tục của công nghệ, sự nhiệt tình của mọi người trong việc chia sẻ về 
Nu Skin vẫn sẽ tiếp tục. Nu Skin ủng hộ và sẽ tiếp tục ủng hộ cho việc tham gia 
phương tiện truyền thông xã hội một cách tích cực. Là một Nhà Liên Kết Thương 
Hiệu, bạn đại diện cho Nu Skin. Vì vậy, việc sử dụng mạng xã hội cần tuân thủ các 
tiêu chuẩn và chính sách về hình ảnh và thương hiệu của Nu Skin. 

 
 
 
 
 

 
Để bảo vệ và nâng cao uy tín của Nu Skin khi sử dụng 
phương tiện truyền thông xã hội, hãy tuân thủ theo 
các nguyên tắc cơ bản này cùng với các Quy Tắc 
Hoạt Động chi tiết của chúng tôi. Vui lòng chỉ đăng và 
tương tác với các nội dung đáp ứng các nguyên tắc 
này. 
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NGUYÊN TẮC CƠ BẢN LÀ NHƯ NHAU – BẤT KỂ TRÊN NỀN TẢNG GÌ 
 
 
 

 

 
BỞI VÌ MỌI NGƯỜI 
ĐIỀU NGHĨ RẰNG CÁC 
THÔNG ĐIỆP THÌ… 

 
PHẢI LUÔN CHÚ TRỌNG 
ĐẾN… 

 
“Rất khó để tin” 

GIỮ ĐÚNG SỰ THẬT 
Trung thực và không 
phóng đại 

 
“Quá ít thông tin” 

ĐƯA RA MINH CHỨNG     
RÕ RÀNG 
Cung cấp thông tin cụ thể để 
giảm lo ngại của khách hàng 

 
“Quá nhiều, quá sớm” 

TIẾP CẬN PHÙ HỢP 
Truyền đạt thông tin phù 
hợp với đối tượng khách 
hàng 
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ĐƯỢC PHÉP VÀ KHÔNG ĐƯỢC PHÉP 
TRONG VIỆC CHIA SẺ TRÊN MẠNG XÃ HỘI 

 

 

ĐƯỢC PHÉP: chia sẻ những trải nghiệm tích cực 
của cá nhân và lời chứng thực phù hợp với các 
tuyên bố đã được phê duyệt. 

 
ĐƯỢC PHÉP: nói về niềm vui trong kinh doanh và 
các thành công có thể đạt được thông qua việc phát 
triển kỹ năng, làm việc chăm chỉ và cam kết. 

 
ĐƯỢC PHÉP: nói về kế hoạch bán hàng cạnh tranh và 
sáng tạo của Nu Skin. 

 
ĐƯỢC PHÉP: chia sẻ những hình ảnh và video 
phù hợp về trải nghiệm cá nhân của bạn tại Nu 
Skin theo đúng các hướng dẫn của Nu Skin. 

 
ĐƯỢC PHÉP: hướng dẫn khách hàng đến trang 
bán hàng cá nhân của bạn hoặc nền tảng bán 
hàng của công ty. 

 
ĐƯỢC PHÉP: tiết lộ mối quan hệ của bạn với Nu 
Skin dưới tư cách là Nhà Liên Kết Thương Hiệu, ví 
dụ: #NhàLiênKếtThươngHiệuNS. 

KHÔNG ĐƯỢC PHÉP: tuyên bố hoặc ngụ ý rằng 
các sản phẩm của Nu Skin có thể điều trị, chữa 
khỏi hoặc ngăn ngừa bất kỳ bệnh tật nào, hoặc  
sản phẩm đã giúp chữa khỏi bệnh cho bạn – 
ngay cả khi điều đó là sự thật. 

 
KHÔNG ĐƯỢC PHÉP: đưa ra các tuyên bố về 
lối sống hoặc thu nhập mỗi tháng vượt quá 
6,000,000 VND, hoặc các tuyên bố sai lệch 
hoặc gây hiểu lầm. 

 
KHÔNG ĐƯỢC PHÉP: đưa ra hoặc ngụ ý bất kỳ 
đảm bảo nào về thành công hoặc thu nhập, bao 
gồm cả những đảm bảo liên quan đến hệ thống 
hoặc cung cấp thu nhập giả định. 

 
KHÔNG ĐƯỢC PHÉP: đưa ra sự so sánh liên 
quan đến các đối thủ cạnh tranh, sản phẩm, 
hoặc cơ hội kinh doanh cụ thể. 

 
KHÔNG ĐƯỢC PHÉP: tuyên bố hoặc ngụ ý rằng 
các chuyến đi là do Nu Skin tài trợ hoặc các ưu 
đãi khác là “miễn phí” hoặc rất dễ để đạt được. 

 
KHÔNG ĐƯỢC PHÉP: quảng bá sản phẩm bằng 
cách sử dụng các cuộc thi, rút thăm, xổ số, 
hoặc trò chơi may rủi. 
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NHỮNG TUYÊN BỐ VỀ CƠ HỘI/PHONG CÁCH SỐNG 

PHÙ HỢP KHÔNG PHÙ HỢP 

Tôi có thể kiếm được tới 6 triệu đồng mỗi tháng để hỗ 
trợ chi trả các chi phí gia đình. Liên hệ với tôi để tìm 
hiểu về việc kinh doanh các sản phẩm sức khỏe 
và chăm sóc tuyệt vời của chúng tôi… và không có 
phí khởi nghiệp! 

 
#NhàLiênKếtThươngHiệuNuSkin #Cơhội 

 Tôi chưa bao giờ nghĩ rằng công việc kinh 
doanh kem đánh răng này lại có thể giúp tôi 
mua được chiếc xe mơ ước của mình… HÃY 
HỎI TÔI về cách tôi kiếm được TIỀN KHỦNG 
trên mạng xã hội… $$$$. Thật đấy, bạn sẽ 
kiếm được RẤT NHIỀU TIỀN! 
#Kemđánhrăngtiền #nurover #nucar

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 

Tôi đã có thể kiếm thêm một khoản tiền mỗi tháng 
để hỗ trợ trả tiền nhà! Muốn tìm hiểu thêm không? 
Liên hệ với tôi để biết về một cơ hội kinh doanh 
tuyệt vời! 
#nhàliênkếtthươnghiệunuskin #thunhậpbổsung  
#kinhdoanhtheocáchcủabạn #cơhội 

Đây có thể là cuộc sống của BẠN! Bạn đang tìm 
kiếm một công việc khác và tăng thêm thu nhập? 
Bạn có muốn trả hết nợ không? Thanh toán tiền 
nhà và xe? Bạn đã sẵn sàng để sống theo cách 
của riêng mình chưa? GỌI NGAY CHO TÔI! 
#kiếmtiền #tựdotàichính #hếtnợ 
#thunhậpthụđộng #tựdothờigian 

 

 
Để xác định xem một bài đăng có phù hợp hay không, điều quan trọng là 
phải xem xét văn bản, hình ảnh và tổng thể. Tránh sử dụng những từ ngữ 
được đánh dấu và các thuật ngữ không chắc chắn. Ngược lại, chúng tôi 
khuyến khích bạn sử dụng các từ và khái niệm được gạch chân. 
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NHỮNG TUYÊN BỐ VỀ CƠ HỘI/PHONG CÁCH SỐNG 

PHÙ HỢP KHÔNG PHÙ HỢP 

Kiếm thêm chút tiền cho dịp Giáng Sinh! Nhắn 
tin cho tôi để tìm hiểu cách kiếm thêm 6 triệu 
đồng. 

 
#nhàliênkếtthươnghiệunuskin#cơhội 
#sắcđẹpvàchămsócsứckhỏe 
#thunhậpbổsung 

Chào mọi người – cô bạn Ashley của tôi! Đúng dịp 
mùa lễ hội, cô ấy đã bắt đầu kinh doanh riêng, bán 
các sản phẩm làm đẹp để kiếm thêm 30 triệu đồng 
và trả hết tiền cho cả mùa Giáng Sinh của gia đình! 
Xem cô ấy quảng bá Serum Dưỡng Lông Mi + Lông 
Mày – sản phẩm này HOẠT ĐỘNG TỐT đấy!  

 
#nhàliênkếtthươnghiệunuskin#cơhội 
#sắcđẹpvàchămsócsứckhỏe 

 

 

 
 
 
 

 

Để xác định xem một bài đăng có phù hợp hay không, điều quan trọng là 
phải xem xét văn bản, hình ảnh và tổng thể. Tránh sử dụng những từ ngữ 
được đánh dấu và các thuật ngữ không chắc chắn. Ngược lại, chúng tôi 
khuyến khích bạn sử dụng các từ và khái niệm được gạch chân. 
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CÁC TUYÊN BỐ VỀ SẢN PHẨM 
PHÙ HỢP 

Tôi thật sự YÊU Tegreen 
của mình! Liên hệ với tôi 
để biết thêm chi tiết! 
#sảnphẩmtuyệtvời 

 

 
Trong tất cả các sản phẩm tuyệt vời, sản phẩm 
yêu thích của tôi là kem đánh răng! Hãy xem kết 
quả của tôi! 
Cơ hội này khiến tôi luôn mỉm cười mỗi ngày! 
#trắngrăng #nụcườisáng #kinhdoanhtuyệtvời 

KHÔNG PHÙ HỢP 
 

Liên hệ với tôi nếu bạn muốn nhận được những 
lợi ích này từ các sản phẩm tuyệt vời! 
#sảnphẩmtuyệtvời 

 

 

ÔI TRỜI! Bạn phải thử ngay loại kem đánh răng 
THẦN KỲ này! 
Tôi đã bán được hơn 100 tuýp trong tháng 
này $$$. Hãy mua ngay!  
#kemđánhrăngtrắng #kinhdoanhmiễnphí 
#kếtquảngaylậptức #ap24money 

 

 
Để xác định xem một bài đăng có phù hợp hay không, điều quan trọng là 
phải xem xét văn bản, hình ảnh và tổng thể. Tránh sử dụng những từ ngữ 
được đánh dấu và các thuật ngữ không chắc chắn. Ngược lại, chúng tôi 
khuyến khích bạn sử dụng các từ và khái niệm được gạch chân. 
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CÁC TRANG THƯƠNG MẠI/BÁN HÀNG 

PHÙ HỢP KHÔNG PHÙ HỢP 
 

 
 

  

  
 

 

 
Được phép trên các Shop/Trang bán hàng cá nhân 

 

 

 
 
 
 

 
Xem phần Câu hỏi thường gặp (FAQ) để biết 
thêm chi tiết về các trang web bán hàng trực 
tuyến. 

 

 

Cấm trên các trang thương mại điện tử trực tuyến, 
bao gồm các nhóm Mua/Bán trên Facebook, 
eBay, Shopee và Lazada. 
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PHÙ HỢP 

CÁC CHUYẾN ĐI TƯỞNG THƯỞNG 
KHÔNG PHÙ HỢP 

Thật tuyệt khi nhờ làm việc chăm chỉ, tôi và nhóm của 
mình đã có mặt trong danh sách những người đạt chuẩn 
để nhận chuyến thưởng đến những địa điểm tuyệt đẹp! 
Thật vui khi được ăn mừng cùng đội ngũ và kết bạn mới!<3 
#bạnbè #cuộcsốngvui #cùngnângly  
#nhàliênkếtthươnghiệunuskin 
“Trong số 112.770 Nhà Liên Kết Thương Hiệu hoạt động và 
5.410 Đại diện Thương hiệu tính đến năm 2023, có 945 tài 
khoản Đại diện Thương hiệu đạt chuẩn tham gia chuyến tưởng 
thưởng vào năm 2023.” 

Tôi và nhóm của mình đang có khoảng thời gian tuyệt vời 
tại khu vực miền Nam Caribbean! Tôi có cơ hội trải nghiệm 
những chuyến đi, giúp đỡ người khác, làm việc chăm chỉ 
để đạt được điều kiện tham gia chuyến đi đến Sydney! 
Tham gia vào đội ngũ của chúng tôi! 
#việckinhdoanhcủa tôi #NhàLiênKếtThươngHiệuNS 
“Trong số 112.770 Nhà Liên Kết Thương Hiệu hoạt động và 
5.410 Đại Diện Thương Hiệu tính đến năm 2023, có 945 tài 
khoản Đại Diện Thương Hiệu đạt chuẩn tham gia chuyến 
tưởng thưởng vào năm 2023.” 

 
 
 
 
 
 
 
 

 
Bạn phải đưa ra các diễn giải đã được công ty phê duyệt dưới đây. 
#NhàLiênKếtThươngHiệuNuSkin 
 “Trong số 112.770 Nhà Liên Kết Thương Hiệu hoạt động và 5.410 Đại 
Diện Thương Hiệu tính đến năm 2023, có 945 tài khoản Đại Diện 
Thương Hiệu đạt chuẩn tham gia chuyến tưởng thưởng vào năm 
2023.” 

HÃY CÙNG DU LỊCH VỚI TÔI MIỄN PHÍ!  
… Tôi đã bước vào tháng thứ 3 với công việc 
kinh doanh tuyệt vời này --- Tôi đã bảo trợ một 
đội nhóm siêu sao gồm những ông trùm, nghỉ 
việc, đưa con gái tôi đi một chuyến du lịch trọn 
gói đến ICELAND, và sắp tới sẽ đi BERMUDA 
nữa! Bạn có tò mờ về những gì tôi đang làm?! 
#nhắntinchotôi #bossbabes 
#dulịchkinhdoanhmiễnphí #cuộcsốngNuSkin 

 
 
 
 
 
 
 
 
 
 
 

 
TÔI NHẬN ĐƯỢC CHUYẾN DU THUYỀN 
MIỄN PHÍ!! Vợ chồng tôi sẽ đến nơi này miễn 
phí! Tôi đang tìm kiếm 3 người nữa để cùng tôi 
tham gia 2 chuyến đi mỗi năm. 
#xâydựngđếchế #chuyếnđimiễnphí #tiềnbạc 
#cuộcsốngthượnglưu 

 

 

 
Tránh sử dụng các từ và thuật ngữ được đánh dấu vì có thể 
gây vấn đề. Mặt khác, chúng tôi khuyến khích bạn sử dụng 
các từ và khái niệm được gạch chân.
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CÁC CÂU HỎI 
THƯỜNG GẶP VỀ 
CHIA SẺ TRÊN 
MẠNG XÃ HỘI 
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Hỏi: Làm thế nào để tôi có thể quảng bá cơ hội kinh doanh của Nu Skin? 
 

Trả lời: Xem Hướng dẫn về Nguyên Tắc Chi Sẻ Trải Nghiệm Cơ Hội Kinh Doanh để hiểu cách quảng 
bá cơ hội kiếm thu nhập một cách phù hợp. 

 
Hỏi: Tại sao tôi chỉ được chia sẻ kết quả trung bình về các sản phẩm và cơ hội? 

 
Trả lời: Vì người khác có thể quyết định mua sản phẩm hoặc tham gia kinh doanh dựa trên những trải 
nghiệm bạn chia sẻ, nên điều quan trọng là phải đảm bảo rằng các khách hàng tiềm năng có thông tin 
chính xác và kỳ vọng thực tế. Mặc dù nhiều Nhà Liên Kết Thương Hiệu và khách hàng đã trải qua kết 
quả tuyệt vời, nhưng không phải ai cũng có. Vì vậy, tất cả các thông tin phải phù hợp với lợi ích sản 
phẩm được phê duyệt và số liệu thu nhập trung bình. Chỉ vì một điều gì đó đúng không có nghĩa là bạn 
có thể nói về nó. 
 
Hỏi: Tại sao tôi cần phải đưa ra các diễn giải khi nói về các chuyến tưởng thưởng? 

 
Trả lời: Vì các phần thưởng mà bạn nhận được từ Nu Skin (bao gồm các chuyến đi) được coi các khoản 
trả thưởng, nên điều quan trọng là phải cung cấp những thông tin phù hợp để tránh gây nhầm lẫn về số 
lượng Nhà Liên Kết Thương Hiệu thực tết đạt được Khi nói về điều kiện tham gia chuyến tưởng thưởng, 
bạn phải đưa ra diễn giải: "Trong số 112.770 Nhà Liên Kết Thương Hiệu hoạt động và 5.410 Đại diện 
Thương hiệu tính đến năm 2023, có 945 tài khoản Đại diện Thương hiệu đủ điều kiện cho một chuyến 
đi thưởng vào năm 2023." 

 
Hỏi: Việc bán hàng trên mạng xã hội có chính sách hoàn trả hàng hóa như thế nào? 

 
Trả lời: Tất cả các Nhà Liên Kết Thương Hiệu kinh doanh trên những nền tảng mạng xã hội phải thể hiện 
rõ với khách hàng và giữ vững quy định về việc đổi trả sản phẩm Nu Skin cho khách hàng mua lẻ. Công 
ty giữ toàn quyền hoàn trả cho khách hàng mua lẻ, theo đó, nếu Nhà Liên Kết Thương Hiệu không tuân 
theo các quy định về hoàn/trả sản phẩm, công ty sẽ trừ các khoản hoa hồng/tiền thưởng từ việc bán 
hàng đó. 

 
Hỏi: Tại sao tôi không thể bán hàng trên các Trang Thương Mại Điện Tử (Facebook Marketplace, 
eBay, Amazon, Shopee, Lazada, v.v.)? 

 
Trả lời: Công ty tin rằng việc sử dụng các phương tiện truyền thông mạng xã hội chỉ đơn giản là một 
phần mở rộng của mối quan hệ bán hàng trực tiếp 1-1. Các sản phẩm được quảng cáo trong các cửa 
hàng truyền thống và các trang thương mại điện tửhoàn toàn trái ngược và không hỗ trợ tương tác với 
khách hàng. Do đó, các Nhà Liên Kết Thương Hiệu chỉ có thể bán sản phẩm qua các nền tảng hỗ trợ 
mối quan hệ bán hàng trực tiếp 1-1, bao gồm các trang bán hàng (ví dụ: Shopify). 

 

chrome-extension://efaidnbmnnnibpcajpcglclefindmkaj/https:/www.nuskin.com/content/dam/NuskinVN/compliance/Nguy%c3%aan%20T%e1%ba%afc%20Chia%20S%e1%ba%bb%20Tr%e1%ba%a3i%20Nghi%e1%bb%87m%20C%c6%a1%20H%e1%bb%99i%20Kinh%20Doanh_202105.pdf
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Hỏi: Tôi có được phép hiển thị tên sản phẩm trên các nền tảng truyền thông xã hội không? 
 

Trả lời: Tên thương mại, tên sản phẩm và hình ảnh Công ty có thể được sử dụng trong các bài đăng cá 
nhân. Không được sử dụng tên thương mại, tên sản phẩm hoặc logo của công ty khi đặt tên hoặc xây 
dựng thương hiệu cho nền tảng truyền thông mạng xã hội của Nhà Liên Kết Thương Hiệu. 

 
Hỏi: Tôi có thể chia sẻ công khai giá sản phẩm, những chương trình giảm giá và chương trình 
khuyến mãi? 

 
Trả lời: Mặc dù bạn có thể đăng tải giá sản phẩm trên trang bán hàng của bạn, bạn không thể quảng bá 
hoặc chia sẻ về giá sản phẩm cụ thể hoặc chương trình giảm giá trên phương tiện truyền thông xã hội. 
Tuy nhiên, bạn có thể làm nổi bật chương trình khuyến mãi trên các trang mạng xã hội của bạn (ví dụ: 
Chương trình khuyến mãi cực lớn mùa lễ hội – xem chi tiết trên trang bán hàng của tôi” 

 
Hỏi: Tôi đã đạt được thành công tài chính lớn thông qua kinh doanh với Nu Skin. Tôi có thể chia 
cuộc sống của mình trên mạng xã hội như thế nào? 

 
Trả lời: Chúng tôi khuyến khích các Nhà Liên Kết Thương Hiệu sử dụng mạng xã hội để đăng bài một 
cách chân thực về mọi khía cạnh trong cuộc sống của họ. Khi chia sẻ, Nhà Liên Kết Thương Hiệu 
không được tuyên bố hoặc ngụ ý rằng Nu Skin đã giúp họ đạt được một mức độ giàu có nhất định. Là 
các nhà thầu độc lập, Nhà Liên Kết Thương Hiệu có thể tự do đăng bài về các sự kiện và trải nghiệm 
quan trọng trong cuộc sống – miễn là không tạo ra hoặc ám chỉ bất kỳ mối liên kết nào với hoạt động 
kinh doanh của Nu Skin. 
 
Hỏi: Tôi nên đưa thông tin gì vào trang bán hàng của mình? 
 
Trả lời: Để hỗ trợ việc bán hàng cho khách, bạn có thể đưa các thông tin về sản phẩm, chẳng hạn như 
mô tả, lợi ích và thành phần. Bạn không được đăng nội dung đào tạo, tuyển dụng hoặc cơ hội kinh 
doanh trên các trang bán hàng. Ngoài ra, tất cả các trang bán hàng phải bao gồm tuyên bố này: 
"Trang web được tạo bởi Nhà Liên Kết Thương Hiệu Độc lập - Trang web này không được tạo hoặc phê 
duyệt bởi Nu Skin Enterprises, Inc. hoặc các công ty liên kết của nó." 

 
Hỏi: Tôi có bạn bè khắp nơi trên thế giới, liệu tôi có thể bán sản phẩm cho bạn bè ở thị trường 
khác không? 

 
Trả lời: Nhà Liên Kết Thương Hiệu chỉ được bán các sản phẩm mua từ thị trường nơi họ cư trú. Khách 
hàng trực tuyến chỉ được phép mua và nhận sản phẩm từ thị trường nơi họ cư trú. Nhà Liên Kết 
Thương Hiệu có thể bán sản phẩm cho khách hàng ở thị trường khác chỉ thông qua các công cụ và nền 
tảng do Công ty cung cấp. 
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Hỏi: Quảng cáo trả phí có được phép không? 
 

Trả lời: Quảng cáo trả phí phải nhắm trực tiếp đến những người thích (like) trang của bạn hoặc đang 
tương tác với bạn, ví dụ: một bài đăng trên Facebook được tăng lượt tương tác nhằm hướng đến 
những người đang theo dõi bạn. Nhà Liên Kết Thương Hiệu không được sử dụng bất kỳ hình thức 
quảng cáo, giới thiệu hoặc các phương tiện khác có trả phí để hướng đến các đối tượng cụ thể hoặc 
tập trung/gia tăng các lượt truy cập đến phương tiện truyền thông xã hội hoặc trang web bán hàng (ví 
dụ: quảng cáo biểu ngữ/ quảng cáo qua cửa sổ nhắn tin, bài đăng có trả phí từ những người nổi tiếng, 
quảng cáo từ khóa, và quảng cáo trả tiền theo số lần hiển thị). 

 
Hỏi: Tôi có được phép sử dụng Tối ưu hóa Công cụ Tìm kiếm (SEO) không?  

 
Trả lời: Các tính năng SEO đều bị cấm và không được sửdụng dưới mọi hình thức. Các từ khóa được 
sửdụng trong tiêu đề trang, thanh mô tả, gắn thẻ ALT và/hoặc trong nội dung trên các trang mà không 
được sử dụng để trực tiếp thu hút khách hàng đều bị cấm. 

 
Hỏi: Tôi có thể tuyển dụng trực tuyến không? 
 
Trả lời: Không được tuyển dụng trên các diễn đàn công khai trực tuyến, chẳng hạn như các nhóm thảo 
luận, bảng tin, blog, phần bình luận và các trang web tuyển dụng việc làm. Tuy nhiên, bạn có thể chủ 
động tuyển dụng trong các nền tảng truyền thông xã hội cá nhân cũng như các diễn đàn riêng tư, 
chẳng hạn như các nhóm kín, nếu việc tuyển dụng đó không vi phạm các quy tắc từ ban quản trị hoặc 
các điều khoản và điều kiện của nhóm hoặc trang web đó. 

 
Hỏi: Nếu tôi có thắc mắc về những điều được phép hoặc không được phép thì sao? 
 
Trả lời: Vui lòng tham khảo các tài liệu bổ sung trong phần Kiểm Soát Tuân Thủ tại trang web của Nu 
Skin đính kèm bên dưới. Nếu bạn muốn đóng góp ý kiến, vui lòng liên hệ với Bộ Phận Kiểm Soát Tuân 
Thủ Việt Nam tại: vncompliance@nuskin.com 
https://www.nuskin.com/content/nuskin/vi_VN/corporate/regulatory.html 

mailto:vncompliance@nuskin.com
https://www.nuskin.com/content/nuskin/vi_VN/corporate/regulatory.html
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QUY ĐỊNH VỀ NỀN TẢNG MẠNG XÃ HỘI 
 

Nhiều nền tảng mạng xã hội đã thiết lập các chính sách hoặc nguyên tắc cộng đồng liên quan đến nội dung bị cấm 
và các hạn chế khác trên nền tảng của họ. Dưới đây là một số hạn chế liên quan đến các nền tảng phổ biến dựa trên 
chính sách và nguyên tắc cụ thể. Lưu ý rằng danh sách này không đầy đủ và các Nhà Liên Kết Thương Hiệu chịu 
trách nhiệm tuân thủ tất cả chính sách của Nu Skin cũng như các quy định riêng của từng nền tảng. 

 
TikTok: 

 
Nhà Liên Kết Thương Hiệu không được phép quảng bá cơ hội kinh doanh trên nền tảng TikTok, bao gồm nhưng 
không giới hạn ở các bài đăng về sự kiện liên quan đến Nu Skin, các chuyến đi tưởng thưởng hoặc chương trình 
khuyến mãi cho Nhà Liên Kết Thương Hiệu. Nhà Liên Kết Thương Hiệu chỉ có thể sử dụng TikTok để quảng bá sản 
phẩm của công ty với điều kiện nội dung không vi phạm Quy Tắc Hoạt Động của Nu Skin. Tham khảo Nguyên Tắc 
Cộng Đồng của TikTok để biết thêm chi tiết. 

 
WhatsApp for Business: 

 
Các chính sách của ứng dụng WhatsApp Business và Giải pháp WhatsApp Business cấm các doanh nghiệp giao 
dịch các sản phẩm hoặc dịch vụ liên quan đến mô hình tiếp thị đa cấp. Theo chính sách này, bất kỳ Nhà Liên Kết 
Thương Hiệu nào sử dụng ứng dụng WhatsApp Business độc lập hoặc các công cụ liên quan đều không được phép 
quảng bá sản phẩm hoặc cơ hội kinh doanh của Nu Skin trên nền tảng này. 

 
Pinterest:  

 
Nguyên Tắc Quảng Cáo của Pinterest cấm người dùng đăng tải một số loại quảng cáo, bao gồm các quảng cáo liên 
quan đến mô hình tiếp thị đa cấp. Các nguyên tắc này cũng cấm tất cả nội dung liên quan đến giảm cân, bao gồm 
quảng cáo. Do đó, Nhà Liên Kết Thương Hiệu không được sử dụng quảng cáo trên Pinterest để quảng bá cơ hội kinh 
doanh, sản phẩm hoặc chương trình quản lý cân nặng của Nu Skin – kể cả quảng cáo nhắm mục tiêu đến những 
người đã tương tác với bạn. Tuy nhiên, Nhà Liên Kết Thương Hiệu vẫn có thể sử dụng ghim để chia sẻ thông tin về 
sản phẩm và cơ hội kinh doanh, phù hợp với Nguyên tắc Chia Sẻ Trên Mạng Xã Hội của Nu Skin. Tham khảo Hướng 
Dẫn Hợp Tác Trả Phí của Pinterest để biết thêm chi tiết. 

 
Facebook/Instagram (Meta): 

 
Tiêu Chuẩn Quảng Cáo của Meta (Kết Quả Phi Thực Tế) quy định rằng quảng cáo không được chứa các cam kết 
hoặc gợi ý về kết quả phi thực tế liên quan đến sức khỏe, giảm cân hoặc cơ hội kinh tế. 

 
“Mô Hình Kinh Doanh Gây Hiểu Lầm: Quảng cáo quảng bá cơ hội thu nhập phải mô tả đầy đủ về sản phẩm hoặc 
mô hình kinh doanh liên quan và không được quảng bá các mô hình kinh doanh hứa hẹn thu nhập nhanh chóng với 
khoản đầu tư nhỏ, bao gồm cơ hội tiếp thị đa cấp. 
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